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Introduction générale

Le commerce extérieur est né du besoin ressentiggahommes de faire des échanges au-dela de®fesngéographiques en
raison de la diversité des richesses qui sont tiépadifféremment dans le monde. C'est ainsi gaeétthanges internationaux se
développe et prennent de I'ampleur ; jour apresdes millions de produits sont commandés, ventasteeminés par voie aérienne,
maritime ou terrestre. Ce développement s’expligae I'accroissement de la population et par I'éléma du niveau de vie

accompagné de la hausse de la demande mondialeeatdance a I'élargissement des marchés mondiaux.

Les échanges commerciaux existent depuis des sigokis aujourd’hui, il connait un nouvel essoravérs I'ouverture sur
'économie de marché et la mondialisation. Leshoees utilisées dans le reglement de I'opératmmmerciale internationale,
notamment a travers le reglement financier, conted@t 'acheminement, ont également évolués financement des importations
par les établissements bancaires notamment pdedbsiques documentaires fait courir aux banquesridgues qui peuvent étre
néfastes pour leur évolution. Le principal risquejuel elles sont confrontées est le risque d'irdulvé de I'importateur une fois
gu'elles se sont engagées vis-a-vis du fournissdarrégler. A ce risque on peut ajouter le risdaechange, le risque politique, le
risque catastrophique et le risque documentairas tes aléas, font appel a des garanties intenade® qui permettent de sécuriser
les paiements car ils limitent les risques etlifaat la réalisation des opérations du commerdeeeles deux parties. Le crédit
documentaire ne constitue cependant pas le sduliimsnt de paiement international ; I'encaisserdentimentaire sécurise aussi les

échanges commerciaux internationaux bien qu'iloitepas aussi sophistiqué et réputé qu'un crédtentaire.

Pour pallier a ces risques et établir une séculit® transactions, le crédit documentaire est so@mine codification
internationale trés précise et régulierement migeua : Les Regles et Usances Uniformes relatiues @édits documentaires,

élaborées par la Chambre de Commerce Internaticanztleellement en abrégé les « RUU 600 » entrégyeieur le ler juillet 2007.

En Algérie, a I'neure ou la libéralisation du comoee extérieur devient un axe fondamental des refermmises
progressivement en place et pour une intégrati@nanique au commerce mondiale (les accords d’assmti avec I'union
européenne et les négociations d’adhésion a [I'DNES entreprises qui produisent et se concurreagie fois, sur le marché
nationale agissent désormais au niveau mondiahatides exportations et la concurrence subit parpbrtation. La plus part des
grandes entreprises mondiales sont multinationaléss concoivent, produisent et commercialisentderoduits comme dans le

monde entier.

Avant 2009, le reglement des importations se fait tpois types de techniques, a savoir, le crédduchentaire, le remise
documentaire et le transfert libre, ces deux desméffre pas une sécurité optimale pour les dpéra (acheteur et vendeur). La loi
de finance complémentaire de 2009 a interdit Isdtion de la remise documentaire et le transfere lpour le réeglement des
importations, ce qui a obliger les importateurdfactuer leurs transactions que par le crédit damtaire. L'article 69 de la loi de
finances complémentaire 2009 indique que «le paiéndes importations s’effectue obligatoirement aayem du seul crédit
documentaire». loi de finance de 2011, a abrogéidia 69 de la loi de finance de 2009, en autotidaitilisation des autres
instruments de paiement pour les entreprises ptivese du fait qu’il ya eu un impact important debligation du Credoc sur les
entreprises manufacturiéres qui ont subits degpelties a la lourdeur bureaucratique et la lemewoquée qui a engendré dans le
processus d’exploitation pour les entreprises.

Ceci nous a emmené a formuler la question censtdvant : « A travers le financement du commesdérieures, la banque

algérienne arrive-t-elle a gérer les risques entodans l'octroi du crédit et les risques affecain client ?

Plusieurs questions secondaires peuvent décoularpteblématique, qui nous permettent de répoadaequestion principale,

a savoir :

Quelles sont les différents moyens et techniqugsadament utilisés dans le commerce extérieur @nmment en Algérie ?
Quels sont les risques et les garanties lies aératipns du commerce extérieur et notamment enrigl@é

Comment la banque algérienne procede-elle a lsafiah d'une opération d'importation par créditudoentaire ?

D N N NN

Est-ce que la banque algérienne arrive a cousirisgjues encourus par elle et par son client daréglement de I'opération

commerciale ?
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Pour répondre aux questions posées, nous avongeantigpotheses suivantes :

Le crédit documentaire ne permet pas au clientedeosivrir contre tous les risques liés a l'opératile commerce extérieur, et

notamment le risque de change.

Le processus de réalisation est tres lourd pamorapda constitution du dossier et I'étude etdegtation de dossier est trés longue, de
ce fait, le crédoc est long dans sa réalisatioguie€ause au client un retard important qui peutiée un probléme dans I'opération

d’exploitation de son entreprise.

Afin d’apporter des réponses aux guestiorsees, nous allons adopter une démarche méthodadogiglouble approche. La
premiere est basée sur une recherche documentpasiade différents ouvrages, articles, sémirsa@erevues, et des sites internet
traitant le déroulement d’'une opération de commarenational et de son financement. La deuxiegraatche est d’ordre pratique,
basée sur deux travaux de recherche, le premigiltse déroule suivant un stage pratique réalisgieau de I'agence CPA n°365
de Sidi Aich qui nous permettra de traiter un @&ed d’une opération d'importation par crédit docutage ; le deuxieme travail est
effectué par une enquéte opérée par rapport augubanrelativement aux risques, qui consiste anseceles principaux risques
rencontrés par la banque dans l'opération de crétdde déterminer leurs degrés de probabilité deesance ainsi que I'impact du

risque réalisé sur la survie ou la continuatiomprhcessus de crédoc.

Notre travail sera structuré a travers deartigs, comme suit :
La premiére partie théorique consiste a étudiet teuprocessus d’'une opération commerciale extéjedes différentes
meéthodes de financement ainsi que les risqueseantedans lequel nous allons metttre en avantéditcdocumentaire qui est le

principal instrument de financement utilisé en AlgeCette partie est constituée de deux chapitres

Dans le premier chapitre : nous aborderons les ei&snfondamentaux relatifs aux opérations du coroenextérieur qui sont
préalables a I'exécution de toute transactionriaonale ensuite il sera mis en évidence le®wiffts modes de financement du

commerce extérieur.
Le deuxieme chapitre : portera sur les principaspues et garanties liés au commerce extérieur.

La deuxieme partie est basée sur deux travauqpesi:

Le premier consiste a traiter un cas réel d'unitatumentaire, qui nous permettra de voir etlteraher en détail tout le processus
du crédoc et de relever les principaux avantagexenvénient du crédoc ; ce travail sera effectuéein de 'agence CPA n°365 de
Sidi Aich ; ce travail sera exposé a travers lerpee chapitre.

Dans le deuxieme, nous allons faire un travailatffé par une enquéte opérée par rapport aux bamglegs/ement aux risques, qui

consiste a recenser les principaux risques reneomgar la banque dans l'opération de crédoc etétlerrdiner leurs degrés de

probabilité de survenance ainsi que I'impact dguésréalisé sur la survie ou la continuation dic@ssus de crédoc.

Et nous terminerons notre travail par une conctugienérale.
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des opérations du commerce

International



Chapitre 01 : Les €léments fondamentaux des opérations du
commerce international

Introduction

L’économie mondiale connu d’'importants changememhis commerce s’est transformé
d’'un échange national en un commerce mondial, -@elite un commerce dans lequel le
marché est devenu mondial (L’échange de biensenléces et de capitaux entre I'économie

nationale et ses partenaires commerciaux irtienaux).

L'importance du commerce international dangtiVaé économique mondiale est un fait
acquis. Non seulement I'histoire des faits éconaegsdndique a quel point le développement
a été fondé sur le commerce international (CI) nh@ig au long de I'histoire, le commerce
international a pu étre déterminant dans les rapmmonomiques, sociaux et politiques des
Etats®,

Dans ce chapitre on va traiter certaines netigénérales du commerce international, qui
font I'objet de la premiére section, dans la seeosgkction on va traiter les instruments et le

financement du commerce international.

1IMALEMBE MEMBAB (F), « incidence de commerce internaional », université chrétienne, licence en gestioet commerce international, 2008, P1

]



Chapitre 01 : Les €léments fondamentaux des opérations du
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Section 01 : notions générales du commerce internanal

Avant de s’engager dans une transaction comatermternationale, les parties doivent
faire attention aux bons usages des incoterms,ddeements usuels dans le commerce
extérieur sans oublie la domiciliation bancaire gsii I'élément essentiel a la réalisation de

cette transaction commerciale internationale.

Dans cette partie apres avoir définit le conumenternational, nous allons définir les

différents usages (éléments) du commerce intemeltio
1.1. Définition du commerce international

Le commerce international est désigné I'ensemddeédhanges de biens et services entre
un pays et le reste du monde. Les échanges aveeste du monde portent sur des

marchandises, mais aussi sur des services et piégwa

1.1.1. L'importation

Le terme « Importation » est désigné en écondernsemble des achats de
Marchandises a l'extérieur d'un payentrée dans un pays des biens et services

provenant d'un autre pay$)
1.1.2. L'exportation

Le terme « Exportation » C'est une sortie des sbieinservices d'un pays a

destination d'un autre pays (vendre des biengdtes a I'étranger).

1.2. Les usages du commerce international

Les partenaires dans une opération de commercenatittnal sont confrontés a de
multiples risques en raison de leur éloignemeng@shique, de leurs différences culturelles,

linguistiques, politiques et juridiques.

2http://Economie.trader- finance.Fr / Importation, consulter 23/04/2014, dOh.
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Chapitre 01 : Les €léments fondamentaux des opérations du
commerce international

Une bonne connaissance des éléments fondamengsixomkrations du commerce
international est indispensable pour limiter cegues et faire face aux conflits. Par ailleurs la

maitrise de ces éléments permet de mieux condzgredgociations.
On va présenter les éléments essentiels soeistfagu commerce international :
1.2.1. Contrat du commerce international

Le mot contrat est « une convention par laguplusieurs personnes s’obligent les unes

envers les autres a donner, a faire ou & ne pasfaélque chose®).

On peut définir le contrat du commerce inteéoral comme un acte juridique plurilatéral
générateur d'obligations .les contrats utilisés sdale commerce international sont
généralement des contrats d'ordre synallagmatiues contrats mettent des obligations

réciprogue a la charge des deux parties.

Les titulaires doivent avoir la capacité c’astire étre titulaires de droit pour exercer le
contrat. Par ailleurs, le contrat doit précisebja de I'opération et le contenu précis de

chaque prestation .Enfin le contrat indique le ltésenvisagé&”».

1.2.1.2. Effet du contrat du commerce international

Le contrat du commerce extérieur est soumissardgles a respecter, pour avoir un bon
déroulement de la transaction du commerce extérieur

Dans ce cas il existe deux parties d’obligatiarcontrat :

» Obligation du vendeur

¢ La marchandise livrée doit correspondre aux indigat prévus dans le contrat.

¢ Le vendeur est tenu de remettre la marchandisal&pasition de I'acheteur assortie
des documents (assurance, facture).
Les marchandises doivent étre libres de tout dwojprétention d’'un tiers.
La marchandise doit étre livrée dans les délaésfiau lieu donné.

Obligation de I'acheteur

* v & o

'acheteur doit satisfaire de paiement des mardsasdsuivant les conditions

requises.

3 Article54 du code du commerce algérien.
4GARSUAULT (P) et PRIAMI (S), « opération bancairea l'international », Edition, Banque, Paris, 2001P34.

]
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¢ Reéceptionné la marchandise ou en prend livraisamligation de prise en charge de
la marchandise méme lorsqu’elle est en quantiténogualité insuffisante .

1.2.2. Les incoterms

L'incoterm a été rédigé pour la premiéere feis 1936 par la CCI qui a mis en place des

regles internationales pour l'interprétation dgmes commerciaux.

Le mot incoterms provient de "international coencial terms" ; c'est une codification des
termes de ventes et conditions de transport @dfiational. Qui est une véritable norme de

commerce international.

Les incoterms permettant d’harmoniser les guais en matiére de contrats et de limités des
litiges entre vendeur et acheteur et aussi d'uniier les termes les plus utilisés dans le
commerce international et faciliter leur interptiéta afin d'éviter les malentendus générateurs

de pertes de temps et d’argéht
1.2.2.1. La typologie des incoterms
On distingue:

« EXW:ex work (lieu convenu) I'acheteur supporte tous les frais et risques iehsr
au transport de la marchandise a partir de songeh@nt dans I'établissement du

vendeur jusqu’a au point de destination.

» FCA:free carrier (franco transporteur) : Le vendeur supporte les frais et les risques

jusqu'a la remise des marchandises.

* FAS: free along side ship (franco le long du navide Le vendeur remplit son

obligation lorsque la marchandise dédouané a Iktaipon.

* FOB: free on board (franco a bord): Le transfert des frais et des risques du vendeur

a l'acheteur se fait au moment ou la marchandisgegda bastingage du navire au port.

* CFR: cost and freight (cout ET fret): Le vendeur doit payer les frais maritimes pour

acheminer la marchandise au port.

5BOUCHTA (S), « le commerce internationale », Ménige DESB, école supérieur des banques, Alger, 20033.

6 Http : www.Fag- logistique.com /Incoterms.Htm.
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» CIF: cost insu rance and freight (cout assurance ETret): Ce terme identique au
terme précédant en matiere de transfert des ssgtiedes frais de vendeur a

I'obligation de souscrire une assurance maritimer facheteur.

 CPT : carriage paid to (port payé jusqu’a) :Le vendeur choisis le transporteur, il

paye le frais pour le transport des marchandis#gija la destination convenue.

» CIP : carriage, insurance, paid to (port payé, assance comprise jusqu’a) :Les
obligations des parties sont identiques a celletedue CPT, a la différence que le

vendeur a pour obligation supplémentaire de fourn& assurance pour I'acheteur.

* DAF: delivered at frontier (rendu frontiére): Le vendeur livre la marchandise

dédouanée a I'exportation au lieu convenu a latigon

« DES: delivered ex ship (rendu ex ship):La marchandise non dédouanée a
limportation est mise a la disposition de l'achet&x bord du navire au port de

destination convenu.

 DEQ : delivered ex quay (rendu a quai) Le vendeur supporte tous les risques et les
frais inhérents a 'acheminement jusqu’a la mida disposition de la marchandise

non dédouané a I'importation sur le quai.

« DDU: delivered duty unpaid (rendu droits non acquités) : vendeur livre la

marchandise non déchargés a I'acheteur au lievecangans le pays d’'importation.

» DDP: delivered duty paid (rendu droits acquittés) :il définit I'obligation maximale
du vendeur dans la mesure ou il met la marchardiaelisposition de I'acheteur.

1.2.3. Les documents commerciaux

Les transactions commerciales internationalast &ituées sur des territoires éloignées les
uns des autres, donc il faut établir un nombre @suchent prouvant que de part et d’autre
transaction commerciale internationale entraine édbanges d'informations entre le

fournisseur et le client. Ces échanges sont mhsésapar les documents commercifix

7 http:// iternational-pratique.com/incoterms.15.0html.

]
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Il ya plusieurs catégories de documents usild#ns le commerce international :
1.2.3.1. Les documents décrivant la marchandise

Ces documents fournissent des informations wikeda marchandise (son prix, son origine) et

se présentent sous plusieurs formes :

¢ La facture pro format

C'est un devis établi sous forme de facturecigant la facture définitive qui sera établie

avant la réalisation de I'opération commerciale.

bY

Elle permet, généralement a l'acheteur (impeuthq d'accomplir certaines démarches
administratives qui nécessitent une opération amagtion (domiciliation, ouverture d'un
CREDOC, REMDOC)®. Elle doit reprendre les caractéristiques de lachandise : la

gualité, le prix ainsi que les modalités de paigmen

¢ la facture définitive (commerciale)

C'est I'élément de base qui concrétise toatgsaction commerciale. Elle est établie par le
vendeur. Elle reprend généralement : l'identité dkasx parties, la nature et la qualité de la
marchandise, le numéro de commande ou de corgmgjuantités, le prix unitaire et global
ainsi que les frais accessoires, la date d'émisdems délais de livraison, les modalités
d'expéditior®.

¢ lafacture consulaire

Ce document, doit mentionner la descriptionailée de la marchandise dans la langue
nationale du destinataire et suivant le tarif doerade ce pays. elle doit également indiquer la

valeur, le poids brut et net, et certifier I'origide la marchandise. Elle doit ensuite étre

légalisée par le Consul du pays importatétir

8 AMLOUKKAS (A), GUEDDOUDJ (F) et ZELOUCHE (K), « Credoc comme seul instrument de paiement en Algérie mémoire de licence, HEC, Alger, 2011, P14.
9 LEGRAND (G) et MARTINI (H), « management des opéations du commerce international » ,6eme édition, WOND .Paris, 2003, P66.
10 BERNET (Rolande), « principe de techniques baaires »,25eme, Edition, Dunod, Paris, 2008, P355.
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1.2.3.2. Les documents de transport

Les documents de transport constituent desefitmfondamentaux qui assurent la prise en
charge de la marchandise par le transporteur. @eantents different selon le mode de

transport utilisé pour 'acheminement de la mardisnen question

¢ Le connaissement maritime (bill of lading)

« Le connaissement maritime est donc un tigeprbpriété envers le transporteur, il est
négociable ; une originale de ce titre signé pacdmpagnie sera demandée au port de

destination pour retirer les marchandises embasjtiée

D’autre terme : « Le connaissement délivré flrargeur apres la réception des marchandises.
Il comporte toutes les mentions propres a identiés parties, les marchandises a transporter,
les éléments du voyage a effectuer et le fret @&mpdlyest daté et signé par le capitaine du

navire et le chargeur.

Il doit préciser : le nom et I'adresse de pidiaire de navire, du chargeur (fournisseur) et du
destinataire, le nom du navire, ports de chargeraedie déchargement, la description de la

marchandise, le montant de fret.
¢ La lettre de transport aérien : (air way bill) : LT A

La lettre de transport aérien (air way bik} établit par la compagnie aérien ou un agent
agrée, sur les instructions de I'expéditeur et sausesponsabilité. Il doit préciser notamment :

les mentions relatives aux poids, dimensions deshmadises.

¢ La lettre de transport routier (truck way bill) LTR

La LTR est un document de transport par raérgs par le chargeur qui est généralement le
transporteur; qui s'engage a livrer la marchanalispoint de destination convenu.

Il atteste la prise en charge de la marchaneiisdon état et d'autre part son expédition
effective dés la signature par le transport&ir

¢ Le duplicata de lettre de voiture international DLVI appelé aussi lettre de voiture

ferroviaire (rail way bill)

11 MONOD (Didier-Pierre), « moyens et techniques dpaiement internationaux », Edition, SKA, Paris, P26.
12. LEGRAND (G) et MARTINI (H) « commerce international », Dunod, Paris, 2008.
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C'est un récépissé d'expédition de marcharmhsevoie ferroviaire. Il porte la surcharge
"DLVI" et constitue la preuve de I'expédition dent@rchandise. Il est établi par I'expéditeur et

compagnie de transport.
¢ Le récépissé postal (bulletin d'expédition)

C'est un document établi par le service dedepoa personne dénommée. Il concerne

I'expédition des marchandises n'excédant pas (@0ytilogrammes.
¢ Document de transport combiné FIATA (multimodal)

Ce document utilisé lorsqu'il s'agit de I's@liion de plusieurs modes de transport pour
acheminer la marchandise. Il est émis par I'endregar de FIATA en vue d'attester la prise en

la bon état de la marchandise pendant 'acheminemen
1.2.3. 3.Les documents d'assurance

La souscription d'une assurance est nécegsairegarantir I'indemnisation de I'acheteur en

cas de survenance des risques affectant la mariskdods du transport.
On distingue:
¢ La police d'assurance

Il s'agit d'un contrat établi entre I'assuretui'assuré, fixant les obligations de chacun (une

police au voyage, une police a alimenter, une pdlattante ou d'abonnement).
¢ Le certificat d'assurance

Ce document atteste l'existence d'une @olitassurance pour les marchandises

concernées.
+ l'avenant

Ce document est établi, le cas échéant, poatiommer toute modification a introduire dans

la police d'assurance souscrite.

1.3 .1. 4. Les documents douaniers

|
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Ces documents sont visés par I'administratmmadiere que ce soit a I'import ou a I'export

en certifiant que la marchandise a été expédiég léarconditions convenues.
¢ Le certificat d'origine

C'est un document établi par I'administraties douanes, par une chambre de commerce ou

par des experts convenus entre les parties, ed'atiester le pays d'origine des marchandises.

¢ Listes de colisage et de poids

Elles fournissent des indications concernast daractéristigues des colis constituants

I'expédition, notamment du nombre de colis, le enatde chaque colis, le Pofti

¢ Le certificat de provenance
Ce document atteste le pays de provenanceerpéatiition des marchandises.
¢ Le certificat sanitaire

Il atteste du caractere sain des marchandieggide animale. Il est établi par un vétérinaire

ou par un organisme sanitaire officiel.
¢ Le certificat phytosanitaire

Il garantit la bonne santé des produits d'ondgveégétale. Il est établi par un organisme

médical spécial.
1.2.4. La domiciliation bancaire

La domiciliation consiste en l'ouverture d'dassier qui donne lieu a l'attribution d'un
numéro de domiciliation par l'intermédiaire agréédtiliataire de I'opération commerciale. Ce

dossier doit contenir I'ensemble des documentsifeedal’'opération commerciale.

13 Amloukkas.A, Gueddou Dj .F et Zelouche.K, op.ti, Mémoire de licence, HGC, Alger, 2011, P18.
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1.2.4.1.Types de domiciliation bancaire
En peut citer deux formes de domiciliation dzre :
1.2.4.1.1. La domiciliation des importations
Cette opération consiste pour:

¢ Pour L'exportateur : consiste a faire le choiar@va réalisation ou le dédouanement
de son opération d’'une banque, par laquelle ilgdge a effectuer ou faire effectuer
les opérations bancaires et les formalités barsgirévues par la réglementation du
commerce extérieur.

¢ La banque domiciliataireconsiste a ouvrir un dossier de domiciliation eéanir les
documents préalables, les documents douaniers, emiaux et financiers,
permettent de s’assurer que le bien ou servicé m#&bduit et que son reglement est
régulié au regard de la réglementation des changes.

¢ A la réception de la demande de domiciliation aquagmée du contrat ou de la facture
définitive ; le client doit signer une attestatis risque de change par laquelle il dégage
sa banque du risque de change éventuel. Ensibguier suppose le rappoecheté
sur la facture définitive.

¢ L’apurement de la domiciliation des importatiorisute opération de domiciliation doit
étre apurée c'est a dire égaliser la valeur deshaadises importées avec le montant

transféré.

Pour ce faire, les documents suivants sont@rigonsidération : la facture définitive; les

documents douaniers et la formule de réglerftént

1.2.4.1.2. La domiciliation des exportations
La domiciliation des exportations se fait agpeune banque intermédiaire agrée et
soumise a 'obligation préalable. Elle consiste a :

¢ Un exportateur : consiste a choisir une banque talgagualité d’'un intermédiaire

agrée aupres de laquelle il s'engage a accomplitesoles formalités bancaires
relatives a la réalisation de la transaction, confanent a la réglementation des

14 DJENKAL(D) et FATOUS (T), « Financement d’'importation par CREDOC », université Bejaia, licence en €l, promotion, 2010 /2011.
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changes et du commerce extérieur.

¢ Une banque intermédiaire : consiste a ouvrir ursidosle domiciliation et a réunir les
documents commerciaux douaniers et financiers, @iamt de s’assurer que le
produit de I'exportateur a été rapatrié conformén@eta réglementation des changes

et commerce extérieur.

¢ Apres vérification matérielle de ces documents,béquier appose le cachet de

domiciliation des exportations.

¢ L’apurement du dossier de domiciliation : I'agedoeniciliataire doit suivre le dossier
et intervenir en cas de nécessite, la période deogedu dossier de domiciliation est
comprise entre la date de son ouverture et sadi@p@rement. Ce dernier consiste a
réunir, dans les délais fixés, les différents doents que doit comporter le dossier a son
échéance soit : la facture définitive domiciliees Hocuments douaniers et la formule de

reglement.

Dans les deux types de domiciliation le bangpeut classer le dossier selon trois cas
d'apurement possibles soit :

o dossier apuré, lorsque l'opération se réalise coomuneenu c'est a dire qu'il y a réunion
des documents suscités et concordance des moftehisde la formule de réglement
F4, celui du document douanier et celui de la faccommerciale).

o dossier en insuffisance de réglement, si le mondegnta formule de reglement est
inférieur a celui du document douanier.

o dossier en excédant de réglement, si le montalat fdemule de réglement est supérieur

a celui du document douanié?.

15 HELLAL (K), « le financement et le risque du conmerce extérieur », université Bejaia, Master, 201330.
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Section 02 : Le financement du commerce internaticai

Dans le cadre des opérations de commerce « impgoxgort », les transactions
commerciales nécessitent [l'utilisation de techegmjude paiement et d’instruments de
paiement adéquats.

L'importateur souhaite recevoir sa marchandise aulenr prix et la payer le plus tard
possible, tandis que I'exportateur veut vendre égadeant un bénéfice et n'expédie la
marchandise qu’apres réglement de l'acheteur. Descintéréts des deux parties sont

antagonistes.

2.1. Les techniques de paiement a l'international

A Tinternational, on distingue le paiement mi@que, par virement bancaire (Swift), par
effet de commerce. Dans ce dernier cas, on disifgbillet a ordre (promissory note) émis
par I'acheteur a I'ordre du vendeur et la lettre aii@nge (bill of exchanyeémis par le

vendeur et accepté par I'acheteur.

2.1.1. Le cheque

Le cheque : « est un écrit qui permet awutifcelui qui émet le cheque, titulaire ou
mandataire du compte) de donner I'ordre au tirgb{é&tsement qui tient le compte) de payer
une certaine somme & un tiers ou bénéfict&ite.
2.1.1.1. Les mentions obligatoires de chéque

Le chéque contient les mentions obligatoiregasies :

e Ladénomination chéque.

e L’indication donnant ordre de payer une certainarse.

* Le nom et l'adresse du tireur.

» La date et lieu de création du chéque.

e L’indication du lieu de paiement (nom du tiré, abomnées de I'agence bancaire

auprés de laquelle le cheque est payable).

« La signature du tireur et la somme en lettres ethéffres™”.

16 PHILIPHE (M) et MATTIE (S)-Lefrancois « les techniques bancaire », Dunod, Paris, 2008, P71.
17 BLKHEIRE (Sid Ahmed), « les différents modes d@aiement », Université Mostaganem, Algérie, licerecen FCI, promotion, 2009.
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2.1.1.2. Les avantages et les inconvénients de aheq
Nouspouvonsrésumer les avantages et les inconvénients sekatiutilisation du cheque
dans un tableau :

Tableau n° 01 : les avantages et les inconvénienis cheque

Les avantages Les inconvénients

e Facilité d'utilisation. e Emission a linitiative de I'acheteur.

e« Commissions faibles sur les chéques ¢ La duré d’encaissement varie.

de montant éleve. » Le chéque peut étre volé, perde,
* Peu couteux. falsifie.
* Moyen de paiement trés utilisé.  Risque de change si le cheque |est

établi en devises.

Source : établie par nous mémes a partir de G.LEGRAND H.MMRT« gestion des
opérations import-export », Dunod, paris, 2008.
2.1.2. Le virement international

Le virement bancaire international est déftoinme: « une opération par laguelle un client
de la banque ordonne (demande a sa banque) derdatit compte d'un certain montant au
profit d'un autre client (transfert des fonds d'oompte a l'autre) Il est constaté sur un
document appelé bon de virem&fit ».
2.1.2.1. Les types de virement international

Les types de virement international utiliséslpa banques :

* Le virement par courrier

Cet ordre de virement transite par la posteguidfait que les délais peuvent étre plus ou
moins longs en fonction de I'éloignement et deyfloisation postale du pays concerné.

* Le virement par télex

Est un moyen plus rapide que le virement ¢eqyril offre également I'avantage de
sécurité, mais le support papier reste l'instrumguntvirement, ce qui laisse subsister un

risque d’erreuf'?.

18CHAPDELIENE TEAMO(M), « traitement des chéques a I'encaissement », Institut privé de gestion dBakar Sénégal, BTS En gestion des entreprises, pnotion, 2007.
19 DUBOIN (J) et DUPHIL(F), « exporter pratique du commerce international », 16eme Edition, Foucher, &is, 2000, P152.

24 OYOUNE EKOMI (M), « le financement bancaire despérations d’'importations », Institut Privé de getion, promotion, 2006.
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* Le virement par réseau Swift (society for Wolrdwide Interbank Financial

télécommunication)

C'est un systeme privé d'échanges de messaigedanques adhérentes. Le réseau est plus
souple plus rapide, plus économique et plus sdestCun systéme d'interconnexion
informatisé des chambres de compensations nat®rade l'intermédiaire du réseau des
banques populairé?
2.1.2.2. Les avantages et les inconvénients de wient international

Les avantages et les inconvénients relatifatdidation du virement international sont
présentés suivant le tableau n°02 :

Tableau n°02 : les avantages et inconvénients duetment international

Avantages Inconvénients

* La sécurité des transferts est assurée » Le virement international ne constitue

grace a des proceédures de controle. pas une garantie de paiement, sauf|s’il
* Le virement est tres rapide et tres est effectué avant I'expédition de |la
facile. marchandise.

« Le virement est le plus souple et ne ¢ Llinitiative de I'ordre de virement est

coute pas cher. laissée de l'importateur.
* imposable de le perdre ou vol. * |l ne protege pas I'entreprise contre| le
« Le systéme fonctionne 24h/ 24. risque de change dans le cas dun

virement en devise.

e Non négociable.

Source :établie par nous-mémes a partir de MASSIMO.KHALDe «crédit documentaire »,
Université de Tizi-Ouzou, mémoire Licence, promot&D09, P11
2.1.3. La lettre de change (bill of exchange) (B/L)

La lettre de change est un document commencedessairement rédigé dans les formes
prescrites par la loi, par lequel I'émetteur (fijedonne mandat pur et simple a une personne
désignée (tiré) de payer une somme déterminée, dankeu déterminé et a une date
déterminée (I'échéance), au porteur légitime (héiaék) de la lettre de chan@.

2.1.3.1. Les mentions obligatoires

21 BEGUIN(Jean-Marc) / Arnaud « I'essentielle deseichniques bancaires », Edition, Eyrolle, 2008.
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Pour étre valable, la lettre de change doit mamer obligatoirement un certain nombre

d'indications :

I'expression « lettre de change ».

l'ordre de payer une certaine somme (en chiffregxdois).

le nom de celui qui doit payer le montant de ladedle change (le tiré).

I'échéance prévue pour le paiement.

le lieu de paiement, c'est-a-dire compte bancaineastal dont le tiré est titulaire.

la date et le lieu de création de I'effe

la signature du tireur.

t.

2.1.3.2. Les avantages et les inconvénients derietile change

Nous pouvons résumer les avantages et lesvao@nts relatifs a I'utilisation de lettre de

change dans un tableau :

Tableau n° 03 : les avantages et inconvénients deléttre de change

Les avantages

les inconvénients

L’effet émis a l'initiative du vendeur.
Matérialise une créance qui peut é
escomptée aupres d’une banque.
Détermine la date de paiement.

La lettre de change peut étre transn

par endossement pour régler une de

tre

lise
tte.

les risques d'impaye, de perte et
vole.

soumise a l'initiative de I'acheteur.

Temps plus ou moins long selon
circuit bancaire utilisé.

Ce mode de paiement pas t

répondu.

Source : schéma établie par nous-mémes a partir de G. Légrast H.MARTINI,

« commerce international »; &dition DUNOD, paris, 2010.

de
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A fin de bien expliquer le réglement d’une rettle change, nous le présentons selon le

schéma ci-dessous :

Schéma n°0l:Le reglement d’'une transaction commerciale intéonate par une lettre de

change

Exportateur Marchandise v

i . Importateur (tiré

(tireur) Facture et traite P (tiré)
Y N

Retour de la traite acceptée

Source : Schéma établi par nous méme a pddyBOIN Jaques et DUPHIL Francois,
« exporter pratique du commerce international $éti&ion Foucher, Paris, 2000, p 404.
2.1.4. Le billet a ordre (promissory note)

Le billet & ordre est un effet de commerce ouslkeuscripteur (I'importateur) s’engage a
payer le montant de sa dette au bénéficiaire (éxiar) a la date prévue. Le billet
ordre(B/O) est rarement utilisé dans le commerd¢éreur, sauf entre un client emprunteur et
la banque qui le finandé.
2.1.4.1. Les mentions obligatoires
Le code commerce a réglementé le billet a ordre golelle soit valable, il doit contenir :

» La clause a ordre ou billet a ordre et L’indicatoia la date et lieu de souscription du
billet.

* L’instruction de payer une somme déterminée.

e L’indication de la date d’échéance et le nom deicalquel le paiement doit étre fait.

* Le lieu ou le paiement doit étre effectué.

» Signature manuscrite de celui qui émit le titre.

22 BLKHEIRE (Sid Ahmed), « les différents modes dgaiement », Université Mostaganem, Algérie, licercen FCI, promotion, 2009. P30.
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2.1.4.2. Les avantages et les inconvénients deddith ordre
Nous pouvons résumer les avantages et lesvao@nts relatifs a I'utilisation du billet a
ordre dans un tableau :

Tableau n° 04 : les avantages et inconvénients dildt a ordre

Les avantages Les inconvénients
* Reconnaissance de dette. * Le billet a ordre ne supprime pas|le
» Négociable et s’échange par endos. risque d’'impayes

[{%)
(7]
.

* Mobilisable (escomptable auprg Risque de perte ou de vole

d’'une banque). e Emis a l'initiative de I'acheteur

Py

Source : établie par nous-mémes a partir de G. Legrand HeMARTINI, « commerce
international », 3" édition DUNOD, paris, 2010.

Afin de bien expliquer le réglement de billeb@re, nous le présentons selon le schéma
ci-dessous :

Schéma n°02 Emission et la transmission du billet & ordrelpadient

Exportateur Marchandise Importateur

A 4

A

Emission etsaission du billet & ordre par le client

Source: établi par nous méme a partir DUBOIN Jaques €@PBIL Francois, « exporter
pratigue du commerce international »¢ &@ition Foucher, Paris, 2000.
2.2. Les instruments de financement des importations etes exportations

Les technique de financement des importatiotiss@ées dans les transactions
commerciales internationales sont nombreux et ptése des caractéristiques différentes
(avantages, inconvénients, sécurité, rapidité,scojitLe choix de telle ou telle technique de
financement
Dépend des possibilités (Iégislation et réglentemtades changes offertes par le pays de
I'importateur et celui de I'exportateur). Il dépeassi des négociations commerciales entre
les deux parties (importateur/exportateur). La ssit€ de favoriser I'exportation et de
permettre aux entreprises d'affronter la concug@tangére génere un besoin en
Financement inhérent du fait que le vendeur accondéélai de paiement plus au moins long

a ses clients étrangers.
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Afin de couvrir les besoins de financement, lesogtgteurs peuvent trouver aupres
des banques plusieurs solutions de financementdak : Le crédit de préfinancement, crédit
fournisseur et acheteur.

2.2.1. Le financement des importations

Nous abordons le crédit documentaire et lagemdocumentaire :
2.2.1.1. La remise documentaire

La remise documentaire (ou encaissement dodamenest une procédure qui consiste
pour le vendeur a faire encaisser par une bangomigant di par un acheteur contre remise
de documents. Les documents sont remis a l'acheteigquement contre paiement ou
acceptation des effets du comméefde

Ce type d'instrument fait intervenir général@meuatre parties: Le donneur d’ordre
(exportateur), le tiré (l'acheteur), la banque rtamee (banque du vendeur), la banque
présentatrice (banque correspondante).
2.2.1.1.1. Les formes de REMDOC

La remise documentaire peut se faire selon deumdsr

* Documents contre paiement (D/P)

La banque située a l'étranger, correspondanteadquier de |'exportateur, ne remettra les
documents que contre paiement immédiat. Cette flermrésente une bonne sécurité pour
I'exportateur.

* Documents contre acceptation (D/A)

La banque située a I'étranger, correspondiunteanquier de I'exportateur, ne donnera les
documents a l'acheteur que contre l'acceptationcpadernier d'une ou plusieurs traites
payables a une échéance ultérieure. Cette formafenpas de garantie slre au vendeur

(puisque le réglement & I'échéant®)

23LEGRAND (G) et MARTINI (H), « management des opéations de commerce international », Dunod, Paris,9B5. , P335.

24 KHALDI (M) « le Crédit documentaire », Université de Tizi-Ouzou, mémoire Licence, promotion 2009 .
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2.2.1.1.2. Les avantages et les inconvénients dedemise documentaire
Nous pouvons résumer les avantages et les incanénielatifs a la REMDOC dans le
tableau suivant

Tableau n° 05 : les avantages et inconvénients geremise documentaire

Avantages Inconvénients
e Simplicité et rapidité. * Risque de refus des marchandises.
» Gestion des documents souple. o Défaillance de l'acheteur avant
* Moins cher que le CREDOC. acceptation des documents.

« Expédiée la marchandise avant{le * Risque politique (guerre, crises).

réglement

Source : établie par nous-mémes a partir de MASSIMO.KHALDIrédit documentaire »,
Université Tizi-Ouzou, Licence, promotion 2009.

Pour mieux comprendre I'émission de REMDOC, snoous proposons le schémai-
dessous :

Schéma n°03 déroulement d’une remise (encaissement) documentair

(1) contrat commercial

D’donneur d’ordre ) > Tiré

(Vendeur) » (Acheteur)
i (2) expédiée les marchandig - -
3
Remise (B)|(6) (7)
Document 9) avise¢ | paiement/ remise
Paiement a vue /a de réception acceptation documents

] L’échéance Documents ¢

Banque J (4) remise des documents * Banque

- (8) paiement a vue / a I'échéar

Remettante Présentatrice

Source : K.HELLAL « financement et le risque du commerceéeidur », université Bejaia,
Master, 2013.
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% Interprétation de la REMDOC

(1)Le vendeur et l'acheteur conclurent un contrat eetes prévoyant le paiement par la
REMDOC.
(2)Le vendeur (donneur d'ordre) expédie les marchaadis
(3) et (4) Le vendeur remet a sa banque (banque remettastejocuments nécessaires a
I'importateur pour prendre possession des marcbesidLe vendeur donne a sa banque un
ordre d'encaissement.
(5)La banque correspondante chargée de l'encaisseim@mjue présentatrice) remet les
documents a son client (acheteur), soit contrenpaig, soit contre acceptation du tiré.
(6)L'acheteur paie ou accepte I'effet en contrepdesedocuments remis.
(7)La banque présentatrice doit remettre des docunadigsheteur.
(8)La banque de l'acheteur transfére le montant dentése a la banque du vendeur dans le
cas de documents remis contre paiement.

Dans le cas d'un encaissement contre accepta¢ictiré acceptera I'effet qui, selon les
instructions de I'ordre d'encaissement, resteregauge la banque présentatrice.

(9) La banque du vendeur doit payer le donneur d’aiidree ou a I'échéance.

2.2.1.2. Le crédit documentaire
On peut définir le crédit documentaire commeine opération par le quelle une banque,
appelée banque émettrice, délivré a la demandd&eter de donneur I'ordre de mettre des
fonds a la disposition d'un vendeur appelée béméfe; contre remise de documents
constatant la bonne exécution de la véfite
D’autre terme « Le crédit documentaire est une pss® donnée par un banquier de
limportateur a un exportateur étranger, selon édlgue montant de sa créance lui sera réglé,
pourvu gu’il apporte a l'aide des documents énumédeé preuve de l'expédition des
marchandises a destination des pays importateur ».
Le crédit documentaire a pour role de satisfa@@hkteur et le vendeur car c'est un :
* Moyen de transaction : Il permet d'acquérir deschramdises avec l'intervention de
deux banques.
* Elément de confort et sécurité : Il est un moyepaiement plus sécurisé.

* Instrument de réglement : Il est utilisé pour leepegent des importations.

25. PHILIPHE (M) et MATTIE (S)-Lefrancois « les techniques bancaire », Dunod, Paris, 2008, P201.
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2.2.1.2.1. Les types de crédit documentaire

Il existe deux sorts de crédits documentaingisdgfinissent le degré d'engagement des
banques et protége I'exportateur :

e Le crédit documentaire révocable

Un crédit documentaire révocable peut étreud tmoment annulé par la banque émettrice
sans avertissement préalable tant que les documerdent pas présentés (Le banquier peut
revenir sur son engagement avant expédition deshaadises). Ce type de crédit est trés

rarement utilisé, car il n'apporte aucune sécpotdr le vendeuf®.
* Le crédit documentaire irrévocable

La banque émettrice s’engagé au paiement peaemodifier ou annuler son Engagement
sans l'accord de toutes les autres parties (lawghde vendeur et la banque notificatrice). Ce

type de Credoc est protégeé.

» Le créditirrévocable et confirmé
Ce type de crédit documentaire assure a I'éafur un double engagement de paiement,
celui de la banque émettrice et celui d’'une bandmmes le pays de I'exportateur (banque

confirmatrice), qui est généralement la banquéfinatrice.

2.2.1.2.2. Les modes de réalisation de crédit docentaire
On distingue quatre (4) modes de réalisatiofhdoc :

» Par paiement a vue

C’est le paiement comptant a présentation des dectsnwonformes a la banque.
* Par paiement différé

Paiement a la date ou aux dates déterminalbesoronément aux stipulations de

I'ouverture de crédit.

26 HELLAL(K), « le financement et le risque du comnerce extérieur », université Bejaia, Master, 201345.
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» Par acceptation

Ce mode de paiement consiste pour l'exportébéméficiaire) a tirer une traite a terme sur
la banque émettrice (acheteur) et pour le tirédmir) a donner son accord de paiement a
une date donnée).

e Par négociation

Le bénéficiaire remet les documents conformesné& banque qui les lui achéte. Le

paiement est ans ce cas effectué aprés déductonai?".
2.2.1.2.3. Les intervenants de crédit documentaire

* Le donneur d’ordre

C’est I'acheteur qui a négocié un contrat comuimaé avec un fournisseur étranger ; il
donne a sa banque des instructions d’ouvertureREBOC en faveur de son fournisseur.

e La banque émettrice

C’est la banque de I'acheteur apres avoir sl instructions de son client, qui émet le
CREDOC.

* La banque notificatrice

C’est la banque correspondante de la banquétréreedans le pays du vendeur. Elle va
notifier au vendeur I'ouverture du crédit documéetan sa faveur.

* Le bénéficiaire

C’est le vendeur qui est le « bénéficiaire sk elegagement bancaire d’étre payé.

27 Denis. Frey@ hsbc.fr
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2.2.1.2.4. Les avantages et les inconvénients dee@oc
Nous pouvant résumer les avantages et les incaawsmelatifs au CREDOC dans:

Tableau n° 06 : les avantages et inconvénients dedit documentaire

Avantages Inconvénients

» Garantir la livraison des marchandigses ¢ Instrument lourd et complexe.

avec la qualité et la quantité demandée « Instruments onéreux.

et dans le délai prévu. « Paiement de commission.
 Promesse de reglement. « Exigence fréquente d'un blocage (de
* Elément de confort et de sécurité. fonds en contre garantie de
» Facilite les opérations commerciales 'ouverture d’'un crédit documentaire

entre les acteurs internationaux et peu par la banque.

connus.

Source :schéma établie par nous mémes a partir de G.LEGRANBMARTINI « gestion
des opérations import-export », Dunod, Paris, 2008.
Schéma explicatif de déroulement de Credoc :

Schéma n° 04 déroulement d’'un Credoc

(1) contrat commerciale
Exportateur < » Importateur
(5) et (11) expédition de marchand
(Bénéficiaire) (Donneur d’ordre)
A A A
Transmit (1Q) | (2)

4) (7 (6) présentatiorsd documents| [Demande
Emission | fonds documents de crédit
De crédit

(8) document
\ 2 »
: - v
Banque (3) confirmation de Credoc Banque émettrice

notificatrice .

<«

(9) Fonds
Source :schéma établi par nous-mémes a partir de S.HADDAd®ckedit documentaire »,
Alger, 20009.
% Les étapes de déroulement d’'une opération d’octrode crédit documentaire
seront donc expliquées a I'aide de schéma précédeodbmme suite :

(1)L’acheteur et vendeur conclurent un contrat deevpnévoyant le paiement par CREDOC.
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(2)L’acheteur demande a sa banque «la banque émettnicerédit en faveur du vendeur.
(3)La banque émettrice demande a une autre banquée siti pays du vendeur, de notifier le
crédit.
(4)La banque notificatrice ou confirmatrice informevindeur de I'émission du crédit.
(5)Dés que le vendeur recoit le crédit, il peut pdecé I'expédition des marchandises.
(6)Le vendeur transmet les documents faisant preuvgExjgédition de la marchandise a la
banque natificatrice.
(7)La banque vérifie que les documents sont conformesrédit. Si les documents satisfont
aux conditions du crédit, la banque paiera le fisgeur.
(8)La banque, s’il ne s’agit pas de la banque émettadresse les documents a la banque
émettrice.
(9)La banque émettrice vérifie les documents et sbist conformes aux conditions de crédit,
elle rembourse a la banque confirmatrice qui ecaftele paiement.
(10)Lorsque les documents ont été vérifies par la bamguoettrice, et se sont avéerés satisfaire
aux conditions du crédit, ils sont remis a I'achet@pres paiement du montant exigible.
(11)L’acheteur adresse le document de transport aspoeateur, lequel procédera alors a la
livraison des marchandises.
2.2.2. Le financement des exportations

Nous aborderons respectivement : Le créditnisseur et le crédit acheteur pour la
réalisation d’une opération a I'export.
2.2.2.1. Crédit fournisseur

Définit comme un crédit bancaire accordé deewnt au fournisseur (exportateur) qui a
lui-méme consenti un délai de paiement a son pareerétranger (importateur). Ce crédit
permet a l'exportateur d'escompter sa créanceeataisser, au moment de la livraison
partielle ou totale de I'exportation, le montarg demmes qui lui sont dues par I'achetéir

Le crédit fournisseur présente les caractfriss suivantes :

e L'objet du crédit fournisseur est de financer des$ d'équipements ainsi que les

services.
* La durée est : comprise entre 18 mois et 7 ansgler le crédit est a moyen terme,

supérieure a 7 ans quand le crédit est a long terme

28 MANNAI (S) et SIMON (y), « technique financiereinternational », 7eme, Edition, Economica, Pari200, P580.
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» Le crédit fournisseur peut étre payé progressivémera d I'exportateur mobilise les
créances nées progressivement, au fur et a mesulexdcution du contrat qui
correspond a des livraisons partielles.

* Le montant du crédit, en principal et intéréts, égal au montant de la créance
payable a terme.

2.2.2.2.Les avantages et les inconvénients de ctédurnisseur
Nous pouvons résumer les avantages et lesvao@nts relatifs au crédit fournisseur.
Tableau n° 07 : les avantages et inconvénients dedit fournisseur

Le crédit fournisseur comporte plusieurs avgesgeet incontinents tel que

Avantages Inconvénients
* La simplicité et la rapidité de la Il supporte la quotité non
mise en place du crédit. garantie par I'assureur crédit.
« Le financement peut porter * Le fournisseur augmenter les
surl00% du contrat. prix pour couvrir les frais et
» Possibilité de refinancement par charges.
'escompte avec recours. * |l est contraint de supporté les
» Connaissance rapide de risques  commerciaux et
I'échéancier et du cout. politique s’il ne se couvre pas
aupres d’'un organisme
d’assurance.

Source : établie par nous méme a partir de K.HELLAL « finament et le risque du

commerce extérieur », université Bejaia, Mastet,320
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Schéma n° 05 Schéma explicatif de fonctionnement de crédit f@mseur (déroulement d’'un

Crédit fournisseur)

PG s

Exportateur < » Importateur
(2)

(Vendeur) > (Acheteur)

A 4
@B @9 6 (7 (8
3)( Organisme @
"| Dassurance

A \ 4 (6) -~

Banque de vendeur | (9) Banque de
< I'acheteur

Source : AMELON.JEAN-LOUIS, « financer ses exportations l. BPUNOD, Paris, 2002,
P43.
Le mécanisme de réalisation du crédit fournisse
(1) demande de financement de I'exportateur a sa leanqu
(2) accord d’'un délai de paiement par le fournissesoraclient.
(3) souscription par le fournisseur d’'une assurance.
(4) établissement du contrat commerciale.
(5) expédition de la marchandise et la remise des dentsypar I'exportateur.
(6) transmission par la banque de I'exportateur desmeats a la banque de I'importateur.
(7) remise des documents commerciaux et des effetsqooeptation a I'acheteur.
(8) retour des effets, accepter par le client, a sguan
(9) aval des effets par la banque de l'importateureeir ltransmission a la banque de
I'exportateur.

(10) escompte des effets par cette derniére.

2.2.2.2. Crédit acheteur
« Le crédit acheteur est un financement directéroensenti a I'acheteur étranger par une

banque, afin de permettre & I'importateur de payetomptant le fournisseti?’ ».

29 SIMON (YY) Lautier(D), « techniques financiéresriternationales », 8eme Edition, Economica, Paris0BP3, P680.
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Le crédit acheteur présente ces caractérigtigue
» Ce type de crédit est utilisé lorsqu'il s'agit @estation de biens d'équipement ou de
guantités importantes de matieres premiéeres.
e Le crédit acheteur finance généralement 85 % du tambntotal du contrat
commercial.
* Les modalités de paiement du vendeur sont prévarde gontrat commercial.
* Le remboursement se fait généralement par des s#atiEs successives.
* La durée de remboursement varie de 2 a 12 ans Eelgmontant de I'opération, la
nature du produit.
2.2.2.1. Les avantages et les inconvénients de c¢tédheteur
Nous pouvons résumer les avantages et lesvao@nts relatifs au crédit acheteur:
Tableau n° 08 : les avantages et inconvénients dedit acheteur

Le crédit acheteur comporte plusieurs avantagiesentinents tel que

Avantages Inconvénients

» Le crédit acheteur regle au comptant, » Seules les grandes entreprises

il augmente aussi la liquidité. peuvent bénéficier de ce type de
» L’exportateur est dégagé de risque financement.

d’'impayées. e La durée de reglement de crédit est
* L'acheteur peut en outre bénéficier longue ce qui crée le risque de change

d'une durée de crédit plus longue.

Source :G.LEGRAND et H.MARTINI « des opérations import-eéxp», Dunod, Paris, 2008.
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Schéma n° 06 : Schéma explicatif de fonctionnement de crécliieéeur (déroulement d’un

Crédit acheteur)

D )
Exportateur < » Importateur
(Vendeur) (Acheteur)
A A
G) @ 4) (@)
Organisme
2)( | ~® (3)
g D’assurance
Y < @ >
Banque de vendeur (4) Banque de
y (6) I'acheteur

Organisme de

Stabilisation

Source : AMELON.JEAN-LOUIS, « financer ses exportations l. BPUNOD, Paris, 2002,
P41.

Le mécanisme de réalisation du crédit acheteur :

(1) la conclusion du contrat commerciale entre I'aehetet le vendeur, en prévoyant les
modalités de paiement.

(2) 'exportateur et sa banque sollicite I'organismasgurance afin de souscrire les police
d’assurances.

(3) le contrat financier (la convention de crédit) @ghé entre 'emprunteur et le préteur.

(4) 'exportateur présente les documents exigés pendgeur a sa banque pour les transmet a
limportateur.

(5) la banque préteuse réglé I'exportateur suivantéeslitions et les modalités prévues dans
le contrat de crédit d’'une part, d’'une autre pHet eotifie 'emprunteur de I'utilisation de la
tranche débloquée.

(6) l'acheteur procéde au remboursement du principaduepaiement des intéréts et des

commissions suivant I'échéancier de rembourrement.
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Conclusion

Pour que le commerce international se dérdales de bonnes conditions et assure une
meilleure fluidité des échanges entre les différguatys, il doit étre encadré par des usages du
commerce extérieur qui permettent de mieux conduigeopération d’'import-export, car ces
usages facilitent les réglements de l'opérationsnaaissi ils permettent a l'utilisateur une
meilleure maitrise dans le traitement de financerdes importations et des exportations.

L'importance des transactions commercialesgebliimportateur et I'exportateur de
prendre leurs précautions lors de la négociationcdotrat commercial et de se mettre
d'accord sur ses conditions. C'est de ce pointpgaiait les instruments et les techniques de
paiement dont le crédit documentaire qui appargéprésente la technique la plus sécurisée.

En outre, la pratigue commerciale nous montre tputes ces techniques de paiement
dépendent de l'acheteur, du vendeur, de leurs bangude leurs pays respectifs, et du
contexte économique dans lequel la transactioooestiue.

Nous avons essaye d'étudier dans le premiepitthdes notions générales relatives au
commerce international. Toutefois, il existe cerarisques au moment d'effectuer une
transaction commerciale avec l|'étranger, malgré lpdisation du crédit documentaire,

présente la technique la plus sécurisée.
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Introduction

Les opérations du commerce international, ens darge du terme, comportent de fagon

inéluctable un ensemble de risques.

Notre travail portera sur les principaux rieguauxquels I'acheteur est confronté a la
livraison de marchandise (risque liés a la conferde la marchandise au contrat). Du coté
du vendeur, les risques sont liés a la phase depaiement (risque de non-paiement).
Toutefois, les deux intervenants sont confrontés asques de change si le réglement

financier de I'opération est a terme.

A cet effet, et afin de se protéger contre ttassrisques qu’'en a cité, il appartient a
I'importateur et a I'exportateur de se prémunittreoces risques par les différents moyens qui

existent relativement au pays de résidence.

En conséquence, un certain nombre de garaotiegté mis en place afin de gérer les
risques, auxquels I'exportateur, I'importateur,saique les banques et les établissements de

crédits sont exposes, et leur permet de tenirdiae sur la scene internationale.

L'objet de ce chapitre consiste en premierdise a présenter les risques liees a la
conformité des marchandises et a leurs couvertlaedguxieme section sera consacrée aux
risques et garanties de non-paiement, et la trossi@ection concernera la couverture du

risque de change.
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Section 01: les risques et garanties lies a la domité des

marchandises

La concurrence entre les exportateurs a régslexigences des acheteurs de plus en plus
importantes. Avant l'implication des banques et desnpagnies d’assurances dans la
couverture des risques auxquels sont confrontémieartateurs, il était exigé des valeurs des
dépbts de fonds afin de s’assurer du remboursedesnacomptes versés et du paiement des
indemnités.

Néanmoins ces dépbts avaient un trés sérieconvwgnient pour les exportateurs, n'en
seulement qu’ils pésent lourdement sur leur tré@oreour une longue et couteuse
mobilisation de fonds, d’autant plus, les achetasaerpermettaient de se les appropriées et de
refuser de les restituées au vendeur, sur leurlsisgiimation que ce dernier a mal exécuté

ses obligations.

Afin de résoudre ses problémes, il fallait treuwne solution plus sécurisante pour
'acheteur et moins couteuse pour le vendeur, @esti que sont apparues « les garanties

bancaires a I'international, hypotheque, nantissgnoautionnements.
1.1. Identification du risque lié a la conformité eéts marchandises

Les risques liés a la conformité de marchandisaet des risques de non-conformité en
gualité ou en quantité par rapport au bon de comdmale risque de collusion, le risque de
paiement sans réception ou sans controle de quiaiigbonnes pratiques préconisent qu’un
rapprochement du bon de commande avec le bonmaéstivi, une émission systématique d'un
bon de réception pré numéroté, des réceptionswdasbns en des lieux définis, la séparation
des fonctions achat et réception.

Une fois les commandes de marchandises soagistrees, I'exportateur doit faire face a
une série de risques. Méme la livraison comportsiades risques liés au transport des

marchandises comme risques de détérioration etrde. p
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1.2. La couverture du risque lié a la conformité déa marchandise

Pour se couvrir contre le risque liée a la confégrde la marchandise en distingue :
1.2.1. La distinction entre cautionnement et garar

En peu faire une distinction entre cautionneneégarantie :
1.2.1.1. Le cautionnement

Est un contrat par lequel une personne tiearangit I'exécution d’'une obligation, en
s’engageant envers le créancier a satisfaire @ obligation si le débiteur n’y satisfait pas lui-
méme'?.

Le cautionnement a les particularités suivantes

. Il a un caractére accessoire par rapport a I'obbgaprincipal.

. Il permet a la caution (la banque) d'opposer awancier les exceptions tirées du
contrat.

. Il est juridiquement régit par le code civil.

1.2.1.1. La garantie bancaire

Est une garantie donnée par une banque(le tyamarfaveur d’'un bénéficiaire (le garantit)
par la quelle la banque s’engage envers ce degigayer une somme définie en cas ou un
tiers ne fournit pas une prestation, un bien oéwénmement donrfé.

En effet les Cautions et les garanties bancapeartiennent aux engagements par signature
des banques vis-a-vis d’un bénéficiaire. Dans thecdes garanties de marché, il s’agit d’'un
engagement écrit de la banque du fournisseur @goetlipour compte de celui-ci, en faveur

d’un bénéficiaire (I'acheteur ou l'importateur).

! Article 644 du code civil Algérien.
2 http://www.trader-finance.FR/lexique-finance/defion-lettre-G/garantie-bancaire.html.
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1.2.2 .La typologie de garantie

Les principales garanties délivrer au profit'deheteur, que la banque peut étre amené a
délivrer a 'occasion des marchés d’exportatiorn sesmsuivantes :
1.2.2.1. La caution de soumission

La garantie de soumission permet a I'achetganger de s’assurer contre le risque de non-
conclusion du contrat. Donc I'importateur peut olitaine indemnisation si le fournisseur
retire son offre commerciale, refuse de signerdetrat ou de mettre en place les garanties
prévues dans le contrat.

Ce type de garantie est souvent obligatoire dssmarchés publics étrangers.
1.2.2.2. La caution de restitution d’acompte

Cette garantie elle permet a I'importateur éebr étranger) de se faire rembourser des
acomptes versés a la commande si les travaux ne s exécutés dans le cas ou
I'exportateur ne respecterait pas ses engagememnitisactuels de livraison.
1.2.2.3. La caution de bonne exécution

Elle permet de garantir a I'acheteur un dédogemneent si le fournisseur ne respecte pas la
bonne exécution du contrat.

Appelée aussi garantie de bonne fin ou de bergeution ; elle engage la banque a payer
une somme forfaitaire en cas de manquement du ueadses obligations contractuelles.

L’effet de la garantie d’exécution cesse loesla réception provisoire des travaux par le
maitre d’'ouvrage (dans certains cas, a la récepgédinitive).
1.2.2.4. La caution de libération de retenu de gardie

Elle permet de garantir a I'acheteur le revesesat d’une partie de son paiement ou de son
dernier terme de paiement, dans le cas ou le rahtbvré ou les travaux effectués
apparaissent, a l'usage, de mauvaise qualité
1.2.3. Les formes de garantie

La garantie en général prend deux formes :
1.2.3.1. La garantie directe

Ce type de garantie est établi par la banqueeddeur directement au profit de I'acheteur
étrangef®.

3 LEGRAND(G) et MARTINI(H) « commerce international Bunod, Paris, 2008.
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Le schéma de mise en place d’'une garantietdiest dressé ci - dessous :

Schéma n°07 : la mise en place d’une garantie direc (1)
Importateur
Exportateur ’ -~
B "] (Bénéficiaire)
(Donneur
A
2) 3
Banque de
I'exportateur
(4)

Source : établi par nous méme a partir de : G.LEGRAND et ARTINI « commerce
international », 3™ Edition, Dunod, Paris, 2010, P181.

Le mécanisme de la réalisation de la mise en p&ad’'une garantie directe se fait selon

ceci :

(1) : contrat commerciale

(2) : demande d’émission de garantie

(3) : accord de garantie

(4) : envoie de la lettre de garantie (engagermerta banque).

1.2.3.2. La garantie indirecte
Ondit que la garantie est une garantie indirecteegecgarantie est montée par une banque
locale dans le pays de I'acheteur avec la contrangj@ de la banque du vendeur.
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Schéma de déroulement d’'une garantie indired¢tdressé ci- dessous :

Schéma n°08 : la mise en place d’une garantie indicte
Par contre si la garantie indirecte est montéaiparbanque locale dans le pays de I'acheteur

avec la contre-garantie de la banque du vendeur.

Importateur

Exportateur <«

(1) (Acheteur)
(Vendeur) i

yY
2) (4 5)
A »

Banque de 8) Banque de
I’exportateur B I'importateur
(Contre garant) 4) (Garant)

Source :établi par nous méme a partir de : G.LEGRAND et ARTINI « commerce
international », 3™ Edition, Dunod, Paris, 2010, P181.

Le mécanisme de la réalisation de la mise en plad&ine garantie indirecte:
(2) : contrat commerciale

(2) et (3) : demande d’émission de garantie

(4) : accord de garantie

(5) : envoie de la lettre de garantie (engagerderia banque).

1.2.4. La couverture de la marchandise par I'assurace contractée d’une compagnie

d’assurance

Il s’agit des compagnies d’assurance Algéris(@AAR) qui interviennent pour garantir le
paiement et le remboursement a échéance et paurprie risque sur les entreprises
cédantes, par exemple elle garantissent a I'agsya@ement d'une indemnité en cas d'avaries

sur la marchandise en cours de transport .
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Section 02 : la couverturade risque de non-paiement

Le risque non-paiement est un des princip&gues associé au commerce international,

le non-paiement peut étre le résultat de I'insalitélde I'acheteur suite aux faillites.

Lorsqu’un exportateur exporte avec succes dgshmandises ou des services hors de son
pays ne représente pas une opération commercissiegil faudra encore sécuriser le
paiement du prix et se prémunir contre le "risqga@dn-paiement"”, qui peut étre le résultat de

I'insolvabilité de I'acheteur suite aux faillites.

Dans ce cas, I'exportateur doit réfléchir a polgique de gestion du risque crédit sur la

base d'une analyse (évaluation) des différentsrdétants de ce dernier.
2.1. Identification du risque de non-paiement

Le Risque de non- paiement est une expositiom@anger dont on ne sait pas s'il se
produira mais dont on sait qu'il sera susceptiblealproduire, inhérent a une situation ou une
activité. Le risque de non-paiement est généralénmamexposition a une créance impayee

quand elle n'a pas été réglée a la date exadalénitent convenu®.

2.1.1.Les forme du risque de non-paiement
Le risque de crédit comprend en générale dewmds suivantes :

2.1.1.1. Risqueommerciale

Parfois appelé risque d’insolvabilité, c’estiucequi résulte d’'une détérioration de la

situation financiere de I'acheteur telle qu’ellegose au paiement de sa dette a I'échéance.

Le risque d’insolvabilité est constitué lorsgé personne morale de droit privée est dans
l'incapacité financiére d’exécuter son obligaticgcpniaire. Le risque commercial résulte des

faits sans qu’il soit nécessaire de se référereadéaision judiciaire.
Il s’agit essentiellement :

» de la faillite du débiteur, (ou insolvabilité deody caractérisée par l'arrét de toutes les

poursuites individuelles faites contre le débiteur.

4 http://www.carf.conconsulté le 18 .04.14.
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» de linsolvabilité du débiteur, c'est a dire lealdfde paiement prolongé justifié par
des difficultés financieres.

* le refus pur et simple de paiement.
2.1.1.2.Risque non commerciale

Par risque non commercial on entend tous Iénements qui peuvent impliquer le non
paiement d’'une créance pour autant que ces évémemesoient pas liés a la situation ou au
comportement du client. On classe parmi ces risques
2.1.1.2.1. Le risque politique

Qui est un risque lié a des événements indgpetrtth la volonté de I'acheteur qui empéche
le paiement. Ces événements peuvent survenir gauation économique ou politique de
pays de I'acheteur ou d'un événement naturel (ogpas naturelle, guerré).
2.1.1.2.2. Le risque non transfert

C’est-a-dire l'impossibilité pour un débiteue dransférer les devisesécessaires au
reglement de la dette.
2.1.1.2.3. Laisque bancaire

C'est le risque que la banque aupres de lamumlil détient un compte de reglement
devienne insolvable (qui est lié a la solvabilieéla banque de I'acheteur comme la faillite de

la banque)®.
2.1.1.2.4. Le risque opérationnel

Le risque opérationnel peut étre défini commerisque de perte liee a des processus
opérationnels, des personnes ou des systéemes ursdém défaillants ou a des événements

externes.

Par exemple, l'utilisation de l'informatiquet faourir des risques aux établissements de
crédit : comme la Perte de données et de programmes enecdsspbsitifs de sécurité
inadéquats, les défaillances de I'équipement owsyEemes et des procédures de sauvegarde

et de récupération des données.

> DJENKAL(D) et FATOUS (T), « Financement d’importati par CREDOC », université Bejaia, licence en FCI,
promotion, 2010 /2011, P85.

5 MILLER (P) et ANN NORTHCOL(C), « gérer le risque demréglement des opérations de change », revie lwenue,
canada, 2002, P42.
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2.2. La couverture du risque de non-paiement

Pour se couvrir contre le risque de non remdmuent (non-paiement), il faut avoir les
régles de bonne gestion comme : la collecte dimédion sur les clients, le choix du moyen
de reglement, le choix du délai de paiement a decpavoir une bonne rédaction des clauses

contractuelles et la fixation de regles pour lamek des paiements et le recouvrement.
Dans ce cas le banquier est destiné a recusllix formes de garanties:
2.2.1 Les garanties réelles

Elles portent sur des valeurs d'actif du débitee genre de garantie appelée
«cautionnement réel» ; Qui est un engagement cdatreprise mise a la disposition de sa
banque sous forme d'un bien mobilier sous form@detissement) ou immeuble sous forme

de (hypothéque) ou sous forme d’élément d’actdutant (gage).
On distingue deux formes de garanties réelles :
2.2.1.1. Le nantissement

Le nantissement appelé aussi « sireté mabitéglle », est un contrat qui permettant de
garantir le remboursement d’'un prét immobilier dogbant une somme d’argent (Une

assurance vie, par exemple), au profit du préféur

Le nantissement est un type de contrat parelelgudébiteur remet a un créancier pour
sOreté de sa dette, la possession effective dem (onobilier) le bien ainsi remis comme :

nantissement d'équipement, de marchandise, desehi
2.2.1.2. L’hypotheque

L'hypotheque« slreté réelle » immobiliére, les garantie colteuse comparativement au

nantissement, elle et solliciter en couverturerédit d'investissement.

Elle peut étre définie comme étant un droit demt est grevé un bien immobilier au profil

d'un créancier pour garantir le paiement de sanceta

www.adil34.org.
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L'hypothéque obéit aux mémes regles que leissmmient, mais elle porte sur des biens

immeubles soit : batiments, hangars, habitati@rsins.
2.2.2. Les garanties personnelles

Appelé aussi « slreté personnelle », est urantia constituée par I'engagement d'une ou
plusieurs personnes (physique ou morale) de rersboie créancier en cas de défaillance du
débiteur principal.

Les sdretés personnelles nécessitent donerVertion d'un tiers car le débiteur quelle que

soit sa qualité, ne peut garantir par sa seuldgarne dette qu'il a lui-méme contralé
Ces garanties se réalisent sous formes de :
2.2.2.1. Cautionnement

Le cautionnement est le type méme de la s(etsonnelle, ce dernier est I'engagement

pris par un tiers de s'exécuter en cas de défadldn débiteut.

C’est le contrat par lequel une personne a@gp&aution promet au créancier d'une

obligation d'y satisfaire si le débiteur ne le réimpas lui-méme.
2.2.2.2. Le crédit documentaire

Le principe de base du crédit documentairdeebc : I'échange de documents contre un

paiement.

Le crédit documentaire est une garantie denpaié émise par une banque en faveur d'un
exportateur .les termes de cette garantie sonhidgdar I'importateur et sont exprimés dans

une « ouverture de crédit documentaifts

®BERNET Rolande Luc, « principe de technique bancaigs3®Edition, Dunod, Paris, 200@128.
19SIMON (Y) Lautier(D), « techniques financiéres imationales », 8*°Edition, Economica, Paris, 2003. P680.
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Section 03 : La couverture du risque de change

Toute entreprise qui réalise des transacti@msneerciales libellées en devise étranger est
soumise a un risque de change lié au réglementdi@ade cette transaction peut se réaliser a
un cours différent de celui qui a été retenu au ergrde I'engagement de la transacttdh

Le risque de change est d( au décalage de tempgseut exister entre le reglement de la

transaction et de I'engagement de cette transaction

Toute entreprise exportatrice de biens ou sesyipayés en devise a une certaine échéance,
est exposée a une baisse éventuelle de la devitactdeation, a l'inverse, l'importateur est
confronté a un risque de change lorsque la dewdstacturation croit entre la période de la

commande a celle du reglement du prix d'importationievise.
3.1. Identification du risque de change

Le risque de change c’est un risque d’'un déeaent plus élevé ou d’'une entré d’argent

moindre d a l'utilisation d’'une monnaie différemnte la devise domestique.

Le risque de change peut étre défini commet étaltiéventualité de perte a laquelle sont
exposes les agents effectuant des transactionsvised suite a des fluctuations défavorables
du taux de change de ces devises par rapport enleumaies nationales. Ces décaissements a

terme en devise et pourraient entrainer des perntespital.
On distingue :

* Lerisque de dépréciation de la monnaie de regiepwur un exportateur,

* Lerisque d’'une appréciation de la monnaie de régfg pour un importateur,

* Le risque d’'une appréciation de la monnaie de cemgement pour les agents
emprunteurs des fonds en devise,

* Le risque de dépréciation de la monnaie de reglempeur les agents préteurs de

fonds en devise %2,

1 BENAMMAR.J-M, « techniques du commerce international », Ed, TECHNIPLUS, France, 1995.
12 http:/lyakdcours,webou.net.
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3.1.1. La naissance de risque de change

Le risque de change apparait des lors quedfaige a recours a une devise étrangere pour
traiter des opérations commerciales ou financiefgmpréhender la nature et la date de
I'exposition au risque de change n'est pas fadédedate a partir de laquelle I'entreprise se

couvre reste quelque peu arbitraire.

En effet, I'entreprise pourrait se considérerisque de change des la signature du contrat,

ou encore avant qu'il y ait un enregistrement caiipt

La date retenue peut varier d'une entreprisitie ou au sein de la méme firme selon que

le risque de change est certain ou incertain :

3.1.1.1. Certain

Un risque de change certain est constaté arlelusion d'un contrat irrévocable, dans une

monnaie autre que la monnaie nationale, fixantdatant et la date de I'opération.

Il existe plusieurs situations d'expositionriggue certain :

. Lors d'un contrat d'importation

Un importateur est en situation de risque ceri@aisdu'il y a appréciation de la devise entre
la date de conclusion du contrat et celle du reghanl'importateur, dans ce cas, aura besoin

de plus de monnaie nationale a convertir pour seyper les devises nécessaires.

. Lors d'un contrat d'exportation

Un exportateur est en situation de risque tettasqu'il y a dépréciation de la devise de
facturation entre la date de conclusion du cordtde jour de I'encaissement. L'exportateur

recevra, au moment de la conversion, moins de nemaionale.

. Lors d'un prét ou emprunt en devises

Un emprunteur en devise craint une appréciatiofadievise en question car il risque de
rembourser un capital (et intéréts), en monnaiéomale, plus important que celui prévu

contractuellement.

e
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De sa part, le préteur craint une dépréciatttm la devise qui engendrerait un

remboursement moindre en monnaie nationale.
3.1.1.2. Incertain
Un risque incertain est lié aux opérations daméalisation est probable.

L'entreprise se trouve confrontée au risquertam lors d'un appel d'offre en monnaie
étrangere. En répondant a cet appel d'offre ersdeitrangere, I'engagement de réalisation

n'est pas irrévocable.

L'entreprise est exposée a un risque de chaogditionnel : elle ne se retrouvera

véritablement en risque que si elle est retenue lpadalisation de I'engagement.
3.1.2. La mesure de risque de change (position deange)

D’une maniére générale, un positon de changenestat statistique récapitulant le montant
des devises a recevoir et a livrer. Elle est carésti devise par devise et pour la méme

échéance.
La position de change d'une entreprise eshi@éfomme étant le solde des créances

(Ou des avoirs) a recevoir des clients, et desgargants (ou des dettes) a payer en devises
de cette entreprise. C'est la conséquence destiopérébellés en devises avec |'étranger, et
apparait ainsi comme « le montant de I'enjeu netmsd au risque des fluctuations

monétairess™).
La position de change présente les caractiresi suivantes :

* Tous les éléments de la position de change pemeaitze entrée de devises sont
enregistrés avec un signe positif(+).

* Le signe négatif(-) permet I'enregistrement desis®ide devises.

» La position de change est dite « ouverte »lors@sectéances a recevoir pour une
méme devise ne s’équilibrent pas avec les fluxradi

* Dite « fermée» lorsque les flux a recevoir sonuggau flux a livrer.

BTHEMRI (1) «la couverture contre les risques Harge », Faculté des sciences juridiques écongesigon de
Jendouba, promotion 2007.

“y



Chapitre 02 :La gestion des risques dans le commerce
international

» La position de change est dite « longue » lorsgadllix a recevoir sont supérieurs au
flux a livrer (avoirs supérieurs aux engagementdanses).
» Dite position courte si les flux a recevoir sorfémeur au flux a livrer (avoirs inférieur

aux engagements en devises).

L’établissement d’'une position de change peflmebmpensation entre les flux a recevoir

et les flux a livrer. Cet outil permettant une reeife gestion du risque de change.

3.2. Gestion du risque de change

Lorsqu’une partie (acheteur ou vendeur) seviEcekposée au risque de change, elle peut

opter pour I'une au l'autre des méthodes de couxest interne ou externe.

3.2.1. Couverture interne du risque de change

Les techniques internes de la couverture deeisig change sont :

3.2.1.1.Le choix de la monnaie de facturation

+ La facturation en monnaie nationale

Elle permet d’délimiter I'exposition au risqde change, que ce soit pour I'importateur ou

pour I'exportateur.

Mais il faut bien s’assurer que le contrat patient pas une clause de correction de prix
indexé sur une devise de référence. Les intérgiesgis des contractants ainsi que la nature
de certains produits rendant la facturation en ra@nationale tres difficile ou impossible.

» La facturation en monnaie étrangéere

L'importateur est intéressé par une facturagonune devise faible susceptible de se
déprécier par rapport a sa monnaie nationale et@aséquent faire diminuer le montant a
payer, par contre I'exportateur préfere facturerisdane monnaie forte qui peut s'apprécier et

le faire profiter ainsi d'un gain de change.

» La facturation en plusieurs monnaies

o
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Cette technique vise a partager le risqueesipérties et compenser les pertes éventuelles

sur une monnaie par des gains sur une &dtre
3.2.1.2.L’action sur les délais « le termaillage ¢beads and lags)

« Le termaillage consiste pour une entreprisecelérer ou a retarder ses paiements en
devises étrangeres selon les prévisions et lesitimad de hausse ou de baisse des cours de
change (en fonction de I'évolution anticipée de degses}™.

» Lorsque la devise étrangére s’apprécie : accélérpaiement quitte a accorder un
escompte pour paiement anticipé.

» Si la devise étrangere se déprécie encaisserdstagesn devises et la placer sur un
compte en devises en attendant une revalorisagda devise si elle est espérée a

court terme.
3.2.1.3.L'auto couverture (clearing)

L'auto couverture consiste en la détention Kamée d'une créance et d'une dette libellées
dans la méme devise et de termes voisins. L'egepeut donc payer ses dettes en devises
avec les devises recues apres le reglement decssces. Cela évite le risque de change da

aux variations des cours a trés court terme.

La possibilité d'application de cette technigeste limitée dans la mesure ou il n'est pas
toujours possible d'avoir des dettes et des cr&aligellées dans une méme monnaie et

encore moins de méme terme.
3.2.1.4.La compensation (le netting)

La technique de compensation (netting) ne @t utilisée que par les entreprises qui
operent les transactions a I'exportateur et a lngteur. Elle consiste a affecter le réglement

d’'une créance en devise au reglement d’'une det#de dans la méme unité monétaire.

14 LEGRAND (G) MARTINI (H) « management des opératianiscommerce international », 8eme Ed, Dunod, P20i37,
P338.

S PRISSERT (P), GARSUAULT (P) et PRIAMI (S), « Les agims bancaires avec I'étranger », La revue baédjiteur,
paris, 1995, p.117.
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Le netting est une pratique courante dansrsdg groupes internationalisés qui permet de

supprimer les transferts inter-sociétés par l#tlon des techniques de Compensation.
Cela implique la création d'un centre de ngtijui organise le cycle de compensation,

centralise l'information et calcule la compensati®n
3.2.2. La couverture externe (Les techniques faisaappel aux banques)

Les techniques externes de couverture contrastpie de change, contrairement aux
techniques internes, sont les méthodes qui néept$it recours a des organismes externes a
I'entreprise. Faisant appel aux banques ont pojet dlassurer I'équilibre de la trésorerie de

I'entreprise et permettent ainsi de faire faced@penses courantes de l'activité.
Ceci pour gérer le risque de change dérBenise de facon externe on distingue :
3.2.2.1.Les contrats d'assurance

L'entreprise peut se couvrir contre le risqgaeklange via des assurances que proposent des
organismes externes. Ces assurances ont pourdebpetrmettre aux entreprises exportatrices
d'établir leurs prix de vente et de passer desratsnen devises sans encourir le risque de

variation des cours de change.

Ces assurances sont multiples : elles concemessi bien des opérations ponctuelles que
des courants d'affaires réguliers ; elles peuveatrir les variations de change sur un courant
d'affaires a l'import ou a I'export pendant la péei de facturation jusqu'au paiement ; ces
assurances comprennent parfois des clauses pantragtédénéficier de I'évolution favorable

de la devise

Au moment du réglement de l'exportation (im@tonh), si le cours de change est inférieur
(supérieur) au cours garanti, la compagnie indeenfesitreprise. Si par contre, le cours de
change est supérieur (inférieur) au cours gardietitreprise verse la difféerence a la

compagnie d’assurance.

18 Fontaine P, « marchés des changes », Person iéaE&iris, 2009, P134.
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3.2.2.2.Les avances en devises

L'entreprise exportatrice emprunte a sa banmqee somme en devise dont le montant
correspond a celui de la créance détenue sur semt étranger ou a la valeur actuelle de
celle-ci pour une durée au moins égale au délgpalement du client. Les devises ainsi
avancees seront converties immédiatement (au cathga monnaie nationale. La banque
facturera a I'entreprise des intéréts calculéstér jpin taux interbancaire majoré d'une marge.
L'entreprise remboursera sa dette a I'échéance Egedaevises recues de son client.

L'entreprise annule ainsi le risque de changesaginstitue sa trésorerie en monnaie nationale.

Bien plus gqu'une simple technique de couvertla® avances en devises constituent un
crédit de trésorerie en devises et de ce faits pivent étre considérées comme un moyen de

financement des exportations.

Les avances en devises constituent pour unreteor des crédits a court terme en devises
accordés par des banques nationales ou étrandglles. lui permettent de constituer
immédiatement une trésorerie en monnaie nationaeespondant a la contre-valeur de la

créance sur son client étrandét
3.2.2.3.Les levées anticipées et les prorogations

La levée anticipée consiste a avancer la daéghange des devises par rapport a la date
d'échéance initiale de l'opération de change agterm

Comme dans le cas de l'annulation, I'entretiggorte un gain ou une perte de change.

La prorogation consiste a retarder la datehdége des devises a une date ultérieure a celle

de I'échéance de I'opération de change initiale.

Pour ce faire, les deux parties peuvent annildpération de terme initiale a la date
d'échéance et mettre en place une nouvelle. L'deachange généré par ces opérations est
enregistré sous forme de perte ou gain immédiatinasr par l'entreprise, sans incidence sur

le calcul du nouveau cours a terme.

17 DEBAUVAIS (M) et Sinnah(Y) « la gestion globale dsque de change », Edition Economica, Paris, 1992
P237.
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3.2.2.4.Swaps de devises

Il s'agit d'une opération par laquelle deuxiparéchangent leur endettement respectif de

méme montant et de méme durée, en deux monnaiésedies.

Les swaps permet d'échanger immédiatement onaaie contre une autre au cours
comptant, avec la certitude de pouvoir refairedtagion inverse a une date et un cours a

terme définis au moment du premier échange.

Les swaps de change son tres utiles pour Ersique de change a longue terme tout en se

garantissant contre ce risqt@.
3.2.2.5.Les options de change

L'option de change est un contrat donnant aaxguéreur le droit (et non l'obligation)
d'acheter ou de vendre un montant donné de demise® date (ou pendant une période)
déterminée et a un cours fixé par avance appet&faxercice, moyennant le paiement d'une

prime 9,

Il s'agit d'un contrat conditionnel et négoteadpui permet de se protéger contre le risque de
change, certain et surtout incertain, tout en pvé@se I'opportunité de réaliser un gain de

change dans le cas d'une évolution favorable disamila devise concernée.

18 | EGRAND (G) et MARTINI (H), « commerce internatial », Edition, DNOND .Paris, 2008. P212.
19 DESBRIERES (P) et POINCELOT (E), « Gestion de tser, Edition, Management, Paris, 1999, P123.
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Conclusion

Tous les opérateurs qui effectuent des transactéiorgela de leurs frontieres sont exposés

a une série de risques qui différent selon leuitiposd'importateur ou d'exportateur.

Dans le présent chapitre nous avons essagas$er en revue les principaux risques

rencontrés et les méthodes de couvertures lecpluramment utilisées.

En terme de technique s de couverture de risqunen<paiement » et risque de
change il semble important de souligner I'impémitnécessité d’une bonne connaissance des

différents moyens de couverture, afin de pouvoineir ces risques.

Pour se prémunir contre ces risques, il ya uteniantion des différents organismes
comme les banques pour s’assurent en du bon éément de leurs opérations, il ya aussi de
différentes techniques de couvertures de risques &oleur disposition. Ces techniques
couvrent I'ensemble des risques allant du risqusalvabilité au risque catastrophique :en

passant par le risque de change.

Par ailleurs, la volatilité des courscti@nge oblige acheteurs et vendeurs a se
préoccuper davantage de la couverture du risqebalege grace aux techniques internes ou

externes précitées.

Pour le cas de I'Algérie, les opérateurs ne dispgsss de techniques de couverture
aussi efficaces et font recours le plus souverthaix de la monnaie de facturation et tentent

d'agir sur les délais de paiement.

Devant ces méthodes assez intuitives qui sontiéine satisfaisantes, l'instauration
d'autres techniques plus modernes s'avére indiablen®our cela il ya une intervention des
différents organismes, qui assurent le bon déroaientle leurs opérations, et sécurisent les

transactions internationales.

Les risques que court le banquier en accordanfic@ncements ont fait que ces
derniers soient soumis a une étude minutieuseghieala leurs réalisations ainsi qu’au

recours a I'établissement de garantie d'opératames I'extérieur.

&



partie pratigue



Chapitre n° 01
Partie d'un cas pratique

de crédit documentaire a
'agence « CPA n°365 de Sidl
Aich »



Chapitre 01 : Déroulement d'une opération
d’importation par CREDOC (I'agence CPA n 365 de Sidi
Aich).

Introduction

Dans le but de mettre en pratique une desrdiftés techniques de financement des
opérations du commerce extérieur, et afin de meaumprendre les étapes de financement
de cette derniere par le CREDOC, nous allons sdians ce chapitre un exemple concret,
en s’appuyant sur un cas pratique au niveau de &feAce « 365 »de Sidi Aich, qui nous

a permis de recueillir un ensemble d’informatiomiplien élaborer notre travail.

A cet effet, nous allons exposer dans la pregrsection la présentation générale de CPA, et la
seconde sera réservé a la mise en place d'un CREDP@t au niveau de I'agence CPA 365 de
Sidi Aich.

Section 1 : Présentation générale de Crédit Popula d’Algérie
(CPA)

Dans cette section nous allons essayer deudnipetit apercu sur le CPA, ses missions,

ses intervenants, la présentation de son orgard&smeueil.
1.1. Historique de CPA

Crée le 29 décembre 1966 avec le capital im&dl5 millions de dinars, son siege
social est a Alger, le CPA a hériter des activifées auparavant par les banques
populaires (banque populaire, commerciale et imdhlist a Alger, société marseillaise du
crédit et compagnie francaise du crédit).

En 1985, elle donne naissance a la banque de ggeztent local (BDL) par session de

40 agences, de transfere de 550 employés, cadd@0@d comptes clientéles.

Définit par ses statuts comme banque universellICPA a pour mission de promouvoir
le développement du batiment des travaux publid${Bles secteurs de la santé et de
médicaments, du commerce, I'hotellerie et le tonesPME et I'artisanat.

Conformément & la réglementation en vigueur enddgée CPA traite les opérations
du crédit et de banques, il peut recevoir des dépotorder des crédits sous tous ses
formes, prendre les participations dans le cagiaabute entreprise, mobiliser pour les

compte d’autrui tout crédit consentis par d’autnssitutions, Suite a la promulgation de la
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loi sur 'autonomie des entreprises en 1988, le @BtAdevenue une entreprise publique

économiqgue par action dont le capital est prope&tdusive de I'Etat.

Depuis 1996, en vertu de I'ordonnance relative gekstion des capitaux marchands de
I'Etat, les banques publiques sont classées sdugelée des ministéres des finances.

Le 06 avril 1997, le CPA obtient son agrément dused de la monnaie et du crédit.

Le capital social de la banque a évolué comuite s

-Année 1966 : 15 millions DA. -Ade 1994 : 9.31milliards DA.
-Année 1996 : 13.6 milliards DA. -A2000 : 21.6 milliards DA.
-Année 2004 : 25.3 milliards DA. -Aye 2008: 29.3 milliards DA.

-Année 2010: 48 milliards DA.

Aujourd’hui, le CPA s’affirme comme une véritabanque de proximité grace a son
réseau consistant, composé de 15 groupes d’exposeet de 138 agences répartis a

travers I'ensemble du territoire national.

L’effectif de la banque est de 3406 salariétd®040 ce sont des cadres, 1216 agents
de maitrise et 150 agents d’exécution.

Le CPA intervient sur le marché de I'intermédiatimancaire et financiére. A ce titre, il
traite toutes les opérations notamment la réceptésndépobts du public, octroi du crédit
sous toutes ses formes, la mobilisation des crégitsieurs ; il souscrit a des prises de
participation dans les filiales et sociétés, ce#trque est orientée vers différents segments
de clientéles : PME, les grandes entreprises,rigfegsions libérales, les professions
médicales, les micros-entrepri$ts

1.2. Présentation de CPA agence « 365 » de SidilAic

L’agence CPA Sidi Aich a été crée le 01/01/1996 organisation est subdivisée en
structures homogénes découlant de ses activitdaicaant assignés.

La banque CPA de Sidi Aich a des principalessions suivantes :

! Documents internes CPA agence 365.
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1.2.1.

Traiter les opérations bancaires confiées paidatéle, entretenir et développer

des relations commerciales.

Réaliser le plan d’action commercial.

Recevoir, étudier, décider et mettre en placerégdits dans la limite de la

prérogative qui lui sont confiées par voie régletage.

Traiter les opérations de commerce extérieur.

Assurer la gestion des créances impayées et daiureecouvrement.

Traiter les opérations de caisse (retrait, versénve@ement).

Organisation de I'agence CPA de Sidi Aich

L'organigramme est établi comme suit :

Schéma n°09 : Organigramme de I'agence CPA de Sidich « 3

Commerciale

Directeur

Animation

Fondé pouvoirs

Secrétariat &
Bureau d’étude

Service caisse
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1.2.2. La répartition des responsabilités de CPA de Sidi i&kh
Le CPA se répartit comme suit :
1.2.2.1. Le directeur de I'agence
Il représente le responsable principale de la straae I'agence bancaire ; il a
plusieurs taches comme : faire connaitre le CPAashase locale pour les clients,
optimiser les ressources de I'agence, augmententabilité de I'agence, motiver le
personnel, veiller au bon équilibre de la tréserde I'agence, respecter les régles de
gestion, défendre les intéréts de l'institutioraliser les objectifs assignes a I'agence,
accroitre la part de marché de la banque.
1.2.2.2.Le fondé du pouvoir
Normalement le réle est jouer par le directeur iadljonais cela se fait dans les agences
de premiere et deuxieme catégorie et ses foncsiomis:
* L’organisation et la bonne utilisation des moyenmhins et matériels de I'agence.
» La sécurité des infrastructures (des hommes diadbss).
» Le contrdle a priori et a postériori des opératiclientéles et internes.
1.2.2.3.Le secrétariat de direction
On peut la qualifier de deuxiéme chambre algréérecteur de I'agence, ses fonctions
sont :
* L’enregistrement et le placement du courrier.
» Organisation des rendez-vous professionnel comrisites, rencontres, réunions.
On considére ce service trés important si ongsan considération les renseignement et
informations secret qu’il détient.
1.2.2.4.Le service des opérations de commerce exdér
Ses fonctions :
* Etude et gestion des contrats et marchés domaailigrés de I'agence.
» Déclaration a la Banque d’Algérie (B/A) des domatibns.
* Achat et vente d’'instrument du paiement libelléalenise.
* OQOuverture et suivi des comptes devises.
* Gestion des Crédit documentaires.
» Gestion des remises documentaires.

* Gestion des transferts libre

s
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1.2.2.5. Le service contrble et administratif

Il est assurer par le contréleur de 'agencsestfonctions sont :

» Autant que service contrfle
* Revaoir le contréle de I'agence.
* Réviser et relire tous les cheques qui ont étédadur méme.
* L’exactitude que chaque opération qui est faiteeastgistrée.

» Autant que service administratif
» Exécuter les taches administratives.
» Suivre le fonctionnement des moyens humains etrieléle I'agence.

» Suivre la sécurisation des biens et les persorméagence.
1.2.2.6. Le service caisse

Il & une relation directe avec le client etdltrouve dans des guichets spéciaux et se
prénomme front office et back office.
* Le front office (F O)
On y trouve la caisse, I'accueil des ordresldnt et la section espéce.
* Le back office (B O)

On y trouve le chef de service caisse qu’ort dea qu’il commande le service caisse et
qui taille et surveille tous les faits et gestian se font au sein de ce service, comme ony
trouve aussi les fonctions administratives et tdise espece (virement ,encaissement et
recouvrement) et c’est ce qu’on appelle le serpmeefeuille puisqu’il travaille avec les
commercants et les industrielles pendant la veritaahat avec les chéque seulement ,ce
service est chargé de traiter 'ensemble des dpégaintéressant les effets de commerce
(chéque ,lettre de change et billet a ordre) rgraida clientéle en fin d’escompte ou
d’encaissement ,comme on trouve aussi ce qu’onlleagpeompensation.
1.2.2.7. Le service crédit

Pour assurer ses fonctions, le service crédgasnis a une organisation interne pour la
répartition des taches et a une prise des relatomtsionnelles et hiérarchiques avec les

autres structures de la banque.

%
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L’organisation interne de CPA : elle vise a partagdre les trois principales cellules
qui le composent a savoir :
» Lacellule étude et analyse
Composée des chargés d'étude qui s’occupa eeéption, étude et montage des
dossiers de crédit présenté par la clientele jadguitorisation du crédit.

» La cellule suivie d’'engagement
Elle chargée du suivi et de la gestion desidos du crédit et de recouvrement des

créances.

e La cellule juridique

Elle est I'interlocutrice des différents sees d’exploitation et d’administration ; elle
est chargée de tous les problémes d’ordre juridéquiel suivi des réglements des

opérations faisant I'objet de contentieux et d®ewecement des créances litigieuses et
contentieuse.

2 Documents internes CPA agence 365.
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Section 02 : La mise en place d'un CREDOC import aniveau
de 'agence CPA 365 de Sidi Aich

Nous allons donc présenter dans cette étudasineconstitué de crédit
documentaire,entre Le CPA représenté par I'ageercSidi-Aich r865 qui est la banque
émettrice ; et la banque de fournisseur (la baitglienne - notificatrice et confirmatrice),
d’'ou le donneur d’ordre est établissement diégsles de ménages Algérie en faveur de

Métaltechnica SRL (de fabrication industrielle diees de ménage et similaires).

L’'objet de I'opération est une importation dumnachine de fabrication industrielle
d’articles de ménage et similaires qui rentre dacsivité de monsieur X, est ¢a aupres de

Métaltechnica SRL (ltalie). Le déroulement de cefiération s’effectue selon ses étapes :

2.1 .La négociation et la conclusion de la transaon commerciale

Apres une recherche et des renseignementssadeseentreprises expérimentées dans la méme
activité, Monsieur X a pris le choix de prendreneltte avec I'entreprise italienne Métaltechnica

SRL(Italie) spécialisé dans la fabrication d’agide ménage en aluminium.

En entrant en contact avec cette dernieregtpciation c’est soldé par une facture proforma
définitive, mentionnant : le numéro de facture profa, daté, cacheté et signé par le responsable,
en faveur: Monsieur X, avec son adresse, le Bénéfic: Métaltechnica SRL (Italie), avec son
adresse et adresse de sa banque, la nature deandiseh: coquilleuse model HP 1000, avec tarif
douanier, le montant total de la facture en devisg¢ 000,00 euro, y compris éventuellement le

montage, installation et mise en route.
* Les conditions de vente

Pour que la transaction commerciale se passe darmmhe conditions et afin d’'éviter les

conflits entre les deux partenaires, il faux regpézs conditions de vente suivantes :

conditions de paiement : Crédit documentaiéyocable et confirmée a vue, ouvert a L'agence
CPA n° 365et confirmé par la banque italienne.
< Condition de livraison : Incoterm : CFR, Destinatjgort de Bejaia/Algérie.

» Condition de transport : connaissement maritimé_{B

7
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2.2. La domiciliation bancaire

Apres la négociation et la conclusion de lageation éventuellement d’achat suivant une
facture proforma définitive .D’ou la satisfactioresd deux parties et a partir de cet instant;
Monsieur X entreprend la deuxieme démarche, a sdawe le nécessaire auprés de sa banque
domiciliataire, en procédant a I'ouverture de lréede crédit en faveur de la SRL Métaltechnica
(fournisseur étranger) a base de la facture prafoBn d’autres termes il s'agit de la domiciliatio

de la facture pro-forma objet de I'importation.

La domiciliation est une immatriculation d’'uopération de commerce international. Elle sert
de référence ou bien de repere pour les servieeoutréle de changes de la banque d’Algérie,
aussi pour les services de l'agence et du servildS Qcentre national d'identification et

statistique) de la direction des douanes.

Dans notre étude on a focalisé sur la domimiad importation qui consiste a : I'importation

d’équipement de I'étranger (Italie).

2.2.1.pour I'importateur (I'acheteur)

Maintenant que monsieur (x) a fait son choix darrficsseur, ce dernier va déposer son
dossier au niveau de sa banque domiciliatairen; ddiprocéder a une ouverture de la lettre de
crédit en faveur du fournisseur italien « SRL METEHCHNICA — ITALIA », d'ou il
s’engage a effectuer les opérations et les forésabtncaires prévues par la réglementation du

commerce extérieur et des échanges. Le dossieomstituer de:

« Demande d'ouverture de crédit documentaire en @mplaires (annexe 01).

« Demande de domiciliation d’'une facture d'importatadbéquipement (annexe 02).
* Engagement d'importation model impét (annexe 03).

« Engagement d’'importation model banque (annexe 04).

¢ Registre de commerce en 02 Exemplaires.

» Statut de la société.

e Carte fiscale en 02 exemplaires, avec code NIF.

e Code de NIS en 02 exemplaires.

* Bail de location en 02 exemplaires.

* Facture pro-forma en 02 exemplaires (annexe 05).

|
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« Un engagement d'importation signé par l'importa{pour les marchandises destiné a
la production et les services) ou bien engagememan revente (pour l'achat de la
matiére premiere destinée pour I'exploitation).

» Engagement d’importation (banque/domiciliation) rimgé de la banque.

e Lademande d’ouverture du L/C : imprimé de banque.

e Une attestation de taxe de domiciliation bancairaiae opération d'importation.

+ Exigence du model de la facture pro-forma : poueltpisoit valable

* Le numéro de la facture n°18.

e Facture libellé au nom de I'acheteur (Nom et Prérbadresse).

» Fournisseur : Métaltechnica SRL (ltalie).

e Adresse du fournisseur.

e Banque du fournisseur.

e Adresse de la banque du fournisseur.

» Désignation de la marchandise (sa nature) : cegsé model HP 1000.

e Son montant total en devise : 51 000,00 euro @valgnt en Dinar 5290 821,60.

* Numéro du tarif douanier et Origine de la sociét&ake ».

¢ Mode de paiement : Crédit documentaire irrévocablmnfirmée a vue.

e Incoterms utilisé dans cette transaction (CFR gerBEJAIA).

2 .2.2.Pour le banquier

Une fois le dossier déposer au complet parsiean (X), le banquier va exécuter l'instruction

de ce dernier, qui est la préparation du dossier pauverture de la LC.

A la réception de ces documents, I'employéaledmiciliation « le chef de service » doit le
vérifier, aprés il transmet a son tour les docusment chef d’agence pour appréciation et aprés
vérification et constatation de l'authenticité deites les informations concernant la relation et
I'opération a effectuer, le chef d’agence donneavis sur le sort du dossier a domicilier (favoeabl

ou défavorable).

Donc le dossier est contrbler par Le comité agerqui est constituer du chef d’agence, de son

adjoint et du chargé du commerce extérieur ontdgéde domicilier la facture.

A cet effet le banquier va remplir certains wlments qui sont obligatoire afin de procéder a

I'ouverture de ce Dernier est qui sont comme suit :

%
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» La formule 4 de réglement: qui sert de support éfigation de I'exécution du
paiement du fournisseur.

« EM 7: c’est une brochure d’information qui contiées documents demandés au
fournisseur par I'acheteur (annexe06).

» Bordereau de validation et bordereau d’envoi detse de formule4 de reglement

a la DOPEX (direction des opérations du commertériexir).

2 .3 . L'ouverture du Credoc et la domiciliation @ la Facture Pro-forma au niveau de la

banque CPA, agence 365

A cet étape le banquier remplis deux fichedijclae (chemise) CREDOC et la fiche contréle

(fiche domiciliation), d’ou on déduit qu’il ya de@tapes comme suit :
2.3.1 . Ouverture dela LC

L'ouverture de la lettre de crédit sur le systed’information du CPA se caractérise par une
reprise d'information fidele a partir de la factym®-forma du client , a savoir reprendre le n° de
compte de ce dernier , le n° facture de compteégétdde garantie (Constitution de la provision
pour le reglement du Credoc) , le nom du fournissamnec son adresse et son pays et le nom de sa
bangue et son adresse ; a partir de cette ingtagsteme nous donne un n° d’ordre chronologique

de Credoc ouvert par une édition d'un bordereaudrture .

Le banquier procede a une comptabilisation @itament de constitution de provision de dépot

de garantie comme suit :

Ce montant bloqué peut étre un apport persandell30 % comme apport personnelle + il lui

bloc une marge si le taux de change varie et te %6 c’est le crédit de la banque.

D’ou un bordereau de constitution de la pravisest édité par le systeme d’information et les

documents de constitution sera mise dans la chebnesgoc.
2.3.2. Domiciliation de la facture

Sur le systéme, on insert les informations desgbartie (client et son fournisseurs) par rapgort
la négociation de la facture commerciale comme :sgitn® de compte de client, la facture de

compte de dépdt de garantie (Constitution de laigian pour le réglement du Credoc), le nom du

%
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fournisseur, avec son adresse et pays et le nosadmnque et son adresse, a partir de cette
instant le systeme nous attribut un n° d’ordre obkogique qui est Le n° de domiciliation de

I'opération qui sera le repére de cette opérat@mnroe suit :

Schéma N°10 : présentation de cachet de domiciliati

Crédit populaire d’'Algérie

La date : 23 /01/2013

06 | 02 05 2013 01 10 | 00@B |EUR

Source: A partir de cet instant un rapport cachet s'iétaér le chef d’agence sur la
-facture pro-forma

Ce cachet consiste des numéros qui caractédsemme suit :

e 06 : code wilaya.

» 02: code agrément de la banque d’Alger attribug CPA.

e 05: code agrément B.A attribué pour 'agence CBB(Gode au niveau de wilaya).
» 2013 : correspond I'année de I'opération.

e 01 : numéro de trimestre.

e 10 : nature de marchandise importé.

* 00003 : numéro d’ordre de I'opération durant Im&stre.

* EUR: devise de I'opération.
A cette période, aussi Une partie des documerdsnsise dans la fiche contréle.
2.4.Etablissement d'une fiche de controle

L'agent classe les documents fournis par l'itgpeur dans une fiche de contréle modele F.D.I
(annexe 07), qui est conservé au niveau de l'agpoce le suivi et contrble du dossier de

domiciliation de I'ouverture a 'apurement de I'sption et le reglement financier.

Les fiches de contrble sont remplies suivastdrocédures de la banque d’Algérie.
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Cette fiche comporte un ensemble d'informatitemtifiant le type, la nature et la réalisation de

I'importation en trouve dans la fiche de contrdle :

* bordereau d’ouverture de la domiciliation.

* numeéro du dossier : 060205201311000003 EUR.

« Références diverses concernant I'importateur (métdinico SRL lItalie).

* Nom et adresse de I'importateur.

» date d’ouverture du dossier : 23/01 /2013.

» Date de I'inventaire du dossier (8 mois aprées lartre) :23/09/2013.

» date d’établissement du bilan (9 mois apres I'ouwvej :23/10/2013.

« date de décision de la banque (10 mois aprés lrtureg :23/11/2013.

* contrat commercial.

* Nature, et Date de contrat : facture pro-forma®&du 02/07/2012.

* Montant prévu en devise, contre une valeur en BA 000 ,00 euro, contre 5.290.821,60
DA.

* Nature de la marchandise : coquilleuse model H®.100

+ Le chargé du COMEX scannera les documents detta ld¢ crédit a la DOPEX, afin que
cette derniére puisse effectuer le paiement et ygnwm Swift (le message texte) pour
ouverture la LC en faveur de la banque du fournissgdranger et on transmet aussi la
formule 4 de réglement a la DOPEX pour l'annotatide cette derniére une fois les

documents recu pour le paiement.

Une fois le Credoc réalisé, le Swift recu lgaiournisseur étranger par le biais de sa bargee,
dernier (fournisseur) va embarquer la marchandisej des documents exigé par son client lors de

I'ouverture de la L/C a savoir :

* Une facture définitive.

* Un connaissement maritime (BL) (annexe 08).
» Un certificat d’origine, voir (annexe9).

» certificat de garantie, voir (annexe 10)

» certificat de conformité, voir (annexe 11)
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« EX A: Qui seront semis sous un pli bancaire ettinkggon de la direction des opérations
du commerce extérieur, d'ou cette derniere vadesncuté vers I'agence CPA Sidi Aich,

ou elle va demander l'autorisation de paiement (arinexe 12).

A cet période I'agence recoit les documemigité son client a lui signée une main levée de
réserve total de paiement du fournisseur étrartget, en remettant a la banque un avis

d'arrivé de la marchandise en (document a récuplerehez son transitaire).

Le banquier appose le rapport cachet de doatiofi + endosse le connaissement au profit
de son client afin de procéde a I'emportement deschandises du port avec l'aide du

transitaire.
La banque procéde au paiement du fournissewrp&wift de reglement.

» Une fois que le fournisseur est payé, la DOPEXstraet a I'agence:
» Laformule 4 de réglement (annexe 13).
* Le D10 déclarant douanier (annexe 14).

e La facture définitive ou SWIFT de réglement (ann&&e

A ce moment-la le dossier est complet, ensiite procéder directement a la vérification de
la conformité de la valeur dédouanée, de celleadadture réglée ou la formule de reglement,
le dossier d'importation donc est apuré totalenetiitenvoie une déclaration d'apurement a la
banque d’Alger.
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Conclusion

Durant notre stage effectué au sein de se@tranger de 'agence CPA n° 365 de Sidi
Aich, nous avons constaté que le CREDOC occup@lace tres importante dans le
financement du commerce extérieur. Nous avons mewtapes de déroulement de
I'ouverture de CREDOC allant de la signature dutiarentre I'importateur et

I'exportateur jusqu’a la réalisation financiereigraent).

gl



Chapitre n° 02

Réalisation d’'une cartographie

des risques



Risque modéré

Demande mal rédigée

Informations erronés sur I'activité de client
Mauvaise appréciation des garanties
Dossier non transmis au directeur
Mauvaise analyse du risque

Transmission de dossier incomplet
Dépassement de la ligne de CREDOC
Perte de la demande

Avis non formulé

Signature non habilité

Signature falsifié

Risque majeur

Mauvaise adresse du donneur d’ordre

Retard dans la transmission de la lettre de notification au
client

Mauvaise classement des dossiers

Prélévement indu de frais

Mésentente avec le client sur le nombre de documents remis
Erreur dans la saisie probable

Envoie de Swift qui devant étre annulé
Détérioration des dossiers classés aux archives

Retard dans la réception du Swift

Risques

Validation son vérification préalable

Validation de la saisie par une personne non habilité

Information manquantes sur la demande d’ouverture de L/C

Mauvaise domiciliation de I'operation

Absence d’étude de dossier

Erreur sur 'engagement du client

Mauvaise diagnostic de I'activité de client
Mauvaise détermination de la capacité financiere
Absence d’étude de la solvabilité du client
Absence d’étude sur la recevabilité

Erreur sur le compte du client

mineurs

Perte de documents

Acceptation de document non conformes a ceux énumeéres
dans 'ouverture de CREDOC

Erreur sur le montant de la traite

Validation de Swift par une personne non habilité
Mauvaise classement des échéanciers

Erreur sur le compte du client

Risque catastrophique



Conclusion générale



Conclusion génerale

Nous avons essaye tout au long de notre tray/aitposé une partie d'un vaste domaine du
commerce extérieur et de clarifier les principaustruments et techniques de financement

des opérations du commerce extérieur.

La plupart des opérateurs optent pour la teglemdocumentaire « CREDOC », c’est pour
cela qu’on la étudié profondément par ce qu’elkecessidérer comme l'une des techniques
de paiement a linternational la plus recommanddr pes reglements internationaux vu la

sureté qu’elle présente.

Malgré les points négatifs du crédit documentairelemeure l'instrument idéal dans les

relations entre les importateurs et les exportateur

En effet, cette technique concilie les deuxtipar la banque s’engage a assurer a
I'exportateur d'obtenir le reglement des marchasdieurnies, s'il respecte les exigences de
son client. Et aussi d’assurer a l'importateur fdfier son réeglement que contre la remise

des documents prévus (marchandise conforme ateeses).

Durant notre stage effectué au sein de seii@nger de I'agence CPA n° 365 de Sidi
Aich, nous avons constaté que le CREDOC occupe plaee tres importante dans le
financement du commerce extérieur. Nous avons slgisi étapes de déroulement de
'ouverture de CREDOC allant de la signature dutiarentre I'importateur et I'exportateur
jusqu’a la réalisation financiére (paiemehg.crédit documentaire ne permet pas au client de
se couvrir contre tous les risques lies a 'opératle commerce extérieur, et notamment le

risque de change.

le deuxieme travail est effectué par une enquéteéappar rapport aux banques, relativement
aux risques, qui consiste a recenser les principagues rencontrés par la banque dans
'opération de crédoc et de déterminer leurs dedeéprobabilité de survenance ainsi que

impact du risque réalisé sur la survie ou la cwmtion du processus de crédoc.

N
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