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الذي أعاننا بالصبر والتوفيق  نشكر الله عزوجل
 عمى إتمام ىذا العمل

كما نتقدم بالشكر والإمتنان والتقدير لكل من 
ساعدنا من قريب أو من بعيد، ونذكر عمى 

 وجو الخصوص الأستاذ المشرف :

 "عثماني بلال"  الدكتور:

عمى كل الجيود التي بذليا والتوجييات القيمة 
 ذه المذكرة.التي قدميا لنا طيمة فترة إعداد ى

كما نود أن نوجو الشكر الجزيل إلى كل 
الأساتذة الذين تعممنا عمى أيدىم طيمة الخمس 
سنوات، وتحية تقدير إلى الأساتذة المناقشين 

 دراسة وقراءة مذكرتنا الذين تكبدوا عناء
 وتصحيحيا



 إىداء
 

 
 

مينيإلى والدي الكر     

يّ العزيزينإلى أخو   

ليدية إلى زميمة الدرب والسند براىامي  

لى كل عائمة بن منصور وعائمة مقراني وكل من ساىم في ىذا العمل من قريب  وا 

.ومن بعيد   

 نصر الدين

لى من سيرت عمى تربيتي   إلى من أنار لي مشوار حياتي، إليك والدي، وا 

 والدتي العزيزة

 ستغناء عنيم إليكم أخي وأختيالاإلى من لا أستطيع 

 الأخ الذي لم تمده أمي بن منصور نصر الدين حفظك الله عزوجلإلى 

 إلى كل من عائمة براىامي وعائمة بن حامة

 إلى كل من عرفتو من قريب ومن بعيد

لى كل ىؤلاء لكم مني ثمرة جيدي  وا 

 ليدية
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حيث  ،(1)الأفراد لتمبية مختمف حاجاتيم اليوميةيعتبر العقد الأداة القانونية التي يعتمد عمييا  
يعتمد عميو في المعاملات المالية وىو الذي  الاقتصاديةأصبح يشكل أساس ومقومات الدورة 

، الشيء الذي جعل من مختمف التشريعات (2)وتنظيم العلاقات التعاقدية المختمفة بين الأشخاص
خصصوا لو قصوا وبالغا بالعقد، حيث  اىتماما ائري توليالمقارنة ومن بينيا المشرع الجز 
البطلان...إلخ، إذ عرفو المشرع و  من ناحية الإبرام والتنفيذ اءنصوص قانونية كثيرة لتنظيمو سو 

يمتزم  اتفاقمنو كما يمي:" العقد  54الجزائري في نصوص القانون المدني من خلال نص المادة 
خاص آخرين بمنح أو فعل أو عدم بموجبو شخص أو عدة أشخاص نحو شخص أو عدة أش

 .(3)فعل شيء ما"

لعقد يبرم قبل أن يشيد العالم التطور اليائل الذي نعيشو حاليا في كل المجلات كان ا
حيث يبرم العقد في مدة قصيرة  الفوري للإيجاب بالقبول الاقترانأي  بمجرد تطابق الإرادتين

ووجيزة، لكن ىذه الطريقة التي تعتبر تقميدية بالنسبة لوقتنا الحالي لم تعد تناسب العقود ذات 
التعقيدات الفنية عقود حديثة تتسم بالتعقيد سواء  التعقيد والرؤوس الأموال اليائمة، حيث ظيرت

الفوري للإيجاب  الاقترانمول بيا ألا وىي المالية أو القانونية، الشيء الذي جعل الطريقة المع
نظرا لمتطور التكنولوجي الحاصل في  خطورةالبالقبول غير مجدية، لأن ىذه العقود تتصف ب

، حيث لكي يتم إبرام ىذا النوع من العقود يجب أن يسبقيا مرحمة قبمية (4)وقتنا الحالي

                                                           
عثماني بلال، أطراف العقد المدني، بين الحق في تحقيق المصمحة الشخصية والالتزام بحسن النية، أطروحة مقدمة (1)

ي وزو، لنيل درجة الدكتوراه في العموم، تخصص قانون، كمية الحقوق والعموم السياسية، جامعة مولود معمري، تيز 
 .5، ص 2018

بميماني يونس، لغواطي مصطفى أمين، الإطار القانوني لممرحمة السابقة لمتعاقد، مذكرة مكممة لنيل شيادة الماستر  (2)
، قسم الحقوق، معيد العموم الاقتصادية التجارية وعموم التسيير، المركز  -تخصص قانون خاص معمق –في الحقوق 

 .1، ص 2017وشنت، الجامعي بمحاج بوشعيب، عين تم
 30، مؤرخ في 78، يتضمن القانون المدني، ج. ر. ج. ج، عدد 1975سبتمبر  26مؤرخ في  58-75أمر رقم  (3)

 ، معدل ومتمم.1975سبتمبر 
بن أحمد صميحة، المسؤولية المدنية في حالة قطع المفاوضات، مذكرة مقدمة لنيل شيادة الماجيستير، فرع حقوق،  (4)

تخصص: قانون خاص، قسم العموم القانونية والإدارية، كمية الحقوق والعموم الاقتصادية، جامعة قاصدي مرباح، ورقمة، 
 .1، ص 2006
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حيث تعتبر ىذه المرحمة  ،التفاوض ألا وىي المرحمة السابقة عمى التعاقد أو مرحمة استكشافية
من أىم المراحل التي تسبق إبرام العقود الحديثة التي تتصف بالتعقيدات السابق ذكرىا بل 

وحقوق طرفي العقد، وما ينشأ عنيا  للالتزاماتوأىميا عمى الإطلاق نظرا لما تحتويو من تحديد 
 ة في ىذه المرحمة، أوالناشئ بالالتزاماتمن مشكلات قانونية عديدة، سواء ما يتعمق بالإخلال 

نحو الطرف  بالتزامو ما يتعمق بنطاق ونوع المسؤولية التي قد تنشأ عند إخلال أحد الأطراف
 .(1)وقيام العقد انعقادالآخر والذي يكون سببا في عدم 

ي بقة عمى التعاقد فرغم الأىمية البالغة والقصوى التي تكتسييا وتتميز بيا المرحمة السا
، إلى أن معظم التشريعات الاقتصاديةبالنسبة لإبرام الصفقات الكبرى ذات الأىمية  وقتنا الحالي

وذلك بتنظيميا  لم يتطرق بنوع من التفصيل إلى ىذه المرحمة المقارنة بما فييا المشرع الجزائري
فيما تتمثل المسؤولية وفقا لنصوص خاصة، الشيء الذي جعمنا نطرح الإشكال التالي: 

  المترتبة عن الإخلال بإلتزامات الأطراف أثناء السعي نحو التعاقد؟

التحميمية والاستنتاجية، بيدف التوصل إلى لطريقة عتمدنا في ىذه الدراسة عمى اا
ستقر عميو الفقو والقضاء في ىذه المسألة، من قواعد وأحكام تنظم ىذه المرحمة استنتاج ما ا

جابة عمى الإشكالية المطروحة قسمنا موضوعنا إلى فصمين حيث إبرام العقد، وللإفي الحساسة 
سنتطرق فيو لممفاىيم تطرقنا في الفصل الأول إلى الإطار القانوني لمرحمة المفاوضات والذي 

في المبحث الثاني العامة لممفاوضات والأىمية وموقف المشرع الجزائري من ىذه المرحمة، وأما 
 لتزامات الناشئة خلال المرحمة السابقة عمى التعاقد.الاسنتناول فيو 

ن تقوم جراء أما في الفصل الثاني فسنتناول فيو المسؤولية المدنية التي يمكن أ
 لتزاماتو، حيث تطرقنا في المبحث الأول إلى دراسة الطبيعةإخلال أحد الطرفين بإ

خلال القانونية ليذه المسؤولية، وفي المبحث الثاني الأثار الناجمة عن المسؤولية المدنية 
 المرحمة السابقة عمى التعاقد.

                                                           
مجلات التنظيم الاتفاقي لممفاوضات في الإطار العقدي صورىا وأثرىا"، ىدية عبد الحفيظ مفتاح بن ىندي، " (1)

 .208، ص 2011، 21، العدد الأسمرية الجامعة
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 الإطار القانوني لمرحمة
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مرحمة المفاوضات أو المرحمة السابقة عمى التعاقد من المراحل الاستكشافية بين الأطراف 
المتفاوضة حول إبرام عقد ما وىذه المرحمة تعتبر جد ميمة لما تثيره من مناقشات وحوارات بين 
الأطراف من أجل الوصول إلى الصيغة النيائية لمعقد، وعادة ما تستوجب مرحمة المفاوضات 

منية طويمة وتقنيات شاقة، ويكون ذلك خاصة في العقود ذات القيمة الاقتصادية ورؤوس فترة ز 
ألا وىي اقتران الإيجاب الأموال الكبيرة التي لا تلائميا القاعدة الكلاسيكية المعمول بيا، 

، وعميو نظرا لما يكتسي ىذا الموضوع من أىمية وقيمة خاصة في الحياة العممية، (1)بالقبول
أن نقسم ىذا الفصل إلى مبحثين، حيث سنتطرق في المبحث الأول إلى مفيوم مرحمة  ارتأينا

تزامات الناشئة خلال ىذه المرحلالمفاوضات، وفي المبحث الثاني سنتناول فيو الال

                                                           

( حميس لخضر، "مرحمة المفاوضات التعاقدية"، مجمة المنار لمبحوث والدراسات القانونية والسياسية، كمية الحقوق، جامعة 1)
 .167، ص 7117المدية، العدد الأول، جوان 
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 المبحث الأول

 مفيوم مرحمة المفاوضات

ة بعمن العقود المتش حيث ظيرت العديد، (1)وض أىمية قصوى في إبرام العقودأصبح لمتفا
لتعقيداتيا وتركيبيا نظرا  مشاكل بين المتفاوضينية والقانونية التي قد تثير والمميئة بالصعوبات الفن

سي وتكتفترات ما قبل التعاقد  ىوعميو تعد المفاوضات أول ختلاف وجيات النظر فيما بينيموا
 .(2)طار النيائي لمعقدالإأىمية بالغة في تحديد الصيغة و 

 المطمب الأول

 مرحمة المفاوضات مضمون
وعميو لمتعرف أكثر عمى ىذه المرحمة ، تعتبر المفاوضات المرحمة السابقة عمى إبرام العقد

براز الأىمية التي و  ن أجل التوصل إلى تعريف شامل لياظيرت الحاجة إلى دراستيا وذلك م ا 
 التي تقوم عمييا ىذه المرحمةستخلاص أىم الخصائص وكذا ا فرع أول() ى بيا ىذه المرحمةتحظ

 )فرع ثالث(. وتمييزىا عن بعض المصطمحات والمفاىيم المشابية ليا )فرع ثاني(

 الفرع الأول

 تعريف المفاوضات وأىميتيا

أصبحت المفاوضات التي تعّد أولى فترات ما قبل التعاقد ذات أىمية بالغة في تحديد 
، لذا سنتطرق إلي تعريف المفاوضات أو المرحمة (3)الإطار العام والنيائي لمعقد المتفاوض عميو

 السابقة عمى التعاقد في الفقرة الأولى، وتبيان أىمية ىذه المرحمة في الفقرة الثانية.

                                                           
أبحار حامد حبش عمي، المسؤولية المدنية عن قطع المفاوضات العقدية، مذكرة لاستكمال مذكرة الماجستير لمقانون،  (1)

 .8، ص 2015كمية الحقوق، جامعة الإسراء، الأردن، 
 .165حميس لخضر، المرجع السابق، ص  (2)
(3)

بوفمجة عبد الرحمان، دور الإرادة في المجال التعاقدي عمى ضوء القانون المدني الجزائري، مذكرة الماجيستير في  
 .10، ص2008القانون الخاص، كمية الحقوق، جامعة تممسان، أبو بكر بمقايد، 
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 تعريف المفاوضات أولا:
تعتبر المفاوضات عممية تبادلية ومقابمة بين الأشخاص سواء أشخاص طبيعيين أو 

تتم بين طرفين أو التي  ،(2)العمميات التمييديةت و المباحثامجموعة من تعرف بأنيا ، و )1(معنويين
سبيا لممتفاوضين حول مسألة راء بغرض التوصل إلى صيغة نيائية أو مقبولة نأكثر لتبادل الآ

التحاور والمناقشة وتبادل  ا: "ىيبأني المفاوضات الدكتور أحمد عبد الكريم سلامة وعرف ،(3)معينة
تفاق معين حول مصمحة أو حل بين الأطراف من أجل الوصول إلى ا راء والأفكار والمساومةالآ
قيام أطراف  المفاوضات ىي يمكن القول بأن، وعميو (4)"سياسيةقانونية أو تجارية أو شكمة ما لم

قتراحات رات والمساومات ومناقشة مختمف الاالعلاقة العقدية المستقبمية بتبادل مختمف الآراء والخب
 .(5)ين وذلك لموصول إلى أفضل النتائجلطرفالتي تقدم من كلا ا

 ثانيا: أىمية المفاوضات
الأساسية التي تدور فيو إشكالات تعتبر المفاوضات أو المرحمة السابقة عمى التعاقد النواة 

حق كل طرف في العلاقة لتزام و ىذه المرحمة عمى توضيح إ وتعمل ،(6)موضوع العقد المراد إبراموو 
مرحمة كما أنيا تزيل المبس والغموض والعوائق التي قد تواجو الأطراف المتفاوضة في  التعاقدية،

حيث تكتسي مرحمة المفاوضات أو المرحمة السابقة عمى التعاقد أىمية بالغة من الناحية ، (7)التنفيذ

                                                           
)1  ( 

STANCU 
 
Radu , l’évolution de la responsabilité civile dans la phase précontractuelle, thèse pour obtenir le 

grade de docteur, soutenue le 01/09/2015, université de Strasbourg , P 10 . 

 .164حميس لخضر، المرجع السابق، ص  (2)
ية العقد تنفيذىا، )دراسة تحميمية عمى ضوء نظر  -إبراميا -يسري عوض عبد الله، العقود التجارية الدولية، مفاوضاتيا (3)

في التشريع الإسلامي( ، إصدارات مكتب اليسرى لممحماة والاستشارات، شارع الزبير باشا تقاطع شارع عطيرة، الخرطوم، 
 .104السودان، د س ن، ص 

العقد الدولي، مفاوضات العقود الدولية، القانون الواجب التطبيق وأزمتو، دار النيضة  أحمد عبد الكريم سلامة، قانون (4)
 .42، ص 2007العربية، القاىرة، 

الجبوري ياسين محمد، المبسوط في شرح القانون المدني، مصادر الحقوق الشخصية، الجزء الأول، "العقد"، المجمد  (5)
 .94الأول، دار الثقافة، عمان، د س ن، ص 

 .11بوفمجة عبد الرحمان، المرجع السابق، ص  (6)
 .53، ص 2000محمد حسين منصور، النظرية العامة الالتزام، )مصادر الالتزام(، دار الجامعية لمنشر، بيروت،  (7)
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ازن عادة التو فعالة لإالوسيمة ال كونيافي  ،(1)را وقائيا لمرحمة ما قبل التعاقدفيي تمعب دو  القانونية
مات والحقوق لتزاطرأت ظروف غير متوقعة تؤدي إلى الاختلال في الاخاصة إذا ما  العقدي

فإن  حساسا في عممية تفسير العقد،تمعب ىذه المرحمة دورا ىاما و ، و (2)الممقاة عمى عائق الأطراف
إذ  يد بيالحالة يمكن لمقاضي أن يستشفي ىذه ا كان ىناك نوع من الغموض في عبارات العقد،

يستطيع من خلاليا الكشف عن الإرادة المشتركة لممتعاقدين، ولكن دون تجاوز عممية التفسير إلى 
 .(3)عديل تطبيقا لمبدأ سمطان الإرادةالت

 الفرع الثاني

 خصائص المفاوضات
حيث تساىم  ي تميد لإبرام العقد بين الأطرافالمرحمة السابقة عمى التعاقد ىي المرحمة الت

بعاد أي شك أو لبس بين المتفاوضين عمى العقد،ىذه  لذلك تتميز  المرحمة عمى إضفاء الشفافية وا 
الأفكار القانونية  تختمف عن مرحمة المفاوضات بخصائص معينة تجعميا مستقمة وقائمة بذاتيا

دي وتقوم عمى الحاجة وليا نتائج تصرف إراومن بين ىذه الخصائص نجد: أنيا  ،(4)المشابية ليا
ختيارية وثنائية الأطراف، وكذلك المرحمة التبادل والأخذ والعطاء، وأنيا ا تمالية، وتقوم عمىحا

 المميدة لإبرام العقد.

                                                           
(1)

الحقوق ، كمية مجمة القانون و العموم السياسيةبن أحمد الحاج، "القانون المدني الجزائري ومرحمة المفاوضات العقدية"،  
 .16، ص 2015والعموم السياسية، العدد الثاني، جامعة الطاىر مولاي، السعيدة، الجرائر، 

(2)
 .13أبحار حامد حبش عمي، المرجع السابق، ص  

(3)
 .16بن أحمد الحاج، المرجع السابق، ص  

، ص، 2012عمي أحمد صالح، المفاوضات في العقود التجارية الدولية، دار ىومة لمطباعة والنشر والتوزيع، الجزائر،  (4)
 .53، 52ص 
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 أولا: المفاوضات ذات تصرف إرادي
الأطراف دون إلزام أو إكراه أي أنو  التفاوض عمى العقد دائما تصرف بمحض إرادةيكون 

الحرية في الدخول في المفاوضات  الأطراف المتفاوضةوعميو فكل طرف من  ،(1)يقوم عمى الرضا
 .(2)ا لأنيا تخضع لمبدأ حرية التعاقدأو المواصمة فييا أو التخمي عني

 ثانيا: المفاوضات تقوم عمى الحاجة
ما الحاجة إلى أي أن كلا الطرفين تحركي ما التفاوض عمى العقد لسبب أو ىدفيكون 

ممحة وضرورية  ضات يجب أن تكون حول حاجةو من المفاعميو فإن أي نوع إبرام ذلك العقد، و 
 .(3)للأطراف المتفاوضة

 حتماليةا المفاوضات عمى العقد ليا نتائج :ثالثا
مما يعطي ليا طابع  ام العقدلتزام بإبر طراف بالتفاوض بحسن نية ودون الايمتزم الأ

 تماليةحدائما افي مرحمة المفاوضات تكون  وعميو فإن النتيجة التي يتم التوصل إلييا، (4)حتماليا
ىذه المفاوضات بالفشل  ق حول شروط العقد كما يمكن أن تأبىتفاحيث يمكن أن يتوصموا إلى ا

 .(5)ل إلى طريق مسدودوتص

 

 

 

                                                           
حمودي ناصر، التفاوض في العقود الاقتصادية الدولية، مذكرة لنيل شيادة الماجستير في القانون، فرع قانون الأعمال،  (1)

 .97، ص 2007، جامعة مولود معمري، تيري وزو، كمية الحقوق والعموم السياسية
(2)

درنموش مونية، مرحمة ما قبل التعاقد، مذكرة لنيل شيادة الماستر في القانون، تخصص قانون الخاص الدولي، كمية إ 
 .18، ص 2015الحقوق، جامعة مولود معمري، تيزي وزو، 

 .54، 53عمي أحمد صالح، المرجع السابق،  ص. ص  (3)
(4)

، جامعة عمار مجمة الدراسات القانونية والسياسيةبوكماش محمد، تكواشت كمال، "الأثار القانونية لمتفاوض الإلكتروني"،  
 .159، ص 2018، جانفي، 7ثمجي، الأغواط، العدد

(5)
 .14بميماني يونس، لغواطي مصطفى أمين، المرجع السابق، ص  
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  ختيارية وثنائية الأطرافرابعا: المفاوضات ذات علاقة ا
فيي  ضغط أو إكراه أو تيديددائما برضا الطرفين المتفاوضين ودون أي  المفاوضاتتكون 

لا تكون إلا بوجود طرفين أو أكثر لدييم حاجة  وتتميز أنيا كذلك ثنائية الأطراف بر إرادة حرةعتت
 .(1)ىدف من وراء إبرام ىذه المفاوضاتو 

 خامسا: المفاوضات مرحمة تمييدية لإبرام العقد
وتبادل  فيي تيدف إلى الإعداد والتحضير المفاوضات مرحمة تمييدية لإبرام العقدتعتبر 

جراء حوار ودراسة النتائج التي من  وكمما تم الاتفاق عمى مرحمة يتم  ،الممكن التوصل إليياالآراء وا 
  يبرمىم حول جميع العناصر الجوىرية فإذا تم التوصل إلى تفا ،نتقال إلى دراسة مرحمة أخرىالا

 .(2)العقد بين الأطراف

 لثالفرع الثا

 حات والمفاىيم المشابية ليامصطمتمييز المفاوضات عن بعض ال
كثيرا ما قد يحدث اختلاط ولبس بين مصطمح المفاوضات وبين مجموعة من المصطمحات 
 والمفاىيم الأخرى القريبة منيا، وعميو سنتطرق في النقطة الأولى إلى تمييز مصطمح المفاوضات
عن مجموعة من المصطمحات المشابية ليا، وفي النقطة الثانية سنميز بين مصطمح المفاوضات 

 وذلك كالتالي: مجموعة من المفاىيم المشابية لياوبين 

 حات المشابية لياعن بعض المصطم أولا: تمييز المفاوضات
فة لا فرق بينيا ة ىي كممات مترادوالمحادث " يبدوا لمبعض بأن المفاوضة والمساومة والتشاور

، حيث أن مصطمح المفاوضات يختمف كثيرا عمى المصطمحات (3)لكن الحقيقة غير ذلك تماما"
 المشابية ليا، لذلك سنميز بين مصطمح المفاوضة وىذه المصطمحات كالتالي:

                                                           
 .61، 59عمي أحمد صالح، المرجع السابق،  ص. ص (1)
 .99حمودي ناصر، المرجع السابق، ص (2)
 .103عمي أحمد صالح، المرجع السابق، ص (3)
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 تمييز التفاوض عن المساومة  -1
يشمل جميع  رودائما يكون بين طرفين أو أكث ائما في فترة ما قبل إبرام العقدالتفاوض ديكون 

حيث تقوم عمى عنصر واحد  واحدبينما المساومة عادة ما تكون من طرف بنود وعناصر العقد، 
 .(1)مثلا كبند الثمن ن عناصر وبنود العقدم

 تمييز التفاوض عن المشاورة  -2
حيث أن اليدف من  لمشورة من مختصين في مسائل معينةيقصد بالمشاورة طمب الرأي وا

حمف يصعب عمى كافة الناس الإلمام بيا، أما داء رأي من قبل مختص أو مالمشاورة ىو إب
وتتقيد الأطراف  التفاوض عميوالتفاوض فإنو يجعل الأطراف المتفاوضة سيدة الموقف فيما يتم 

 .(2)اصل إليو، والعكس يحدث في التشاورتفاق المتو بالا

 ثةتمييز التفاوض عن المحاد  -3
وذلك من  راء بين الأطرافتبادل وجيات النظر والآ وىالمحادثة يمكن القول بأن مصطمح 

تفاق حول مسألة أو أكثر قصد التوصل إلى ا ينبين شخصالحديث  أطرافخلال المناقشة وتبادل 
المحادثة لا تيدف دائما إلى إبرام عقد  كما أن  تفاقحادثة لا يعني دائما التوصل إلى امعينة، والم

نما ىي تبادل الحديث حول موضوع ما، بينما التفاوض ييدف دائما تفاق يرضي لمتوصل إلى ا وا 
 .(3)أطرافوقوم علاقة قانونية بين العقد، وت تفاق يبرملى ىذا الالجميع، فإن تم التوصل إا

 لياثانيا: تمييز المفاوضات عن بعض المفاىيم المشابية 
وذلك من  المشابية ليا عن بعض من المفاىيم الأخرىينبغي التمييز بين مصطمح المفاوضات 

وعميو سنميز بين مصطمح المفاوضات ومجموعة  ،أجل تفادي المبس والغموض واختلاف المعاني
 من المفاىيم القريبة منيا، وذلك كما يمي:

                                                           
 .16، 15إدرنموش مونية، المرجع السابق، ص. ص (1)
 .93، 92حمودي ناصر، المرجع السابق، ص. ص (2)
 .94، 93المرجع نفسو، ص. ص (3)
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 التعاقدالتمييز بين الدعوة إلى التفاوض والدعوة إلى   -1
التي يوجييا شخص إلى شخص آخر أو عدة أشخاص  الدعوة إلى التعاقد تمك الدعوةتعتبر 
إلى التفاوض فيو العرض المقدم من شخص إلى  ةتعاقد وفق شروط محددة، أما الدعو من أجل ال

 .(1)ة مفاوضات حول شروط إبرام عقد ماعدة أشخاص لمباشر 

 يجابالتفاوض والإ إلى بين الدعوةالتمييز   -2
تكون  حيث من أجل مباشرة أي مفاوضات يجب أن تفاوض ىو مرحمة من مراحل الإيجابال
حيث أن  ،(2)إلى التفاوض أو الإيجاب بالتفاوض ةوتسمى بالدعو  موجية من أحد الأطراف ةدعو 
شخص آخر  بل تبين فقط رغبة أحد الأطراف من التقرب إلى ذه الأخيرة لا تحمل أي قوة عقديةى

قتراحات ن من صنع الطرفين بعد أن قادمو اأما الإيجاب يكو  ،(3)من أجل إبرام عقد محتمل
 .(4)قداعتإلى إيجاب نيائي الذي يكون محلا لم اوعروض حتى توصمو 

 مرحمة إبرام العقدالتمييز بين مرحمة التفاوض عن   -3
ختلاف بين ويتجمى الا مرحمة إبرام العقد عمىمرحمة التفاوض ىي مرحمة سابقة دائما 

المرحمتين في أن الإرادة بين الأطراف تكون غير باتة أي أنيا ليست نيائية في مرحمة 
كذلك عامل  تكون جازمة في مرحمة إبرام العقدالمفاوضات، وفي مقابل ذلك نجد أن إرادة الطرفين 

فاق، عكس مرحمة تيا وقت طويل من أجل التوصل إلى االوقت في المفاوضات عادة ما يستغرق في
د تكون فورية لا تستدعي إبرام العقد فإنيا لا تستوجب وقت طويل لأن مرحمة إبرام العقد ق

 .(5)المماطمة

                                                           
(1)

معمر، الإطار القانوني لعقد التفاوض في مفاوضات عقود التجارة الدولية، أطروحة لنيل شيادة الدكتوراه في  بوطبالة 
 .20، ص 2016العموم، تخصص قانون عام، كمية الحقوق، جامعة الإخوة منتوري، قسنطينة، 

 .26بن أحمد صميحة، المسؤولية المدنية في حالة قطع المفاوضات، المرجع السابق، ص  (2)
BLANCHARD Patrick, "Offre et acceptation dans la négociation du contrat internationales, Réflexions 

(3) 
                     27,P.05.-P.P.03, N°1,paris, 2008,nternationalesI ffairesAes Droit De Devue Rcomparatistes", 

                   
 .23مونية، المرجع السابق، ص إدرنموش  (4)
 .127، 126، 125عمي أحمد صالح، المرجع السابق، ص، ص  (5)
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 المطمب الثاني

 الحدود القانونية لمرحمة المفاوضات

حيث  لعقود سواء الحديثة أو التقميديةتكتسي المفاوضات أىمية بالغة في الإعداد لإبرام ا
لمتوصل إلى الغاية المرجوة من و  ،مزم المرور بثلاثة مراحل أساسيةلنجاح العممية التفاوضية تست

قد عمى إبرام ع اوضتفجييا أثناء الالتي قد يو  ةحتيالييجب حماية المتعاقد من الطرق الا التفاوض
كما تستخدم الأطراف المتفاوضة مستندات أو وثائق تيدف إلى تبادل الآراء والثقة  )فرع الأول(ما 

برام عقود تمييدية تحضيرا  إلى )الفرع الثالث( وسنتطرق في  )فرع ثاني(لإبرام العقد النيائيوا 
 ستخلاص موقف المشرع الجزائري من مرحمة المفاوضات.ا

 الفرع الأول

 حتياليةمن الطرق الا ضات وحماية المتفاوضمراحل المفاو 
وكذلك قد  التي سنتطرق إلييا في نقطة أولى تمر المفاوضات بمجموعة من المراحل وىي

يواجو المتفاوض مجموعة من العراقيل قبل أو أثناء التفاوض عمى إبرام العقد، الشيء الذي يتطمب 
 وذلك كالآتي:حماية المتفاوض من الطرق الاحتيالية والتي سنتطرق إلييا في نقطة ثانية، 

 أولا: مراحل المفاوضات
مرحمة الدعوى إلى التعاقد  بثلاثة مراحل، تتمثل المراحل التي تمر بيا مرحمة المفاوضات

 :ومرحمة التدبير والتفاىم وكذا مرحمة صياغة الإيجاب والتي سنتطرق إلييا كالتالي

 إلى التعاقد مرحمة الدعوة  -1
التي يوجييا شخص إلى شخص آخر أو إلى عدة الدعوة إلى التعاقد ىي تمك الدعوة 

قد بتحديد ، دون أن يقوم صاحب الرغبة في إبرام الع(1)أشخاص بيدف حثيم عمى إبرام العقد
 كأن يقوم بوضع إعلان لمجميور يعرض فيو بيع سيارة من غير عناصر وشروط ذلك العقد

                                                           
 .159عمي أحمد صالح، المرجع السابق، ص  (1)
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فتح باب المناقشات التي  الشيء الذي سيؤدي إلى ،(1)يا من ثمن ونوع ومواصفاتتحديد خصائص
 .(2)تميد للأطراف تبيان عناصر العقد التي تمثل النواة الأساسية لمعقد المراد إبرامو

 مرحمة التدبير والتفاىم  -2
تفاق من تعتبر مرحمة التدبير والتفاىم مرحمة ىامة ودقيقة، ىدفيا التفاىم عمى عناصر الا

 ستخداممع ا ،قعية وعمميةاومناقشة الشروط والبنود بطريقة موضوعية وبدرجة و  أجل إبرام العقد
د بتعاد عن المشاحنة والتعقيوالا تفاوض كالإقناع والاعتدال والصبرفي ال الأساليب المعتمدة

ورغم أن ىذه المرحمة  ،(3)متيازات عالية القيمة وقميمة التكمفةوذلك بيدف البحث عن ا والصعوبة
ممزمة لمطرفين لأنو  نكو تفاق في ىذه المرحمة لا تعناصر الا أن إلا ىامة ودقيقةمن المفاوضات 

 .(4)اىم قبل التعاقدعبارة عن نوع من التف

 مرحمة صياغة الإيجاب  -3
يتم العقد بمجرد أن يتبادل الطرفان  "عمى أن التقنين المدني الجزائريمن  59تنص المادة 

قترن القبول بمعنى إذا ا ،التعبير عن إرادتيما المتطابقتين دون الإخلال بالنصوص القانونية"
لم تعد المفاوضات سواء في العقود ، (5)بالإيجاب ينعقد العقد نيائيا حسب المادة السالفة الذكر

المتفاوض مساومة أو مناقشات لتحقيق أقصى منفعة من الصفقة التقميدية أو العقود الحديثة مجرد 
وعمى ىذا حسب  ستشارات القانونيةالا لمدراسات الفنية والتقنية والاعمييا فقط، بل أصبحت مج

                                                           
رزقي ليمى، دحداح سييمة، الإطار القانوني لفترة ما قبل التعاقد، مذكرة لنيل شيادة الماستر في القانون، تخصص  (1)

، 2013القانون الخاص الشامل، كمية الحقوق والعموم السياسية، قسم القانون الخاص، جامعة عبد الرحمان ميرةْ، بجاية، 
 .8ص 

رحمة السابقة عمى إبرام العقد، في ضوء القانون المدني الجزائري، دراسة مقارنة، دار بمحاج العربي، الإطار القانوني لمم (2)
 .34، 33 ، ص. ص2010الجزائر،  وائل لمنشر،

(3)
 .34مرجع نفسو، صال 

ت المحكمة جتيادااالقانون المدني الجزائري وأحداث بمحاج العربي، مشكلات المرحمة السابقة عمى التعاقد، في ضوء  (4)
 .56، ص2018ديوان المطبوعات الجامعية، الجزائر،  ا، دراسة مقارنة،العمي

(5)
 ، المرجع السابق.58-75أمر رقم  
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قتراح العارض كل إلا عندما يتضمن ا من ق م ج فإنو لا يوجد عرض بالتعاقد 65نص المادة 
 .(1)الجوىرية في العقد ئلالمسا

 خلال مرحمة المفاوضات الاحتياليةثانيا: حماية المتعاقد من الطرق 
حتيالية كالتدليس وغيرىا، وسنتطرق إلييا لطرق الايحمي المشرع الجزائري المتعاقد من ا

 كالتالي:

 السكوت العمدي يعد تدليسا  -1
ن واقعة أو ملابسة تدليسا حسب ما نص عميو المشرع الجزائري في نص عالسكوت عمدا يعد 
ذلك في حالة ما إذا أثبت أن المدلس عميو ما كان ليبرم وتكون ك ،من ق م ج 2ف 86المادة 

نات الميمة اعمى ما سبق فإن عدم الإدلاء بالبي وبناء بتمك الواقعة أو الملابسةالعقد لو عمم 
سا في حق طة بطبيعة العقد وصفات وخصائص الشيء محل التعاقد، يعتبر ذلك تدليالمرتب

 .(2)المتعاقد

 لقيام التدليس مجرد الكذب قد يكون كافيا  -2
معمومات أو بيانات ميمة يعمق  حين يكون المتعاقد مكمفا بإعطاء بمجرد الكذب يتحقق التدليس

كأن يدلي شخص بمعمومات مخالفة لمواقع أو غير  ،عمييا الطرف الآخر أىمية بالغة في التعاقد
، 07-80رقم ، وعمي ىذا الأساس أوجب القانون (3)تضميمياموجودة لدى شركة التأمين بغرض 

تكون البيانات المدلى بيا إلى شركة  مينات ضرورة أنالتأ، المتعمق ب1980-08-09لمؤرخ في ا
 .(4)التأمين صحيحة

                                                           
 .57بمحاج العربي، مشكلات المرحمة السابقة عمى التعاقد، المرجع السابق، ص (1)
 .65، 64المرجع نفسو، ص. ص (2)
 .41إبرام العقد، المرجع السابق، ص بمحاج العربي، الإطار القانوني لممرحمة السابقة عمى (3)
 .66بمحاج العربي، مشكلات المرحمة السابقة عمى التعاقد، المرجع السابق، ص (4)
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 لتزام الميني الإخبار وعدم الإخفاءا  -3
قبل التعاقدي توفر الثقة والأمانة والمصارحة والإدلاء بمختمف المعمومات لتزام الايقتضي 

تيم العممية التعاقدية، حيث تعتبر نوع من الثقة الخاصة التي يفرضيا والبيانات اللازمة التي 
 .(1)القانون بالذات، خاصة عمى الميني أو الحرفي في بعض العقود

 الفرع الثاني

 المستندات المعاصرة واللاحقة لمرحمة المفاوضات
يعرف تطورا أصبحت المستندات المعاصرة واللاحقة لمرحمة المفاوضات في وقتنا الحالي الذي 

ذات أىمية بالغة للأطراف المتفاوضة عمى إبرام عقد من  را في المجال التكنولوجي والرقميوازدىا
، العقود، ونظرا لما تكتسيو ىذه المستندات من أىمية، سنتطرق إلى دراستيا بنوع من التفصيل

لنقطة الثانية حيث سنتناول في النقطة الأولى المستندات المعاصرة لمرحمة المفاوضات، وفي ا
 وذلك كما يمي: ستندات اللاحقة لمرحمة المفاوضاتالم

 لمرحمة المفاوضات  أولا: المستندات المعاصرة
تعتبر المستندات أو الوثائق المعاصرة خلال المرحمة السابقة عمى التعاقد ضرورية وجد 

، وعميو (2)عمى الصفقات التي تتضمن رؤوس أموال كبيرةميمة عند تفاوض الأطراف خاصة 
 سنتطرق إلي دراسة بعض المستندات المعاصرة لمرحمة المفاوضات وذلك كالتالي:

 خطابات النوايا  -1
يتم التوصل إليو من قبل الأطراف المتفاوضة قبيل  تفاق مبدئيا أنيا خطابات النوايايقصد ب
متياز أو ا الدوليان ئتمالنيائي، حيث أن الغاية من ىذا الاتفاق ىو الحصول عمى الاإبرام العقد 

حيث  طابات النوايا العديد من الأىدافولخ ،(3)أو الحصول عمى ضمانات فنية أو تقنية تجاري
أنيا وسيمة لتحديد الشروط العامة والأساسية لمعقود المزمع إبراميا في المستقبل، كما تيدف 

                                                           
 .69 ، صبمحاج العربي، مشكلات المرحمة السابقة عمى التعاقد، المرجع السابق (1)
(2

 
 .27بميماني يونس، لغواطي مصطفى أمين، المرجع السابق، ص (

 .96بمحاج العربي، الإطار القانوني لممرحمة السابقة عمى إبرام العقد، المرجع السابق، ص  (3)
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أنيا وسيمة في إعلان و  جدية كل طرف في إبرام العقد الخطابات إلى إظيار النية الحقيقية ومدى
تعتبر خطابات النوايا من وسائل  ذلكالدخول في العممية التفاوضية، ك الرغبة المبدئية في

قانون الجزائري نلاحظ أن المشرع لم يقم وعن وضع خطابات النوايا في ال، (1)ستفسارالاستعلام والا
ىو أن خطاب النية  الجزائري تجاه السائد في الفقوغير أن الا ي نصوص القانون المدنيبتنظيميا ف

 .(2)يعد عقدا خاضعا لمقواعد العامة في حال ما إذا وقع من كلا الطرفين

 تعيدات الشرف  -2
، حيث تتجو (3)لتزام أخلاقيا أو أدبياقيام الشخص بإعلان إرادتو في الا يقصد بالتعيد الشرفي

وعميو فإن تعيدات الشرف لا  ،تفاق عن دائرة القانونطراف المتفاوضة فيو إلى إبعاد الانية الأ
نما  الشرف طابعا رسميا ممزما لصاحبو تعيد يفحيث لا يض ي قوة ممزمة لأطرافوتكتسب أ وا 

متعيدات ل، وأما فيما يتعمق بالقيمة القانونية ثر قانوني ممزم للأطرافييدف إلى عدم ترتيب أي أ
، حيث يعتبر من أعمال (4)قانونيب أثر رتلم ي غير ممزم إذاشرف فإن الفقو والقضاء يعتبرانو ال

ي لتزام أخلاقالتزام لا يرتب أثر قانوني فيو إ وعميو فإن أي ،المجاملات فيي مجردة وغير ممزمة
المجانية وتقديم المساعدات وأعمال  لتزامات و العقود كالأعمالأو أدبي يخرج عن نطاق قانون الا

 .(5)المجاملات

 تفاقيالبروتوكول الا   -3
ن عقد من تفاق عمى التفاوض بشأالبروتوكول الاتفاقي ىو عبارة عن ا الفقياء بأنيرى بعض 

 ، كما عرفو البعض الآخر بأنو عبارة عن عقد بين الأطراف(6)العقود المراد إبراميا بين الأطراف

                                                           
(1)

 .148، 147يسري عوض عبد الله، المرجع السابق، ص. ص  
(2)

 .100بمحاج العربي، الإطار القانوني لممرحمة السابقة عمى إبرام العقد، المرجع السابق، ص  
 .89المرجع نفسو، ص  (3)
(4)

 .296، 295ي أحمد صالح، المرجع السابق، ص. ص عم 
 .32بميماني يونس، لغواطي مصطفى أمين، المرجع السابق، ص  (5)
 .311عمي أحمد صالح، المرجع السابق، ص  (6)
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تفاق عمييا من الجانبين، غير أنو يعتبر المتفاوضة يحتوي عمى الشروط و الالتزامات التي تم الا
 .(1)التي يمتزم الطرفان بإبراميا لاحقا تحدد الشروط الأساسية لمعقد العقود الجزئيةمن 

 ثانيا: المستندات اللاحقة لمرحمة المفاوضات
كذلك المستندات اللاحقة لمرحمة المفوضات أىمية كبيرة أثناء التفاوض بين الأطراف  تكتسي

 بتدائيوالعقد الا بالتفضيلعمى إبرام عقد ما وتتمثل ىذه المستندات، الوعد بالتعاقد و كذا الوعد 
 والتي سنتناوليا كالتالي:

 الوعد بالتعاقد  -1
حيث يعتبر تمييد  إرادة الواعد بإرادة الموعود لو فيو الوعد بالتعاقد ىو عقد تمييدي تتلاقى

 من القانون المدني 71 ، وقد أشار المشرع الجزائري إليو في نص المادة(2)لإبرام العقد النيائي
بإبرام عقد معين تفاق الذي يعد لو كلا المتعاقدان أو أحدىما "الا :الفقرة الأولى عمى أنو الجزائري

المدة التي و  ئل الجوىرية لمعقد المراد إبراموأثر إلا إذا عينت جميع المسافي المستقبل لا يكون لو 
خلال نص المادة السالفة الذكر نستخمص أن الوعد بالتعاقد ىو عبارة عن ، (3)"يايجب إبرامو في

، وعن جزاء (4)مات متبادلة عمى المتعاقدينالتز ينشأ ا حيث ائيعقد ينعقد مثمو مثل العقد الني
عقد ثم نكل  إذا وعد شخص بإبرام" عمى: ج ق م 72بالوعد بالتعاقد نصت المادة الإخلال 

وقاضاه المتعاقد الآخر طالبا تنفيذ الوعد وكانت الشروط الازمة لتمام العقد وخاصة ما يتعمق منيا 
 .(5)متوافرة، قام الحكم مقام العقد" بالشكل

                                                           
(1)

 .310عمي أحمد صالح، المرجع السابق، ص  
 .116بمحاج العربي، الإطار القانوني لممرحمة السابقة عمى إبرام العقد، المرجع السابق، ص  (2)
 ، المرجع السابق.58-75أمر رقم  (3)
 .24رزقي ليمى، دحداح سييمة، المرجع السابق، ص  (4)
 ، المرجع السابق.58-75أمر رقم  (5)
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 الوعد بالتفضيل  -2
لتزام يقع عمى عاتق حيث أنو ا دبالتعاق الخاصة لموعدالوعد بالتفضيل من الصور يعتبر 

بأن يفضل  محل التفاوض، فيو عقد يمتزم بمقتضاه الواعد في حالة التصرف في الشيء (1)الواعد
يل ىو ، ومن خلال ما سبق نستخمص أن الوعد بالتفض(2)الموعود لو عمى غيره في إبرام العقد

امة حيث يخضع لمشروط الع إبراموتفاق عمى الأفضمية في التفاوض حول العقد المراد عبارة عن ا
والتي  ج  ق م 59وفق لما ىو منصوص من خلال نص المادة  ،المقررة لصحة العقود المدنية

رادتيما المتطابقتين، دون إ " يتم العقد بمجرد أن يتبادل الطرفان التعبير عنأنوتنص عمى: 
عن جزاء الإخلال بالوعد بالتفضيل يمكن لمموعود أن يرفع و ، (3)القانونية " الإخلال بالنصوص

 ىماكلا عمىشخصية  ودعوى إذا كان الغير حسن النية دهدعوى شخصية في مواجية الواعد وح
 .(4)أي الواعد والغير إذا كان ىذا الأخير سيء النية

 بتدائيالعقد الا  -3
، حيث أنو عقد يرتب جميع أثاره القانونية (5)تسميتوئي ىو مشروع عقد كما تدل بتداالعقد الا

ويعرف أيضا  ،(6)بمجرد إبرامو دون أن يكون لأحد طرفيو الحق في العدول عنو بإرادتو المنفردة
، وعن جزاء (7)ستكمل عناصر العقد وكل ما يتطمبو القانون من أجل قيام العقدبأنو عقد ما دام قد ا

يحكم القاضي بصحة ونفاذ العقد  أحد طرفي العقد الابتدائي منتزامات العقد الإخلال بال
 .(8)بتدائيالا

                                                           
 .28رزقي ليمى، دحداح سييمة، المرجع السابق، ص  (1)
(2)

 .263، ص 1998عبد الرزاق، نظرية العقد، الجزء الأول، الطبعة الثانية، منشورات الحمبي، بيروت،  السنيوري 
(3)

 ، المرجع السابق.58-75أمر رقم  
 .127بمحاج العربي، الإطار القانوني لممرحمة السابقة عمى إبرام العقد، المرجع السابق، ص  (4)
 .218لسابقة عمى التعاقد، المرجع السابق، ص بمحاج العربي، مشكلات المرحمة ا (5)
، المكتب الجامعي الحديث، الأزاريطة، الإسكندرية، 2طمبة أنور، المطول في شرح القانون المدني، الجزء الثاني، ط  (6)

 .285، ص 2006
 .45بميماني يونس، لغواطي مصطفى أمين، المرجع السابق، ص  (7)
 .130بمحاج العربي، الإطار القانوني لممرحمة السابقة عمى إبرام العقد، المرجع السابق، ص  (8)
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 الفرع الثالث

 موقف المشرع الجزائري من مرحمة المفاوضات
لم يعالج صراحة من خلال نصوص القانون المدني يبدوا واضحا أن المشرع الجزائري 

حيث  القضاء للاجتياد في ىذه المسألة ترك الأمر لمفقو و ، حيث(1)المرحمة السابقة عمى التعاقد
د لا يعتبر منعقدا إلا عند عمى أن العق م ج قمن 59كتفى المشرع بالنص في أحكام المادة ا

فاوضا تفاق عمى المسائل الجوىرية التي توأنو لابد من الا ،قبول وتوافقيماالإيجاب والعن التعبير 
ق م ج  107كما نصت المادة  من ق م ج 71و 65حسب نص المادة  عمييا لمقول بانعقاد العقد

ىذا عكس ما أخذتو القوانين ، (2)عمى أنو يجب تنفيذ العقد طبقا لما اشتمل عميو وبحسن نية
 انظر لو أىمية قصوى ليذه المرحمة، و الأجنبية المختمفة كالقانون الألماني و السويسري الذين أو 

للأىمية البالغة التي تتمتع بيا مرحمة المفاوضات في الإعداد الجيد لإبرام العقد كان من 
المستحسن عمى المشرع الجزائري القيام بتنظيم مرحمة المفاوضات، وذلك بإقرار نصوص جديدة 

تجعل من ىذه المرحمة أي المرحمة السابقة  2005ضمن تعديلات نصوص القانون المدني سنة 
 .(3)التقميدية أو الحديثة أىمية قصوى في إبرام العقود سواءاقد ذات عمى التع

                                                           
(1)

 .62بمحاج العربي، مشكلات المرحمة السابقة عمى التعاقد، المرجع السابق، ص  
 ، المرجع السابق.58-75أمر رقم  (2)
 .12بميماني يونس، لغواطي مصطفى أمين، المرجع السابق، ص  (3)
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 المبحث الثاني

 لتزامات الناشئة خلال مرحمة المفاوضاتالا 
نعدام نصوص قانونية تنظم مرحمة المفاوضات التي تعتبر العمود الفقري في إبرام لانظرا 

جتياد الفقو والقضاء عمى وجود المجال لام بنوع من التعقيد، ترك العقد خاصة الحديثة التي تتس
 ، الذي ستكون محور دراستنا في ىذا المبحث:(1)التفاوض بحسن نية

 المطمب الأول

 لتزام بالتفاوض بحسن النيةالا 
حيث يمثل  ات الناشئة خلال مرحمة المفاوضاتلتزامبر مبدأ حسن النية من بين أىم الايعت

ند مباشرة المفاوضات أن تتسم المفاوضات بالصدق والأمانة ع ، لذا لابدّ الركيزة الأساسية لنجاحيا
رساء أسس لأن ىذه الأخيرة تيدف إلى إ يعاتوىذا المبدأ تأخذ بو معظم التشر  بين الأطراف

، ونظرا لأىمية ىذا المبدأ في المرحمة السابقة سنقوم (2)التعاون والتفاىم في العلاقات التعاقدية
لتزام وكذا إبراز أساس ومكانة الا أول( )فرع القانونية لمبدأ حسن النية بتعريف والتطرق إلى الطبيعة

 )فرع ثاني، فرع ثالث(. بالتفاوض بحسن النية

 الفرع الأول

 مفيوم مبدأ حسن النية
في الدخول  لتي تنتيي عندىا مرحمة المفاوضات حيث يتم بعدىاالنقطة ايمثل الإيجاب 

بمراعاة ما يعرف بمبدأ  حيث يتطمب عمى الطرفين أن يمتزما مرحمة جديدة وىي مرحمة تكوين العقد

                                                           
براىامي فايزة، التزامات الأطراف في المرحمة السابقة لمتعاقد، مذكرة لنيل شيادة الماجستير، تخصص قانون ومسؤولية،  (1)

 .112، ص 2009كمية الحقوق، جامعة أبوبكر بمقايد، تممسان، 
(2)

الأستاذ الباحث لمدراسات مجمة قادري عبد المجيد، "عمراني مراد، التزامات الأطراف في المرحمة السابقة لمتعاقد"،  
 .788، ص 2019، العدد الثاني، المجمد الرابع، جامعة باجي مختار، عنابة، القانونية والسياسية
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كن إنكارىا أو التغافل عن ويعد ىذا المبدأ من المبادئ القانونية الراسخة التي لا يم  ،(1)حسن النية
نطلاقا من التفاوض إلى غاية إبرام اويعد من أىم المبادئ التي تحكم مرحمة التعاقد كميا  وجودىا
 .(2)العقد

 حمة المفاوضاتأولا: تعريف مبدأ حسن النية خلال مر 
يقصد بمبدأ حسن النية في التفاوض أو الالتزام بالتفاوض بحسن النية أن تتوفر لدى 

، حيث أنو إقدام الأطراف أو (3)ستعداد الجيد لمتفاوضف المتفاوضة الرغبة الصادقة و الاالأطرا
بتعاد عن أساليب ى أساس من الثقة والاستقامة والاالعممية عم الراغبين في إبرام عقد ما عمى ىذه

متناع الشخص عن إذن فإن حسن النية ىو اومن خلال ما سبق ، (4)المراوغة والحيمة والتدليس
ت والحقوق التي رتبيا متيازايعرقل أو يحرم الطرف الآخر من الاالقيام بأي سموك من شأنو أن 

 .(5)لتزام لصالحوالا

 مضمون الالتزام بالتفاوض بحسن النية ثانيا:
والخداع، الالتزام بالتفاوض بحسن النية ألا يمجأ الأطراف أثناء تفاوضيم إلى الغش يتطمب 

لتزام وغايتو المنشودة، حيث يفرض عمى كل طرف أن يتخذ لذا فإن حسن النية ىو محل ىذا الا
فإن كان  ئما عمى الأمانة والنزاىة والثقةوأن يكون سموكو قا قفا إيجابيا أثناء سير المفاوضاتمو 

عكس ذلك فإنو سيء النية وتقوم المسؤولية عميو، لذا يمتزم كل من الأطراف المتفاوضة بأن 

                                                           
(1)

، المعدل لمقانون المدني 131-2016حميداني محمد، "مبدأ حسن النية في مرحمة التفاوض وفق لأحكام الأمر  
،         2019، قالمة، 1945ماي  8، جامعة 26، العدد ية والإنسانيةحوليات جامعة قالمة لمعموم الاجتماعالفرنسي"، 

 .302ص 
عيود أحسن حسين خميفات، "مدى انسحاب و دور مبدأ حسن النية عمى مراحل ما قبل وأثناء وبعد تنفيذ العقود  (2)

 .571، الأردن، د س ن، ص مجمة العموم الإسلامية العالميةالمدنية"، )دراسة تحميمية(، 
 .303حميداني محمد، المرجع السابق، ص  (3)
(4)

 .789قادري عبد المجيد، عمراني مراد، المرجع السابق، ص  
(5)

 .393عمي أحمد صالح، المرجع السابق، ص  
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يستطيع أي منيما أن يدفع لا  ثمةن وم لتزاماتووضا بحسن النية حتى يفي كل طرف بإيتفا
 (1)ون حسن النيةالمسؤولية عن نفسو بإثبات أنو بذل كل ما في وسعو لكي يك

 الطبيعة القانونية لمبدأ حسن النية خلال مرحمة المفاوضاتثالثا: 
ا معيار شخصي أساسو نية يستند مبدأ حسن النية حسب البعض إلى معيارين أحدىم

 كذلك ينطوي ىذا المبدأ عمى وجيين ر مادي يستند إلى أصول المعاملاتار الآخوالمعي المتفاوض
لتزام الأطراف المتفاوضة عمى إبرام عقد ما بالتعاون والإصغاء أوليما إيجابي يتمثل في ضرورة ا

جو الآخر ىو سمبي الذي أما الو  المفاوضاتإلى المقترحات وتبادل وجيات النظر من أجل إنجاح 
راح فإن بعض من الفقياء وش سبق الغش أو سوء النية، ومن خلال ما ستخدام طرقيتمثل في ا

لتزام بمبدأ حسن النية في مراحل إبرام العقود ىي محاولة لإدخال القاعدة القانون يعتبرون أن الا
عام يفرضو القانون، وعميو فإن الالتزام وأنو كذلك مجرد واجب  الأخلاقية لمجال القانون الوضعي

 .(2)المفاوضاتطبيعة  وتقتضبادلي وجوىري وليس مجرد واجب لتزام تبالتفاوض بحسن النية ىو ا

 الفرع الثاني

 مكانة الالتزام بالتفاوض بحسن النية
شتمل عميو وبحسن ى أنو يجب تنفيذ العقد طبقا لما امن ق م ج عم 107نصت المادة 

في التشريع الجزائري يقتصر  نية، حيث أن بمفيوم ىذا النص القانوني فإن الالتزام بحسن النية
إلى مرحمة التفاوض عمى العقد، غير أن جانبا من الفقو يرى بأن عمى مرحمة تنفيذ العقد ولا يمتد 

يع في جمإلى وجود الالتزام ار ضمنيا قد أش الذكر ل نص المادة السالفةالمشرع الجزائري من خلا
 .(3)أو مرحمة التفاوض عمى العقد ء تعمق الأمر بمرحمة تنفيذ العقدسوا مراحل العممية التعاقدية

                                                           
(1)

 .55-54أبحار حامد حبش عمي، المرجع السابق، ص، ص  
(2)

 .190، 189حمودي ناصر، المرجع السابق، ص. ص  
 .790مراد العمراني، المرجع السابق، ص عبد المجيد قادري،  (3)
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 الفرع الثالث

 لتزام بالتفاوض بحسن النيةالا دور 

لتزام بالتفاوض بحسن النية إلى الحفاظ عمى توازن العلاقة التعاقدية خلال مرحمة ييدف الا
الأطراف في  التفاوض عمى بنود العقد المتفاوض عميو، وذلك من أجل الحفاظ وصيانة مصالح

، والتي يجب أن (1)الأطرافتفاق يرضي من أجل التوصل إلى استمرار فييا إدارة المفاوضات والا
لتصرف التي تولد لتزام بالصدق والصراحة والأمانة وحسن ارتكز عمى الأخلاقيات والآداب والات

مأنينة و ، وفضلا عن دور مبدأ حسن النية في بث الط(2)رتياح لسير المفاوضاتنوع من الثقة والا
كما  ولتزام المشكوك فيحالة الا لك قاعدة عامة أساسية فيينشأ كذفيو  الراحة في نفوس الأطراف

لتزام بالتفاوض بحسن النية يكون مسؤول عمى ما يسببو من ضرر أن إخلال أحد الأطراف بالا
 .(3)لمطرف الآخر

 الرابع الفرع

 لتزام بالتفاوض بحسن النيةأساس الا 
لتزام تبادلي يقع عمى كلا الطرفين خلال مرحمة الالتزام بالتفاوض بحسن النية ىو ا

بتعاد عن نية الإنصاف والعدل والابقواعد المتفاوض أن يمتزم يعرض عمى المفاوضات، حيث 
زام بتحقيق لتف الآخر، وعمى ىذا الأساس فإن الالتزام بالتفاوض بحسن النية ىو االإضرار بالطر 

ن لو إثبات أنو بذل عناية لكي يكون حسن حيث أن المتفاوض لا يمك نتيجة وليس بذل عناية
 .(4)النية

                                                           
(1)

 .87بمحاج العربي، مشكلات المرحمة السابقة عمى التعاقد، المرجع السابق، ص  
(2)   CF, JOURDAIN Patrice, la bonne fois dans la formation des contrat,   trav,  As.s 

(H) Capitant ,1992 , P121.  

                                                                                                               
(3)

 .87بمحاج العربي، مشكلات المرحمة السابقة عمى التعاقد، المرجع السابق، ص  
(4)

 .89المرجع نفسو، ص  



 الإطار القانوني لمرحلة المفاوضات                                                :الفصل الأول

 
76 

 الخامس الفرع

 لتزام بالتفاوض بحسن النيةجزاء الإخلال بالا 
سية لسات التدزام بالأمانة والامتناع عن الممار لتالالتزام بالتفاوض بحسن النية لاايقتضي 

أحد الأطراف  إخلالوالغش بكل أنواعو سواء في بداية المفاوضات أو خلاليا، وعميو فإن 
 العامةلتزامو بالتفاوض بحسن النية يرتب عن ذلك قيام المسؤولية المدنية ووفقا لمقواعد المفاوضة با

عمى  التفاوض بحسن النية حيث تقظي أحكام ىذه المسؤولية إجبار الشخص الذي أخل بواجب
لّا ما عمى الطرف المتتنفيذ ا ضرر المجوء إلى لتزامو عينا إذا كان ذلك ممكن وغير مرىق، وا 
 .(1)لتزامو التنفيذ عن طريق التعويض أي التنفيذ بمقابلإجبار الشخص الذي أخل با طريق

 ثانيالمطمب ال

 لتزامات المتفرعة عن مبدأ حسن النيةالا 
سي ومطمب جوىري لنجاح لتزام الرئيعن مبدأ حسن النية الذي يعتبر الاتتفرع 

، وىذه (3)التي تعد في مجمميا تطبيقا من تطبيقاتيالتزامات مجموعة من الا ،(2)المفاوضات
ستمرار في الالتزام بالا )فرع أول( لتزام بالإعلام والتعاونتزامات سنتطرق إلييا كالتالي: الالالا

)فرع  وعدم إجراء مفاوضات موازية وتقديم النصيحة )فرع ثاني(المفاوضات والحافظة عمى الأسرار
 ثالث(.

                                                           
ئة عن إخلال المتفاوض بالتزامو بالتفاوض بحسن النية، دفاتر السياسة بن أحمد صميحة، أثار المسؤولية المدنية الناش (1)

 .117، ص 2014والقانون، العدد العاشر، جامعة قاصدي مرباح، ورقمة، جانفي، 
(2)

 .54رزقي ليمى، دحداح سييمة، المرجع السابق، ص  
(3

 
 .794قادري عبد المجيد، عمراني مراد، المرجع السابق، ص  (
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 الفرع الأول

 لتزام بالإعلام والالتزام التعاونالا 
ضرورية  لتزاماتأن يمتزم المتفاوض بإ ،(1)"المرحمة السابقة عمى التعاقد لتزاماتا" تقتضي 

من أجل نجاح العممية التفاوضية لمتوصل إلي اتفاق يرضي الأطراف، ومن بين ىذه الالتزامات 
الميمة المتفرعة عن مبدأ حسن النية نجد الالتزام بالإعلام والالتزام بالتعاون، والمذين سنتطرق 

 إلييما كالتالي:

 لتزام بالإعلامأولا: الا 
حد طرفي العقد م الذي يسبق التعاقد بحيث يمتزم ألتزاعرفو بعض الفقياء بأنو ذلك الا

قد من أجل التوصل إلى إبرام ع تعاقدبإعلام الطرف الآخر بمختمف البيانات الواجب توافرىا في ال
لتزام الذي بواسطتو ينبو أحد أطراف العقد الطرف الا، وعرف أيضا بأنو ذلك (2)خال من العيوب

تزامو بإعلام إخلال أحد الأطراف المتفاوضة بال وفي حالة ،(3)الآخر عمى مخاطر التعاقد ومنافعو
زمة والضرورية أو حجب المعمومات اللا إحدى البيانات المؤثرة في العقد الطرف الآخر كأن يخفي

، وعميو إذا شاب رضا أحد المتعاقدين (4)فإن ذلك يعد إخلالا بمبدأ حسن النية لإنشائو أو تنفيذه
 .(5)يبطل ذلك العقد المتفاوض عميو عيوب كعيبي الغمط والتدليس

 لتزام بالتعاونثانيا: الا 
حيث يتعاون الأطراف فيما بينيم عمى  وضات عمى الأخذ والعطاء المتبادلترتكز المفا

والتي تقع عمى  تقريب وجيات النظر المختمفة، ىذه العممية التبادلية القائمة عمى الحوار المتبادل

                                                           
 .94بمحاج العربي، مشكلات المرحمة السابقة عمى التعاقد، المرجع السابق، ص  (1)
 .55لغواطي محمد أمين، بميماني يونس، المرجع السابق، ص  (2)
(3)

 .796قادري عبد المجيد، عمراني مراد، المرجع السابق، ص  
، المتوفر 124العقدي، )دراسة مقارنة(، صىاني عبد العاطي عبد المعطي الغيثاوي، المفاوضات وأثارىا عمى التوازن (4)

عمى  2020جويمية  01، تم الإطلاع عميو في يوم  http://mksq.journal.ekb.egعمى الموقع الإلكتروني التالي: 
 الساعة العاشرة وثلاثون دقيقة. 

(5)
 .40ص رزقي ليمى، دحداح سييمة، المرجع السابق،  

http://mksq.journal.ekb.eg/
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، ويظير التعاون بين الأطراف في مرحمة (1)لتزام بالتعاونبالاعاتق الأطراف المتفاوضة تسمى 
، حيث (2)عات المبرمجة فيما بينيماجتمجدية واحترام مواعيد الجمسات والاالمفاوضات من خلال ال

بما  ل متفاوض تسييل ميمة الطرف الآخرلتزام أساسي وجوىري يتوجب عمى كد ىذا الالتزام ايعّ 
 نعقاد العقد المتفاوض عميو أو غضبا إما إلى نياية منطقية وحتميةمفاوضات يضمن الوصول بال

 .(3)ف عنو كميااطر الأ

 الفرع الثاني

 ستمرار في التفاوض والمحافظة عمى الأسرارالالتزام بالا
 ي بصدد التفاوض عمى إبرام عقد مايشترط لنجاح المفاوضات أن تقوم الأطراف التي ى

بالتقيد بمجموعة من الالتزامات التي بدونيا لن تنجح المفاوضات، ومن بين ىذه الالتزامات 
المتفرعة عن مبدأ حسن النية نجد الالتزام بالاستمرار بالتفاوض الذي سنتطرق إليو في نقطة أولى 

لمغير في  من ىذا الفرع وكذا الالتزام بالمحافظة عمى الأسرار بين الأطراف المتفاوضة وعدم كشفيا
 نقطة ثانية، وذلك كالتالي:

 ستمرار في المفاوضاتأولا: الالتزام بالا
يا دون ستمرار الأطراف بالمفاوضات وعدم قطعيقتضي الالتزام بحسن النية في التفاوض ا

والدخول فييا أي عند البدء في المفاوضات  لتزام أثناء المفاوضات، وينشأ ىذا الاشروعمبرر م
وض ستمرار في التفا، وعميو فإن الالتزام بالا(4)الأطراف واستجابة الطرف الآخربمبادرة من أحد 

مة ومتابعة التفاوض لتزام تبادلي يقع عمى عاتق الطرفين المتفاوضين حيث يجب عمييما مواصىو ا
ستمرار يعتبر الالتزام بالا ،(5)و مبدأ حسن النية في المرحمة السابقة عمى التعاقدوفقا لما يقتض

                                                           
 .125ىاني عبد العاطي عبد المعطي الغيثاوي، المرجع السابق، ص  (1)
(2)

 .42رزقي ليمى، دحداح سييمة، المرجع السابق، ص  
القاىرة،  –دراسة القانونين المصري والفرنسي  -حسام الدين، محمود لطفي، المسؤولية المدنية في مرحمة التفاوض (3)

 . 28، ص 1995
 .56عمي، المرجع السابق، ص إبحار حمد حبش  (4)
 .11عمي أحمد صالح، المرجع السابق، ص  (5)
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وتكمن أىميتو عندما تتقدم  لتزام بتحقيق نتيجةتفاوض التزام ببذل عناية وليس اصمة الوموا
الشيء الذي يتطمب مزيدا من الحرص والجدية والتحمي  ،وضات وبموغيا مراحل متقدمةالمفا

وعمى ىذا الأساس يجب أن تكون المفاوضات عبارة عن  بالموضوعية عمى متابعة المفاوضات
 .(1)مشروع تعاوني ييدف إلى البحث عن المصالح المشتركة لجميع الأطراف المتفاوضة

 ثانيا: المحافظة عمى الأسرار
عمى  متناع المتفاوض المطمعظة عمى السرية في المفاوضات التزام بالمحافيقصد بالا

ستغلاليا لمصمحتو الشخصية أو ا ما لمغير لتفاوض من إفشاء سرالبيانات والمعمومات في عممية ا
يقصد بيا المفاوضات لا لتزام بالسرية خلال مرحمة المفاوضات ، كما أن الا(2)دون عمم صاحبيا

اوضة اف المتففقط في المعمومات التي تحصل عمييا أحد الأطر  السرية بل تكمن غير العلانية
ينية أو مالية أو تفاوض حول العقد، سواء كانت ىذه المعمومات والبيانات مأثناء عقد جمسات ال

، وعميو نستخمص أن المحافظة عمى الأسرار أثناء المرحمة (3)تكنولوجية أو ىندسية أو كيميائية
ذات الطابع يما يتعمق بالعقود السابقة عمى التعاقد من أىم ما تقتضي بيا ىذه المرحمة خاصة ف

 .(4)قتصادي والفني أو التكنولوجيالا

 الفرع الثالث

 تقديم النصيحةالإلتزام بلتزام بعدم إجراء مفاوضات موازية و الا 
يتفرع عن المبدأ العام والأساسي في نجاح المفاوضات الذي يتمثل في مبدأ حسن النية، 

ومن بين ىذه الالتزامات أيضا نجد  ت التي بدونيا لن تنجح المفاوضاتمجموعة من الالتزاما
 وىي النقطتين التي سنتطرق كالتالي: موازية والالتزام بتقديم النصيحةالالتزام بعدم إجراء مفاوضات 

                                                           
(1)

 .50بميماني يونس، لغوطي مصطفى أمين، المرجع السابق، ص  
 .126ىاني عبد العاطي عبد المعطي الغيثاوي، المرجع السابق، ص  (2)
 .126المرجع نفسو، ص  (3)
(4)

 .58يونس، لغوطي مصطفى أمين، المرجع السابق، ص  بميماني 
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 لتزام بعدم إجراء مفاوضات موازيةأولا: الا 
وذلك عملا بمبدأ الحرية  مفاوضات موازية ىو أمر مشروعإجراء وفقا لمقواعد العامة فإن 

شرط إلا بموجب  م يمنع إجراء المفاوضات الموازيةلتزاوعميو لا يمكن القول بوجود ا اقدفي التع
ء والأحكام القضائية أراء الفقياتباينت ومن خلال ما سبق خاص تتفق عميو الأطراف صراحة، 

إلى تأسيس ىذا  حكام القضائيةالمؤيد من بعض الأ حيث ذىب جانب من الفقو لتزامبشأن ىذا الا
آراء وأحكام تفاق الذي يقع بين الطرفين بحظر المفاوضات الموازية في حين تتجو م عمى الاالالتزا
ملابسات عممية تفاق بين الطرفين من خلال ظروف و إلى أنو يمكن استخلاص وجود ا أخرى
 .(1)شرف التعاملستناد إلى مبدأ حسن النية و وذلك بالا التعاقد

 لتزام بتقديم النصيحةثانيا: الا 
بتقديم  لتزام، والا(2)متناع عن عمللرأي المصرح بو لقيام بعمل أو الابالنصيحة ايقصد 

لتزام ىو قيام أحد ومضمون ىذا الا ،(3)لتزامات الأصمية الناشئة عن العقدبالنصيحة مرتبط بالا
من  ر بما يجب أن يقوم بو ىذا الأخيرأطراف العلاقة التعاقدية بتقديم النصح والإرشاد لمطرف الآخ

أجل التوصل إلى الغاية واليدف المنشود من التعاقد وتجدر الإشارة إلى أن مسؤولية الإدلاء 
بالنصيحة تكون عمى عائق أحد أطراف العقد الذي يتفوق عمى الطرف الأخر في مجال العقد 

 من عدمولملائمة في إبرام العقد لتزام في تبيان النتائج ومدى االاالمراد إبرامو، وتتجمى أىمية ىذا 
رشاده  .(4)وتوجيو إرادة وقرار المتعاقد وا 

 الفرع الرابع

 نية في التفاوضالحسن مبدأ طبيعة المسؤولية المدنية عن الإخلال ب
لتزام بحسن النية في مرحمة التفاوض صراحة عمى الإخلال بالاالمشرع الجزائري لم ينص 

من ق م ج فإن الإخلال بو يرتب  124عمى العقد، لكنو في الأصل العام حسب نص المادة 
                                                           

 .804قادري عبد المجيد، عمراني مراد، المرجع السابق، ص  (1)
(2)

 .41رزقي ليمى، دحداح سييمة، المرجع السابق، ص  
 .73بمحاج العربي، الإطار القانوني لممرحمة السابقة عمى إبرام العقد، المرجع السابق، ص  (3)
 .41رزقي ليمى، دحداح سييمة، المرجع السابق، ص  (4)
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ئر، ستقر عميو معظم الفقو المعاصر في فرنسا ومصر والجزاؤولية التقصيرية وىو الرأي الذي االمس
إذا كان ىناك إخلال بإلتزام عقدي  ستثناءولكن ا ضا الفقو الإسلاميوأيده القضاء وذىب إليو أي

صراحة في يكون قد ورد  لتزامات المتفرعة عنوالاحسن النية في التفاوض أو أحد  متمثل في إلتزام
سؤولية تكون المسؤولية عن الإخلال بحسن النية ىنا م تفاق عمى التفاوضالاتفاقات المبدئية أو ا

فقد ذىب معظم  ية معاوليتين العقدية والتقصير أما عند توافر المسؤ  ،ق م ج( 107عقدية )المادة 
ىما بنظام قانوني كلا ستقلالخيرة بين المسؤوليتين وذلك بسبب االفقو الجزائري إلى عدم جواز ال

لتزام بالتفاوض نية التعويض عنيا عند الخلال بالاوفيما يتعمق بالأضرار التي ىناك إمكا خاص
 .(1)ختلاف طبيعة المفاوضات من عقد إلى أخرلى انظرا إ فيي لا تقع تحت الحصربحسن النية 

                                                           
بن يوب ىدى، مبدأ حسن النية في العقود، مذكرة مقدمة لنيل شيادة الماجستير، تخصص: قانون العقود المدنية، كمية  (1)

 .125، 124، ص، ص 2013الحقوق والعموم السياسية، جامعة العربي بن مييدي، أم البواقي، 
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ة قصوى في إبرام مرحمة المفاوضات أو المرحمة السابقة عمى التعاقد ذات أىميأصبحت 
بسبب التطور وسرعة إبرامو، الشيء الذي أدى إلى ظيور نوع من خاصة في وقتنا ىذا العقود 

التعقيد الذي يجب أن يخضع لنظام جديد مواكبة ليذا التطور، وكذا وجوب تحديد نوع المسؤولية 
عن إخلال أحد الأطراف بمرحمة المفاوضات وعميو سنتطرق في ىذا الفصل إلى تحديد المترتبة 

والأثار الناجمة عن  مبحث أول(مدنية خلال مرحمة المفاوضات )الطبيعة القانونية لممسؤولية ال
 )مبحث ثاني(المسؤولية المدنية الناشئة خلال المرحمة السابقة عمى التعاقد 
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 المبحث الأول

 الطبيعة القانونية لممسؤولية المدنية خلال مرحمة المفاوضات
ف الفقياء في تحديد الطبيعة القانونية لممرحمة السابقة ختمعشر امنذ نياية القرن الثامن 

حول  اختمفو لكنيم ا نيا مسؤولية مدنيةعمى أ اتفقو مرحمة المفاوضات، رغم أنيم اعمى التعاقد أي 
، ومن ىذا (1)تحديد نوع ىذه المسؤولية المدنية التي تنشأ خلال المرحمة السابقة عمى التعاقد

ختلافات الفقيية القائمة حول تحديد طبيعة الأول إلى إبراز الارق في المطمب المنطمق سنتط
المسؤولية المدنية المسؤولية الناشئة خلال مرحمة المفاوضات، وفي المطمب الثاني سنعالج أركان 

 .خلال مرحمة المفاوضات

 المطمب الأول

 ختلاف الفقيي القائم حول طبيعة المسؤولية الناشئة خلال مرحمة المفاوضاتالا
كن أن تقوم خلال مرحمة التي يمختمف الفقياء حول طبيعة المسؤولية ثار جدال وا

 وعميو سنتطرق في ىذا المطمب إلى إبراز مختمف النظريات التي تناولت ىذا ،المفاوضات
ووصولا إلى النظريات الحديثة التي سنتطرق إلييا  فرع أول(بداية بالنظريات التقميدية ) الموضوع

 .فرع ثاني(في )

                                                           
(1)

 .226كلات المرحمة السابقة عمى التعاقد، المرجع السابق، ص بمحاج العربي، مش 
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 الفرع الأول

 تحديد طبيعة المسؤولية حسب النظريات التقميدية 

حيث بدأ  1860اء التقميديين إليو منذ سنة أخذ الحديث عن المفاوضات يمفت أنضار الفقي
، ولعل (1)الفقو منذ ذلك الوقت يتصدى لدراسة المسؤولية الناشئة خلال المرحمة السابقة عمى التعاقد

نجد نظرية الخطأ  ية الناشئة خلال مرحمة المفاوضاتالتي تناولت المسؤولأىم النظريات التقميدية 
وكذا نظرية التبعية العقدية كنقطة ثانية، وأخيرا  ،التي سنتناوليا في النقطة الأولىعند إبرام العقد 

 كنقطة ثالثة نظرية المسؤولية الموضوعية وذلك كالتالي:

 أولا: نظرية الخطأ عند إبرام العقد
ويرجع  نعقاد العقد أو الخطأ في التعاقدكذلك من قبل الفقو بنظرية التقصير عند اتسمى 

، وىي النظرية التي سنتناوليا في نقطتين وذلك )2("إيرنج"الفضل في صياغة ىذه النظرية لمفقيو 
 كالتالي:

 مضمون النظرية  -1
التقصير أو الخطأ في رية أو نظ نعقاد العقدالنظرية بالنظرية التقصيرية عند اتسمى كذلك ىذه 

د ويكون سببا في حيث ترتكز ىذه النظرية أساسا عمى أن كل شخص يقدم عمى التعاق التعاقد
كأن يقوم بالكذب عمى الطرف الآخر، يمتزم من كان سببا في بطلان العقد  بطلان ذلك العقد

طلان من أحد ، بمعنى إذا تحقق سبب الب(3)بتعويض المتعاقد الآخر بمقتضى العقد الباطل نفسو
يتحقق بو خطؤه ويكون ممزما بتعويض المتعاقد الأخر عما أصابو من ضرر بسبب  المتعاقدين

 .(4)بطلان العقد

                                                           
 .585عمي أحمد صالح، المرجع السابق، ص  (1)

 .123المرجع السابق، ص  حمودي ناصر،(2)
 .123المرجع نفسو، ص  (3)
 .227بمحاج العربي، مشكلات المرحمة السابقة عمى التعاقد، المرجع السابق، ص  (4)
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 أساس النظرية  -2
نظرية الخطأ عند إبرام العقد، عمى إلتزام سماه بإلتزام اليقظة عند  يرنج""إأسس الفقيو 

نعدام الحرص من جانب النظرية يتجمى في اتقوم عميو ىذه ، وعميو فإن الأساس الذي (1)التعاقد
و لجانبين خلافا لمحقيقة وىالطرف الذي قام بالكذب حيث أوحى الطرف الآخر بوجود عقد ممزم 

 .(2)مادام ىذا الآخر لم يكن يعمم بسبب الذي أبطل العقد طريق يعقد مسؤوليتو قبل الضحية

 ثانيا: نظرية التبعية العقدية في مرحمة المفاوضات
حيث يكتفي بحدوث  لتبعية العقدية في مرحمة التفاوضنظرية ا "ديوينش"الفقيو الألماني  أسس

ناشئا عن خطأ ارتكبو الطرف  ما لم يكن الضرر مسؤولية البادئ في السعي لمتعاقدالضرر ليعقد 
 وسنتناول ىذه النظرية في نقطتين وذلك كالتالي:  رالآخ

 مضمون النظرية  -1
حيث  ي نظرية الخطر العقدي أو المخاطروى د"ينشي"و الفقيو الألماني ىذه النظرية  أطمق

ترتكز عمى قيام المسؤولية لكل مقبل عمى التعاقد، بأن  يتحمل نتائج المخاطر المحيطة بعممية 
 أدت إلى عدم قيام العقد غير واضحة ومجيولة نشاء العقد، ولو لم تكن الأسباب التيالتفاوض لإ

بحدوث الضرر الذي يمحق بالغير أو الطرف  د"ي"وينشمن المتفاوض المسؤول، ويكتسي الفقيو 
لمجرد إثبات المتفاوض المضرور ما لحقو من ضرر  أن لا يتحقق العقد أيا كان السببالآخر ب

 .(3)لقيام المسؤولية عن التعويض

 النظريةأساس  -2
حيث تسمح ىذه النظرية وتتمثل المزايا في سيولة الإثبات  رية التبعية العقدية مزايا وعيوبمنظل

دون الحاجة إلى إثبات الإخلال  لتبعية العقدية بمجرد ثبوت الضرربإقامة المسؤولية عمى أساس ا
ستجابة لمحاجات العممية، أما عيوب ىذه النظرية والميزة الثانية ىي الا ،التعاقد لتزام باليقظة فيبالا

                                                           
 .125ناصر، المرجع السابق، ص  حمودي (1)
 .38محمود حسام لطفي، المرجع السابق، ص  (2)
 .45، 44المرجع نفسو، ص، ص  (3)
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تتمثل في النظرة الخاطئة والقصور في معالجة المشكمة وعدم بيان مضمون إلتزامات الأطراف في 
 .(1)مرحمة التفاوض وعدم الإفصاح عن طبيعة المسؤولية ىل ىي عقدية أو تقصيرية

 ثالثا: نظرية المسؤولية الموضوعية
قوم عمى فكرة وجود اتفاق نظرية المسؤولية الموضوعية والتي ت "فاجيلا"أسسيا الفقيو الإيطالي 

 .(2)بالضمان عند الدخول في المفاوضات

 مضمون النظرية  -1
تفاق بالضمان عند البدء بالتفاوض عمى العقد غرضو رتكز ىذه النظرية عمى فكرة وجود ات

ومراعاة حقوق ومصالح الطرف  والصدق والأمانة وقواعد العدالة التعامل طبقا لمبادئ حسن النية
وعدم  ل طرف بعدم الإضرار بالطرف الآخريمتزم ك ضاتالآخر، حيث عند الدخول في المفاو 

 ادئ العدالة وحسن النية التجاريةحترام مبون مبرر مشروع لأن القانون يفرض اقطع المفاوضات د
ية من صياغة الفقيو تفاق أو ميثاق الضمان، وىذه النظر وفقا لما يسمى في ىذه النظرية بإ

 .(3)"فاجيلا"الإيطالي 

 لنظريةأساس ا  -2
فاوضات عمى فكرة الضمان نسحاب من المالمسؤولية المترتبة عن الا "فاجيلا"أسس الفقيو 

بمجرد ىذا القبول ينشئ والذي يتجمى في واقعة القبول الإرادي بالدخول في التفاوض، ف القانوني
نسحاب من المفاوضات بدون مبرر موضوعي إذا طرف بعدم الايا يمتزم بمقتضاه كل ضمانا قانون

ون بذلك ضمانا ذا الضمان فإنو يفرض عميو بموجب العدالة، ويكأن يتعيد بيرفض المتفاوض 
اوضات عمى لا تؤسس في مرحمة المف "فاجيلا"تفاقيا، وعميو المسؤولية عند قانونيا لا ضمانا ا

 .(4)تفاق الضمنيالخطأ ولا عمى فكرة الا

                                                           
 .46، 45محمود حسام لطفي، المرجع السابق، ص، ص  (1)
 .46المرجع نفسو، ص ( 2) 
 .230بمحاج العربي، مشكلات المرحمة السابقة عمى التعاقد، المرجع السابق، ص  (3)
 .149حمودي ناصر، المرجع السابق، ص  (4)
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 الفرع الثاني

 تحديد طبيعة المسؤولية حسب النظريات الحديثة
ويقوم ىذا  لمفاوضاتتبنى الفقو المعاصر معيار جديد لتحديد طبيعة المسؤولية في مرحمة ا

ىذه العلاقة محصورة في عتماد عمى طبيعة العلاقة بين الأطراف أنفسيم، فقد تكون المعيار بالا
، ومن خلال ما سبق نجد أن الفقو الحديث (1)وقد تكون علاقة عقدية واضحة المعالم سياق مادي

اول في ىذا الفرع نظرية المسؤولية التقصيرية في النقطة نقد ميز بين المسؤوليتين حيث سنت
 الأولى، وأما في النقطة الثانية سنتناول فييا نظرية المسؤولية العقدية وذلك كالتالي: 

 المسؤولية التقصيريةأولا: نظرية 
عتبارىا أسيل الطرق وأيسرىا ارنسي فكرة المسؤولية التقصيرية بتبنى الفقو والقضاء الف

 ، وىي النظرية التي سنتناوليا في نقطتين وذلك كالتالي:(2)تطبيقا

 مضمون النظرية  -1
يرى أصحاب ىذه النظرية أن المسؤولية التقصيرية تقوم بحكم القانون وليس عمى أساس 
التصرف الباطل بمعنى أن القانون يجعل المسؤولية عن الخطأ في مرحمة المفاوضات تقوم عمى 

، وىذه المسؤولية تستمزم التعويض كأثر ناتج عن لتزامل التبعية عن التقصير في تحمل الاتحم
يجب إثبات جميع عناصر عتباره عقدا ومن ثم ال ولكن بوصفو واقعة مادية وليس بالعقد الباط

، كما يرى أصحاب ىذه النظرية أن المفاوضات مجرد أعمال مادية غير (3)ولية التقصيريةالمسؤ 
ستمرار أو قطع في الا حر وأن كل طرف يا أثر قانونيولا يترتب عمييا في ذات ممزمة

قتران عندما يثبت فييا ا ت، وعميو تنعقد المسؤولية التقصيرية في مرحمة المفاوضا(4)المفاوضات

                                                           
 .100أبحار حبش عمي، المرجع السابق، ص  (1)
 .58محمود حسام لطفي، المرجع السابق، ص  (3)
(3)

 .223يسري عوض عبد الله، المرجع السابق، ص  
 .72،  ص 1998محمد حسين منصور، التنظيم الاتفاقي لممفاوضات العقدية، دار النيضة المغربية، القاىرة،  (4)
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متفاوضة وألحق ضررا الرتكبو أحد الأطراف اقد أو مصاحبة بطلان العقد لخطأ االعدول بالتع
 .(1)ستعمال الحقخطأ إقامة الدليل عمى التعسف في اويقتضي إثبات ىذا ال بالآخر

 أساس النظرية  -2
ىي  في المرحمة السابقة عمى التعاقد يرى أصحاب ىذه النظرية أن أساس المسؤولية التي تنشأ

ام يفرضو مراعاة حسن النية في المرحمة عبواجب ختلال أساسيا الخطأ نتيجة الا تقصيرية مسؤولية
 .السابقة عمى إبرام العقد

 ثانيا: نظرية المسؤولية العقدية
حيث تنعقد كل ما أمكن  تعتبر النظرية العقدية من النظريات الحديثة التي تبناىا الفقو الحديث

 سنتناوليا في نقطتين كالتالي:التي نظرية الوىي  إثبات عقد

 مضمون النظرية  -1
ص ىذه النظرية في أن كل شخص يقدم عمى التعاقد ويكون ىو السبب في بطلانو، مختت

طرف المتضرر بمقتضى بحيث يمتزم بتعويض ىذا ال يطمئن إليو المتعاقد الآخربحيث يقيم مظيرا 
، (2)أساسيا العقد الباطل نفسو مسؤولية عقديةعن ىذا الخطأ تكون أي أن مسؤوليتو  ،العقد الباطل

وجود عقد سواء كان ىذا العقد ييدف كذلك تقوم المسؤولية العقدية لممتفاوض كمما أمكن إثبات 
نعقدت مسؤولية المفاوض ا تفاقنقاط التي تم التوصل بشأنيا إلى التنظيم المفاوضات أو لرصد ال

 .(3)وتكون ىذه المسؤولية مسؤولية عقدية

                                                           
 .224، 223يسري عوض عبد الله، المرجع السابق، ص، ص  (1)
(2)

 .214المرجع نفسو، ص  
 .213حمودي ناصر، المرجع السابق، ص  (3)
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 أساس النظرية  -2
ب إليو عن التعويض إلى توفر خطأ يعقد مسؤولية من ينس ستثناءتنعقد المسؤولية العقدية ا

نعدام فإن أساس ىذه النظرية يتجمى في ا لتزامات أو لعدم إبرام العقد أو إبطالو، وعميولعدم تنفيذ الا
 .(1)الحرص من جانب المخل بإلتزاماتو التفاوضية

 المطمب الثاني

 المسؤولية المدنية خلال مرحمة المفاوضاتأركان 
تقوم المسؤولية المدنية كمما قام شخص ما بتصرف مخل سواء كان ىذا الإخلال إخلال 

في مرحمة المفاوضات  عقدي، وىو الشيء الذي يمكن تصوره بالتزامبنظام عام أو نتج عن إخلال 
أو المرحمة السابقة عمى التعاقد، حيث يمكن لأحد الأطراف المتفاوضة عمى العقد أن يخل بنظام 

العقدية، الشيء  التزاماتووقد يقوم بإخلال بأحد  سؤولية التقصيريةعام فرضو القانون فتترتب ىنا الم
قوم بدراسة أركان قيام المسؤوليتين ما سبق سن، ومن خلال (2)الذي يجعل قيام المسؤولية العقدية
 )العقدية والتقصيرية( وذلك كالتالي: 

 الفرع الأول

 الخطأ في مرحمة التفاوض

ة حيث يعتبر الشرط الأول يعتبر الخطأ الشرط الأساسي والجوىري لقيام المسؤولية المدني
فبدون ىذا الشرط لن تقوم المسؤولية المدنية سواء التقصيرية أو العقدية، ومن خلالو  لقياميا

سنتناول في ىذا الفرع الخطأ العقدي في مرحمة التفاوض )تعريف الخطأ العقدي، صور الخطأ 
الخطأ العقدي( في النقطة الأولى، وأما في النقطة الثانية سنتطرق إلى دراسة  العقدي، عبئ إثبات

أ التقصيري في مرحمة المفاوضات )تعريف الخطأ التقصيري، صور الخطأ التقصيري، عبئ الخط
 إثبات الخطأ التقصيري( وذلك كالتالي:

                                                           
 .38محمود حسام لطفي، المرجع السابق، ص  (1)
 .52إدرنموش مونية، المرجع السابق، ص  (2)
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 ضأولا: الخطأ العقدي في مرحمة التفاو 

العقدي وكذا إبراز أىم صورتين لمخطأ العقدي لمخطأ  تعريفإلى  سنتطرق في ىذه النقطة
شروع ، وكذا إبراز في رفض الدخول في المفاوضات وقطع المفاوضات بسبب غير م والتي تتمثل

 وذلك كالتالي:العقدي إثبات الخطأ  عمى من يقع عبء

 تعريف الخطأ العقدي -1
 نفيذ إلتزاماتو الناشئة عن العقد أو التأخير في تنفيذىايعرف الخطأ العقدي بأنو قيام المدين بت

أن يكون عدم التنفيذ عمدا أو إىمالا أو عن فعل أيا كان السبب في ذلك، ويستوي السبب في ذلك 
 الخطأ العقدي في مرحمة المفاوضاتيتضح لنا أن ، ومن خلال ىذا التعريف العام (1)دون عمد

 .(2)ناشئة عن عقد التفاوضالتعاقدية ال ويتمثل في عدم تنفيذ المتفاوض لإلتزامات

 أ العقديصور الخط  -2
رفض الدخول ذكر أىم صورتين منو وىما ولكن سنكتفي ب ىناك العديد من صور الخطأ العقدي

 في المفاوضات وقطع المفاوضات بسبب مشروع وذلك كالتالي:

 رفض الدخول في المفاوضات  - أ
في فإذا رفض أحد الطرفين الدخول  أىم إلتزام ناتج عن عقد التفاوض لتزام بالتفاوضيعتبر الا
وذلك في  ،(3)ومن ثم تنشأ مسؤوليتو التعاقدية مخلا بإلتزامو التعاقدي بالتفاوضاعتبر  المفاوضات

تفق صراحة أو ضمنيا عمى أن يتفاوض عمى العقد في وقت حالة التي يكون فييا الطرفين قد اال
 .(4)لاحق

                                                           
(1)

بمحاج العربي، النظرية العامة للإلتزام في القانون المدني الجزائري، الجزء الأول: التصرف القانوني )العقد والإرادة  
 .267، ص 2005المنفردة(، الطبعة الرابعة، ديوان المطبوعات الجامعية، الجزائر، 

 .732ابق، ص عمي أحمد صالح، المرجع الس(2)
 .734المرجع نفسو، ص  (3)
 .234حمودي ناصر، المرجع السابق، ص  (4)
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 مشروع غير قطع المفاوضات بسبب - ب
الأسباب التي تؤدي إلى فشل يعتبر قطع المفاوضات دون سبب مشروع من أكثر 

ىذه الصورة  قوعا في الحياة العممية، حيث تعد، وىي من أكثر أنواع الخطأ شيوعا وو (1)المفاوضات
، إذا قطع المفاوضات ىو قيام أحد الأطراف (2)إخلالا واضحا بإلتزام التفاوض بحسن النية

عمم من الطرف الآخر أو بدون المتفاوضة عمى العقد بوضع حد لممفاوضات الجارية سواء تم ذلك ب
بمعنى أن قطع المفاوضات يتم بقرار أحادي الجانب يقرر فيو أحد  كأن يكون القطع فجأة ،عممو

 .(3)طرفي المفاوضة إنياء عممية التفاوض

 إثبات الخطأ العقدي ءعب  -3
التأخير فيو، لتزام العقدي وتحديد مضمونو فإذا أثبت عدم التنفيذ أو يتعين عمى الدائن إثبات الا
مرحمة عمى ما سبق يقع إثبات الخطأ العقدي في ، وبناء (4)يكون قد أثبت الخطأ العقدي
البينة وىو الطرف المضرور، وذلك وفقا لمقاعدة العامة التي تقول  المفاوضات عمى عائق المدعي

أن  لذلك يستوجب عمى الطرف المضرور أو المدعي في دعوى المسؤولية العقدية عمى من ادعى
 .(5)ثم يثبت عدم تنفيذ الإلتزام لتزامأولا وجود الايثبت 

                                                           
 .736عمي أحمد صالح، المرجع السابق، ص  (1)
 .736حمودي ناصر، المرجع السابق، ص  (2)
 .34، 33بن أحمد صميحة، المرجع السابق، ص، ص  (3)
 .280في القانون المدني الجزائري، المرجع السابق، ص  بمحاج العربي، النظرية العامة للإلتزام (4)
 .749عمي أحمد صالح، المرجع السابق، ص  (5)
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 ثانيا: الخطأ التقصيري في مرحمة المفاوضات

لمخطأ التقصيري وكذا إبراز أىم صورتين لمخطأ  تعريفإلى  سنتطرق في ىذه النقطة
من عرقمة، وكذا إبراز عمى في مفاوضات التجسس ومفاوضات الإعاقة وال والتي تتمثل التقصيري
 وذلك كالتالي:إثبات الخطأ التقصيري  يقع عبء

 تعريف الخطأ التقصيري -1
 كما أن يستخدم طرف السموك المألوفنحراف المتفاوض عن يتمثل الخطأ التقصيري في ا

، يعرف كذلك (1)ضرار بالطرف الآخر أي أن يتصرف بسوء النيةأو أن يتعمد الإ حتيالالغش والا
أن ىناك إىمالا متعمدا لميقظة الواجب توافرىا لدى الإنسان بأنو عيب في الإرادة لمفاعل فيفترض 

 .(2)الحريص

 صور الخطأ التقصيري  -2
حيث سنتناول صورتين  في مرحمة التفاوض عدة أشكال وصوريتخذ الخطأ التقصيري 

 أساسيتين من بين ىذه الصور وذلك كالتالي:

 سالتجس مفاوضات  - أ
تمك المفاوضات التي ييدف بموجبيا أحد المتفاوضين معرفة أسرار  سيقصد بمفاوضات التجس

دون أن تكون لديو أي نية لمتعاقد، حيث أنو بمجرد الحصول  عمى أفكاره طلاعالاو الطرف الأخر 
قبيل ، وىذا التصرف يعد من (3)عمى المعمومات التي يرغب فييا تراجع وخرج من دائرة المفاوضات

 .(4)الغش الذي يعد خطئا تقصيريا يقيم المسؤولية التقصيرية

                                                           
(1)

 .158براىامي فايزة، المرجع السابق، ص  
 .690عمي أحمد صالح، المرجع السابق، ص (2)
 .158براىامي فايزة، المرجع السابق، ص  (3)
(4)

 .264حمودي ناصر، المرجع السابق، ص  
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 مفاوضات الإعاقة والعرقمة - ب
يقصد بمفاوضات الإعاقة والعرقمة تمك المفاوضات التي يدعوا بيا أحد الأشخاص شخص 
نما يريد فقط من ىذه الدعوة إعاقة  آخر، بحيث لا يقصد إطلاقا أن يتعاقد مع الشخص المدعو وا 

وصد الطرف المدعو عن إتمام صفقة أخرى كان عمى وشك أن يبرميا مع الغير، أو عمى وتعطيل 
 .(1)وشك الدخول فييا في مفاوضات وذلك بغرض تحقيق مصمحة لنفسو أو لغيره

 إثبات الخطأ التقصيري ءعب -3
إثبات الخطأ التقصيري يكون عمى عاتق المضرور إذ يجب عمى ىذا الأخير أن يثبت  ءعب

  حيث ،ينحرف في سموكو عن سموك الشخص العادعن اقتران ذلك الخطأ قد االمسؤول أن 
وىذا ،"(2)فيو أخل بواجب قانوني وىو عدم الإضرار بالغير نحرافتسبب لو بضرر نتيجة ىذا الا

نما لأنو  الواجب الذي أخل بو المتفاوض ليس قطعو لممفاوضات لأن ىذا يدخل ضمن حقوقو وا 
 .(3)تسبب بضرر لمطرف الآخر"

 ثانيالفرع ال

 الضرر في مرحمة المفاوضات
فالضرر ىو الذي يقدر التعويض بمقداره عادة في  " يقال عادة لا مسؤولية بدون ضرر

المسؤولية التقصيرية، أما في المسؤولية العقدية فيناك من يرى أن مجرد إخلال المدين بإلتزامو 
وعميو سنتناول  الأساسية لقيام المسؤوليةلعناصر ، ولذلك يعتبر الضرر من بين ا(4)يرتب التعويض"

 وذلك كالتالي:فصيل ىذا العنصر الأساسي بنوع من الت

                                                           
 .264حمودي ناصر، المرجع السابق، ص (1)
 .93، ص 1998جبالي وعمر، المسؤولية المدنية، ديوان المطبوعات الجامعية، الجزائر،  (2)
(3)

 .55إدرنموش مونية، المرجع السابق، ص  
عة، ديوان عمي عمي سميمان، النظرية العامة للإلتزام، مصادر الإلتزام في القانون المدني الجزائري، الطبعة الساب (4)

 .162، ص 2007المطبوعات الجامعية، الجزائر، 
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 تعريف الضررأولا: 
ولا تقتصر ىذه  حة مشروعة لوعرفو الفقو بأنو:" كل مساس بحق من حقوق الإنسان أو بمصم

نما تشمل كل حق يخولو صاحبو  الحقوق عمى تمك التي تتناول الجانب المالي من كيان الإنسان وا 
 .(1)مزايا أو منافع يتمتع بيا في حدود القانون" وأسمطة 

 أنواع الضررثانيا: 
 ضرر أدبي أو معنويىو الذي سنتناولو في نقطة أولى و ضرر نوعين: ضرر مادي و لم

 والذي سنتناولو في نقطة ثانية وذلك كالتالي:

 الضرر المادي في مرحمة المفاوضات  -1
أو أن  ي يصيب المتفاوض في ذمتو المالية كأن تمحق بو خسارة ماليةالضرر المادي ىو الذ
وذلك بسبب الخطأ العقدي الذي قد يرتكبو المتفاوض الآخر، مثل  يضيع كسب مالي محقق

أو ضياع  في سبيل التفاوض الذي باء بالفشل والفرص التي فاتتويكون قد تكبدىا النفقات التي 
 .(2)حقو المالي بسبب إفشاء أفكاره السرية

 الضرر المعنوي في مرحمة المفاوضات  -2
المضرور في مشاعره أو عواطفو أو في شرفو أو  فيو الذي يمس دبيبالضرر الأيسمى كذلك 

المفاوضات إلى الإساءة بالسمعة التجارية لممفاوض أو إفشاء ، كأن يؤدي فشل (3)في عقيدتو
 .(4)وكل ما يؤثر عمى منافسة في السوق التجارية يان عيوبياالأسرار المتعمقة بمنتوجاتو أو تب

 الشروط الواجب توفرىا في الضرر خلال مرحمة المفاوضاتثالثا: 
يجب توفر ثلاثة شروط معينة في الضرر المترتب  اعد العامة في المسؤولية العقديةعملا بالقو 

يجب ، وىذه الشروط تتخمص كالتالي: أول شرط عن الخطأ العقدي حتى يكون ىناك تعويض عنو

                                                           
 .93جبالي وعمر، المرجع السابق، ص  (1)
 .241حمودي ناصر، المرجع السابق، ص  (2)
(3)

 .162عمي عمي سميمان، المرجع السابق، ص  
 .242حمودي ناصر، المرجع السابق، ص  (4)
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أو أن يكون  الا وثبت حدوثو فعلاع بالفعل وحأن يكون الضرر وقأن يكون الضرر محققا بمعنى 
عمى سمعة  تكبدىا المتفاوض أو التأثير، كالنفقات التي (1)الضرر محقق الوقوع مستقبلا

حيث يكون مباشرا في حالة عدم الوفاء بالإلتزام  وثاني شرط أن يكون الضرر مباشرا .(2)المتفاوض
حيث أنو يمكن توقعو عادة وقت  يكون الضرر متوقعا وثالث شرط أن، (3)أو التأخر في الوفاء بو

 .(4)وىو الشرط الذي تختص بو المسؤولية العقدية تفاق عمى الدخول في التفاوضالا

 إثبات الضرر ءعبرابعا: 
وذلك استثناء إلى القاعدة المعروفة التي تقول  إثبات الضرر عمى عاتق المضرور ءبيقع ع
حيث يقوم المتفاوض الذي لحقو الضرر سواء ضرر مادي أو معنوي  دعىعمى من ابأن البينة 

بإثباتو بكل طرق الإثبات المعروفة حتى يستحق التعويض، ولقضاة الموضوع السمطة التقديرية في 
 .(5)تحديد ذلك

 لثالفرع الثا

 العلاقة السببية بين الخطأ والضرر في المسؤولية المدنية الناشئة خلال مرحمة المفاوضات

مدنية سواء العقدية أو المسؤولية الشروط من تعتبر العلاقة السببية بين الخطأ والضرر 
ىي صاحبة الدور الفعال في تحديد و لثالث من شروط المسؤولية المدنية فيي الشرط ا التقصيرية

التعويض، وعميو سنتطرق في ىذا الفرع إلى تعريف العلاقة السببية بين الخطأ والضرر في نقطة 
لى عب أولى  وذلك كالتالي: علاقة السببية في النقطة الثانيةإثبات ال ءوا 

                                                           
 .179عمي عمي سميمان، المرجع السابق، ص  (1)
 .242حمودي ناصر، المرجع السابق، ص  (2)
 .170عمي عمي سميمان، المرجع السابق، ص  (3)
 .175المرجع نفسو، ص  (4)
 .65إدرنموش مونية، المرجع السابق، ص  (5)
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 العلاقة السببية بين الخطأ والضرر في مرحمة المفاوضات تعريفأولا: 
وىذه ىي العلاقة  أ ىو السبب الذي ترتب عميو الضرريشترط لقيام المسؤولية أن يكون الخط

لقيام مسؤولية المتفاوض أن تتوافر علاقة سببية بين ، ومنو يتعين (1)الخطأ والضررما بين  السببية
الآخر أي أن يكون خطأ المتفاوض ىو السبب المباشر في  الخطأ والضرر الذي أصاب الطرف

 .(2)حدوث الضرر

 إثبات العلاقة السببية بين الخطأ والضرر في مرحمة المفاوضات ءعبثانيا: 
فإن إثبات توافر العلاقة السببية بين الضرر والخطأ يقع عمى عاتق  القواعد العامة ستنادا إلىا

لأن  المباشرة بين الخطأ والضررالمضرور، فلا يكفي عمى ىذا الأخير أن يثبت العلاقة السببية 
في حالة ما ، أما (3)ولياذا وجب إثباتيا مستقلا من أركان قيام المسؤولية رابطة السببية تعتبر ركنا

وصف الخطأ لا دخل لو فيو فإنو يرفع  و بأن الضرر قد نشأ عن سبب أجنبيدعي عميإذا أثبت الم
ج التي تنص عمى :" إذا أثبت الشخص م ق  127عن فعل المدعى عميو، وىذا طبقا لنص المادة 

أو قوة قاىرة أو خطأ صدر من  ن سبب لا يد لو فيو، كحادث مفاجئأن الضرر قد نشأ ع
تفاق ا لم يوجد نص قانوني أو ام كان غير ممزم بتعويض ىذا الضررور أو خطأ من الغير المضر 

 .(4)يخالف ذلك"

 المبحث الثاني

 الآثار الناجمة عن المسؤولية المدنية خلال المرحمة السابقة عمى التعاقد
سواء كان إخلال بإلتزام عام فرضو القانون  حد الأطراف المتفاوضة بإلتزاماتوعند إخلال أ

بإلتزام عقدي فرضو عميو إلتزام التفاوض تقوم المسؤولية المدنية، حيث ووفقا لمقواعد أو أن يخل 
تقضي  بأن يقوم المدين أي المتفاوض جراء ىذا الإخلال  العامة فإن أحكام المسؤولية التي تنشأ

                                                           
القانون  -الإثراء بلا سبب –العمل غير المشروع  -الإرادة المنفردة -تناغو سمير عبد السيد ، مصادر الإلتزام، العقد (1)

 .250، ص 2009القرار الإداري، مكتبة الوفاء القانونية ، الإسكندرية،  -الحكم –مصدران جديدان للإلتزام
 .704عمي أحمد صالح، المرجع السابق، ص  (2)
(3)

 .104محمد حسين منصور، مصادر الإلتزام، الدار الجامعية لمطباعة والنشر، الإسكندرية، د س ن، ص  
 ، المرجع السابق.58-75أمر رقم  (4)
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صت عميو المادة وىو ما ن ،الذي أخل بإلتزامو عمى تنفيذه عينا إذا كان ذلك ممكنا وغير مرىق
وىي النقطة التي سنتطرق إلييا في المطمب الأول أو المجوء إلى طريق آخر ألا  من ق م ج 164

النقطة التي سنتطرق إلييا في المطمب الثاني  وىي بطريق التعويض أو التنفيذ بمقابلوىو التنفيذ 
 وذلك كالتالي:

 المطمب الأول

 التنفيذ العيني
ه طبقا يجبر المدين بعد إعذار  ق م ج التي تنص عمى أن:" 164حسب نص المادة 

، فحسب ىذا النص فإن (1)يذ إلتزامو عينا متى كان ذلك ممكنانفعمى ت 181و  180لممادتين 
ولكن في حالة ما إذا تماطل الشخص في تنفيذ إلتزامو يحكم  اختياريافي القانون يكون تنفيذا التنفيذ 

الجبري أو العيني، وعميو فإن القاعدة العامة عميو حسب القواعد العامة لممسؤولية المدنية بالتنفيذ 
عمى ما سبق سنتطرق في الفرع الأول إلى  ، وبناء(2)تستدعي تنفيذ الإلتزام عينا كمما أمكن ذلك

ستبعاد التنفيذ العيني خلال مرحمة المفاوضات وذلك في تنفيذ العيني و في الفرع الثاني اتعريف ال
 عينيستبعاد التنفيذ الا المثار حولختلاف الفقيي سنتناول فييا الاي النقطة الأولى نقطتين حيث ف

 ستبعاد التنفيذ العيني وذلك كالتالي:وفي النقطة الثانية أسباب ا

 الفرع الأول

 تعريف التنفيذ العيني
 لمدين بالتنفيذ عمى سبيل التعويضحسب القواعد العامة فإن التنفيذ العيني ىو إجبار ا

صورة القيام بعمل مخالف يمكن رتكبو المدين غالبا عندما يتخذ الخطأ الذي الك حيث يتحقق ذ
عادة الحال إلى ما كان عميو، فالتنفيذ العيني ىو النمط المثالي لإصلاح الض(3)إزالتو فيمكن  رر وا 

جبار المسؤول عمى تنفيذهلممضرور المطال ولممضرور أيضا خيار أن يطمب تنفيذ الإلتزام  بة بو وا 
                                                           

 ، المرجع السابق58-75أمر رقم  (1)
(2)

 .72إدرنموش مونية، المرجع السابق، ص  
(3)

 .393، ص 2007رمضان أبو السعود، مصادر الإلتزام، كمية الحقوق، دار الجامعية الجديدة، جامعة الاسكندرية،  
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داء عينا ما إلتزم بو إلى ، فالتنفيذ العيني إذا ىو قيام المدين بأ(1)قة المسؤول عن الضررعمى نف
شريطة أن  لممدين أن يجبره عن طريق القضاء فإذا ما نكل المدين عن التنفيذ طواعية جاز الدائن

 يكون ىذا التنفيذ ممكنا وغير مرىق لممدين.

 الفرع الثاني

 مرحمة المفاوضات ستبعاد التنفيذ العيني خلالا
إلى القضاء طالبا الحكم بالتنفيذ ختمف فقياء وشراح القانون فيما إذا يجوز لجوء المتفاوض ا

ستبعاد لرأي الغالب في ىذه المسألة ىو  االعيني في حال إخلال الطرف الآخر بإلتزامو، وكان ا
، حيث ذىبوا إلى أكثر من ذلك وأكدوا عمى عدم (2)التنفيذ العيني في المرحمة السابقة عمى التعاقد

جواز إجبار المتفاوض عمى تنفيذ إلتزامو بالتفاوض عينا حتى ولو لم يكن ىذا التنفيذ مستحيلا أو 
 ستندوا إلى ذلك إلى عدة أسباب منيا:و قد ا، (3)مرىقا

فاوضات لأن مرحمة الم يني يتعارض مع مبدأ حرية التفاوضيرى الفقياء بأن التنفيذ الع .1
 تتسم بحرية التفاوض والتنفيذ العيني فيو إجبار لممخل بإلتزامو.

ي يرون كذلك بأن إلتزام المتفاوض بالتنفيذ العيني متعارض مع مبدأ من المبادئ الت .2
 .التفاوض ألا وىو التعاون يستوجبيا

عمى النقاط الجوىرية مع  تفاقبأن التنفيذ العيني يتطمب الا يرى الفقياء المعارضون كذلك .3
دورىا في إكمال العقد لعدم وجود اتفاق عمى ما ترك المجال لمقواعد المكممة لتمعب 

فتراض غير متصور في العقود المركبة الطابع التي تتعدد فييا النقاط وىذا الا ،يخالفيا
أن ا بديييطوعا واختيارا  ،تكممتوالجوىرية تعددا يستحيل معو عمى غير الأطراف أنفسيم 

                                                           
بن أحمد صميحة، أثار المسؤولية المدنية الناشئة عن إخلال المتفاوض بإلتزامو بحسن النية، المرجع السابق، ص، ص  (1)

117 ،118. 
 .232يسري عوض عبد الله، المرجع السابق، ص  (2)
(3)

ة، المرجع السابق، بن أحمد صميحة، أثار المسؤولية المدنية الناشئة عن إخلال المتفاوض بإلتزامو بالتفاوض بحسن الني 
 .118ص 
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إلى  النظريتعين أن يكون عاما ينطبق عمى كل العقود دون  الحل الواجب الآخذ بو
 .فروض محتممة لا تقع نادرا

أي أنو ليس ىناك سند  اء ليس أن يحل محل إرادة الأطرافكذلك يرون أن دور القض .4
 .(1)في إبرام العقد القضاء يحل محل إرادة المتفاوضينقانوني يجعل من 

ستبعاد التنفيذ العيني في مرحمة المفاوضات، خلال ما سبق أجمع الفقياء عمى ان وم
كجزاء عند ثبوت المسؤولية المدنية عمى المخل بإلتزاماتو في التفاوض ويرون أن الجزاء الذي 

 .(2)يمكن تطبيقو ىو التنفيذ بمقابل

 المطمب الثاني

 التنفيذ بطرق التعويض أو التنفيذ بمقابل
حكم  عمى المدين أن ينفذ إلتزامو عيناستحال من ق م ج فإنو إذا ا 176المادة ص حسب ن

، حسب نص المادة السالفة الذكر يترتب (3)عميو بتعويض الضرر الناجم عن عدم تنفيذ إلتزامو
أن ينشأ الطرف الآخر حقا في الرجوع عمى الأول طالبا  ن بإلتزاموعمى إخلال أحد المتفاوضي

عمى ما سبق سنتناول التنفيذ بطرق التعويض بنوع من  ، وبناء(4)و من ضررالتعويض عما أصاب
وفي الفرع الثاني سنتطرق إلى الأضرار التي يعوض عنيا  ،التفصيل حيث سنعرفو في الفرع الأول

 وذلك كالتالي:خلال مرحمة المفاوضات 

 الفرع الأول

 تعريف التنفيذ بطرق التعويض
صرف مقدار بلضرر التعويض ىو أن يقوم المسؤول عن االتنفيذ بمقابل أو عن طريق 

حرم منيا أي التي رف المتضرر، حيث تكون ىذه القيمة معادلة لتمك التي طمالي في حساب ال
                                                           

 .86، 85محمد حسام محمود لطفي، المرجع السابق، ص، ص  (1)
 .232يسري عوض عبد الله، المرجع السابق، ص  (2)
 ، المرجع السابق.58-75أمر قم  (3)
 .765عمي أحمد صالح، المرجع السابق، ص (4)
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نما يقوم بجبر ذلك الضررمحو  فالتنفيذ بمقابل لا يكون راميا إلى أصيب بضرر فييا ، (1)الضرر وا 
في حالة ما إذا أخل المتفاوض عن تنفيذ إلتزامو بالتفاوض عينا لم يكن أمام وبمعنى آخر 
والذي يتمثل في تعويض عادل أي بطريق التعويض  خر إلا المطالبة بالتنفيذ بمقابلالمتفاوض الآ

ق سنتطرق إلى ، وخلال ما سب(2)لحقو من ضرر مادي أو معنوي جراء ىذا الإخلال ما كل وشامل
 وتقدير التعويض وذلك في نقطتين: لو الأساس القانوني

 أولا: الأساس القانوني لمتنفيذ عن طريق التعويض
زامات والعقود من لتتزام عن طريق التعويض في كتاب الاتناول المشرع الجزائري تنفيذ الإل

القانون من  176منو وقد نصت المادة  187المادة لى إ 176وذلك من نص المادة  التقنين المدني
حكم عميو بتعويض  ،لتزام عيناذا استحال عمى المدين أن ينفذ الاعمى أن إ الجزائري المدني

ستحالة التنفيذ قد نشأت عن سبب لا يد لو دم تنفيذ إلتزامو ما لم يثبت أن االضرر الناجم عن ع
 .(3)فيو ويكون الحكم كذلك إذا تأخر المدين في تنفيذ إلتزامو

 ثانيا: تقدير التعويض
أحدثو فإن التعويض يقاس دائما بالضرر المباشر الذي  العامة المعمول بيا حسب القواعد

، ووفقا لنفس القواعد دائما (4)الخطأ الذي يشمل الخسارة التي لحقت بالمضرور والكسب الذي فاتو
في عقد  ار بشرط أن لا يكون ذلك التعويض مقدفإن القاضي ىو الذي يتولى ميمة تقدير التعويض 

من ق م ج بقوليا: " يجوز لممتعاقدين أن يحددا مقدما  183ما نصت عميو المادة التفاوض وىذا 
ديره "، بذلك عمى القاضي عند تقلاحق... تفاقويض بالنص عمييا في العقد أو في اقيمة التع

التعويض ، أما في حالة ما كان الطرفين قد حدد (5)تفاق الطرفينلمتعويض أن يرجع دائما إلى ا

                                                           
 .120بن أحمد صميحة، المرجع السابق، ص  (1)
 .256بمحاج العربي، مشكلات المرحمة السابقة عمى التعاقد، المرجع السابق، ص  (2)
(3)

،  http://www.tribunal/dz.comعمى الموقع:  المحاكم والمجالس القضائية، المتوفر -التنفيذ عن طريق التعويض 
 . 17:25، عمى الساعة 2020أوت  7تم الاطلاع عميو  يوم 

(4)
 .395رمضان أبو السعود، المرجع السابق، ص  

 .766عمي أحمد صالح، المرجع السابق، ص  (5)

http://www.tribunal/dz.com
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تفاق عميو دون أن يحكم بالمبمغ الذي ا التنفيذ المستحق عند إخلال أحدىما بإلتزامو أو تأخر في
يجوز لمقاضي أن يخفض مبمغ  من ق م ج 2ف 184ن حسب نص المادة زيادة أو نقصان، ولك

و، قد نفذ في جزء منلتزام الأصمي ن أن التقدير كان مفرطا أو أن الاالتعويض إذا أثبت المدي
الضرر قيمة التعويض المحدد في ولمقاضي كذلك السمطة التقديرية في زيادة التعويض إذا جاوز 

، أما في حالة (1)رتكب غشا أو خطأ جسيمف المتضرر أي الدائن بأن المدين اوأثبت الطر  تفاقالا
ويض تفاق الطرفين فإن القاضي ىو الذي يقدره بشرط أن يشمل ىذا التععدم تقدير التعويض في ا

ستطاعة الدائن لتزام بمعنى أنو لم يكن في ابالا الضرر المباشر الذي يعد نتيجة طبيعية لعدم الوفاء
ا لم يكن التعويض من ق م ج " إذ 182، وىو ما نصت عميو المادة (2)أن يتوقاه ببذل جيد معقول

ويشمل التعويض ما لحق الدائن من خسارة  ي القانون فالقاضي ىو الذي يقدرهأو ف مقدرا في العقد
ستطاعة الدائن أن يتوقاه ىذا نتيجة طبيعية إذا لم يكن في اوما فاتو من كسب، بشرط أن يكون 

 .(3)"ببذل جيد معقول

 الفرع الثاني

 صور التعويض
 التعويض عنيا في مرحمة المفاوضاتبصور التعويض مختمف الأضرار التي يمكن يقصد 

ن كان من الممكن القول بتوافرىا كمما وقع إخلال بأي من الإلتزامات  والتي لا يمكن حصرىا وا 
، (4)التفاوضية، وىذه الإلتزامات قد تكون المسؤولية الناجمة عن الإخلال بيا عقدية أو تقصيرية

ار عنيا في مرحمة المفاوضات إلى نوعين: التعويض عن الأضر وتنقسم ىذه الأضرار التي يعوض 
وىما  لتي يمكن أن تمحق بالطرف المضرورالمادية والتعويض عن الأضرار المعنوية أو الأدبية ا

 النقطتان المتان سنتطرق إلييما وذلك كالتالي:

                                                           
(1)

 ، المرجع السابق.58-75أمر رقم  
 .88محمد حسام محمود لطفي، المرجع السابق، ص  (2)
 ، المرجع السابق.58-75أمر رقم  (3)
(4)

 .236يسري عوض عبد الله، المرجع السابق، ص  
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 أولا: التعويض عن الأضرار المادية في مرحمة المفاوضات
قطعيا  إكمال المفاوضات أوتتمثل الأضرار المادية التي قد تصيب المتفاوض بسبب عدم 

من ق  182وىذا حسب نص المادة  ،كل ما لحق المضرور من خسارة وما فاتو من كسب تعسفيا
ض عن وتفويت الفرص، والتعوي الوقت الضائع، ،ثل ىذه الأضرار في نفقات التفاوضوتتم م ج

ستنادا إلى مشروع العقد محل التفاوض، وكذا المساس بالسمعة عدم تنفيذ عقود أخرى أبرمت ا
 ية لمطرف المضرور وىي النقاط التي سنتناوليا تباعا:التجار 

 نفقات التفاوض  -1
تشمل كافة النفقات والمصاريف التي خسرىا المتفاوض الذي مسو الضرر في سبيل التفاوض 

 الخبراء والرسومات والخرائط والتصميمات وتقارير ، مثل نفقات الدراسات التمييدية(1)العقدحول 
الات وغيرىا من تصض والسفر والإقامة والاستعان بيم في عممية التفاو وأتعاب الأشخاص الذين ا

يا عممية المفاوضات، حيث تعد ىذه النفقات بمثابة خسارة حقيقية وفعمية النفقات التي تقتض
متفاوض المسؤول عن لممتفاوض المضرور، وكل ىذه النفقات التي لحقت بيذا الأخير يتحمميا ال

تعويض نفقات التفاوض أن تكون ىذه الأخيرة قدمت بمناسبة  يشترط عندو  فشل المفاوضات
نفق من أجميا بمعنى أنو لا يمكن حيث يخرج من دائرة نفقات التفاوض مالم ي ،(2)المفاوضات

، وفي حالة ما إذا كان (3)تفاوض قبل بدئ عممية المفاوضاتم إنفاقو من قبل الما ت سترجاعا
لأنيا  نو ىو المسؤول يتحمل تمك النفقاتيرى الفقو أ رور ميني في ىذه الحالة المتفاوض المض

ولكن لمميني أن يثبت أنو لم يستثمر  ،تدخل ضمن المصروفات العادية التي ينفقيا المضرور
نما ا، الأوقات العادية لعمميم عمالو وموظفو في  ستخدام آخرين بأجور إضافيةطر إلى اضوا 

 .(4)سترد تمك النفقاتعدالة ستقضي أن يلفا

                                                           
(1)

 .257بمحاج العربي، مشكلات المرحمة السابقة عمى التعاقد، المرجع السابق، ص  
 .768عمي أحمد صالح، المرجع السابق، ص (2)
 .77إدرنموش مونية، المرجع السابق، ص  (3)
(4)

 .92محمد حسام لطفي، المرجع السابق، ص  
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 الوقت الضائع  -2
تحق التعويض كمما قام والذي يس الأضرار المتوقعة أثناء المفاوضاتالوقت الضائع يعني ب
ستغرقتيا السنين التي تكون قد او الشيور و ويتمثل الوقت الضائع في الساعات  الدليل عنو

بر م لجلقواعد العدالة بالقدر اللاز ، فالقاضي يقوم بتقدير التعويض وفقا (1)المناقشات أو الدراسات
 ناصر المادية التي، ولذلك لعدم وجود الع(2)جزافياما لحق من ضرر وبالتالي يكون التعويض 

 .(3)تساىم في تحديد مقدار الضرر المتمثل في ضياع الوقت

 فرصةال تفويت  -3
 ويقصد بيا الحرمان من فرصة الأضرار المحققة الواجبة التعويضتعد تفويت الفرصة من 

قبل أن فاء نتيجة كان المضرور يرغب في تحقيقيا ، أو إخ(4)حتماليادة وحقيقية لتحقيق كسب اج
، وبناء عمى ذلك فإن التعويض عمى (5)ستحالة ذلكالفعل أو قبل أن يكشف الواقع عن اتتحقق ب

نما يكون عن ك الفرصة في حد ذاتيا لأنيا أمر اتفويت الفرصة لا ينصب عمى تم حتمالي، وا 
بإعتباره ضررا محققا يجب التعويض عنو وىو من  إبرام العقد المنشود محل التفاوضتفويت فرصة 

قبيل خيبة الأمل أو سوء الحظ الذي تسبب فيو المتفاوض المسؤول من جراء تصرفاتو الخاطئة 
السابقة عمى التعاقد  تفويت الفرصة في المرحمةطار لمحديث عن ففي ىذا الإ ،(6)غير المحسوبة

 ىا والتي تتشكل من حالتين سنتطرق إلييا كالتالي:ديجب تحدي

                                                           
بن أحمد صميحة، أثار المسؤولية المدنية الناشئة عن إخلال المتفاوض بإلتزامو بالتفاوض بحسن النية، المرجع السابق،  (1)

 .121ص 
(2)

تواتي أحمد نور اليدى، النظام القانوني لمتفاوض في عقود التجارة الدولية، مذكرة مقدمة للاستكمال متطمبات شيادة  
عام للأعمال، قسم الحقوق، كمية الحقوق والعموم السياسية، جامعة قاصدي مرباح، ماستر أكاديمي، التخصص قانون 

 .65، ص 2013ورقمة، 
 .770عمي أحمد صالح، المرجع السابق، ص (3)
 .254حمودي ناصر، المرجع السابق، ص  (4)
 .774، 773عمي أحمد صالح، المرجع السابق، ص، ص  (5)
 .260، 259بمحاج العربي، مشكلات المرحمة السابقة عمى إبرام العقد، ص، ص  (6)
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 تفويت فرصة إبرام العقد المتفاوض عميو - أ
 العقد المتفاوض عميو الأمل في إبرامناقوس يعمن فيو فقدان أصبح فشل التفاوض يعد بمثابة 

ن كان سبب ذلك الفشل يعود إلى ت لتزامو من أجل إنجاح بإ لتزامقصير أحد الأطراف في الاوا 
العممية التفاوضية، حيث واجيت مسألة التعويض عن تفويت فرصة إبرام العقد المتفاوض عميو 

ستقر لزمن اموقف سمبي ورافض لو من قبل القضاء كالقضاء الإنجميزي، ولكن بعد مدة من ا
حرمانو من  القضاء اليوم عمى ضرورة تعويض المتفاوض المتضرر من قطع المفاوضات عن

، وتعود السمطة التقديرية (1)فرصة إبرام العقد المتفاوض عميو بشرط أن تكون فرصة حقيقية وجادة
ستحقاق المتفاوض المضرور لمتعويض عن تفويت فرصة إبرام العقد المتفاوض عميو إلى في ا

قة أمرا قد، فإذا كان إبرام الصفتمام ىذا العإحتمال في ذلك بدرجة ا دلاقاضي الموضوع مست
 .(2)فتراضيا أو مشكوك فيو جاز لو رفض التعويض عن ضياع فرصة إبرام العقد محل التفاوضا

 تفويت فرصة إبرام عقد بديل مع الغير - ب
تسمى كذلك بالفرص الضائعة حيث تقوم عندما يطالب الطرف المتضرر التعويض عن 

فشمت المفاوضات فيو  ع الغير محل العقد الذيمالتي ضاعت منو لإبرام عقود أخرى الفرص 
ستحقاق التعويض أن تكون ىذه الفرص ، ويشترط للا(3)بسبب قطعيا من طرف المتفاوض الآخر

الغير راجعا إلى خفة  كون ضياع فرصة إبرام عقد بديل معالضائعة جادة وحقيقية، وأن لا ي
بخطأ منو، جزئيا في ضياعيا  أووسذاجة المتفاوض المضرور، وذلك بألا يتسبب ىذا الأخير كميا 

وعن التعويض عن فوات الفرصة في إبرام عقد بديل مع الغير فمقضاة الموضوع سمطة تقديرية 
 .(4)الظروف المحيطة بالقضيةب استناديض عن فوات الفرصة اواسعة في الحكم بالتعو 

                                                           
 .255، 254حمودي ناصر، المرجع السابق، ص، ص  (1)
 .170بمحاج العربي، الإطار القانوني لممرحمة السابقة عمى إبرام العقد، المرجع السابق، ص  (2)
 .81إدرنموش مونية، المرجع السابق، ص  (3)
 .171بمحاج العربي، الإطار القانوني لممرحمة السابقة عمى إبرام العقد، المرجع السابق، ص  (4)
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 عدم تنفيذ عقود أخرى أبرمت استنادا إلى مشروع العقد محل التفاوض التعويض عن -4
تثور مسألة التعويض في ىذا الإطار عند قيام المتفاوض أثناء سريان المفاوضات بإبرام 

المتفاوض عميو الذي ستعداد لتنفيذ العقد لغير، اليدف منيا ىو التحضير والاعقود معينة مع ا
نسحاب من يقوم المتفاوض الآخر بالعدول والامين...، وفجأة كعقد قرض أو تأ يرتقب إبرامو

المفاوضات، الشيء الذي يؤدي إلى عدم تنفيذ العقود الأخرى التي أبرمت في سبيل الإعداد ليذا 
ادا إلى مشروع ستنض عن عدم تنفيذ عقود أخرى أبرمت ا، ومن ىنا تثور مسألة التعوي(1)العقد

التعويض يرى البعض أنو يجب التفرقة بين حالتين ىما حالة ومن أجل ىذا  العقد محل التفاوض
أي الحالة  ،حيث بالنسبة لمحالة الأولى خر وحالة عدم عمم المتفاوض الآخرعمم المتفاوض الآ

 رى التي أبرميا المتفاوض المضرورالتي يعمم المتفاوض المنسحب من المفاوضات بالعقود الأخ
المنسحب ممزم بالتعويض عن عدم تنفيذ العقود التي أبرميا فاوض تففي ىذه الحالة يكون الم

الطرف المضرور، أما في الحالة الثانية حالة عدم عمم المتفاوض الآخر بالعقود التي أبرميا 
الطرف المضرور مع الغير فإن قواعد المنطق والعدالة تحمل من أبرميا وحده بما قد يحكم عميو 

 .(2)من تعويضات

 ن الأضرار المعنوية أو الأدبيةثانيا: التعويض ع
 في مالو حسب القواعد العامة فإن الضرر الأدبي ىو الضرر الذي لا يصيب الشخص

نما يصيبو في حسو و ، وأما في مرحمة التفاوض فإن المقصود بالأضرار المعنوية أ(3)عواطفو وا 
عن الضرر المعنوي  ، وقد نص المشرع الجزائري عمى التعويض(4)الأدبية السمعة والثقة التجارية

مكرر من ق م ج " يشمل التعويض عن الضرر المعنوي كل مساس بالحرية أو  182في المادة 
ومن أىم التطبيقات القضائية في مجال التعويض عن الضرر الأدبي "، (5)الشرف أو السمعة"

                                                           
 .258حمودي ناصر، المرجع السابق، ص  (1)
 .258محمود حسام لطفي، المرجع السابق، ص  (2)
، 1995سكندرية، محمد أحمد عابدين، التعويض بين الضرر المادي والضرر الأدبي والموروث، منشأة المعارف، الإ (3)

 .137ص 
(4)

 .99محمد حسام محمود لطفي، المرجع السابق، ص  
 ، المرجع السابق.58-75أمر رقم  (5)
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بسبب قطع المفاوضات ما قضت بو محكمة النقض المصرية في حكميا الصادر بتاريخ 
نتيت من خلالو إلى تعويض التاجر الذي قطع المفاوضات معو فجأة حيث ا ،27/01/1966

من جراء إظياره بمظير من يسيل ودون أي مبرر عن الضرر المادي والأدبي الذي أصابو 
 .(1)مما نال من سمعتو في السوق التجارية" عو ومن لا يوثق فيواخد

                                                           
(1)

 .227بوطبالة معمر، المرجع السابق، ص  



 

  
 

 

  

 

 خاتمة



 خاتمة
 

 
59 

يتبين لنا من خلال ىذه الدراسة أن المرحمة السابقة عمى التعاقد أو مرحمة المفاوضات 
إذ أن ىذه المرحمة أصبحت ىامة تكتسي أىمية بالغة في ظل التطور الذي يشيده العالم، 

وضرورية في الحياة اليومية للأشخاص المقبمة عمى إبرام العقود، وتزداد أىمية مرحمة المفاوضات 
 كمما كان العقد المراد إبرامو من العقود ذات التعقيدات الفنية أو القانونية أو المالية.

 ي ىذه الدراسة نجد:ومن أبرز النتائج المتوصل إلييا ف

يد لإبرام العقود ذات الأىمية حمة المفاوضات ىي مرحمة ىدفيا الإعداد الجمر 
مرحمة المفاوضات ىي النواة الأساسية التي تدور ، كعقود التجارة الدولية مثلا قتصادية الكبرىالا

لتي الخصائص ا رحمة المفاوضات تمتاز بالعديد منم، الات وموضوع العقد المراد إبراموفيو إشك
وضات كما لتزام الأساسي لنجاح المفاىو الا يعتبر مبدأ حسن النية، مستقمة وقائمة بذاتياتجعميا 

لتزامات الأخرى التي في حال ما قام أحد الأطراف بالإخلال بيا تقوم تتفرع عنو العديد من الا
، ر بالتعويض عن الضرر الذي لحق بووبالتالي مطالبة الطرف المتضر  ،المسؤولية المدنية

عمى  اتفقو د ثبوت المسؤولية المدنية واأن الفقو قد استبعدوا تماما التنفيذ العيني كجزاء عن نستخمص
أما فيما يتعمق بالمسؤولية ، ي يمكن تطبيقو ىو التنفيذ بمقابلأن عند قيام المسؤولية فإن الجزاء الذ

أو بدون  نية قد سواء كان ىذا الإخلال سوءالناشئة عن إخلال أحد الأطراف المتفاوضة عمى الع
التعاقدي  لالتزاموسبب جدي تكون ىنا مسؤولية تقصيرية، أما في حالة عدم تنفيذ أحد طرفي العقد 

فإن المسؤولية ىنا تكون مسؤولية عقدية تستوجب  مما جعمو يمحق ضرر بالطرف الآخر بالتفاوض
 التعويض.

أن المشرع الجزائري ومما سبق نستخمص أن رغم الأىمية التي تحظى بيا ىذه المرحمة إلا 
جتيادات ود، حيث رغم وجود بعض النصوص والالم ييتم بمرحمة المفاوضات عمى إبرام العق

المبعثرة حول مسألة المفاوضات إلا أنيا غير كافية لتنظيم ىذه المرحمة الحساسة التي تعد الحجر 
قتراحات التي قد الا ا سبق سنقوم بتقديم مجموعة منالأساسي في بناء العقد، وعميو وبناء عمى م

 تساىم في إثراء موضوع  المرحمة السابقة عمى التعاقد ومن بينيا:
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التطور الحاصل في مختمف ضرورة إعادة النظر في تنظيم مرحمة المفاوضات خاصة مع 
وصياغة نصوص قانونية من  مة المفاوضات في قالب قانوني خاصوجوب تنظيم مرح، المجالات

وجوب صياغة نصوص ، حمة في إبرام العقودمة التي تتصف بيا ىذه المر أجل إظيار القيمة اليائ
باشرة المفاوضات عمى حتيالية التي قد يوجييا أثناء مإلى حماية المتفاوض من الطرق الا تيدف

ضرورة تنظيم ، س والتي لم تكن معروفة في السابقنظرا لتطور وسائل الغش والتدلي إبرام العقد
طع المفاوضات دون أسباب واضحة من أجل حماية الطرف الضعيف في المسؤولية الناشئة عن ق

لذلك ننادي بضرورة إعادة النظر في تنظيم ىذه المرحمة التي تعد النواة الأساسية في ، المفاوضات
ثمارات التنموية بيدف التقدم ستبالنياية إلى ازدىار المعاملات والاإبرام العقود، مما يؤدي 

 زدىار.والا
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I- المراجع بالمغة العربية 

 الكتبأولا: 

الجبوري ياسين محمد، المبسوط في شرح القانون المدني، )مصادر الحقوق الشخصية(،  .1
 )العقد(، دار الثقافة، عمان، د س ن.الجزء الأول، 

السنيوري عبد الرزاق، نظرية العقد، الجزء الأول، الطبعة الثانية، منشورات الحمبي، .2
 .1998بيروت، 

بمحاج العربي، النظرية العامة للالتزام في القانون المدني الجزائري، )التصرف القانوني(،  .3
الطبعة الرابعة، ديوان المطبوعات الجامعية، الجزء الأول، )العقد والإرادة المنفردة(، 

 .2005الجزائر، 
في ضوء القانون المدني  لممرحمة السابقة عمى إبرام العقد، الإطار القانوني ـــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ .4

 .2010الجزائري، دراسة مقارنة، دار وائل لمنشر، الجزائر، 
وء القانون المدني الجزائري ، مشكلات المرحمة السابقة عمى التعاقد، في ضـــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ .5

، ديوان المطبوعات الجامعية، الجزائر، (دراسة مقارنة)المحكمة العميا،  اجتياداتث وأحد
2018. 

الإرادة المنفردة، العمل غير المشروع،  -عبد السيد، مصادر الالتزام، )العقد تناغو سمير .6
الإثراء بلا سبب، القانون مصدران جديدان للالتزام، الحكم، القرار الإرادي(، مكتبة الوفاء 

 .2009القانونية، الإسكندرية، 
 .1998ديوان المطبوعات الجامعية، الجزائر،  ية،جابمي وعمر، المسؤولية المدن  .7
دراسة القانونين )حسام الدين محمود لطفي، المسؤولية المدنية في مرحمة التفاوض،   .8

 .1995القاىرة،  (،المصري والفرنسي
سلامة أحمد عبد الكريم ، قانون العقد الدولي، )مفاوضات العقود الدولية، القانون الواجب  .9

 .2007التطبيق وأزمتو(، دار النيضة العربية، القاىرة، 
 .2007رمضان أبو السعود، مصادر الالتزام، دار الجامعة الجديدة، الإسكندرية،  .11
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طمبة أنور، المطول في شرح القانون المدني، الجزء الثاني، الطبعة الثانية، المكتب  .11
 .2006الجامعي الحديث، الإسكندرية، 

اعة والنشر عمي أحمد صالح، المفاوضات في العقود التجارية الدولية، دار ىومة لمطب.  12
 .2012والتوزيع، الجزائر، 

عمي عمي سميمان، النظرية العامة للإلتزام، مصادر الإلتزام في القانون المدني الجزائري، . 13
 .2007الطبعة السابعة، ديوان المطبوعات الجامعية، الجزائر، 

، المعارفمحمد أحمد عابدين، التعويض بين الضرر المادي والأدبي والموروث، منشأة   .14
 .1995الإسكندرية، 

القاىرة،  ر النيضة المغربية،محمد حسين منصور، التنظيم الإتفاقي لممفاوضات العقدية، دا  .15
1998. 

، لبنان، الجامعية لمنشرتزام(، دار ، النظرية العامة للإلتزام، )مصادر الإلــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ.16
2000. 

 س ن. الدار الجامعية لمطباعة والنشر، الإسكندرية، د .ـــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ، مصادر الإلتزام،17

تنفيذىا، )دراسة  -إبراميا -مفاوضاتياد الله، العقود التجارية الدولية، يسري عوض عب  .18
تحميمية عمى ضوء نظرية العقد في التشريع الإسلامي(، إصدارات مكتب اليسرى لممحماة 

 ، السودان، د س ن.والاستشارات
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 الأطروحات والمذكرات الجامعيةثانيا: 

 أطروحات الدكتوراه 

بوطبالة معمر، الإطار القانوني لعقد التفاوض في مفاوضات عقود التجارة الدولية، أطروحة .1
لنيل شيادة الدكتوراه في العموم، تخصص قانون عام، كمية الحقوق، جامعة الإخوة منتوري، 

 .2016قسنطينة، 

ام بحسن عثماني بلال، أطراف العقد المدني، بين الحق في تحقيق المصمحة الشخصية والإلتز .2
النية، أطروحة مقدمة لنيل درجة الدكتوراه في العموم السياسية، جامعة مولود معمري، تيزي وزو، 

2018. 

 مذكرات الماجيستر 
 لاستكمالأبحار حامد حبش عمي، المسؤولية المدنية عن قطع المفاوضات العقدية، مذكرة  .1

 .2015الأردن، لقانون، كمية الحقوق، جامعة الإسراء، الماجيستر في امذكرة 
بن يوب ىدى، مبدأ حسن النية في العقود، مذكرة مقدمة لنيل شيادة الماجيستير، تخصص:  .2

قانون العقود المدنية، كمية الحقوق والعموم السياسية، جامعة العربي بن مييدي، أم البواقي، 
2013. 

يل شيادة بن أحمد صميحة، المسؤولية المدنية في حالة قطع المفاوضات، مذكرة مقدمة لن .3
لإدارية، كمية الحقوق الماجستير، فرع حقوق، تخصص: قانون خاص، قسم العموم القانونية وا

 .2006قتصادية، جامعة قاصدي مرباح، ورقمة، والعموم الا
براىامي فايزة، التزامات الأطراف في المرحمة السابقة لمتعاقد، مذكرة لنيل شيادة الماجيستر،  .4

 .2009الحقوق، جامعة أبو بكر بمقايد، تممسان،  تخصص قانون ومسؤولية، كمية
بوفمجة عبد الرحمان، دور الإرادة في المجال التعاقدي عمى ضوء القانون المدني الجزائري،  .5

 .2008مذكرة الماجيستر في القانون الخاص، كمية الحقوق، أبو بكر بمقايد، جامعة تممسان، 
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قتصادية الدولية، مذكرة لنيل شيادة الماجيستير في لاحمودي ناصر، التفاوض في العقود ا .6
القانون ، فرع قانون الأعمال، كمية الحقوق والعموم السياسية، جامعة مولود معمري، تيزي وزو، 

2007. 
 مذكرات الماستر 

، مرحمة ما قبل التعاقد، مذكرة لنيل شيادة الماستر في القانون، تخصص مونية إدرنموش .1
 .2015قانون الخاص الدولي، كمية الحقوق، جامعة مولود معمري، تيزي وزو، 

بميماني يونس، لغواطي مصطفى أمين، الإطار القانوني لممرحمة السابقة لمتعاقد، مذكرة  .2
عمق، قسم الحقوق، معيد العموم انون خاص ممكممة لنيل شيادة الماستر في الحقوق، تخصص ق

 .2017قتصادية التجارية وعموم التسيير، المركز الجامعي، بمحاج بوشعيب، عين تموشنت، الا
التجارة الدولية، مذكرة مقدمة  تواتي نور اليدى، النظام القانوني لمتفاوض في عقود .3
للأعمال، قسم الحقوق، كمية ستكمال متطمبات شيادة ماستر أكاديمي، تخصص قانون عام لا

 .2013الحقوق والعموم السياسية، جامعة قاصدي مرباح، ورقمة، 
رزقي ليمى، دحداح سييمة، الإطار القانوني لفترة ما قبل التعاقدـ، مذكرة لنيل شيادة الماستر  .4

في القانون، تخصص القانون الخاص الشامل، كمية الحقوق والعموم السياسية، قسم القانون 
 .2013ص، جامعة عبد الرحمان ميرة، بجاية، الخا

 المقالات ثالثا:

أثار المسؤولية المدنية الناشئة عن إخلال المتفاوض بإلتزامو بالتفاوض "بن أحمد صميحة،  .1
رقمة، العدد العاشر، جانفي، جامعة قاصدي مرباح، و  ،دفاتر السياسة والقانون، "بحسن النية

 .126-115، ص ص 2014
مجمة القانون والعموم ، "القانون المدني ومرحمة المفاوضات العقدية"بن أحمد الحاج،  .2
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 ممخص

إن التطورات التي شيدىا العالم في  
المجال الصناعي والتكنولوجي أدّت إلى 
ظيور أنواع من العقود تتصف بالتعقيدات 

والمالية والقانونية، الشيء الذي جعل الفنية 
من الطريقة التقميدية في إبرام العقود لم تعد 

برام ىذا النوع مجدية، بل يستمزم أن يسبق، إ
ستكشافية وتمييدية، وعادة من العقود مرحمة ا

شاقة وطويمة من أجل التوصل إلى  ما تكون
تفاق يرضي الأطراف، وىذه المرحمة تسمى ا

عمى  التعاقد، وىي من  بالمرحمة السابقة
المراحل الميمة لإبرام العقد، حيث تتميز ىذه 

ات المرحمة بمجموعة من الخصائص والمستند
تفاق توصموا التي يسجموا فييا الأطراف كل ا

إليو، كما أن ىذه المرحمة تتصف بمجموعة 
من الإلتزامات، كالإلتزام بالتفاوض بحسن 

ت، النية الذي يعتبر أساس نجاح المفاوضا
والتي لا يجب الإخلال بيا من قبل الأطراف، 
لا قامت مسؤوليتيم سواء المسؤولية العقدية  وا 
أو المسؤولية التقصيرية، ووجب عميم 

 التعويض.

 

 

Résumé 

Les évolutions auxquelles le 

monde est témoin dans le domaine 

industriel et technologique ont 

conduit à l'émergence des types de 

contrats caractérisés par une 

complexité technique, financière 

et juridique, ce qui a rendu la 

méthode traditionnelle de 

conclusion de contrats non 

réalisable, mais exige tout d'abord 

une étape exploratoire et 

préparatoire avant d'entamer la 

conclusion de ce type de contrat. 

Cette étape est généralement 

difficile et longue pour atteindre 

un accord qui satisfasse les 

parties. 

Cette étape est appelée la phase de 

précontractuelle et c'est l'une des 

étapes importantes de la 

conclusion du contrat, car cette 

étape est caractérisée par un 

ensemble de caractéristiques et de 

documents dans lesquels les 

parties enregistrent chaque accord 

qu'elles ont conclu, elle est 

caractérisée également par un 

ensemble d'obligations qui sont la 

base du succès du processus de 

négociation, qui ne doivent pas 

être violées par les parties, sinon 

elles doivent assumer leurs 

responsabilités, qu'elle soit 

contractuelle ou délictuelle et elles 

doivent indemniser. 
 


