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 شكر وتقدير
 

 عملذا اللنا أ مرنا في القيام به أ ن يسر انه وتعالى أ ولا ونحمده كثيرانشكر الله س بح

 لمعرفةواعلم لوا رسالة الالذين حما لى  والتقدير والامتنانكما نتقدم بأ سمى عبارات الشكر 

لا أ ن نتوجه بالشكر الجزيل   ذةتال س  اا لى  الكبير والامتنانولا يسعنا في هذا المقام ا 

هذه  المشرفة "زواوي لورية" على كل نصائحها وتوجيهاتها وعلى توليها الا شراف على

 جزاء خير فجزاها الله عن ذلك، المذكرة وعلى كل ملاحظتها القيمة

  خاصّةال ساتذة الكرام بشكل عام ا لى  كما لا يفوتنا أ ن نتقدم بالشكر الخاص

 "عثماني بلال"، غليس بوزيد"أ  "

ول بقب همويطيب لنا أ يضا تقديم خالص الشكر والتقدير ل عضاء لجنة المناقشة على تفضل 

 فحص وتدقيق هذه المذكرة

تمامه نجاز هذا العمل وكل من ساعدنا على ا  لى كل من ساهم في ا  صنا خ لى كل من عو ، وا 

 دعاءأ و  بنصيحة

 ن يجازيهم خيرا.أ  و نسأ ل الله أ ن يحفظهم 

 

 

 

- نسرين، وداد - 



 

   

 الإهداء
 

نا أ  ها  ةوالتعب والمشق تبعد مسيرة دراس ية دامت س نوات حملت في طياتها الكثير من الصعوبا

تمام هذا ل نكفاللهم لك الحمد ، اليوم أ قف على عتبة تخرجي اقطف ثمارها  العمل وفقتني على ا 

لى  أ هدي ثمرة جهدي لى  التي حملتني ومنحتني الحياة وحرصت على تعليميا  لية مي الغاحبيبة دربي أ  ا 

  لها الصحة وأ طال الله في عمرهاأ دام الله

لى من رفعت رأ سي عاليا  لى من أ عطاني وما يزال يعطيني وا  لى  به افتخاراا   له دام اللهأ  الغالي  أ بيا 

 في عمره باركالصحة و

لى روح جدتي وجدي رحمهم الله  وأ سكنهما فس يح جناته، ا 

لى من تنير أ عينه  م فخرا بنجاحي ودعائهم سر نجاحيا 

لى جدي وجدتي   الله في أ عمارهم أ طالا 

لى قدوتي في الحياة لى  ا   س ندا ليالله  دامهأ   يانيس أ خي العزيزا 

لى مصدر قوتي وس ند في  كرام، منيرة، الحياة أ خواتي العزيزاتا  يمان، ا  ومن  الله حفظهن دعاء، ا 

 عليهن بالنجاح 

لى رفيقات ا  التفوق فيو وداد أ تمنى لهم المزيد من النجاح ، هيسمين، ليلى، ةنيسم ، صديقاتي لدربا 

لى كل أ صدقائي وصديقاتي الذين تقاسمت معهم مشوار دراس تي. نمسيرته  الدراس ية وا 

 

 

-نسرينمعيزية  - 



 

   

 الإهداء
 

 

ذا كان أ ول الطريق أ لم فا ن  ذا كانت أ ول ، خره تحقيق حلمأ  ا  وكل ، ةيتها بسمدمعة فا ن نها الانطلاقةوا 

ن ترضى أ  من نهاية وهاهي الس نوات قد مرت والحلم يتحقق فاللهم لك الحمد قبل لها بداية لا بد 

ذا رضيت ولك الحمد بعد ال ولك الحمد قبل هذا  رضى ل نك وفقتني لا تمامأ ن ترضي ولك الحمد ا 

لى: هأ هدي، ملالع  ا 

ظروفي لاتي و وأ عز ما أ ملك غاليتي التي سهرت وكانت معي في اسوء حا، تي العزيزة أ مي قرة عينيوالد

 حفظها الله لي وأ طال في عمرها، وضغوطاتي

 واسكنه فس يح جناتهزيز رحمه الله والدي الغالي والع 

 اخواتي وأ زواجهم:، ربيعة، الهاني دأ خي وزوجته: عب 

 لالي حفظهم الله لييج ، نوال، مراد، جهيدة

لين   بشير، بحرا، قرة عيني أ حبيتي الصغار: ا 

عمارهم أ  في  ال اللهجدتي حفظها الله وأ طال في عمرها وأ عمامي وعماتي وأ خوالي وخلاتي وأ ولادهم أ ط 

 واسعد أ يامهم

ز صديقي مقران الذي ساعدني وكان يد العون معي طيلة مشوار دراس تي وقاسمني لحظات ا نجا 

 فقهوصغيرة والكبيرة أ نار الله دربه و المذكرة في ال

راس تي دنسرين وكل أ صدقائي وصديقاتي الذين تقاسمت معهم مشوار ، يسمينه، ليلى، ديهية، صارة 

 تحية التقدير والا خلاص. من بعيد ابعث لهمأ و  وكل من أ عرفه من قريب

 

-وداد ناصري- 
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 دّ حيث تع، المجتمعات القديمة خاصّةتمام كبير من قبل المجتمعات هبا التّجارة حظيت
شباع حاجيات شعوبها التّجارة د ا تعّ كم، بالنسبة لهذه الشعوب الوسيلة الأولى والوحيدة لتلبية وا 

لف ود من أجل مواكبة مختعقال إبرامبلك أضحت جميع دول العالم تقوم لذ، وسيلة للنمو والتطور
 ي تعرفها الأسواق العالمية.التطورات والتحولات الت  

ه عبارة عن تلاقي حيث يعرف على أنّ ، يعتبر العقد همزة وصل بين مختلف دول العالم
تحديد حيث تشكل العقود دورا رئيسيا في تنظيم و ، قانونيأثر  أكثر على إحداث وترتيبأو  إرادتين

وبسبب  ،التّجاريةو  والاجتماعيةولكن في ظل التحولات والتغيرات الاقتصادية ، والالتزاماتالحقوق 
ود العق إبرام في الاعتمادأصبح من المستحيل ، ظهور عقود تجارية دولية حديثة تتميز بالتعقيد

ي وهذا ما يستدع، أكثرأو  الإيجاب والقبول بين طرفينأي  تينرادعن طريق تلاقي إ التّجارية
 وذلك عن طريق إجراء مفاوضات.، التّعاقدري عن بديل آخر من أجل البحث والتحّ 

ق ا الاتفاحيث يتم من خلاله، الدّولية التّجارةعقود  برامالمرحلة السابقة لإ المفاوضات تبرتع
 رم لاحقاي يتضمنها العقد الذي سوف يبروط التّ جملة من البنود والشّ  إبرام أكثر علىأو  بين طرفين

الغاية إلى  من أجل الوصول، أطرافه على المسائل الجوهرية المتعلقة بالعقدعن طريق تعرف 
 .التّعاقدالمطلوبة والمتمثلة في 

ب لعكما ت، الدّوليةالعقود  خاصّة، التّجاريةعقود  إبرام تلعب المفاوضات دور جد فعال في
 اماهتمفقد كسب هذا الموضوع ، وذلك في مختلف مجالات الحياة، دورا رئيسيا في حياتنا اليومية

بصفة  جزأ لا يتجزأ من حياتنا التّفاوضوبذلك يعتبر ، في وقتنا الحالي نظرا لأهميته ةكبير خاص
 .خاصّةبصفة  الدّولية التّجارةعامة وفي 

ات توافق الارادإلى  الفعال في الوصول في دور المفاوضات همية دراسة هذا الموضوعتبرز أ 
 ن مختلفوكذلك تبيا، طار المفاهيمي لهذه المرحلةلإا لذا لابد من ابراز الدّوليةالعقود  إبرام في

 تختم احتمالية قد نتيجة كونها موضوع حساس هعتبار ا إلى  الالتزامات المترتبة على الأطراف إضافة
 .الاحجام عن ذلكأو  العقد إبرامب
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مثالية لحل الوسيلة ال مما يجعل المفاوضات تزايد المعاملات الخارجية ذلكإلى  ضف
 .الدّولية التّجارةعقود  إبرام المشاكل بسبب

التعرف على المفاوضات إلى  الدّولية التّجارةتهدف دراسة موضوع المفاوضات في عقود  
لة من ما تنطوي عليه المرحإلى  محاولة الوصول، فشلهأو  النّهائيالتي يرتكز عليها نجاح العقد 

خصائص وما يترتب عنها من التزامات رغم انها ليست عقود مكتمل وبذلك أثرها على مجال 
 .الدّولية التّجارة

نستخلص  الدّولية التّجارةهمية التي يتحلى به موضوع المفاوضات في عقود لأنظرا ل
، بمجال التخصص ارتباطهفمن بين الأسباب الذاتية نذكر منها ، موضوعيةالالذاتية و الأسباب 

حاجة الموضوع لمزيد من البحث لكون ، موضوع المفاوضات موضوع محفز باعتبارلك كذ
أما الأسباب الموضوعية فتتمثل في حاجة الدول ، المفاوضات موضوع غامض غير واضح المعالم

ذه الفقه والتشريع به اهتماموكذلك بسبب عدم ، الجزائر على مثل هذه المواضيع خاصّةالنامية 
ت للتغيرات في العلاقا خاصّةوبالتالي يجب تعزيز البحث والدراسة في هذا الموضوع ، الدراسة
 .الدّولية

على سبيل المثال قلة المراجع المتخصصة في  نهاممن بين الصعوبات التي واجهتنا نذكر 
لمراجع قلة او ، بمحمل الجدية لهذا الموضوع الجزائري عدم أخد المشرع ، دراسة هذا الموضوع

، بعض المراجع نظرا لغلاء الأسعار عدم إمكانية الحصول علىو ، الجزائرية في هذا الموضوع
 .مذكرةلإنجاز ال محدّدةضيق الوقت والمهلة الو 

 مرحلة تتمثلفيما  والمتمثلة فيما يلي: الإشكالية التالية طرحوبناءا على ما سبق أردنا أن ن
 ؟الدّولية التّجارةالمفاوضات وماهي آثارها بالنسبة لعقود 

 المفاهيم عرض طريق عن وذلك الوصفي المنهج للإجابة على هذه الإشكالية اعتمدنا
 أراء خلال من ويظهر التحليلي المنهج على اعتمدنا كما، البحث بموضوع المتعلقة والمعلومات

 .وشرحها البحث بموضوع المتعلقة المعلومات جمع خلال ومن القضاء وأحكام الفقهاء
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 حيث تطرقنا في الفصل الأول، فصلينإلى  ارتأينا البدء في الدراسة بمقدمة وتقديم الموضوع
الأول المبحث ، في مبحثين الدّولية التّجارةالإطار المفاهيمي لمرحلة المفاوضات في عقود إلى 

أما بالنسبة ، الدّولية التّجارةيتمثل في مفهوم المفاوضات أما المبحث الثاني يشمل مفهوم عقود 
، مبحثينإلى  وذلك من خلال تقسيمه، التّفاوضاثار مرحلة للفصل الثاني فقد خصصناه لدراسة 

 لتزاملااراسة دإلى  أما المبحث الثاني فسوف نتطرق ، التّفاوضب الالتزامالمبحث الأول ندرس فيه 
مجموعة من النتائج التي توصلنا إليها الموضوع بخاتمة تتضمن بنا وختم، بحسن النية التّفاوضب

 .الهامة بالموضوع الاقتراحاتبعض  ومن خلالها قدمنا



 

   
 

 الفصل الأول

الإطار المفاهيمي لمرحلة 

المفاوضات وعقود 

الدوّلية التجّارة
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ثم  ومن، الدّولية التّجارةمجمل العقود  براملإ التّحضيريةمن بين المراحل  التّفاوضيعد 
يث نظرا لما يلعبه من دور جد فعال ح التّجاريةأصبحت المفاوضات أداة لازمة ولصيقة بالعقود 

وض درجة يمكن القول بأن الإنسان كائن متفاإلى  كجزء أساسي في حياة البشرية التّفاوضيعتبر 
جل أإليها من  اللّجوءفهي بمثابة وسيلة يتم  التّفاوضيةعن هذه العملية  الاستغناءلا يستطيع 

 المحافظة على المصالح المشتركة. 

للتفاوض أهمية وتظهر هذه الأهمية من خلال نجاح الأطراف المتفاوضة  في الواقع الأمر
السبيل  رة إذ يعدفي الفترة الأخي خاصّةأهميته  ازدادتكما ، النّهائيالعقد  إبرام إلى في الوصول

 أبرز نم باعتباره أهميته تظهر كما، تقلبات من الأسواق تشهده وما الحياة تطورات الوحيد لمواكبة
 عليه تعتمد حيث، جنسيتها باختلاف والشعوب لأمما مختلف قبل من استعمالا وأكثرها المهارات

 .والتجاري  والاقتصادي الاجتماعي الميدان في سواء

ين لفض مختلف النزاعات والاختلافات ب اتالآليمن بين  المفاوضات جدير بالذكر أنّ 
 عليها الاعتمادي يمكن تشكل المفاوضات الخطوة الأولى التّ  حيثالأطراف لا سيما بين الدول 

 ديفإنه سوف يؤ  التّفاوضيةفشل هذه العملية  إذا ما علم الأطراف بأنّ  خاصّةلتسوية الخلافات 
 عن الإطار المفاهيمي للمفاوضاتعواقب وخيمة لا تحمل عقباها وهذا ما يستدعي البحث إلى 

 .الدّولية التّجارةعقود و 

المبحث ) الدّولية التّجارةمفهوم عقود و ، (المبحث الأول) مفهوم المفاوضاتقمنا بتقديم لذلك 
 .(الثاني
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 المبحث الأول
 مفهوم المفاوضات 

بداية  فيالأفراد  لجأ اليهاي يمن بين أهم الأساليب التّ  (Négociation) التّفاوضيعتبر  
ع الحقوق يالسلع والخدمات وتوسوتبادل ، تعاملهم مع الأخرين من أجل تنظيم العلاقات

نهاء المشاكل مع بعضهم البعض، والالتزامات زداد، وا  بسبب التطور العلمي  التّفاوضأهمية  توا 
وجهات  بين الاختلاف احتمالوتزايد ، بسبب توسع نطاق حرية التعبيروالاقتصادي والتكنولوجي 

المفاوضات من أجل تنظيم  على عتمادالمنظمات الا معظم سعىه تذلك فإنّ إلى  ضف، النظر
 .(1)ومع الغير مع بعضها البعض علاقاتها

وتمييزه عن  التّفاوضمراحل و ، (المطلب الأول) تعريف المفاوضاتب نستهل البحثلذلك 
 .(المطلب الثاني) النظم المشابهة له

 المطلب الأول
 تعريف المفاوضات 

، في العقود الثلاثة الماضية خاصّةمن بين الأنشطة التي تزايد الاهتمام به  التّفاوضيعد 
ذلك فإنّ إلى  ضف، ي تساعد في تحديد مفهومهلذلك يرتبط مفهومه بمجموعة من العناصر التّ 
 . (2)ووظيفته التّفاوضوموضوع ، ي ينظر منهاتعريفه يعتمد على وجهة نظر الباحث والزاوية التّ 

عن طريق تبيان المعنى  الدّولية التّجارةفي عقود  التّفاوضلذلك سوف نعرض المقصود ب
)الفرع  التّفاوضخصائص عقد إلى  كما سوف نتطرق ، )الفرع الأول(والاصطلاحي  اللغّوي 
 .الثاني(

 

                                                           
، دار الكندي للنشر والتوزيع، د.ط، في المنهج الإسلامي التّفاوضأخلاقيات ، فاطمة فالح أحمد، غانم فنجان موسى )1(

 .15ص، 2007، الأردن
 .8ص، 2009، د.ب.ن، دار اليازوري العلمية للنشر والتوزيع، 1ط.التّفاوض، إدارة ، بشير عباس العلاق )2)
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 الفرع الأول
 الدّولية التّجاريةفي العقود  التّفاوضالمقصود ب

عنى المإلى  يجب التطرق ، الدّولية التّجارةفي العقود  التّفاوضالمقصود بإلى  قبل التطرق 
 للتفاوض. والاصطلاحي اللغّوي 

 للتفاوض اللغّوي أولا: المعنى 
 واتفاقالتسوية إلى  تبادل الرأي بين ذوي الشأن فيه بغية الوصول اللغّةيقصد بالمفاوضة في 
فاوض إليه الأمر وتفاوض  التّفاوضكما يقصد ب، (3)بادله القول فيهأي  ويقال فاوضه في الحديث

إليه سلم أمره أي  ويقال فاوض أمره إليه تفوضا، فاوض بعضهم بعضاأي  القوم في الأمر
 .(4)بغية تحقيق مصلحة الطرفين فيه من ذوي الشأنالآراء تبادل  عن والمفاوضة عبارة

العربية  اللغّةقاموس الوسيط الصادر عن مجمع كما عرفته القواميس العربية الحديثة مثل 
تسوية معينة بين إلى  التّوصلالرأي بغية  هبادلأي  ويقصد به مفاوضات ،"هبالقاهرة لفظ "فاوض

 . (5)أكثرأو  طرفين

 للتفاوض الاصطلاحيثانيا: المعنى 
سبة والهدف من ذلك هو وضع القارئ في الصورة بالن، تتنوع التعريفات التي يقدمها الفقهاء

ما م التّفاوضيةحيث لم يستقر الفقهاء على تعريف معين وشامل للعملية ، التّفاوضلتعداد تعريف 
 : ظهور العديد من التعاريف ونجد منها ما يليإلى  أدى

لعقد لنة عبارة عن وضع ملامح معي التّفاوض :بأن "محمد إبراهيم دسوقي"فقد عرفه الدكتور 
بأن المفاوضات عبارة عن  فاعتبر "علي جواد"أما الدكتور ، ه"إبرامإلى  الذي يهدف المتعاقدان

                                                           
 .484ص، 2000، جمهورية مصر، المعجم الوجيز، العربية اللغّةمجمع  )3(
، لبنان، بيروت، المكتبة العلمية، 2ج.، قاموس المصباح المنير في غريب الشرح الكبير، أحمد بن علي الفيومي )4(

 .184ص، 2009
 .735ص، 2007، مصر، القاهرة، للنشر والتوزيع الدّوليةمكتبة الشروق ، 4ط.اللغّة العربية، مجمع ، المعجم الوسيط )5(
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تجاه الآراء انية إيجاد وسيلة لتنسيق حوار يجري بين شخصين متعاقدين من أجل البحث عن إمك
 .(6)تمثل موضوع العقد" والالتزاماتالحقوق 

"عبارة عن تقارير ومجموع  :هعرف المفاوضات بأنّ  "حسام الدين الأهواني"أما الدكتور 
من أجل أن يكون  التّفاوضات يتبادلها أطراف ممساو إلى  القانونية بإضافة والاستشاراتالدراسات 

 .(7)كل منهما على علم بكل الأشكال القانونية والتي تحقق مصلحة الطرفين"

جد تعريف أخر للمفاوضة عند الدكتور جعفر عبد السلام يعرف فيه المفاوضة بأنها عبارة ن  
أكثر عن وجهة نظرهم تجاه بعض القضايا بهدف و أ عن إجراء دولي يتم فيه تعبير دولتين

 . (8)دولية اتفاقيةإلى  الوصول

الصفات التي يتحلى بها المفاوض حيث جعل منها إلى  بالاستناد أيضا (pool)بول  هعرفي  
، ويقول في هذا الصدد بأن المفاوض الجيد هو صاحب الذكاء السريع، التّفاوضيةجوهر العملية 

متواضع وحازم في نفس الوقت ويعرف  يكون  بصبر غير محدود ويعرف كيفومع ذلك فهو يتميز 
 .(9)كيف يراوغ

أكثر حول أو  بأنه موقف تعبيري حركي قائم بين طرفين التّفاوض"الآخر  عرف البعضي  
كافة أساليب  استخدامقضية معينة يتم فيها تقريب وعرض وجهات النظر بين الأطراف عن طريق 

الحصول على منفعة جديدة عن طريق إجبار أو  الإقناع من أجل الحفاظ على المصالح القائمة
بين أطراف العملية  الارتباطعدم القيام بعمل معين ضمن علاقة أو  الخصم بالقيام بعمل معين

 .(10)تجاه الغيرأو  تجاه أنفسهم التّفاوضية

                                                           
 .15ص، 2012، صنعاء، مركز الكتاب الجامعي، 1ط.التّفاوض، إدارة ، عبد الله محمد الفقيهعن :  )6(
 .11ص، مرجع سابق، بن أحمد صليحة )7(
 .105ص، 2010، الجزائر، دار هومة للنشر والتوزيع، 3ط.، المعاصر الدّوليدراسات في القانون ، عمر سعد الله )8(
قسم العلوم ، مطبوعة موجهة لطلبة السنة الأولى ماستر مالية وتجارة دوليةالدّولي،  التّفاوضمحاضرات ، جعيجم نبيلة )9(

 .8ص، 2012، الجزائر، مسيلة، جامعة محمد بوضيافر، التّسييوعلوم  التّجاريةكلية العلوم الاقتصادية و التّجارية، 
 .6ص، 2007، مصر، القاهرة، الحرية للنشر والتوزيع، د.ط، علم وفن ، التّفاوضأيمن محمد عبد الواحد )10(
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حد في تعريف والم يستقر  ابقة الذكر أن الفقهف السوفي الأخير يتضح لنا من خلال التعاري
ة اللغّويحيث تعددت وتنوعت التعاريف ، الدّولية التّجارةخاص بمرحلة المفاوضات في عقود 

تعريف مرحلة المفاوضات في إلى  كما يتضح لنا أن المشرع الجزائري لم يتطرق ، والاصطلاحية
طرفين  بأن مرحلة المفاوضات عبارة عن مناقشات بين إلا أنه يمكن القول، الدّولية التّجارةعقود 

جل بذل جهد كبير من أإلى  حيث تسعى الأطراف المتفاوضة التّعاقدإتمام إلى  متنازعين يهدفان
 تحقيق مصالحهم المشتركة.

 الفرع الثاني
 الدّولية التّجارةفي عقود  التّفاوضخصائص عقد 

لعقود خصائص ينفرد بها عن غيره من ابعدّة  الدّولية التّجارةفي عقود  التّفاوضيتميز عقد 
 ومن بين هذه الخصائص نجد ما يلي:، الأخرى 

 عبارة عن عقد التّفاوضاثبات أن أولا: 
حيث نكون في إطار  النّهائيي تسبق العقد الأولية التّ  الاتفاقاتمن بين  التّفاوضيعتبر عقد 

العقد  برامتمهيد لإ التاليتحضيري بموجبها تبدأ المفاوضات وب (préliminaire)تمهيدي  اتفاق
 .(11)النّهائي

، النّهائيالعقد  إبرام ي تمهد من أجلوالتّ ، تبدأ مرحلة المفاوضات التّفاوضبموجب عقد 
عدم  التّفاوض اتفاقعن  روالتمهيد للعقد المطلوب فينج، فإنّ الغاية منه هو التحضير التاليوب

ن  ، النّهائيالعقد  إبرام إجبار الطرفين على  لأيّ  الاتفاقيةولا تمنح هذه ، فقط التّفاوضما يلزمون بوا 
عويض عن الضرر الذي يصيب أحد بالتّ  الالتزام باستثناء، مالية من أطرافه حقا ذو طبيعة
 .(12)التّفاوضية بالتزاماتهالأطراف نتيجة خرق أحدهم 

                                                           
 .49ص، 2006، مصر، الإسكندرية، دار الجامعة الجديدة، د.طالدّولية، العقود ، محمد حسين منصور )11(
كلية ، تخصص القانون العام، أطروحة لنيل شهادة الدكتوراه في الحقوق التّفاوض، الإطار القانوني لعقد ، بوطبالة معمر )12(

 .26ص، 2017، الجزائر، قسنطينة، جامعة الإخوة منتوري ، الحقوق والعلوم السياسية
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 عقد مؤقت التّفاوضثانيا: عقد 
ي تستغرقها المفاوضات بين وهي الفترة التّ  محدّدةلمدة  لا يوجد إلا   التّفاوضحيث أن عقد 
ه إبرامعدم ، أو النّهائيالعقد  إبرامهذه المفاوضات سواء ب انتهتإذا  التاليوب، الأطراف المتفاوضة

 .(13)التّفاوضه سوف تزول جميع أثار عقد فإن  

على  التّفاوضها خلال مرحلة إبراميتم  يجميع العقود التّ محل يحل  النّهائيوعليه فإنّ العقد 
عليه كأداة لتفسير إرادة  الاعتمادفي حالة  إلاّ  انتهائهأهمية بعد  التّفاوضولا يكون لعقد ، العقد

 . (14) في حالة ترتيب المسؤولية العقديةأو ، الأطراف

 عقد رضائي التّفاوضثالثا: عقد 
بمعنى بمجرد أن يتبادل ، عقد رضائي يتم بمجرد تلاقي الإيجاب بالقبول التّفاوضعقد 

بل يظل عقد ، معين شكلإلى  التّفاوضحيث لا يحتاج عقد  وتطابقها دتهمالأطراف التعبير عن إرا
التسجيل والتوثيق  الرسمية التي تتطلبإلى  يحتاج، عقد شكلي النّهائيلو كان العقد حتّى  رضائي

 .(15)نون على خلاف ذلكما لم ينص القا

، من العقود الحديثة غير المسماة حيث لم يضع القانون تنظيما خاصا به التّفاوضويعد عقد 
مكانة  احتلحيث ، التّفاوضحيث خلت غالبية النظم القانونية المعاصرة من قواعد تنظيمية لعقد 

 .(16)راسات الفقهيةبالعديد من الد   يدوليا وحظأو  العملي سواء محليا هامة في المجال

 عقد احتمالي التّفاوضقد رابعا: ع
غير  المتفاوض عند دخوله في المفاوضات حيث أنّ ، احتماليتتميز المفاوضات بطابع 

 التّفاوضحيث يعتبر عقد ، بسب فشل المفاوضات، لن يبرمهأو  النّهائيه سوف يبرم العقد أن   متيقنا
 وعليه فقد، التّفاوضيةبحد ذاته على العملية  ينصب باعتبارهعقدا يغلب عليه طابع عدم اليقين 

                                                           
تخصص قانون ، شهادة الماسترمذكرة لنيل الدّولية،  التّجارةالإطار القانوني لمفاوضات عقود ، إسلام الدين بعلول )13(

 .10ص، 2019، الجزائر، أم البواقي، جامعة العربي بن مهيدي، قسم الحقوق ، كلية الحقوق والعلوم السياسية، أعمال
 .27ص، مرجع سابق، بوطبالة معمر )14(
 .28-27صالمرجع نفسه، ص. )15(
 .47ص ، مرجع سابق، محمد حسين منصور )16(
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عقود  بصفة عامة تعدّ  التّفاوضعقود أو  التّحضيريةبأن العقود  اعتبارإلى  ذهب جانب من الفقه
عقد مازال لم يكتمل بعد في  إبرام إلى ي تتوجهوالت  ، الواضحة غير لإرادة الأفراد انعكاسفهي ، تامة

سوف  النّهائيالعقد  ومن ثم لا يمكن أن نقول بأن  ، على بعض الجوانب الهامة منه لاتفاقشأنه 
 .(17)وبالتالي فهو عقد يغلب عليه طابع عدم اليقين، لاأو  يبرم

  عقد غائي التّفاوضخامسا: عقد 
حل إلى  التّوصلهو من أجل  التّفاوضالهدف من وجود  نلأعقد غائي  التّفاوضيعد عقد 

ذا ما ، يرضى كلاهما في آن واحد وسط بين طرفين هو  التّفاوضأن الغاية من وجود  اعتبرناوا 
عواقب وخيمة إلى  هزيمة الخصم وتحقيق الفوز بكل الطرق الممكنة والمتاحة فإنّ ذلك يؤدي

  .(18)وهو إيجاد حل وسيط بين الطرفين التّفاوض المنشود منعكس الهدف إلى  ويؤدي

أو  تحقيقهإلى  تفاوضية بدون أن يكون لها هدف أساسي تسعىعملية أي  لا يمكن إجراء
 في جلسات التّفاوضيةم قياس مدى تقدم الجهود يت   التّفاوضيفبناء على الهدف ، الوصول إليه

ط النقا حوليدور  التّفاوضيخر فإنّ الهدف آومن جانب ، ويتم إجراء تحليلات عميقة، التّفاوض
 التالية: 

 الأطراف. ليهع القيام بعمل محدد يتفق -
 لأطراف المتفاوضة.ه اعن القيام بعمل معين يتفق علي الامتناع -
 .(19)تحقيق مزيج بين الهدفين السابقين معا -

ي تنشئ بينهما الخلافات الت   حل  إلى  التّوصلإلى  التّفاوضمن عملية  طرافحيث يهدف الأ
وتبادل السلع ، في وجهات النظر ومن أجل تنظيم العلاقات اختلافأو  بسبب تضارب المصالح

                                                           
 .27ص، مرجع سابق، بوطبالة معمر )17(
 .32-31ص، ص.2013، مصر، القاهرة، دار الخلود للنشر والتوزيع، 1ط.، هات وخذ ، التّفاوضإيهاب كمال )18(
 .54-53ص، ص.2008، د.ب.ن، دار البراق للنشر والتوزيع، 1ط.التّفاوض، فن ، بسام خالد الطيارة )19(
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عن طريق المفاوضات ضمن رغبة  هاأن تكون الحلول المتوصل إلي لذلك يجب، والخدمات بينهم
 .(20) همبين والعدل والشعور بالمساواة لومساعي جميع الأطراف المتفاوضة وتمنحهم الرضا والقبو 

 المطلب الثاني
 وتمييزه عن النظم المشابهة له التّفاوضمراحل 

بواسطة تم تلذلك ، عتبر مرحلة المفاوضات مرحلة جد هامة بالنسبة للأطراف المتفاوضةت  
كل وكذلك بهدف تقديم نتائج ترضي ، النّهائيالعقد  برامتمهد لإ من المراحل والخطوات التي  العديد 

ومن ثم فإنّ ، (21)ج المراحل السابقةفكل مرحلة تعتمد على ما تم الحصول عليه من نتائ، طرافالا
الاخرى. لذا مجموعة من المفاهيم بينه و لتفاوض إلّا أنّه قد نجد تشابه ل رغم التعاريف المقدمة
 التّفاوضتمييز إلى  أيضا تطرق وال، )الفرع الأول( التّفاوضالمطلب مراحل  سوف ندرس في هذا
 .)الفرع الثاني( عن النظم المشابهة له

 الفرع الأول
 التّفاوضمراحل 

الخطوات إلّا أنّ هذه المراحل و  النّهائيالعقد  إبرام مراحل بغرضبعدّة  التّفاوضتم عملية ت
 وهذا الذي سوف نتطرق إليه فيما يلي: ، الفشلأو  جاحا بالن  التمهيدية قد تنتهي إم  

 لتفاوضلأولا: مرحلة الإعداد والتهيئة 
ه من يمتلك المعلومات المثالي حيث أنّ  التّفاوضعتبر عنصر المعلومات من أهم عناصر ي  

بكل سهولة الآخر  حيث يمكن له التأثير على الطرف، التّفاوضيةفي العملية  قوى هو الطرف الا
د الهدف من الحجج والبراهين المقنعة وكذلك من يملك المعلومات يستطيع أن يحدّ  تقديم عن طريق

مكانيات بقدراتهثقته  قيامه بهذه العملية عن طريق ، من امكانياتالآخر  وكشف مالدى الطرف هوا 
بشرط ، تحقيقها وترتيبها حسب الأولوياتإلى  تسعى فيجب على المفاوض تحديد الأهداف التيّ 

                                                           
 .20ص، مرجع سابق، فاطمة فالح أحمد، غانم فنجان موسى )20(
 .13ص، مرجع سابق، أيمن محمد عبد الواحد )21(
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ي سيقدمها الطرف نسبة التنازلات التّ  قدرتمسك بها وأن يال في التشددأو  عدم المبالغة في طلباته
 .(22)خرالآ

وتدريبهم من أجل  التّفاوضأعضاء فريق  اختيارتتضمن مرحلة الإعداد والتهيئة للتفاوض 
، التّفاوضالذي يحدد صلاحيتهم في عملية  التّفاوضخطاب  تلقينهم طرق و ، التّفاوضالقيام بعملية 

 الملائمة لكل مرحلة التّفاوضيةالسياسات  واختيار التّفاوضية الاستراتيجياتوتتضمن كذلك وضع 
والقيام بتجهيزه وا عداده وجعله ملائم ومناسب  التّفاوضوثالثا وأخيرا مكان ، التّفاوضمن مراحل 

 .(23)للتفاوض

 ثانيا: مرحلة إجراء المفاوضات 
بين  التّعاون ه ينصح أن تكون هناك محاولة لإيجاد نوعا من فإن  ، بمجرد أن تبدأ المفاوضات

، وهذا ما يستوجب مقاربة موضوعية في المناقشة، الأطراف المتفاوضة لتخفيف من التوتر القائم
 والاعتراض طرافالمتبادل بين الا الاحتراموأن يكون هناك نوع من  الشّخصيةوتجنب الإهانات 

 ومهما كان الخلاف فإنّ هذه الخطوة تشمل مجموعة من العمليات، على الرأي بطريقة مهذبة
ودراسة  التّفاوضية اختيار التكتيكاتيلي: ما يوتتمثل ف، بدونها التّفاوضي لا يتم الأساسية الت  

تجهيز المستندات والبيانات  خاصّة، المناسبة التّفاوضيةبأدوات  والاستعانة، التّفاوضيةالقضية 
موقف  اتخاذمن أجل إجباره على الآخر  جميع العوامل المؤثرة على الطرف واستخدام، والحجج
 .(24)تحديد الهدف المحددالقيام بسلوك معين من أجل أو  معين

مبدئي معين فيما بينهما حيث يسهل  اتفاقإلى  التّوصلبعد الأخذ والعطاء بين الفريقين يتم 
 التّركيزالمصالح المشتركة أكثر من  على التّركيزالطرفان بتحلى هذا الاتفاق عندما يإلى  التّوصل

                                                           
، 2011، مصر، القاهرة، مؤسسة طيبة للنشر والتوزيع، 1ط.، والدبلوماسية التّفاوضفن ، صلاح محمد عبد الحميد )22(

 .49ص
 .59ص، مرجع سابق، بشير عباس العلاق )23(
، د.س.ن، مصر، القاهرة، للنشر والتوزيعدار الخلود ، د.ط، ترجمة وائل سمير، فن الفوز ، التّفاوضفيليب روبنز )24(

 .27-26صص.
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إلى  التّوصلو  التّفاوضيةتقدم في العملية بإحراز إلى  مما يؤدي، حصلت بينهم التيّ  على الخلافات
 .(25)نتائج مرضية لكل الأطراف

 الاتفاق إبرام ثالثا: مرحلة
 تقريب تظل المفاوضات مجرد، التّفاوضيةنهائي واضح للعملية  اتفاقإلى  التّوصلإذا لم يتم 

وكذلك يجب أن تكون واضحة في ، واضحة ومفصلة الاتفاقيةلذلك ينبغي أن تكون ، وجهات نظر
سهلة والقيام الألفاظ ال اختياروذلك عن طريق ، لدى الأطراف المتفاوضة اصياغتها ومفهومه
 كما ينبغي تجنب العبارات المملة بالنسبة، ومفهوم لا يوجد فيه غموض بسيطبصياغتها بأسلوب 

 .(26)تفاق بشأنهاالاإلى  التّوصلالقضايا التي لم يتم إلى 

 رابعا: مرحلة تنفيذ الاتفاق 
عملية تفاوضية دون أن يكون هناك إتفاق أو أي  لا يمكن الحكم على نجاح المفاوضات

صل المعلومات المتعلقة و ويجب أن ن، والذي لا بدا أن يرفق ببرنامج زمني للتنفيذ، ناتج عنها
علم إلى  وصول هذه المعلوماتإلى  بإضافة، المفاوضات علم فريق كل طرف فيإلى  بالتنفيذ

 .(27)الأطراف المتأثرة به

 التّفاوضخامسا: مرحلة تقويم 
لعملية متابعة يجب أن تكون هناك ، مرحلة التنفيذإلى  بعد نجاح المفاوضات ووصولها

التأكد  تميحتّى  وذلك، ي تواجههاوحل المشاكل التّ ، بمراحلها الالتزامالتنفيذ من أجل تحديد مدى 
ي تواجه ومن بين هذه المعوقات التّ ، القيام بحل كل المعوقاتفي الآخر  من مدى جدية الطرف

كذلك يجب الأخذ ، وما يتطلبه هذا الاتفاق، مرحلة التنفيذ عدم معرفة الأطراف بمضمون الاتفاق
 التّوصلتم الاتفاق الذي  حول هذارأيه تغيير أحد الأطراف المتفاوضة  في الحسبان مدى إمكانية

 الاتفاق مغاير للراي وقد يبدي رأي لمضمون ، صالحهإلى  آلتوما، تغير موازين القوى  بسبب، إليه

                                                           
 .53ص، مرجع سابق، صلاح محمد عبد الحميد )25(
 .54ص، المرجع نفسه )26(
 .28ص، مرجع سابق، فيليب روبنز )27(
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 كدليل اتفاقبوثيقة  الاحتفاظلذلك يجب ، الاطرافبين  توتر العلاقاتإلى  ؤديوهذا ما ي، الأول
 .(28) لاستعمالها مستقبلاالمتفق عليها الآراء لمختلف  كدعامة رئيسيةأو  على ما توصل اليه

 الفرع الثاني
 عن النظام المشابهة له التّفاوضتمييز 

 التّجارةمجموعة من التعاريف المتعلقة بالمفاوضات في عقود إلى  بعدما تطرقنا سابقا
ما  وهذا، اومن ثم قد نلاحظ تشابه بين مرحلة المفاوضات وبعض المفاهيم المشابهة له، الدّولية

 وذلك على النحو التالي:  التّفاوضبعض من هذه المفاهيم وتمييزها عن إلى  يستوجب التطرق 

 عن التشاور )المشاورة( التّفاوضأولا: تمييز 
المشاورة ف، تعريف المشاورةإلى  عن المشاورة نتطرق أولا التّفاوضتمييز إلى  قبل أن نتطرق 

المعلومات المتعلقة بمسألة عبارة عن مجموعة من المناقشات الهدف منها هو الإفصاح عن بعض 
حيث نجد أن ، بما يعرف بموضوع التشاورأو  والإفصاح عن وجهات النظر حول المسألة، معينة

بها بين الدول إلّا أنّه في بعض الأحيان عند القيام  اعتياديمسألة التشاور غالبا ما تحدث بشكل 
ذات مة فإنّ التشاور عبارة عن وسيلة ويشترط فيه مبدأ حسن النية وبصفة عا، يانقانو  التزاما تعتبر

 .(29)صنع القرارإلى  هذه العملية سوف تؤدي تصاحبها توقعات بأن   تنظيم محكم

أكثر أو  ووجهات النظر بين ممثلي دولتين الاقتراحاتفهو عبارة عن تبادل  التّفاوضأما 
 الدّولييهم المجتمع أو  الدول المتفاوضة، أو حل لمسألة معينة تهم الدولتينإلى  قصد الوصول
 . (30)بصفة عامة

وسيلة للحوار تهدف  التّفاوضحيث يعتبر ، بين الفكرتين الاختلافهناك العديد من نقاط 
زعة تناخرين حيث لا يوجد أطراف مأما المشورة فهي عبارة عن الحصول على أراء الآ، لإقناع

                                                           
 .55ص، مرجع سابق، صلاح محمد عبد الحميد )28(
قسم العلوم ، السنة الثالثة تجارة دوليةمطبوعة موجهة لطلبة الدّولي،  التّفاوضمحاضرات تقنيات ، جعيجم نبيلة )29(

 .8ص، 2017، الجزائر، المسيلة، جامعة محمد بوضيافالتّسيير، وعلوم  التّجاريةكلية العلوم الاقتصادية و التّجارية، 
 .178ص، 2007، الاردن، عمان، دار وائل للنشر والتوزيع، 3ط.، 1ج.، العام الدّوليالقانون ، محمد يوسف علوان )30(
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فله الحرية ، ليس ملزم بها، لمشورةلوطالب هذه ، لمشورةلة بل يوجد طرف طالب حول مسألة معين  
حيث يعتبر هذا الأسلوب بمثابة حل وسط يلجأ إليه ، (31)عدم الاخذ بهاأو  في الاخذ بها التامة

الناس  شخاص مختصين في مسائل يصعب على عامةاعامة الناس قصد طلب رأي ومشورة من 
بالرغم من أن هذا  التّفاوضوبذلك يختلف التشاور عن ، أخرى  لأسبابأو  ا لنقص الخبرةهالعلم ب

كذلك ، الأخير يتضمن أحيانا نوع من التشاور إلّا أنّ هذا لا يعني أن التشاور هو بمثابة تفاوض
نجده في المشورة لا وهذا ما ، يجعل هذا الأخير كل أطرافه صاحب شأن على ما تفاوض عليه

بمعنى ذات أهمية لصاحب تكون ذات شأن لأحد الأطراف  شاور حولهاحيث أن تلك المسألة المت
إليها من خلال  التّوصلالتي سيتم  قيدان بالاتفاقيةالطرفان يت التّفاوضكذلك في ، المشورة

 .(32)نجده أيضا في التشاور لاوهذا ما، تفاوضهما

لا إ والاختلافوالتشاور يجمعهما العديد من نقاط التشابه  التّفاوض نستنتج أن وفي الأخير
رة أنهما كلاهما يهدفان لتحقيق مصلحة أطرافها وعلى العموم يمكن تعريف التشاور على أنه عبا

حول قضايا ومسائل هامة تهدف  الاختصاصعن مشاورات بين أهل الحكمة والخبرة وذوي 
 وضالتّفابينما ، نتائج قيمة عن طريق أخذ فكرة ورأي حول المسألة المتشاور عليهاإلى  للوصول

إقناع الطرف إلى  رة عن أسلوب لحل النزاعات والصراعات بطريقة حضارية وسلمية تهدفعبا
رضائه بما يريده  التّفاوضالجوهري بين  الاختلافوعلى العموم يمكن القول أن ، المقابل وا 

الهدف من وجوده هو حل الخلافات  التّفاوضحيث أن ، والتشاور يكمن في الغاية من وجودهما
متفاوضة بينما الهدف من وجود التشاور هو حصول طالب المشورة على رأي حول بين الأطراف ال
 مسألة تهمه.

 عن المساومة التّفاوضثانيا: تمييز 
المساومة عبارة عن عملية نفعية ف، والمساومة التّفاوضهناك تشابه كبير وخلط بين مفهومي 

تحقيق مصالح ومكاسب معينة ولو على حساب شخص إلى  حيث يسعى فيها كل طرف، بحتة

                                                           
أطروحة لنيل شهادة الدكتوراه في التّجارية، الوسائل البديلة عن القضاء العام والخاص في حل النزاعات ، سعيد يحياوي  )31(

 .210ص، 2019، الجزائر، جامعة بن يوسف بن خدةوالعلوم السياسية،  كلية الحقوق ، تخصص قانون الخاص، العلوم
 .7ص، 2005، د.ب.ن، إيتراك للنشر والتوزيع، 1ط.، ارئةفي الأزمات والمواقف الط ، التّفاوضحواش جمال )32(
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وخير مثال على ذلك ، التّفاوضمن علمية  واحتراماومن ثم تعتبر هذه العملية أقل قيمة ، متضرر
حاسوب فإنّ المشتري دائما يسعى من أجل أن يتحصل أو  أجهزة منزليةأو  حين نريد شراء سيارة

دائما ما يساوم البائع على السعر من أجل ومن ثم فإنه ، على أرخص سعر ممكن في سوق 
ذا ما تحقق ذلك في، الحصول على أكبر خصم ممكن وفي نفس الوقت ، مكسب للمشتري  عتبروا 

وهكذا فإننا نخطئ حينما نسمي هذه ، ذلك خسارة بالنسبة للبائع الذي يعتبر الطرف المتضرر يعدّ 
 .(33)التّفاوضالعملية ب

تعتبر المساومة في خفية الأمر ما هي إلا سلسلة متواصلة من التعبير عن الإرادة من  
وتشابه بين  اختلافه توجد هناك أوجه وفي هذه الحالة نستطيع أن نقول أن  ، أطرافها جانب

 والمساومة لهما التّفاوضكل من عملية  في انحيث تتمثل أوجه التشابه ، والمساومة التّفاوض
فعال في مرحلة المفاوضات  لمساومة دور رئيسي وجد  لكما نجد أن ، النّهائي العقد إبرام تأثير على
فلا يكاد أن يمر  استخداما التّفاوضيةحيث تعتبر من أقدم التكتيكات ، الدّولية التّجارةفي عقود 
 .(34)وتخلله مساومات بين الأطراف المتفاوضة العقد إلا  

 ونذكر منها، والمساومة التّفاوض بين الاختلافأوجه إلى  وجه التشابه ننتقلبعدما تعرضنا لأ
مثلا العقود البسيطة  العقود البسيطة ولا تخضع للتفاوضفي المساومة تكون فمحل كل منها 

كذلك عملية ، لمساومة في غالب الأمرلمحل  اليومية فهي عادة لا تكون محل للتفاوض بل تكون 
 ه لا تكون من جانبينولكن هذا لا يعني أنّ ، جانب واحدالمساومة تكون عبارة عن نشاط معين من 

من طرف لا يمكن أن نتصور وجود مفاوضات  التّفاوضوعلى عكس ذلك فإنّ ، من طرفينأو 
 التّفاوضلا يمكن أن نتصور  أخرى  ومن جهة، واحد فهي دائما تكون بين شخصين فأكثر شخص

 .(35)ها في جميع أنواع العقودبينما المساومة قد نتصور ، إلا في عقد قابل للتفاوض

                                                           
 10ص، مرجع سابقالدّولي،  التّفاوضمحاضرات ، جعيجم نبيلة )33(
 كلية الحقوق ، أطروحة لنيل شهادة الماجستير في القانون الدّولية، في العقود الاقتصادية  ، التّفاوضحمودي ناصر )34(

 .93-92ص، ص.2002، الجزائر، تيزي وزو، جامعة مولود معمري والعلوم السياسية، 
 .07ص، مرجع سابق، حواش جمال )35(
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يتم  التّفاوضف أخرى  ومن جهة، العملية الأكثر تعقيدا بمقارنة بالمساومة التّفاوضيعتبر 
في مسألة معينة لها تأثير طويل على العلاقات بين  اتفاقياتإلى  التّوصلمن أجل  استخدامه
ولها تأثير قصير  ةمن أجل الاتفاق على أمور قصير  استخدامهافي حين المساومة يتم ، الأطراف
 .(36)التّفاوضمقارنة ب

 العقد( برامالاحق لإ التّفاوض) التّفاوضعن شرط إعادة  التّفاوضثالثا: تمييز 
يتوقف مضمونه على ما يتم  اتفاقيبأنه عبارة عن شرط  التّفاوضيمكن تعريف شرط إعادة 

لأحداث التي احيث يبين الأطراف مفهومهم للشرط و ، الأطراف في العقد جانبالاتفاق عليه من 
 .(37)إليها في حالة وقوع تلك الأحداث اللّجوءوأثرها على العقد والحلول التي يتم  يواجهها

بأنه "ذلك الشرط الذي يمكن للأطراف أن يطالبوا بتعديل العقد إذا الآخر  كما عرفه البعض
في التوازن  اختلالإلى  ي تؤديوالت  ، التّعاقدصلية الموجودة وقت حصل تغيير في الطلبات الأ

 .(38)العقدي

حيث أن كلا من ، في نقاط معينة يستوجب ذكرها التّفاوضإعادة شرط  مع التّفاوض تفقي
يحكمها مبدأ سلطان الإرادة فمن النادر جدا أن ينظم القانون مرحلة  التّفاوضوشرط إعادة  التّفاوض
، التّفاوضسبب ما يعرف بشرط إعادة أو  في العقد بسبب وجود القوة القاهرة التّفاوضإعادة 

 اعادة ومرحلة التّفاوضبين مرحلة  الاختلافهو الذي يحكم هذه الفترة أما أوجه  الاتفاقيفالتنظيم 
نهما فيما بي التّفاوضالمتعاقدين على  اتفاقعلى  يقوم هذا الأخير تتجلى في كون اللاحق  التّفاوض

شرط إعادة  اعتبارومع ذلك فإنه يمكن ، خلال تنفيذ العقد مستجد أمرأو  رف طارئ ظسبب وجود ب
 من بين العقود المستمرة والتي تتطلب التّجاريةتعتبر العقود و ، التّفاوضصورة من صور  التّفاوض

                                                           
 .211-210ص، ص.مرجع سابق، سعيد يحياوي  )36(
كلية الحقوق، ، مجلة روح القوانين، "الدّولية التّجارية"أثر تغير الظروف على العقود ، سالم بن سلام بن حميد الفليتي )37(

 .85ص، 2019، 88العدد ، 02المجلد ، سلطنة عمان، جامعة طنطا
، دار الفكر الجامعي، في العقود المدنية )دراسة مقارنة( التّفاوضالتنظيم القانوني للالتزام بإعادة ، خالد مصطفى فهمي )38(

 .38ص، 2019، مصر، الاسكندرية



 الدوّلية التجّارةعقود والإطار المفاهيمي لمرحلة المفاوضات  الفصل الأول
 

20 
 

تعبر عن  اقتصاديةفي مرحلة التنفيذ ترجمة  التّفاوض حيث يعد  ، باستمرار التّفاوضإلى  اللّجوء
 .(39) العقد براملكنه لاحق لإ، توازن قانوني سابق الوجود

  

                                                           
 .212-211ص، ص.سابقسعيد يحياوي، مرجع  )39(
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 حث الثانيبالم
 الدّولية التّجارةمفهوم عقود 

 التّجاريةأدوات إجراء المعاملات  خاصّةو  الدّوليةمن أهم العقود  الدّولية التّجارةتعتبر عقود 
العقود المتعلقة بالعلاقات أو  المالية غير العقاريةعقود المعاملات إلى  وتشير هذه العقود، الدّولية

 .(40)الدّوليةالاقتصادية 

 لك لأنهاوذ، التّجاريةمن حيث التبادلات الاقتصادية و  هامادورا  الدّولية التّجارةتلعب عقود 
 التطورات بعد خاصّة، بين مختلف الدولووسيلة للتبدلات الاقتصادية ، الدّولية التّجارةأداة لإجراء 

 .الدول اقتصادياتبسبب الدور الكبير الذي تحتله هذه العقود في ، التي يشهدها العالم اليوم

قود ع عرض اهم نماذجو ، )المطلب الأول( الدّولية التّجارةنحاول تعريف عقود  وتبعا لذلك
 .)المطلب الثاني( الدّولية التّجارة

 المطلب الأول
  الدّولية التّجارةتعريف عقود 

د كان هذا العق قانوني معين سواءأثر  بين إرادتين على إحداث اتفاقالعقد بشكل عام هو 
تحديد  ةولصعوب الدّولية التّجارةونظرا لأهمية عقود ، تعديلهأو  نقلهأو  الالتزاميسفر عن إنشاء 

)الفرع  ليةالدّو  التّجارةخصائص ، )الفرع الأول( الدّولية التّجارة بعقود مفهومه سنتناول المقصود
 .)الفرع الثالث( الدّولية التّجارةأهمية ، الثاني(

 

 

 

                                                           
ط، المؤسسة الحديثة للكتاب، بيروت، د.، ليات المصرفية )دراسة مقارنة(والعم الدّولية التّجاريةالعقود ، ريتا سايد سيدة )40(

 .11ص، 2014لبنان، 
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 الفرع الأول
  الدّولية التّجارةالمقصود بعقود 

تعريف  إلى ارتأيناولصعوبة تقديم تعريف له  الدّولية التّجارةتعريف عقود إلى  بعدما تطرقنا
 .)ثانيا( الدّوليتعريف العقد ، )أولا( الدّولية التّجارة

  الدّولية التّجارةأولا: تعريف 
 الدّولية التّجارةالسلع والخدمات بين الدول وتعتبر  استبدالعملية  الدّولية التّجارةيقصد ب
للدول  الدّولية التّجارةالخارجية بحيث تمنح  التّجارةأو  المحلية التي تتم بالكامل التّجارةمتباينة عن 

من خلال  الدّولية التّجارةمع موارد هذه الدول وتنتفع البلدان من بتعيين في إنتاج مواد تتناسب 
 .(41)أخرى  إنتاج سلع يمكن أن تنتجها بتكلفة أقل وشراء سلع رخيصة منتجة في بلدان

  الدّوليثانيا: تعريف العقد 
"العقد غير الداخلي الناظم لعلاقات الافراد على الصعيد  :عموما بأنه الدّولييعرف العقد 

ويتخذها عادة شكل شروط ، من طبيعة العلاقة التي يحكمها الدّوليةوهو يستمد صفته ، الدّولي
 .(42)عقد نموذجي"أو  عامة

العنصر  ارتبطسواء  العقد الذي يحوي عنصر أجنبي" :أيضا أنه الدّوليويعرف العقد 

 .(43)"بموضوعهأو  بأطرافهأو  مكان تنفيذهأو  هإبرامالأجنبي بمحل 

                                                           
ماي  23تم الاطلاع عليه يوم ، wabi.com/L://ear https/المتوفر على الموقع: ، وأهميتها الدّولية التّجارةماهية  )41(

 .17:30على الساعة  2023
على  2023ماي  23تم الاطلاع عليه يوم ، Arab.ency.com.sy http//:.المتوفر على الموقع: الدّولية، العقود  )42(

 .18:00الساعة 
مجلة البحوث في ، الإلكتروني على ضوء التشريع الأردني" الدّولي"الإطار القانوني الناظم للعقد ، محمد نائل أبو قلبين )43(

 .67، ص2021، 03العدد ، 06مجلد كلية الحقوق والعلوم السياسية، جامعة الأردن، ، العقود وقانون الأعمال



 الدوّلية التجّارةعقود والإطار المفاهيمي لمرحلة المفاوضات  الفصل الأول
 

23 
 

تطبيق القاعدة الآمرة في قانون  استبعادالعقد الذي يمكنه " عبارة عن:كما يعرف بأنه 
من طرف  محدّدةعلى تطبيق قواعد الإسناد ال والاتفاقالقاضي الذي يعرض عليه النزاع 

 .(44)"المتعاقدين

 لدّوليةا لتّجارةايتبين لنا أن تعريف عقود  الدّوليوالعقد  الدّوليةتعريفات السابقة للتجارة من خلال ال 
 تنفيذه أو هإبرامسواء ارتبط بمحل ، السلع والخدمات بين البلدان باستبدالهو عقد غير داخلي يقوم 

فان  الا انه يمكن التنويه انه في حالة وقوع نزاع بين طرفين متنازعين، موضوعهأو  بأطرافهأو 
  من طرف المتنازعين. دةمحدّ للقاضي تطبيق قواعد الاسناد ال

 الفرع الثاني
  الدّولية التّجارةخصائص قانون 

هو الحصول على قانون بخصائص تلبي  الدّولية التّجارةالهدف الأساسي من تطوير قانون 
 لجالمجالات ومحاولة حل  ويواكب تطورها المستمر في كافة، الدّولية التّجارةمختلف متطلبات 

تي مجموعة من الخصائص ال الدّولية التّجارةونجد في قانون ، يرهاثالقضايا والمشكلات التي ت
 تجعله فريدا يختلف عن القوانين الأخرى وتتمثل هذه الخصائص فيما يلي: 

 حديث: قانون أولا
من خلال تنظيم نقل وتبادل السلع ، العصور الوسطىإلى  الدّولي التّجارةيعود ظهور قانون 

إليها كيانات جمهورية شمال إيطاليا منذ القرن الحادي عشر والتي تبادل  استندتوالتي ، والخدمات
 التّجارةلتنظيم وتقنين  الدّوليةبدأت الجهود ، (45)عبر بعض المدن الكبرى غرب أوروبا التّجارة
من تركيز  الدّوليوتمكن المجتمع ، بشكل عام في النصف الثاني من القرن التاسع عشر الدّولية

بين أطراف  الدّولية التّجارةتنظم حركة ، هذه الجهود في شكل معاهدة دولية جماعية ثانية

                                                           
، أطروحة الدكتوراه في العلوم، )دراسة مقارنة( الدّولية التّجارةتنازع القوانين في عقود ، طارق عبد الله عيسى المجهيد )44(

 .14، ص2021، العراق، جامعة بغدادقانون الدّولي الخاص، كلية القانون، تخصص ال
 .41ص، 2007، الجزائر، دار هومة للنشر والتوزيع، 2ط.، النظرية المعاصرةالدّولية،  التّجارةقانون ، عمر سعد الله )45(
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الحرب  اندلاعثر ا المعاهدات وتوقفت هذه الجهود في النصف الأول من القرن العشرين على
 .(46)العالمية الأولى والثانية

، في النصف الثاني من القرن العشرين التّجارةفي مجال  الدّولية الاتفاقياتكما ساهمت 
 التّجارةوكذلك تطور وسائل النقل والعولمة والشركات عبر الوطنية في المظهر الجديد لقانون 

الذي أصبح قانونا دوليا موحدا بسبب الأمم المتجددة ممثلة بالمجلس الاقتصادي ، الدّولية
 .(47)الخاص بالتدوين والاجتماعي

 قانون سريع: ثانيا
، بين الدولالمدنية تختلف بوضوح عن التعاملات  خاصّةع العمل التجاري بخصوصية يتمت

بعيدا عن  علاقةالمطلوبة لأصحاب ال والحماية والثقة والائتمانيتطلب العمل التجاري السرعة 
على ، الدّوليويعمل القانون التجاري ، الدّوليالروتين المعروف في المعاملات التي تخضع للقانون 

ومن ذلك مثلا ، الاستغلالمنع تقواعد قانونية  وضعحماية الدول المصدرة والمستوردة عن طريق 
لتعامل كفالة او ، التّجاريةوتوطيد الثقة ، التّجاريةوتسهيل المعاملات  الاحتكارومنع ، تحديد الفوائد

ة وتنظيم كما يعمل على حماية المنتج عن طريق إيجاد الأسواق لتصريف البضاع، المصرفي
 .(48)الائتمان

 موضوعيثالثا: قانون 
 التي تنتمي التّجاريةقانون موضوعي لأنه يرتبط بالعلاقات والنشاطات  الدّولية التّجارةقانون 

ولو كان أطراف هذه العلاقات من اشخاص القانون العام لأن العبرة في حتّى  القانون الخاصإلى 
نما بنوع وطبيعة العلاقة ذاتها وكونها من روابط  التّجاريةهذا القانون ليست بصفة أطراف العلاقة  وا 

فهو قانون يقدم حلولا موضوعية ويحقق بذاته حماية للحقوق والمراكز القانونية ، القانون الخاص
وهو بذلك يتميز عن قواعد الإسناد التي تعد مجرد أداة يقتصر دورها على ، الدّوليذات الطابع 

                                                           
 .12ص، 2012، الأردن، عمان، الوراق للنشر والتوزيعالتّجارية، المعاصر في قوانين ، فياض محمود )46(
 .15-14، ص.صمرجع سابق، النظرية المعاصرة، التّجارة الدّولية ، قانون عمر سعد الله )47(
 .34ص، 2009، الأردن، عمان، دار الثقافة للنشر والتوزيع، العام الدّوليالقانون ، سهيل حسين الفتلاوي  )48(
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ون أن تتضمن في دلى الحل المطلوب للنزاع المعروض تطبيق للتعرف عتحديد القانون الواجب ال
 .(49)ذاتها حلا موضوعيا لهذا النزاع

 تطبيقي واقعيرابعا: قانون 
ويعتمد  الدّولية والاتفاقياتمعظم أحكامه من الممارسات المطبقة  الدّولية التّجارةيستمد قانون 

طور الممارسون فقد ، وليس على البيانات النظرية، الدّولية التّجارةعلى الممارسة والخبرة في مجال 
وتتميز بالمرونة وقدرتها ، الدّوليةالتجاريون مجموعة من القواعد القانونية التي تطبق على تجارتهم 

وبالتالي فإنّ العناصر المكونة ، الدّولية التّجارةفي مجال  الحاصلة ومواكبة التغيرات، على التطور
وليس ، الدّولية التّجارةيتم إعدادها من قبل الأشخاص الذين يزاولون أعمال  الدّولية التّجارةلقواعد 

التي تكون ملزمة بتطبيقها بالرغم من عدم مشاركتها بهذه الصفة في و من قبل تشريعات الدول 
 .(50)التجاري  الدّوليأكثر للقانون أو  إعطاء اتفاقية

 نوعي وطائفيخامسا: قانون 
وبالتالي فإنّ القواعد التي تحكم ، عن مجتمعه الداخلي الدّولييختلف المجتمع التجاري 

لذلك فإنّ القواعد القانونية ، الدّولية التّجارةالداخلية تبدو غير مناسبة لحل مشاكل  التّجارةمشاكل 
حلولا وتجد ، ي تخاطب مجتمعهمالتي تحكم مشاكلها تتطلب قواعد تتفق مع ذاتية القواعد الت  

ومن هنا يقال أن القانون ، موضوعية لهم يتم تطبيقها مباشرة على معاملاتهم التي يقومون بها
معينة من الأفراد هم  ةطائف ائفي نظرا لأنه لا يخاطبطقانون نوعي و ، الدّوليةالموضوعي للتجارة 
 حيث، العابرة للحدود بق على المعاملاتولا يط، ينالدّوليورجال الأعمال  الدّوليةالممارسين للتجارة 

 باختلافبحسب تنوع الوسط المهني وتختلف  خاصّةال الدّوليةتتنوع القواعد التي تحكم العلاقات 
 .(51)نوع كل تجارة على حدة كالصوف والحرير والحبوب ونقل التكنولوجيا وغيرها

                                                           
، طد.، )دراسة تحليلية على ضوء نظرية العقد في التشريع الإسلامي( الدّولية التّجاريةالعقود ، يسرى عوض عبد الله )49(

 . 39ص، 2009، السودان، د.د.ن
تخصص قانون ، أطروحة لنيل شهادة دكتوراه في العلومالدّولية،  التّجارةفي  التّجاريةمكانة الأعراف ، هيبة نجود )50(

 .24ص، 2021، الجزائر، جيجل، جامعة محمد الصديق بن يحي، قسم الحقوق ، كلية الحقوق والعلوم السياسية، الأعمال
 .38ص، مرجع سابق، يسرى عوض عبد الله )51(



 الدوّلية التجّارةعقود والإطار المفاهيمي لمرحلة المفاوضات  الفصل الأول
 

26 
 

ا ينظم نوعونوعي لأنه ، المخاطبين بقواعدهإلى  ومن هنا يتصف بأنه قانون طائفي بالنسبة
 .الدّولية التّجارةتثور في مجال أو  وهي تلك التي تنشأ، معينا في المعاملات والمسائل

 قانون نظاميسادسا: 
يحتوي على قواعد قانونية تشكل نظاما  الدّولية التّجارةيعتقد جزء كبير من الفقه أن قانون 

في  خاصّةفهي قواعد عامة ومجردة ومتناقضة ولا يمنع من إلزامها الذاتي ، قانونيا ومستقل بذاته
إلى  الآمرة كما أن هذه القواعد تستوفي على الركن المؤسسي حيث تنتمي الدّوليةظل القواعد 

 .(52)مجتمع يتمتع بقدر من التنظيم ووحدة المصلحة

  تطويري سابعا: قانون 
، وبراءة الإختراع الابتكاراتعلى تطوير الصناعات وضمان حماية  الدّولية التّجارةتعمل 
وخلق أسواق دولية على خفض الأسعار للمستهلكين وتقليل  الدّوليالتجاري  التّعاون حيث يساعد 

وأن التبادل التجاري يطور الصناعات الوطنية في الدول بشكل كبير وكلما تقدمت  الاحتكارحالات 
ط بين المنتج والمستهلك على الصعيدين الداخلي يوس التّجارةفالصناعة  رازدهايصاحبها  التّجارة

من أجل توصيل  التّجاريةتعمل الدول على تخفيف القيود  هذه ومن جهة النظر، والخارجي
العديد من إلى  الصناعة انتقالظهرت في السنوات الأخيرة ظاهرة وقد ، صناعتها لمن يطلبها

 .(53)القيود على تجارتهاالبلدان النامية لأنها تخفف 

 

 الفرع الثالث
 الدّولية التّجارةأهمية 

                                                           
أطروحة مقدمة لنيل شهادة دكتوراه علوم الدّولية،  التّجارةتنازع القوانين في منازعات التحكيم في عقود ، بلهوان حسين )52(

، ائزالجز ، باتنة، جامعة الحاج لخضر، قسم الحقوق ، كلية الحقوق والعلوم السياسية، تخصص قانون الأعمال، في الحقوق 
 .25ص، 2021

 .35ص، سابقرجع مسهيل حسين الفتلاوي،  )53(
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حيث ، ملجميع دول العال والازدهارمن أهم عوامل النجاح الاقتصادي  الدّولية التّجارةتعتبر 
ى تحلوت من المزايا التي تقدمها الدول الأخرى  للاستفادةتنعكس أهميتها في دورها في دعم كل دولة 

 .اجتماعية، سياسية، اقتصادية: أهمية في الدّولية التّجارةأهمية 

  اقتصاديةأولا: أهمية 
حيث أنه محرك للإنتاج ، التّجاريةيلعب هذا القانون دورا مهما في المجموعات الصناعية و 

فهو يستهدف تحقيق ، الأجنبية والاستثماراتوكذلك الأسواق والمصروفات ، والتنمية الاقتصادية
رية من توريد الأدوات والآلات اللازمة لتجهيز المصانع وبيع الغلال في وتجا اقتصاديةأغراض 

 .(54)أغلب دول العالم

 ثانيا: أهمية سياسية 
مجال البيع التجاري إلى  على الرغم من أن قواعده تستند بشكل أساسي، الدّولية التّجارةقانون 

إلّا أنّه ينطوي على ، فيما يتعلق بالسلع المختلفة وتداولها عبر الحدود بين دول العالم الدّولي
واللجان الوطنية ومن بين هذه  الدّوليةجوانب سياسية تتمثل في عمل التجار من المنظمات 

لس دور المجإلى  بالإضافة خاصّةالتي تعتبر منظمة  الدّولية التّجارةنذكر غرفة  الدّوليةالمنظمات 
لاجتماعي وكذلك السلم اإلى  للأمم المتحدة مما يعني أن هذا القانون يؤدي والاجتماعيالاقتصادي 

يتعذر في هذه ، حرب أهلية، أو تمرد مسلحأو  ثورةأو  انقلابأثر  إذ عادة، الحفاظ على الأمن
 .(55)للاستثمار الاستقرارالظروف على المستثمر الأجنبي 

  اجتماعيةثالثا: أهمية 
في المجتمع وهي فئة التجار في فئة يظهر دورها الاجتماعي من خلال تطبيقه على أكبر 

من خلال محاولة تجاوز العقبات  التّجاريةوكذلك تسهيل المبادلات ، الدّولية التّجارةحال مزاولتهم 

                                                           
 .13ص، سابق، قانون التّجارة الدّولية، النظرية المعاصرة، مرجع عمر سعد الله )54(
شعبة ، مذكرة تخرج لنيل شهادة الماستر في الحقوق ، والعولمة الدّولية التّجارةقانون ، مسعودي مراد، بقاوي صونية )55(

رحمان جامعة عبد ال، قسم قانون الأعمال، كلية الحقوق والعلوم السياسية، تخصص قانون العام للأعمال، قانون الأعمال
 .10ص، 2014، الجزائر، بجاية، ميرة
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الاجتماعية التي تعيق حرية تداول السلع والخدمات من حيث الجانب الاجتماعي المتعلق بوضع 
 .(56)مختلفة  مجموعة من السلع المماثلة في مناطق جغرافيةأو  جار سلعة معينةت

 المطلب الثاني
 الدّولية التّجارةنماذج عن عقود 

ل عقد كنطاقها حيث  واتساع، وتتنوع أشكالها بتنوع موضوعاتها الدّولية التّجارةتتعدد عقود 
ذه ه كثرةا لونظر ، الدّولية التّجاريةيلعب دورا هاما على صعيد المبادلات  الدّولية التّجارةمن عقود 

د نقل منها عقو ، انتشاراوالأكثر  الدّولية التّجارةأهم أنواع عقود إلى  نشير العقود فإننا سوف
 التجاري. الامتيازوعقود ، للبضائع الدّوليوعقود البيع ، التكنولوجيا

 الأولالفرع 
 جيا عقود نقل التكنولو 

حيث تعمل الدول المتخلفة ، تعتبر عقود التكنولوجيا من أهم مظاهر الحضارة العلمية الحديثة
على تقليص فجوة التكنولوجيا بينها وبين الدول المتحضرة عن طريق تحقيق القدرة على نقل 

أصبح حيث ، منها من أجل تحقيق التنمية الاقتصادية والرفاهية لشعوبها والاستفادةالتكنولوجيا 
تي قد سبقتها منذ زمن ضرورة ملحة لمواكبة التطورات الدول المتحضرة ال، توظيف التكنولوجيا

وزيادة الإنتاج ونقل المهارات والمعارف  الاستثماراتيتحقق ذلك إلا عن طريق زيادة  نطويل ول
 .(57)الفنية

مكن تعريفه بأنه تعددت التعاريف التي وضعها الفقهاء لعقد نقل التكنولوجيا وعلى العموم ي
مستورد التكنولوجيا إلى  "عقد يتعاهد بمقتضاه مورد التكنولوجيا بأن ينقل بمقابل معلومات فنية

                                                           
 .13ص، مرجع سابق، قانون التّجارة الدّولية، النظرية المعاصرة، عمر سعد الله )56(
 .56ص، 2014، د.ب.ن، د.د.ن، 2ط.، عقد نقل التكنولوجيا، إبراهيم المنجي )57(
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أجهزة ولا يعتبر أو  لتشغيل آلاتأو  لتركيبأو  تطويرهاأو  من أجل إنتاج سلعة معينة لاستخدامها
 .(58)"رالتأجيأو  الشّراءنقلا للتكنلوجيا عمليات البيع و 

مجمل العقود المعروفة  رجعفيعتبر م الدّولية التّجارةيعتبر عقد نقل التكنولوجيا من بين عقود 
حيث أصبح أثره واضحا في  الدّولية التّجارةفي مجال  انتشاراويعد من بين أكثر العقود ، حاليا

مختلف  نطاقه ليشمل امتدفقط بل  الدّولية التّجارةفلا يقتصر دوره في ، مختلف جوانب الحياة
ومن أهم وسائل التبادل التجاري ، مراحل الإنتاج والخدمات حيث أصبح من بين أهم وأخطر العقود

 .(59)بالنسبة للدول المتحضرة خاصّةبين مختلف دول العالم 

إلى  التي تستغرق مدة طويلة وهذا مما يؤدي الدّوليةيعد عقد نقل التكنولوجيا من بين العقود 
 التّجارةوهذا على عكس بعض العقود ، وقوع وقائع غير متوقعة لم تكن في الحسبان احتمالية
التي تتميز بالبساطة حيث لا تستغرق أجل طويل  والاستيرادالأخرى مثل عقود التصدير  الدّولية

 .(60ويتم تنفيذها في وقت قصير مقارنة بعقد نقل التكنولوجيا

 أولا: خصائص عقد نقل التكنولوجيا
 إلى وهذا راجع، به خاصّةعقد نقل التكنولوجيا بمجموعة من الخصائص والمميزات اليتميز 

حدد تنوع خصائصه ويمكن أن نإلى  طبيعة التنظيم القانون الخاص بعقد نقل التكنولوجيا مما أدى
 هذه الخصائص كالآتي: 

 عقد نقل التكنولوجيا عقد شكلي .1
ه برامبمعنى أنه يستوجب لإ، الشكلية خاصّةمن بين أهم خصائص عقد نقل التكنولوجيا 

بل يستدعي شكلا ، الإيجاب بالقبول اقترانعقد نقل التكنولوجيا  الانعقادوجود الكتابة حيث لا يكفي 

                                                           
، القاهرة، دار النهضة العربية للنشر والتوزيع، 4ط.، 2ج.، المصري  التّجارةالوسيط في شرح قانون ، سميحة القيلوبي )58(

 .65ص، 2005، مصر
، الأردن، عمان، دار الثقافة للنشر والتوزيع، 1ط.، المسؤولية المدنية في عقود نقل التكنولوجيا، مراد محمود المواجدة )59(

 .40ص، 2010
، تخصص قانون أعمال، مذكرة لنيل شهادة الماستر في الحقوق الدّولية،  التّجارةشروط صياغة عقود ، وناس فخر الدين )60(

 .20ص، 2020، الجزائر، أم البواقي، جامعة العربي بن مهيدي، كلية الحقوق والعلوم السياسية
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خاصا حدده القانون وهو شرط الكتابة وبالتالي فإن تخلف هذا الشرط يبطل العقد ويعتبر هذا 
الكتابة في عقد نقل التكنولوجيا في حقيقة  اشتراطإن ، الأخير كأنه لم يكن موجود في الأصل

فمن غير المعقول أن يتم هذا العقد ، طبيعة وأهمية هذا العقدإلى  الأمر يعد أمر منطقي بالنظر
دولية وهذا الأمر يستوجب رقابة  اقتصاديةأن هذا العقد يشمل أسرار صناعية  باعتباربشفاهة 

 .(61)الجهات القضائية المختصة

 عقد نقل التكنولوجيا ذو طابع سري  .2
س حيث أكدت على بتري اتفاقيةيتميز عقد نقل التكنولوجيا بخاصية السرية وهذا ما أكدته 

في عدم الإفصاح عن المعلومات التي تكون تحت  الاعتباريينأو  حق الأشخاص الطبيعيين
افقة منهم بشرط أن تكون لها دون الحصول على مو  استخدامهمأو  بصورة قانونية للأخرينرقابتهم 

كما ، هذه المعارف سرية وذات قيمة تجارية وأن مالكها قد قاما بكل الإجراءات لكي يضمن سريتها
، هام خاص في المجال الوطني والامن القومي ابتكارإلى  تجدر الإشارة أن المخترع إذا توصل

ما لم توافق وزارة  الاختراعاته فإنه يمكن له إضفاء طابع السرية عليه وبالتالي لا يمكن إفشاء هذ
المتعلق ببراءة  07-03وهذا ما أشار إليه المشرع الجزائري في الأمر رقم ، (62)الدفاع على ذلك

ذات الأثر  والاختراعاتالتي تهم الأمن الوطني  الاختراعاتالإختراع على أنه تعتبر سرية كافة 
 .(63)الخاص على الصالح العام دون المساس بالحقوق المادية والمعنوية للمخترع

 عقد نقل التكنولوجيا عقد محدد المدة  .3
يستوجب في عقد نقل التكنولوجيا على أطرافه تحديد مدة زمنية معينة مراعاة لطبيعة 

 انخفاضإلى  مما قد يؤدي مراربالاستحيث أنها تتغير وتتطور ، التكنولوجيا المنقولة محل العقد

                                                           
، مذكرة لنيل شهادة الماجستير في الحقوق ، الخاص الدّوليعقود نقل التكنولوجيا في إطار القانون ، بشار قيس محمد )61(

 .86-85، ص.ص2016، مصر، القاهرة، جامعة عين الشمس، كلية الحقوق ، الخاص الدّوليتخصص القانون 
أطروحة لنيل شهادة الدكتوراه في ، لفكريةالضوابط القانونية لنقل التكنولوجيا في ظل قواعد حماية الملكية ا، عرارم جعفر )62(

، 2022، الجزائر، بسكرة، جامعة محمد خيضر، والعلوم السياسيةالحقوق كلية ، تخصص القانون الخاص، العلوم
 .77-76ص.ص

 23الصادر بتاريخ ، 44عدد ، ج.ر.ج.ج، المتعلق ببراءة الإختراع، 2003يوليو  19المؤرخ في  07-03أمر رقم  )63(
 .2003يوليو 
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، كليا بسبب ظهور تكنولوجيا أفضل منها وأكثر فعالية وأقل سعر انعدامهاحتّى  أو قيمتها الفنية
الجانب أو  فيصبح العقد الغير المحدد المدة عبئ على متلقي التكنولوجيا سواء من الجانب المادي

المدة والتي تعتبر عنصرا هاما في  محدّدةالعقود الوبالتالي يعتبر عقد نقل التكنولوجيا من ، الفني
 . (64)العقد

 عقد نقل التكنولوجيا من العقود المعاوضة .4
بمعنى أن كل طرفيه يحصل على ، يعتبر عقد نقل التكنولوجيا من بين العقود المعاوضة

بل الذي كما لا يشترط في عقود نقل التكنولوجيا أن يكون المقا، التزاممقابل ما ترتب بذمته من 
نسبة معينة من أو  فقد يكون المقابل عبارة عن مواد أولية، يؤديه المتلقي للمورد ثمنا نقديا

عقود إلى  مما قد يخرج العقد من عقد البيع، المنتوجات المصنعة عن طريق التقنيات الموردة
 .(65)مفاوضة

 عقد نقل التكنولوجيا عقد ملزم لجانبين  .5
فهو ، على عاتق طرفيه التزاماتيعتبر عقد نقل التكنولوجيا من العقود الرضائية التي ترتب 

 والتزاماتيتشابه مع العقود الأخرى التي تتطلب إيجاب وقبول طرفي العقد بمعنى أنه يرتب حقوق 
مورد التكنولوجيا نجد مثلا: الكشف عن الأخطار التي قد  التزاماتعلى عاتق طرفيه ومن بين 

والتعهد عن الكشف عن كافة القضايا والتي تعرقل المتلقي ، التكنولوجيا المنقولة استخدامتنشأ عن 
الحقوق المتصلة بالتكنولوجيا والكشف عن التحسينات التي يتم إدخالها على  استخداممن 

المالي  المستورد والتي تتمحور حول المقابل التزاماتالمورد نجد كذلك  التزاماتالتكنولوجيا وأمام 
 .(66)أخرى  مقايضة بتكنولوجياأو  عيناأو  سواء كان نقدا

                                                           
 .87ص، مرجع سابق، بشار قيس محمد )64(
 .76ص، مرجع سابق، عرارم جعفر )65(
 .84-83، ص.صمرجع سابق، بشار قيس محمد )66(
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 ثانيا: صور عقد نقل التكنولوجيا 
 عقد ترخيص براءة الإختراع  .1

يعتبر عقد ترخيص براءة الإختراع على أنه عبارة عن عقد رضائي يلتزم بمقتضاه مالك 
، شخص أخر يسمى المرخص لهإلى  براءة الإختراع استغلالالبراءة )المرخص( بإعطاء الحق في 

البراءة وذلك  كملكية الصناعية التي يمتلكها مالبحيث يتمتع هذا الأخير بمجموعة من حقوق ال
ولقد نص المشرع الجزائري في الأمر رقم ، (67)بمقابل مبلغ دوري بشرط عدم المساس بملكية البراءة

"يمكن لصاحب  :على أنه الفقرة الاولى 37المتعلق ببراءة الإختراع وذلك في نص المادة  03-07
ويفهم من خلال ، بموجب عقد" اختراعه استغلالبراءة الإختراع أن يمنح لشخص أخر رخصة 

براءة الإختراع يتم بموجب عقد يقوم المرخص بإعطاء المرخص  باستغلالهذه المادة أن الترخيص 
 .(68)الإختراع لمدة زمنية استغلالله الحق في 

 في اليدعقد المفتاح  .2
لقد تنوعت المحاولات الفقهية في تعريف عقد المفتاح في اليد ومن بينها نجد التعريف القائل 
بأن عقد المفتاح في اليد عبارة عن عقد يلتزم فيه مورد التكنولوجيا بأن يقدم للمشتري مجمع 

اء صناعي في حالة التشغيل مع تحمله المسؤولية الكاملة من تشييد المصانع وضمان الأد
أكثر بمقابل ثمن أو  بأنه عبارة عن "عقد يبرم بين شخصين (G.BLANC)كما عرفه ، والتشغيل
بمقتضاه بإجراء الدراسات وتصميم وتشييد وحدة صناعية تضمن لها إمكانية  الشّركةتقدم ، جزافي

 .(69)النّهائيالتسليم حتّى  والاختبارالإنتاج أثناء مدة التشغيل 

الصورة الأول تتمثل في عقد المفتاح في ، المفتاح في اليد له صورتينتجدر الإشارة أن عقد 
إنشاء وحدة صناعية إلى  اليد الجزئي )البسيط( حيث يهدف هذا النوع من عقود المفتاح في اليد

                                                           
، المجلة الجزائرية للعلوم القانونية والسياسية، "نقل التكنولوجيا عن طريق عقد ترخيص براءة الإختراع"، حواس فتيحة )67(

 .80ص، 2023، 02العدد ، 60المجلد ، 01جامعة الجزائر ، كلية الحقوق والعلوم السياسية
 مرجع سابق.، المتعلق ببراءة الإختراع، 07-03الأمر رقم  )68(
كلية الحقوق ، تخصص عقود ومسؤولية، مذكرة لنيل شهادة الماستر في القانون ، عقود نقل التكنلوجيا، دادييزيد بغ )69(

 .30ص، 2018، الجزائر، البويرة، أولحاججامعة العقيد أكلي محند ، والعلوم السياسية
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ل التي يرى أنه قادر على الطرف المتلقي ببعض الأعما احتفاظمن طرف مورد التكنولوجيا مع 
أما الصورة الثانية تتمثل في عقد ، (70)وع وفق قدراته التكنولوجية المحليةها في ذلك المشر بالقيام 

المفتاح في اليد الشامل حيث يعتبر هذا النوع على عكس الصورة الأولى من عقود المفتاح في 
حيث يلتزم المورد في هذا العقد بتدريب العاملين الذين سيعملون في ذلك المشروع من أجل ، اليد

فة الفنية كما يقوم المورد أيضا بتقديم مختلف الوثائق والمعلومات اللازمة لتشغيل المعر  اكتسابهم
نتاج الوحدة الصناعية  .(71)وا 

 عقد المساعدة الفنية .3
 يقصد بعقد المساعدة الفنية بأنه عبارة عن عقد رضائي يلتزم فيه المورد بتقديم التقنية اللازمة

تقديم الخدمات اللازمة لوضع المعرفة الفنية المنقولة بمعنى ، المتلقي ومساعدته في تنفيذهاإلى 
وفي ، موضع التنفيذ وتأتي المساعدة الفنية هنا كشرط في العقد كما يمكن أن تأتي بعقد منفصل

كشرط في العقد يجب ذكر طرفي في العقد مثل أو  حالة ما وردت المساعدة الفنية في عقد منفصل
 .(72)عدد المتربين

 عقد التدريب .4
وذلك عن طريق تكوين كفاءات ، عقد التدريب من العقود التي تتعلق بالجانب البشري  يعتبر

للطرف المتلقي للتكنولوجيا حيث يقصد بعقد التدريب بأنه ذلك العقد الذي يتعهد بموجبه المورد 
الطاقم الفني للمتلقي وذلك من أجل إلى  بنقل مجموعة من المعارف التقنية والمعلومات اللازمة

 .(73)المثالي والفعال للتكنولوجيا عمالالاست

 الثانيالفرع 
 للبضائع  الدّوليعقد البيع 

                                                           
مذكرة لنيل شهادة الماجستير في الدّولي، وسائل نقل التكنولوجيا وتسوية نزاعتها في ضوء القانون ، عبابسة حمزة )70(

 .50ص، 2008، الجزائر، الشلف، جامعة حسيبة بن بوعلي، كلية العلوم القانونية والإدارية، القانون الخاص
 .51ه، صالمرجع نفس )71(
 .29ص، مرجع سابق، يزيد بغدادي )72(
 .29ص ،مرجع سابق، يزيد بغدادي )73(
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لذلك ، خارجة عن العلاقات الداخلية الشّراءأصبحت علاقة البيع و ، نظرا لتطور وسائل النقل
تطوير تشريعاتها إلى  مما دفع هذه الدول، التّجاريةنفسه في مجال العلاقات  الدّوليفرض البيع 

القواعد  عند وضعو ، لتي تضمن مصالح المتعاقدين معهاالداخلية من أجل إيجاد القواعد القانونية ا
وبالتالي ، المختلفة والاقتصاديةالأنظمة الاجتماعية ب لابد من الإلمامف، الدّوليالمنظمة لعقد البيع 

نونية في مجال من أجل إزالة الحواجز القا الدّوليةلتوحيد قواعد العقود  جاهدةالدول  سعت
 .(74)العالمية التّجارةتطوير و وتعزيز  الدّوليةلمبادلات ا

يعرف باسم عقد مبيعات  الدّولية التّجارةللبضائع من أهم عقود  الدّولييعتبر عقد البيع 
، نظامها القانوني النظر عن لجميع الدول بغض الدّولية التّجارةنتيجة لأهميته في مجال ، التصدير

 الدّوليبشأن عقد البيع  1980فينا سنة  باتفاقيةشأنه عرفت بدولية  اتفاقيةفقد تم وضع 
حيث' تهدف هذه ، في بداية القرن العشرين استهلتوالتي تعد ثمرة جهود تشريعية ، (75)للبضائع
كما بدأت أحكامه في ، تحقيق توازن دقيق بين مصالح كل من البائع والمشتري إلى  الاتفاقية

 .(76)مستوى الوطنيال إصلاح العقود على

كما انها لم تقتصر فقط ، الرضا كل ما يتعلق بتكوين العقد واكتفت بركن الاتفاقيةلم تتناول 
أهمها نقل ، بتنفيذ العقد امباشر  تتصل اتصالا أخرى  اثارإلى  على الالتزامات المتقابلة بل تعدتها
خطاب أو  المستندي الاعتمادتدخل البنوك عن طريق إلى  البضائع والتأمين عليها بالإضافة

                                                           
مذكرة مقدمة لنيل شهادة الماجستير في ، للبضائع الدّوليالالتزام بالمطابقة المادية في عقد البيع ، بن رجدال صافية )74(

 .2ص، 2013، الجزائر، جامعة بن يوسف بن خدة، كلية الحقوق بن عكنون ، فرع قانون الأعمال، الحقوق 
المجلة الجزائر للحقوق ، وحسن النية" التّعاون مبدأ حرية الدّولية،  التّجارةعلى عقود  التّفاوض"، بوناح عبد النور )75(

، 2022، 20العدد ، 07المجلد ، الجزائر، عنابة، جامعة باجي مختار، كلية الحقوق والعلوم السياسية، والعلوم السياسية
 .186ص

مجلة البحوث ، للبضائع" الدّوليفي تجديد الالتزامات أطراف عقد البيع  الدّولية التّجارة"دور مصطلحات ، عبدلي نزار )76(
عدد ال، 07جلد الم، الجزائر، الطارف، جامعة الشادلي بن جديد، كلية الحقوق والعلوم السياسية، في العقود وقانون الأعمال

 .502ص، 2022، 02
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بالتسليم وجعلته شاملا  الالتزامعلى البضائع مستقلا تماما عن إلتزام ا  الضمان حيث أنشأت
 .(77) للمطابقة القانونية

 الفرع الرابع
 التجاري  الامتيازعقد 

في ظل التطور الحديث للنظام  خاصّةمهمة التجاري من أهم العقود ال الامتيازيعد عقد 
 التّجاريةلأنه مرتبط بالمنشآت ، الاقتصادي العالمي بحيث أصبح بدوره أهم هذه العقود القائمة

 . (78)أهمية كبيرة اكتسبدولة لذا فقد أي  لاقتصادوالصناعية التي تمثل الركيزة الأساسية 

 ه: "إتفاق يقوم بموجبه صاحبالتجاري بأن الامتياز)عمر سعد الله( عقد  ستاذفقد عرفه الا
في نفس النشاط ممن  الاستثمارالمستثمرين الراغبين في إلى  وعلامته اسمهمشروع ناجح يمنح أي 

بتطبيق السياسات والإجراءات والإرشادات التي يوفرها له مانح  الالتزاموعلى المستفيد ، لديهم الخبرة
في التدريب  الامتيازالدعم الذي يقدمه مانح من الخبرات والمهرات و  الاستفادةوكذلك ، الامتياز

ومقابل ذلك يدفع المستفيد للمانح رسوما تتمثل في نسب مئوية من صافي ، والمساعدة الفنية
 .(79)المبيعات تختلف من حيث قيمتها ونسبتها من شركة لأخرى حسب طبيعتها وسمعتها

من العقود المهمة في ضوء الهدف المأمول تحقيقه سواء عند الموافقة  عقد الامتياز يعتبر 
وهو لتحقيق ، عند الموافقة على منح أراضي ملك خاص للدولةأو  المرافق العامة لاستغلالعليه 

هذا النوع من العقود على أجهزة الدولة كطرف  اختياروهو ما يفسر لنا سبب ، المصلحة العامة
 .(80)ية هي شريك وليس منافساالتّعاقدالعلاقة رئيسي في كونه في هذه 

                                                           
أطروحة مقدمة ضمن متطلبات نيل شهادة دكتوراه علوم في ، للبضائع الدّوليضمانات تنفيذ عقد البيع ، مختار رزايقية )77(

 .23-22ص، ص.2021، الجزائر، جامعة بن يوسف بن خدة، كلية الحقوق سعيد حمدين، القانون الخاص
، مكتبة الوفاء القانونية، الكهرباءعقود الامتياز دراسة تطبيقية على مرفقي الاتصالات و ، جهاد زهير دين الحرازين )78(

 .23ص، 2013، مصر، الإسكندرية
 .203صعمر سعد الله، قانون التّجارة الدّولية، النظرية المعاصرة، مرجع سابق،  )79(
، مذكرة لنيل شهادة الماجستير في القانون ، 40-08النظام القانوني لعقد الامتياز في ظل الأمر رقم ، بوشنة ليلة )80(

 .8ص، 2013، الجزائر، بجاية، جامعة عبد الرحمان ميرة، كلية الحقوق والعلوم السياسية، القانون العام للأعمالتخصص 
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 اهتمامصبح محل أفي السنوات الأخيرة و  خاصّةنطاق تطبيقه وازدادات أهميته  اتسعوقد 
سقاط فإلى  والتي تهدف، في ظل المتغيرات الاقتصادية العالمية، جميع دول العالم تح الأسواق وا 

توفر تطوير أحدث أنظمة التسويق والإدارة ونقل حيث ، السلع والبضائع ورأس المال الحواجز أمام
 يحقق هذا العقد، عظم القطاعات الإنتاجية والخدميةفرص العمل في م قوخل، والخبرة التكنولوجيا
من المعرفة التقنية  الاستفادةلشركات الكبرى ويساعد صغار المستثمرين على  الدّولي الانتشار

تطوير وتطبيقات التكنولوجيا الحديثة المملوكة لشركات وابحاث ال التّجاريةواستغلال العلامات 
 .(81)عالمية من خلال المساعدة الفنية والتسويقية والإدارية

  

                                                           
تخصص التنظيم ، مذكرة مقدمة لنيل شهادة الماجستير في القانون العام، عقد الامتياز التجاري ، ريشاوي أميرة )81(

 .31ص، 2015، الجزائر، قسنطينة، وري خوة منتي، كلية الحقوق والعلوم السياسية، جامعة الإالاقتصاد
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 خلاصة الفصل
لك من وذ، الدّولية التّجارةتبيان مفهوم المفاوضات في عقود إلى  لقد تطرقنا في هذا الفصل

وتبيان أهم الخصائص والمراحل التي يمر بها ، تعريفه لغويا واصطلاحاإلى  خلال تطرق 
غاية ى إل والتي تبدأ من مرحلة الإعداد والتهيئة للتفاوض، الدّولية التّجارةالمفاوضات في عقود 

تميز المفاوضات عن بعض إلى  وهذا ما استدعى ضرورة تطرقنا، التّفاوضتقويم إلى  التّوصل
 المفاهيم المتشابكة والمتداخلة معهم.

يادة وذلك بالنظر لما يلعبه من دور جد فعال في ز  الدّوليةكما درسنا مفهوم قانون تجارة 
ا وهذا ما جعل هذا القانون يتميز بالعديد من الخصائص نظر ، بين الدول التّجاريةالتعاملات 

 سةدرا إلى وفي الأخير تعرضنا، بالنسبة للدول النامية خاصّةلأهميته البلغة في الاقتصاد الوطني 
 دّوليالمثلة في عقد نقل التكنولوجيا وعقد البيع والمت الدّولية التّجارةبعض النماذج عن عقود 

 عقد الامتياز التجاري.و ، للبضائع

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 
 

 الثانيالفصل 

  التفّاوضآثار مرحلة 
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المفروضة على عاتق الأطراف  الالتزاماتمجموعة من  التّفاوضيةتتطلب العملية 
لا تكون المفاوضات حتّى  التّفاوضضمان الجدية في إلى  حيث تهدف في جوهرها، المتفاوضة
على  كاستطلاعالحصول على بعض المعلومات ، أو الشّخصيةلتحقيق المصالح ة وسيل عبارة عن

اء سو  التزاماتترتب  الدّولية التّجارةومن أجل تجنب ذلك فإن المفاوضات في عقود ، وضع السوق 
 لتزامينابحسن النية  التّفاوضب والالتزام التّفاوضب الالتزامأساسية على أطرافها حيث أو  ثانوية
 .الدّولية التّجارةيين خلال مرحلة المفاوضات في عقود أساس

ءا وبنا، بالنسبة للأطراف المتفاوضة خاصّةنظرا للأهمية الكبيرة التي تفرضها هذه الالتزامات 
 ضالتّفاو على ذلك فإنه يقتضي بنا دراسة موضوع التزامات المتفاوض عن طريق دراسة الالتزام ب

 .)المبحث الثاني(بمبدأ حسن النية  التّفاوضالالتزام بودراسة ، )المبحث الأول(
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 المبحث الأول
  التّفاوضالالتزام ب
 وضالتّفاب الالتزامحيث يعد ، الضرورية الالتزاماتتلتزم الأطراف المتفاوضة بمجموعة من 

سيين أسا التزامينإلى  حيث يتفرع هذا الأخير التّفاوضالمترتبة عن عقد  الالتزاماتمن بين أهم 
 .التّفاوضفي  والاستمرار التّفاوضببدأ  الالتزامهما 

ذا هيث يعد بالإعلام ح الالتزامأخر متمثل في  التزاميقع عليهم  بالتزاماتهمأثناء قيام الأطراف 
 بالنسبة للمعلومات التي تعتبر جوهر أساسي خاصّةالأخير مهما بالنسبة للأطراف المتفاوضة 

كافة بإعلام المتفاوض معه ب الالتزامومن ثم يقع على الطرف المتفاوض ، النّهائيالعقد  براملإ
 .هإبرامالمعلومات والبيانات المتعلقة بالعقد المزعم 

 الالتزامإلى  سوف نتطرق  الالتزامينيتسنى لنا الإحاطة بمختلف جوانب هذين حتّى  وعليه
 .لثاني(ا)المطلب بالإعلام  الالتزامإلى  والتطرق ، )المطلب الأول(فيه  والاستمرار التّفاوضببدأ 

 المطلب الأول
 والاستمرار به التّفاوضالالتزام ببدأ 

 فاوضالتّ يشمل شقين أساسيين هما الالتزام ببدأ ، التّفاوضبعدما ذكرنا سابقا أن الالتزام ب
ع قفإنه ي التّفاوضوجلوس الطرفين على طاولة  التّفاوضفإنه بمجرد البدأ في ، والاستمرار فيه

شروعة موعدم قطع المفاوضات إلا بوجود أسباب ، والاستمرار فيه التّفاوضعليهم الالتزام بمواصلة 
زام نتيجة واتفاق يرضي كل الأطراف. لذلك سوف نقوم بدارسة الالتإلى  التّوصلوكل ذلك من أجل 

 .الثاني()الفرع  التّفاوضوكذا الالتزام بالاستمرار ب، )الفرع الأول( التّفاوضببدأ 
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 الفرع الأول
  التّفاوضالالتزام ببدأ 

والمباشرة  التّفاوضعبارة عن اتفاق يلتزم بموجبه متفاوض تجاه آخر بالبدء في  التّفاوضبدأ 
وذلك عن ، والمقترحات حول عقد معينالآراء والذي يتم من خلاله تبادل ، في عملية المفاوضات

جراء حوارات   .(82)فيما بينهمطريق تلاقي المتفاوضين وا 

يتضمن الآخر  الطرفإلى  العقد إبرام تبدأ المفاوضات بدعوة يوجهها الشخص الراغب في
ذا ما لقيت رغبة وقبول الطرف، بموجبه عرضا للتعاقد يقع في إلتزام ا  فإنه يترتب عن ذلكالآخر  وا 

طاولة إلى  للجلوسواتخاذ الإجراءات اللا زمة ، التّفاوضذمة الطرفين وهو الالتزام بالبدء في 
وخلال هذه المدة يتم فتح عملية ، المفاوضات في الموعد المحدد والمتفق عليه بين الطرفين

وتعقد جلسات المفاوضات والتي يتم من خلالها تبادل الحوارات والاقتراحات ويتم إجراء  التّفاوض
 .(83)يةالتّعاقدقانونية حول العملية أو  دراسات سواء مالية

وتفسير ذلك أن ، ببدل عنايةإلتزام ا  بتحقيق نتيجة وليس التزاما التّفاوضيعتبر الالتزام ببدء 
ومن ثم عدم ، التّفاوضالطرف المدين ملزم بتحقيق هذه النتيجة والمتمثلة في القيام بالبدء في 

 اته مما يؤديفي غضون مدة زمنية معقولة فإنه يعد ذلك خرقا لالتزام امتثال المدين لهذا الالتزام
ولا يمكنه أن يتخلص من هذه المسؤولية بحجة أنه ، نشوء مسؤولية عقدية على هذا الأخيرإلى 

 .(84)كان حسن النية ولم يكن مقصرا وأنه قد بدل كل جهود

                                                           
، الجزائر، دار هومة للطباعة والنشر والتوزيع، ط، دالدّولية،  التّجاريةالمفاوضات في العقود ، علي أحمد صالح )82(

 .384، ص2012
تخصص قانون مطبوعة موجهة لطلبة السنة أولى ماستر ، محاضرات في مقياس العقود المدنية المعمقة، بوخاتم اسية )83(

 .28، ص2021، الجزائر، تلمسان، جامعة أبو بكر بلقايد، كلية الحقوق والعلوم السياسية، قسم الحقوق ، خاص
مجلة الدراسات القانونية ، "التزامات الأطراف في المرحلة السابقة للتعاقد"، عمراني مراد، عبد المجيد قادري  )84(

 .778، ص2020، 02العدد ، 04المجلد ، الجزائر، عنابة، جامعة مختار، كلية الحقوق والعلوم السياسية، والسياسية
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عن طريق إثبات وجود سبب أجنبي قد  غير أن المدين يستطيع أن يفلت من هذه المسؤولية
جوهريا إلتزام ا  التّفاوضوبذلك يعتبر الالتزام ببدء ، التّفاوضالبدء في حال بينه وبين تنفيذ التزامه ب

 .(85)ضمنياأو  سواء كان هذا الاتفاق صريحا التّفاوضيرتبه عقد 

 الفرع الثاني
  التّفاوضالالتزام بالاستمرار في 

 الالتزامالتزام آخر يقع على عاتق الأطراف المتفاوضة وهو ، التّفاوضيتبع الالتزام بالبدء في 
لا اصبح الالتزام الأول خال من المضمون فهو الذي ، بالاستمرار في المفاوضات ومتابعتها وا 

 .(86)له معنى التّفاوضيجعل الالتزام ببدء 

"التزام تبادلي يقع على عاتق الطرفين المتفاوضين معا  التّفاوضيراد بالالتزام بالاستمرار في 
حين ، إلى (87)نهايتها وذلك وفق مقتضيات حسن النيةغاية إلى  عن طريق مواصلة المفاوضات

بالتالي فإن هذه النتيجة قد ، جله تلك المفاوضاتنتيجة بشأن العقد الذي عقدت من أإلى  التّوصل
 .(88)العكسأو  النّهائيالعقد  إبرام إلى تؤدي

، طائلةإنفاق مصاريف وأموال جد إلى  يؤدي التّفاوضجدير بالذكر أن التزام الأطراف في 
بغية الدعاية والإشهار فإن ه سوف ينجر عن ذلك  التّفاوضإلى  في حالة لجوء أحد الأطراف خاصّة

ولكن ، له يحق له أن يطالب من القضاء تعويضا أضرار بالنسبة للطرف الثاني ففهي هذه الحالة
 ومن جهة، ادةالعقد وذلك تطبيقا لمبدأ سلطان الإر  إبرامفإنه كل طرف ليس ملزم ب أخرى  من ناحية

 على القضاء مراعاة مسألتين وهما:  أخرى 
                                                           

 .30، صمرجع سابق، بوخاتم أسية )85(
لنقل التكنولوجيا ومضمون الالتزام بمبدأ حسن النية  الدّوليةفي العقود  التّفاوض"المبادئ التي تحكم ، حمدي بارود )86(

، 01لعدد ا، 17المجلد ، فلسطين، جامعة الأزهر، كلية الحقوق ، ةمجلة الجامعة الإسلامي، ومقتضياته )دراسة تأصيلية("
 .850، ص2008

مجلة الرسالة للدراسات ، "التّعاقد"أساس المسؤولية المدنية المترتبة عن المفاوضات قبل ، فطيمة زهرة عبد العزيز )87(
 .28، ص2012، 01العدد ، 6المجلد ، الجزائر، بن خدة، جامعة بن يوسف، كلية الحقوق ، والبحوث الإنسانية

كلية ، مجلة الجمعية الفقهية السعودية، )دراسة فقهية(" الدّولية التّجارة"مفاوضات عقود ، الفهد أحمد بن فهد بن حمين )88(
 .384، ص2017، 33العدد ، 17المجلد ، السعودية، جامعة الإمام محمد بن سعود الإسلامية، العلوم الإسلامية
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 اثناء المفاوضات.الآخر  حماية الطرف الذي وضع الثقة في الطرف -
 .(89)لا يريده تحت تهديد الالتزام بالتعويض عقد إبرام من أن يجبر علىالآخر  حماية الطرف -

لأطراف أن يتفقا على إيراد شرط يلزم الأطراف بالاستمرار في يمكن ل ما سبقإلى  إضافة
مثلا في حالة عدم إحراز ، وعدم قطع المفاوضات إلا لأسباب مقبولة ومشروعة التّفاوض

ففي هذه الحالة يحق لأي ، ما يهدف إليه الأطراف المتفاوضةإلى  تقدم ولم تصلأي  المفاوضات
نسحاب اخلال بالالتزام ولا قيام مسؤولية عقدية في الانسحاب منها دون أن يشكل هذا الا طرف
 . (90)حقه

 المطلب الثاني
 الالتزام بالإعلام

ابع ذات الط التّجاريةالعقود  خاصّة، العقود إبرام بالإعلام دور رئيسي في الالتزاميلعب 
 لتّعاقداإلى  بالإعلام أهمية في توجيه الأطراف المتفاوضة الالتزاميتشكل  أخرى  ومن جهة، الدّولي

ة نتيجة لهذه الأهمية كانت الطبيعة القانوني، من خلال الإفصاح عن بعض المعلومات الضرورية
امة وفي بالإعلام بصفة ع الالتزامونظرا لأهمية ، محل جدل فقهي بين مختلف الفقهاء الالتزاملهذا 
ثار وكذلك بسبب تفاوت المستوى بين الأطراف المتفاوضة وا خاصّةبصفة  الدّولية التّجارةعقود 

جب كما يستو و ، )الفرع الأول(بالإعلام  الالتزامالعقد العابر للحدود وتبعا لذلك نحاول التعرف على 
ب تحديد ومن خلالهما يستوج، )الفرع الثاني(بالإعلام  للالتزامالامر تبيان الطبيعة القانونية 

 .)الفرع الثالث(لام بالإع الالتزاممضمون 

 الفرع الأول
 تعريف الالتزام بالإعلام

                                                           
كلية الحقوق ، مجلة القانون والعلوم السياسية، "القانون المدني الجزائري ومرحلة المفاوضات العقدية"، بن أحمد الحاج )89(

 .22-21، ص.ص2015، 02العدد ، 01المجلد ، الجزائر، سعيدة، جامعة الطاهر مولاي، والعلوم السياسية
 .195ص، مرجع سابق، بوناح عبد النور )90(
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من طرف الفقه في العصور القديمة  باهتمامبالإعلام إلا أنه لم يحظى  الالتزامرغم أهمية 
لكن في وقتنا الحاضر نلاحظ وجود تفاوت في درجة ، التّجاريةنظرا لبساطة المعاملات المدنية و 

وهذا ، التّجاريةسلبا على المعاملات أثر  مما، المرحلة السابقة للتعاقدالمعرفة بين الأطراف خلال 
أساسيا في مرحلة إلتزام ا  الاهتمام بهذا الجانب والأكثر من ذلك جعلهإلى  ما دفع بالفقه والقضاء

حيث يجب على كل متفاوض أن يدلي بما يحوزه من  الدّولية التّجارةالمفاوضات في عقود 
ولمعرفة ، هإبراموتساعده على الإحاطة بجوانب العقد المراد ، المتفاوض معه معلومات تهم الطرف

لا بدا من الوقوف على أهم التعريفات التي قدمها الفقه وبعدها تبيان موقف المشرع  الالتزامهذا 
 .(91)الالتزام الجزائري من هذا 

، يقع على عاتق المتفاوض التزامبالإعلام بأنه "عبارة عن  الالتزامحيث يعرف بعض الفقهاء 
حيث يقع عليه واجب الإفصاح عن بعض البيانات المتعلقة بالعقد نظرا لأهمية تلك المعلومات 

 .(92)يتميز ذلك العقد بالشفافيةحتّى  وكذلك

بكل البيانات والمعلومات ليكون الآخر  بينما عرفه أخرون بأنه "عبارة عن إخطار الطرف
يساهم في تكوين رضى المتعاقد ويمكنه من  الالتزامحيث أن هذا ، التّعاقدعلى معرفة بكل ظروف 

 .(93)التحلل منه وفق رغبتهأو  ه العقدإبرامالإعلان عن رغبته وذلك إما ب

بالإعلام بصفة عامة بأنه "عبارة عن الإفصاح المتفاوض بكل المعلومات  الالتزاميعرف 
تستنير إرادة المتعاقدين حيث حتّى  ،المتفاوض معهإلى  التّفاوضوالبيانات المتعلقة بالعقد موضوع 

                                                           
لنقل  الدّولية"الطبيعة القانونية لمسؤولية الأطراف في مرحلة ما قبل العقد )دراسة في العقود ، نبيل إسماعيل الشبلاق )91(

، ياسور ، مشقجامعة دوالعلوم السياسية،  كلية الحقوق ، مجلة جامعة دمشق للعلوم الاقتصادية والسياسية، التكنولوجيا("
 .321، ص2013، 02العدد ، 29المجلد 

 .29ص مرجع سابق، فطيمة زهرة عبد العزيز )92(
، كلية الحقوق والعلوم السياسية، مجلة الدراسات القانونية والاقتصادية، "المفاوضات في عقد التأمين"، راضية مشري  )93(

 .998، ص2022، 01العدد ، 05مجلد ، الجزائر، قالمة، 1945ماي  8جامعة 
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 وفي توجيه المتعاقد على التّعاقديجب الإدلاء بهذه المعلومات والبيانات كلها ما دام لها أهمية في 
 .(94)العقد إبرام

بأنه "عبارة عن بناء قانوني جديد  الدّولية التّجارةبالإعلام في عقود  الالتزاميمكن تعريف 
ومن ثم اصبح من الضروري توسيع تطبيقه على كافة ، تمليه ضروريات الحياة الحديثة ومتطلباتها

 .(95)التوازن في المعرفة بين الأطراف المتفاوضة اختلالمن أجل الحد من  الدّولية التّجاريةالعقود 

في  يقع امالتز بالإعلام بأنه عبارة عن  للالتزامللتعاريف السابقة حاولنا تقديم تعريف  استنادا
بوجه  الالتزامحيث يقع هذا ، الدّولية التّجاريةالمرحلة السابقة للتعاقد وذلك في مجمل العقود 

الخصوص على المتفاوض فهو ملزم بتقديم مجموعة من المعلومات الضرورية للمتفاوض معه من 
 .النّهائيالعقد  إبرام إلى أجل توجيه

للبضائع لم تتضمن نص  الدّوليفينا بشأن البيع  اتفاقيةمثل  الدّولية الاتفاقياتنجد أن 
 مما أدى، الاتفاقيةبالإعلام بشأن التصرفات التي تبرم داخل نطاق هذه  الالتزامينص على ، صريح
 امالالتز لذلك يرى بعض الفقهاء أن ، عدم وجودهأو  الالتزاموجود جدل فقهي حول وجود هذا إلى 

على أطراف  الاتفاقيةالتي تفرضها هذه  الالتزاماتيعتبر من بين أهم  الاتفاقيةبالإعلام وفق هذا 
سواء ، عليها اعتادوابالإعلام من بين العادات والتقاليد التي  الالتزام باعتبار، للبضائع الدّوليالبيع 

الفقرة الأولى من  9نص المادة ، (96)ذلك من خلالإلى  ضمنيا حيث يستندواأو  وقع ذلك صراحة
 استقرعليها وبالعادات التي  اتفق"يلتزم الطرفان بالأعراف التي  :والتي تنص على أنه الاتفاقية

"ما لم يوجد  بنصها:وكذلك ما نصت عليه الفقرة الثانية من نفس المادة ، عليها التعامل بينهما"
على تكوينه كل أو  يا على عقدهمايفترض أن الطرفين قد طبقا ضمن، على خلاف ذلك اتفاق

                                                           
 .29، صمرجع سابقعبد العزيز،  فطيمة زهرة )94(
تم الاطلاع ، t://alwatanews.ne httpsالمتوفر على الموقع:  الدّولية التّجارةالالتزام بالإعلام في مفاوضات عقود  )95(

 .18:00على الساعة ، 2023ماي  31عليه 
 .112ر، مرجع سابق، صبوطالبة معم )96(
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ومراعًى ه متى كان معروف على نطاق واسع كان ينبغي أن يعلما ب، أو عرف كان يعلمان به
 .(97)"التّجارةالسارية في نفس فرع  اثلةقود المبين الأطراف وفي الع الدّولية التّجارة بانتظام في

فقد تبنته الدول في تشريعاتها الداخلية مثل  الدّوليةفي العقود  الالتزامنظرا للأهمية هذا 
 التّفاوضبالإعلام خلال مرحلة  الالتزاملكنه لم يرد نص صريح في القانون المدني يفرض ، الجزائر

نظرية عيوب إلى  حسب الرأي الراجح فقهيا يستند الالتزامغير أن وجود هذا ، على العقد
 ايعتبر تدليسو" على أنه: من ق.م.ج الثانية الفقرة 86وهذا ما نصت عليه المادة ، (98)الرضا

إذا ثبت أن المدلس عليه ما كان ليبرم العقد لو علم بتلك ، ملابسةأو  السكوت عمدا عن واقعة
 .(99)هذه الملابسة"أو  الواقعة

 03-09بالإعلام من خلال القانون رقم  الالتزامنجد أيضا أن المشرع الجزائري قد نص على 
"يجب على منه على ما يلي:  17حيث نصت المادة ، (100)المتعلق بحماية المستهلك وقمع الغش

بواسطة  للاستهلاككل متدخل أن يعلم المستهلك بكل المعلومات المتعلقة بالمنتوج الذي يضعه 
 .(101)مناسبة" أخرى  بأية وسيلةأو  الوسم ووضع العلامات

نشير هنا أن الوسم عبارة عن وسيلة لحماية المستهلك بواسطته يمكنه التعرف على المنتوج 
عن طريق وضع مجموعة من البيانات على الأغلفة والعبوات المتعلقة بالسلعة  استعمالهوكيفية 

                                                           
 للبضائع. الدّوليبشأن البيع ، 1980لسنة  الفقرة الأولى والثانية من اتفاقية فينا 9راجع المادة  )97(
 .41، صمرجع سابق، بوخاتم اسية )98(
 10-05متمم بالأمر رقم ، المتضمن القانون المدني، معدل و 1975سبتمبر  26المؤرخ في ، 58-75الأمر رقم  )99(

 .2005يوليو  26الصادر بتاريخ ، 44العدد ، ج.ر.ج.ج، 2005يوليو  20المؤرخ في 
صادر ، 15عدد ، ج.ر.ج.ج، يتعلق بحماية المستهلك وقمع الغش، 2009فيفري  25رخ في مؤ ، 03-09قانون رقم  )100(

جوان  13صادرة في  35عدد ، وان ج.ر.ج.جج 10مؤرخ في  ،09-18معدل ومتمم بموجب قانون رقم ، 2009في 
2018. 

 المرجع نفسه. )101(
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والتي تعتبر ضرورية لإعلام المستهلك كما يجب أن تكون هذه المعلومات واضحة لا ، معينة
 .(102)ذلك المنتوج المعروض اتجاهغموض قد يقع فيه المستهلك أو  لبسأي  ىتحتوي عل

بل يشمل حد معين المعلومات المتصلة ، نجد أن هذا الالتزام ليس مطلق أخرى  من ناحية
، وسائل للاستعلامأي  الذي كان يجهل هذه المعلومات وليس لديهالآخر  والمؤثرة في رضا المتعاقد

فإنه في حالات معينة يكون هذا الالتزام مقيد في الحالة التي يكون فيها المدين به  أخرى  ومن جهة
أو  حكم قانونيإلى  ملزما بعدم الإفصاح عن بعض المعلومات والبيانات نظرا لكونها سرية استنادا

ويظهر بشكل متزايد وملحوظ في بعض ، اتفاق كما أن هذا الالتزام لا يخص عقدا معينا من العقود
 .(103)عقد الاستهلاك لكونه يقوم على ثقة متبادلة بين أطرافهمثل لعقود ا

حيث ، بكل صدق وصراحةأي  أن الالتزام بالإعلام يجب أن يتم بشفافيةإلى  تجدر الإشارة
وبناءا عليه إذا كان المتعاقد على علم الآخر  شيء عن المتعاقدأي  يجب أن لا يخفي المتعاقد
عن  ع  ن  ت  حيث لو كان على علم بها لا م  الآخر  همية بالنسبة للمتفاوضبواقعة معينة وكانت ذات أ 

لا سوف يعتبر الساكت مخلا بالالتزام بالإعلام، التّعاقد  .(104)وجب إعلامه بها صراحة وا 

في  خاصّةمختلف التشريعات  اهتمامبالإعلام أصبح محط  الالتزاموفي الأخير نستنتج أن 
 الدّولية التّجارةفي عقود  خاصّةلغرض توفير حماية أكبر للأطراف المتفاوضة ، وقتنا الحالي

العقد  إبرام بالإعلام يلعب دورا هاما في إقناع الأطراف المتفاوضة على فالالتزاموفضلا عن ذلك 
قناعهم على بالإعلام  الالتزام إنوعلى العموم يمكن القول  النّهائيالعقد  إبرام عن طريق إعلامهم وا 

عبارة عن واجب يقع على عاتق المتفاوض بإدلاء عن بعض المعلومات والعناصر الجوهرية 
 ه.إبرامالمتعلقة بالعقد المزعم 

                                                           
المجلة القانونية للحقوق والعلوم ، والإشهار(""حماية رضا المستهلك عن طريق الإعلام )الوسم ، واعمر جبالي )102(

، 0620، 02العدد ، 01المجلد ، الجزائر، تيزي وزو، جامعة مولود معمري ، كلية الحقوق والعلوم السياسية، السياسية
 .8-7ص.ص

، المفاوضات"ية في مرحلة التّعاقدأثر موضوعية الإرادة ، "محمد صديق محمد عبد الله، أكرم محمود حسين البدو )103(
 .134-412، ص.ص2019، 49العدد ، 13المجلد ، العراق، جامعة الموصل، كلية الحقوق ، مجلة الرافدين للحقوق 

(104) Larrounie (C), L’action de la nature nécessairement contractuelle et la responsabilité civil 

dons les ensembles contractuelle, Paris, 1988, p.318. 
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 الفرع الثاني
 الطبيعة القانونية للالتزام بالإعلام

 فقهية اتجاهاتبالإعلام لذلك ظهرت ثلاثة  للالتزامالفقه في تحديد الطبيعة القانونية  اختلف
بتحقيق  التزاموهناك من يرتقي له ليكون ، )أولا(ببذل عناية  الالتزامك من يعتبر أن مختلفة فهنا

 .)ثالثا(بين الأول والثاني فيعتبرها مزدوجة  جمن يمز  كوهنا، )ثانيا(نتيجة 

 أولا: الالتزام بالإعلام التزام ببذل عناية 
حيث ، عبارة عن التزام ببذل عنايةيرى الاتجاه الأول أن الطبيعة القانونية للالتزام بالإعلام 

يعتبر أنصار هذا الرأي أن الالتزام بالإعلام في المرحلة السابقة للتعاقد لا يتجاوز كونه التزام ببذل 
دون ان ، عناية حيث يقع على المحترف تقديم المعلومات الضرورية والبيانات اللازمة وفق القانون 

فالمحترف لا يستطيع أن يلزم المستهلك على ، لاعلاميضمن له تحقيق النتيجة المرجوة من هذا ا
لذا فإن العناية المطلوبة هنا ، إتباع تلك المعلومات والنصائح لكونه يخضع لمبدأ سلطان الارادة

 .(105)هي عناية الرجل العادي

يكون المدين بالالتزام بالإعلام قد نفذ التزامه عن طريق بذله العناية المطلوبة في الرجل 
إلا في حالة إثبات الدائن خطأ المدين بالالتزام بالإعلام عن طريق إثبات أن المورد لم ، العادي

أن يثبت أن تلك التوجيهات ، أو يقدم التوجيهات والتحذيرات اللازمة نظرا لأهمية تلك المعلومات
 .(106)غامضة وغير مفهومةأو  غير كافية

 ا أن يحل المدين محل الدائن في اتخاذيرى بعض الفقهاء أنه لا ينتظر إطلاق خلافا لما سبق
والقول بعكس ذلك يعني ، ة للعملية العقديةالنّهائيكما لا ينتظر منه إطلاقا تحقيق النتيجة ، قرارأي 

عدم احترام رأي الدائن الخاص والشخصي في اختياره الخاص لتصرفاته اللاحقة لتنفيذ الاتفاق 
حاطة المستهلك بالعلم والمعرفة الكافية بكل البيانات حيث يجب على المدين بذل العناية اللازمة لإ

                                                           
(105) DANIEL Maainguy, contrats spèciayx, 7eme Edition, Dalloz, Paris, 2010 p183. 

كلية ، مجلة العلوم الإنسانية، "الدّولي"الالتزام بالإعلام في مرحلة المفاوضات على العقد التجاري ، بوطبالة معمر )106(
 .398، ص2016، 46العدد ، 27المجلد ، الجزائر، جامعة قسنطينةوالعلوم السياسية،  الحقوق 
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منه بطريقة  التخلصحتّى  أو وبكيفية التعامل معه التّعاقدالسابقة على  المتعلقة بالعقد في المرحلة
 .(107)حيث يتوقف ذلك على مدى اهتمام الدائن بتلك المعلومات وفهمها لها، تكون آمنة

 بتحقيق نتيجةثانيا: الالتزام بالإعلام التزام 
، يرى الاتجاه الثاني أن الطبيعة القانونية للالتزام بالإعلام عبارة عن التزام بتحقيق نتيجة

في مجال العقود التي ترد على الأشياء  خاصّةباعتباره أن التزام المهني بالإعلام المستهلك 
 هذه الطبيعة هي التي رة عبارة عن التزام بتحقيق نتيجة حيث يثبت هذا الاتجاه رأيه على أن  يالخط

، أو تتناسب وتتلاءم مع الالتزام بالإعلام حيث تضمن له تحقيق النتيجة للهدف المنتظر منه
 .(108)بتحقيق نتيجةإلتزام ا  فإن هذا الالتزام لن يتحقق أبدا إلا من خلال اعتباره أخرى  بصيغة

على أساس أن الغاية ، الطرف الثاني وتزويده بهاإلى  نقل المعلومات ويقصد بتحقيق نتيجة
من الالتزام بالإعلام هو التأكد من سلامة رضا المستهلك وحمايته في مواجهة المهني ذو القوة 

، لذا لا يكفي بذل المدين العناية في إيصال هذه المعلومات والبيانات للمستهلك فقط، الاقتصادية
مية يجب تنفيذها وفق لأن الأمر يتعلق بمعلومات منصوص عليها في نصوص تشريعية وتنظي

 .(109)القانون 

وأن هذه الالتزامات عبارة  محدّدةكما يرى هذا الاتجاه أن جميع الالتزامات يجب أن تكون 
حيث أن المنتج لا يستطيع ، يكون لها معنى وهدف بالنسبة للدائنحتّى  عن التزامات بتحقيق نتيجة

إن المنتج يستطيع أن يتوقع الأضرار ذلك فإلى  ضف، أن يضمن إتباع للتعليمات واستفادته منها
وبالتالي فإن الاضرار الناشئة عن المنتجات ذاتها تخضع ، التّعاقدنتيجة استعمال منتوج محل 

                                                           
كلية ، تخصص العقود والمسؤولية، مذكرة لنيل شهادة الماجستير، الإعلام كوسيلة لحماية المستهلك، بوالباني فايزة )107(

 .34، ص2012، الجزائر، جامعة بن عكنون ، الحقوق والعلوم السياسية
 .31-30المرجع نفسه، ص.ص )108(
، مذكرة لنيل شهادة الماجستير في قانون الأعمال، ي بالإعلام في عقود الاستهلاكالتّعاقدالالتزام قبل ، رفاوي شهيناز )109(

 .30، ص2016، الجزائر، 02جامعة سطيف ، كلية الحقوق والعلوم السياسية
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إلى  الاضرار غير المتوقعةأي  من الأضرارالآخر  لأحكام المسؤولية العقدية بينما يخضع النوع
 .(110)قواعد المسؤولية التقصيرية

 تقديم بالإعلام التزام بتحقيق نتيجة يلقي على عاتق المدين به مسؤوليةالقول بأن الالتزام 
 المعلومات بدقة وتلقينها للدائن بالشكل الذي يحقق استعمالها وفق ما يحقق غايته منه.

 ثالثا: الالتزام بالإعلام ذو طبيعة مزدوجة 
أحدهما التزام بتحقيق نتيجة عن ، التزامينإلى  أن الالتزام بالإعلام ينقسم، يرى الاتجاه الثالث

من المسؤولية إلا إذا أثبت  ولا يعفى البائع، المتفاوض معهإلى  طريق نقل المعلومات والبيانات
أما الالتزام الثاني فيتمثل في الالتزام ببذل عناية ، وجود سبب أجنبي حال بينه وبين الوفاء بالتزامه

، بالشيء المبيع خاصّةسعه لنقل المعلومات العن طريق ضمان استعمال المتفاوض. كل ما في و 
واستعمال الوسائل الملائمة لنقل هذه البيانات والمعلومات من أجل تحقيق استيعاب وفهم المشتري 

بالتالي فإن هذا الاتجاه يفرق بين قيام المدين بنقل ، (111)ففي هذه الحالة قد برأت ذمته، لها
خبار  وبين قيام المدين ، بتحقيق نتيجةإلتزام ا  الدائن بها ويعتبرهالمعلومات المتعلقة بالمنتوج وا 

ببذل إلتزام ا  بالبحث والتحري عن المعلومة الصحيحة واستعمال الوسيلة الأكثر ملاءمة له
 .(112)عناية

زم بالإعلام بشكل مزدوج حيث يلت التزاميلقى على الدائن  الاتجاهيتبين مما سبق أن هذا 
ن ن تكو حاطة بالمعلومات اللازمة لتنوير المدين حول العقد الذي لا بدا أبتحقيق النتيجة عند الإ

ريقة الوسيلة الملائمة والط لاختيارببذل عناية بالنسبة  التزامهواضحة وكافية ولكن لا يتعدى 
 المتفاوض اللازم.أو  المناسبة لتوصيل هذه المعلومات التي تحقق علم المتعاقد

يخص الطبيعة القانونية للالتزام بالإعلام أثناء المفاوضات هو ويتمثل الرأي الراجح فيما 
ذلك أن المدين ملزم بالإعلام الدائن ، بتحقيق نتيجةإلتزام ا  مجرد التزام ببذل عناية وليس

                                                           
 .32بوالباني فايزة، مرجع سابق، ص )110(
 .31-30، ص.صمرجع سابق، رفاوي شهيناز )111(
 .438، صمرجع سابق، أحمد علي صالح )112(
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)المستورد( بالمعلومات التي من خلالها يتمكن هذا الأخير من استعمال الشيء المبيع على اكمل 
 يضمن تحقيق النتيجة المرجوة لأنه ذلك يتوقف على مدى التزام فإنه لا أخرى  ومن جهة، وجه

 .(113)الدائن بهذا الالتزام

 الفرع الثالث
 مضمون الالتزام بالإعلام

 عاقدقدم للمتيأحد المتعاقدين بأن  بالالتزاميتعلق  التزامبالإعلام عبارة عن  الالتزامما دام أن 
ن هذا أالفقه حول طبيعته القانونية كذلك نجد  اختلفلذلك ، البيانات اللازمة لتكوين رضاهالآخر 
وهناك من  )أولا(مختلف حول مضمونه فهناك من يرى أنه يقتصر على المعلومات فقط  الالتزام

قديم بت الالتزامأكثر من ذلك هناك من يضيف أو  )ثانيا(بالتحذير  الالتزامإلى  يرى أنه يتخطى
  .)ثالثا(نصيحة 

 بالإدلاء بالمعلومات والبيانات أولا: الالتزام 
حيث يجب الإدلاء بكل البيانات التي ، التّفاوضأصليا في مرحلة إلتزام ا  الالتزاميمثل هذا 

، يعلمها الطرف المتفاوض بل يمتد ليشمل كذلك البيانات التي كان من المفروض عليه أن يعلمها
بما يجب عليه تقديمه للدائن من  أولى التزاملذلك يقع على عاتق الطرف المتفاوض )المدين( 

 .(114)معلومات حول العقد إذا كان يجهلها

عموما فإن المعلومات الواجب تقديمها اثناء المفاوضات تشمل مجموعة من المعلومات التي 
معلومات إلى  حيث تنقسم هذه المعلومات، يلتزم أحد أطراف العقد بالإدلاء بها للطرف الأخر

عن طريق إعلام الدائن  بالإعلام الالتزامتتعلق بالحالة القانونية للشيء حيث يجب على المدين 
بكل المعلومات المتعلقة بالرفع القانوني للشيء محل العقد يبينه له الحقوق التي نقلها ونوعها 

                                                           
 .398، صمرجع سابقالدّولي، الالتزام بالإعلام في مرحلة المفاوضات على العقد التجاري ، بوطبالة معمر )113(
مجلة ، "دور مبدأ سلطان الإرادة في المرحلة السابقة للتعاقد في التشريع الجزائري"، بن عمارة محمد، جيلالي محمد )114(

، 1202، 03العدد ، 07المجلد ، الجزائر، تيارت، جامعة ابن خلدون ، كلية الحقوق والعلوم السياسية، صوت القانون 
 .1222ص
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ية للشيء حيث يجب أما النوع الثاني من المعلومات فيشمل الحالة الماد، والقيود الواردة عليها
الإدلاء بكافة المعلومات المتعلقة بخصائص والأوصاف المادية للشيء محل العقد بالشكل الذي 

عدم أو  العقد إبرامب النّهائيالقرار  اتخاذملاءمته ومساعدته على  من يمكن للدائن التأكد
 .(115)هإبرام

 ارةالتّجبالإعلام في مرحلة المفاوضات في عقود  الالتزاموفي الأخير يتبين لنا أن مضمون 
عد يستوجب على المتفاوض الإعلان والإدلاء بكافة المعلومات المتعلقة بالعقد حيث ي الدّولية
ذه هومن ثم فإن إفصاح المتفاوض عن  التّفاوضبالإعلام مبدأ من مبادئ حسن النية في  الالتزام

الثقة و نوع من الشفافية والصراحة إلى  من شأنه أن يؤدي التّفاوضالبيانات والمعلومات في مرحلة 
 .بين أطرافه

 ثانيا: الالتزام بالتحذير 
تبعي يقع على عاتق  التزامبأنه عبارة عن " الدّولية التّجارةبالتحذير في عقود  الالتزاميعرف 

بحيث ، معلومات معينةأو  ظروفإلى  انتباههيثير أو  الآخر أحد الطرفين بأن يحذر الطرف
 .(116)قانونيةأو  ما ينشأ عنه من مخاطر ماديةأو  يحيطه علما بما يتعلق بالعقد

كما يمكن تعريفه أيضا "بأنه عبارة عن قيام المهني في مرحلة المفاوضات بتوجيه المستهلك 
ولكن إذا لم يسير المستهلك وفق تلك التوجيهات فإن المهني ، اتخاذهاالواجبة  الاحتياطاتحول 
مسؤول عما يترتب عن تلك المخالفة نتيجة تجاهل الدائن مجمل التحذيرات المقدمة من طرف ليس 
 .(117)المدين

                                                           
كلية  ون،تخصص قان، أطروحة لنيل شهادة الدكتوراه في العلوم، عقود نقل التكنولوجيا والشروط التقييدية، زواوي لورية )115(

 .218-217، ص.ص2022، الجزائر، جامعة بن يوسف بن خدةالحقوق، 
تخصص عقود ، مذكرة لنيل شهادة الماجستير في الحقوق ، الالتزام بالتحذير من مخاطر الشيء المبيع، عليان عدة )116(

 .21، ص2009، الجزائر، جامعة بن يوسف بن خدة، كلية الحقوق والعلوم السياسية، ومسؤولية
، كلية الحقوق، لقانونيةمجلة البحوث والدراسات السياسية وا، "دور الإعلام في حماية المستهلك"، جرعود الياقوت )117(

 .297، ص2011، 02العدد ، 01المجلد ، الجزائر، البليدة، جامعة سعد دحلب
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ولا يعد مستقلا عنه وينطبق ، بالإعلام للالتزاممكملا  الالتزاميعتبر هذا  أخرى  ومن جهة
السامة  بالدرجة الأولى على بائعي المواد الخطيرة مثل المتفجرات والأسلحة والمواد الكيميائية

 .(118)التي تهدد أمن المستهلك، والآلات الميكانيكية

للمستهلك بمعنى يجب النسبة كما تجدر الإشارة أن التحذير يجب أن يكون واضحا ومفهوم ب
وكذلك يجب أن يكون التحذير ، أن تستخدم عبارات بسيطة ومفهومة يمكن أن يفهمها كل شخص

بالنسبة للأشخاص الذين لا يعرفون  خاصّة طريق رسم مبسط يدل على وجود خطر عن
لهدف من وجوده من أجل أن يحقق ا، كذلك يجب أن يكون التحذير لصيقا بالمنتوج، (119)القراءة

أما إذا كان الشيء المبيع عبارة عن أشياء ، وجود الخطرإلى  تشير لصقاتعن طريق وضع م
الشيء المبيع عبارة عن مواد  أما إذا كان، صلبة كالآلات والأجهزة فإنه يجب كتابة تحذير عليها

، منتوجات سائلة كالمشروبات والأدوية فإنه يجب كتابة التحذير على هذه العبوات نفسهاأو  تنظيف
ة في حالة طرح المنتوج خارج بلد المنشأ من أجل غيجب أن يكون التحذير بأكثر من ل كذلك

 .(120)التداول

 ثالثا: الالتزام بتقديم نصيحة
يفرض على عاتق المدين ببذل الجهد المناسب من أجل  التزامبنصيحة عبارة عن  الالتزام
حيث أنه لا يكفي ، السلوك الواجب إتباعه من أجل ضمان فعالية فحوى للعقدالآخر  تبيان للطرف

                                                           
أطروحة لنيل شهادة الدكتوراه التّعاقد، الإطار القانوني للمسؤولية المدنية في المرحلة السابقة على ، عبد القادر بلاوي  )118(

، 2022، الجزائر، أدرار، جامعة أحمد دراية، والعلوم السياسيةكلية الحقوق ، تخصص قانون خاص معمق، في الحقوق 
 .166-165ص.ص

تخصص القانون ، مذكرة لنيل شهادة الماجستير في قانون الأعمال، التزام المحترف بالإعلام، بن عديدة نبيل )119(
 .84، ص2010، الجزائر، وهران، جامعة السانية، كلية الحقوق والعلوم السياسية، الخاص

 .24، صمرجع سابق، بوالباني فايزة )120(
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النتائج المناسبة من  استخلاصبل يجب ، في بعض الحالات مجرد تقديم معلومات للطرف الآخر
 .(121)للمدين الشّخصيةولو كان ذلك على حساب المصلحة ، المعلومات المقدمة

بالإعلام قد يتطلب تقديم معلومات فقط ولكن في بعض الأحيان قد  الالتزاميجب التنويه أن 
حد ضمان النتائج التي تحدد رضى إلى  كذلكويصل تقديم النصيحة وتبيان الوقائع إلى  يتجاوزها
 .(122)العقد إبرام الدائن في

، التّفاوضوعلى العموم فإن المتفاوض يلتزم بإظهار وتبيان إيجابيات وسلبيات الشيء محل 
 الالتزامق مساعدة المتعاقد على إدراك ما سوف يقدم عليه خلال المفاوضات لأن هذا يعن طر 

 الالتزاممن أجل تنويره وبالتالي يمكن القول أن الآخر  المتعاقدإلى  ينطوي على توجيه خيارات
 .(123)يالتّعاقدبالإعلام قبل  الالتزامبتقديم نصيحة يعتبر في الواقع جزء لا يتجزأ من 

ن نجد أن هذين المصطلحي، بتقديم نصيحة والالتزامبالتحذير  للالتزاممن خلال دراستنا 
ان حيث يكمن الهدف من وجود الالتزام بالتحذير في تبي، بينهماالخلط إلى  متشابهين مما يؤدي

ضمان سلامة وحماية المستهلك عن طريق تبيان إلى  استعمال الشيء المبيع كما يهدفمخاطر 
 لدائنبينما الهدف من وجود الالتزام بتقديم نصيحة يكمن في توجيه ا، المخاطر الناشئة عن العقد

 اتخاذ قرار ملائم ومناسب لرغباته.إلى 

  

                                                           
أطروحة مقدمة ، والالتزام بحسن النية الشّخصيةبين الحق في تحقيق المصلحة ، أطراف العقد المدني، عثماني بلال-)121(

، الجزائر، تيزي وزو، جامعة مولود معمري ، كلية الحقوق والعلوم السياسية، تخص القانون ، لنيل شهادة الدكتوراه في العلوم
 . 217-216، ص ص2018

 .297، صمرجع سابق، جرعود الياقوت )122(
 .786، صمرجع سابق، عبد المجيد قادري  )123(
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 المبحث الثاني
 بحسن النية التّفاوضالالتزام ب

 بحسن النية من بين الالتزامات التي يتلقى على عاتق الأطراف التّفاوضالالتزام بيعد 
مع المتفاوضة فهو التزام أساس في مرحلة المفاوضات ومنه فقد اختلف الفقهاء بتقديم تعريف جا
فسية لمبدأ حسن النية إلا أن لمبدأ حسن النية معيارين أساسيين المعيار الذاتي الذي يتعلق بن

 ضوعي الذي يتعلق بموضوع العقد.الشخص ذاته والمعيار المو 

ي فوبعدها نحاول التدرج ، )مطلب الأول(لابد من بيان مفهومه  الالتزاموللإحاطة بهذا 
 .)مطلب ثاني(المتفرعة عنه  الالتزاماتمختلف 

 المطلب الأول
 مفهوم مبدأ حسن النية 

لتعريف محاولة بيان انظرا لصعوبة تقديم مفهوم جامع لمبدأ حسن النية يتطلب لنا 
فرع )الوكذا المعايير التي يقوم عليها ، )الفرع الأول(لمبدأ حسن النية  الاصطلاحي والقانوني

 .الثاني(

 الفرع الأول
 تعريف مبدأ حسن النية

لى إ ولتعرف عليه أكثر سنتطرق  التّفاوضيعد مبدأ حسن النية من أهم المبادئ الأساسية في 
 .)ثانيا(ة نيالتعريف القانوني لمبدأ حسن ال ثم، )أولا(طلاحي لاصتعريف مبدأ حسن النية ا

 لمبدأ حسن النية الاصطلاحيأولا: التعريف 
ضرورة أن يتحلى كل طرف من أطراف العلاقة ، يقصد بمبدأ حسن النية في مجال العقود

، نيةية بالصدق والأمانة والإخلاص وألا يتناقض في تصرفاته وأفعاله مما يستوفي عن سوء التّعاقد
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جراء التصرف بسوء الآخر  وبحيث يكون مسؤولا عن تعويض الأضرار التي تصيب الطرف
 .(124)النية

، ي الذي يفرض على المتعاقد التزام سلوك مستقيمالتّعاقدكما يعرف بأنه: "موجب الإخلاص 
عبارة "ويرى البعض الآخر أن مبدأ حسن النية ، (125)اتقاء لأي ضرر قد يلحق بالمتعاقد الآخر"

عن تصوير لتلك النوايا الخالية من الصرامة والعنف وهو ذلك الاتجاه المقترن بالعدل والعطف 
يعتبر مبدأ حسن النية بأنه عبارة عن التزام  أخرى  وفي صياغة، "ولكن دون الافراط بمصالح الغير

نزاهة المعاملات القانونية  يضمنطرف المتعاقد بمراعاة مصالح وتوقعات الطرف المقابل بما 
إلى  اللّجوءية بشكل موزون كالالتزام بحدود القانون وعدم التّعاقدوتمثيل مصالح أطراف العلاقات 

التحايل باعتبارهم من مظاهر سوء النية حيث أن أو  التدليسأو  والتواطئما يخالفه كالغش 
 .(126)ة والأمانةالقضاء يستخدم حسن النية كمرادف للنزاهة في التعامل والثق

أن تتوفر لدى الطرفين المتفاوضين الرغبة  التّفاوضويقصد أيضا بمبدأ حسن النية في 
وهو مبدأ يحكم كل ، النّهائيالعقد  إبرام إلى بغية الوصول، الصادقة والاستعداد الجيد للتفاوض

 في القانون المدنيالعقود سواء تلك الخاضعة للقانون الداخلي والتي تحكمها النظرية العامة للعقد 
 .(127)الدّوليةوالاتفاقيات  التّجاريةوالتي غالبا ما تحكمها الأعراف ، الدّوليةالعقود أو 

 دقكالص الحسنة بالقيم ليالتح المتفاوضة الأطراف على يتوجب النية حسن مبدأ فإن بالتالي
 لنيةا حسن مبدأ يعتبر حيث النّهائي العقد إبرام أجل من للتفاوض الجيد الاستعداد أجل من وذلك
 الداخلية.أو  الدّولية العقود سواء العقود أغلب تحكم التي المبادئ أهم من

                                                           
المجلة القانونية المتوفر على الموقع: ، دراسة تحليلية مقارنة، أثر مبدأ حسن النية في إنهاء عقود المدة )124(

als.ebb.eghttps://jlaw.journ ، 23:00على الساعة  2023ماي  30تم الإطلاع عليه . 
(125) LYOEN- Caen, De l’évolution de la notion de bonne foi, R.T.D, CIV, Paris, 1946, p83. 

كلية ، مجلة الفكر القانوني والسياسيلعجال مداني، مبدأ حسن النية وجزاء الاخلال به في القانون المدني الجزائري،  )126(
 .179، ص2022، 02، العدد06الحقوق والعلوم السياسية، جامعة عمار ثليجي، الاغواط، الجزائر، المجلد 

المعدل القانون المدني 311-2016وفق الأحكام الأمر  التّفاوض"مبدأ حسن النية في مرحلة ، محمد حميداني )127(
، 1945ماي  8جامعة ، كلية الحقوق والعلوم السياسية ،حوليات جامعة قالمة للعلوم الاجتماعية والإنسانية، الفرنسي"

 .303، ص2019، 1العدد، 13المجلد ، الجزائر، قالمة

https://jlaw.journals.ebb.eg/
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حيث يلتزم ، على العقود التّفاوضويتحدد مجال تطبيق الالتزام بمبدأ حسن النية بمرحلة 
سلبية تتمثل في بموجبه الأطراف بإتيان أفعال إيجابية كالالتزام بالنزاهة والصدق والاستقامة وأخرى 

 .(128)يعرقل صفو المفاوضات من احتيال وخداعأو  الابتعاد عن كل ما يعكر

ة نصيح، وفي الأخير إن مبدأ حسن النية يقوم بأعمال إيجابية مثل تقديم المعلومات صادقة
ما يقوم بأعمال سلبية ، في محلها عن التضليل في المعلومات عدم عرقلة مرحلة  الابتعادوا 

 المفاوضات.

 ثانيا: التعريف القانوني لمبدأ حسن النية
إلا أنه لم يهتم بتعريف هذا المبدأ "حسن ، رغم تطبيق مبدأ حسن النية في القانون الجزائري 

القانون إلى  للفقه والقضاء الذي يهتم بتحديد تدقيق المصطلحات القانونية وبالرجوعترك ذلك النية" 
"يجب منه نجدها قد نصت على حسن النية بقولها:  لاولىاالفقرة  107الجزائري في المادة  المدني

المشرع الجزائري من خلال القراءة  ومنه فان، (129)تنفيذ العقد طبقا لما تشمل عليه وبحسن نية"
مرحلتين إلى  ولا يمتد مداه، الأولى لهذا النص انه قد حصر مبدأ حسن النية في مرحلة تنفيذ العقد

ومنه نرى أن ، العقد إبرام مرحلة تكوين ومرحلةوهما مرحلة المفاوضات و  التّعاقدلهما أهمية في 
ولا يوجد بين قواعد القانون المدني  التّعاقدالمشرع الجزائري لم ينظم صراحة المرحلة السابقة على 

 .(130)العقد إبرام الجزائري ما يدل صراحة على أن مبدأ حسن النية يشمل المرحلة السابقة على

الزم  النية الا انّه سبق نستنتج ان المشرع الجزائري لم يقدم تعريف لمبدأ حسنل ما من خلا
خلاص واستق امة المتعاقدان بتنفيذ العقد بكل ما اشتمل عليه مبدأ حسن النية من صدق وأمانة وا 

 في وقتنا الحاضر نظرا خاصّةنرى أن مبدأ حسن النية أصبح يسود جميع العقود  أخرى  ومن جهة
فهوم مكما نجد أن المشرع الجزائري جعل من ، بين الدول التّجاريةاملات والمبادلات لتزايد المع

 .مبدأ حسن النية مبدأ قانوني عام

                                                           
 .198ص، مرجع سابق، بوناح عبد النور )128(
 مرجع سابق.، معدل ومتمم، المتضمن القانون المدني 58-75الأمر رقم  )129(
 .185لعجال مداني، مرجع سابق، ص )130(
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 الفرع الثاني
 معايير مبدأ حسن النية 

من خلال التعريفات السابقة لمبدأ حسن النية يتبين أنه يقوم على معيار شخصي يتصل 
  .)ثانيا(ومبدأ موضوعي يرتكز على العقد  )أولا(بالمفاوضات 

 أولا: المعيار الذاتي 
يقصد بحسن النية وفق المعيار الذاتي هو حالة ذهنية وموقف نفسي للشخص الذي يتم 

إذ ، الكشف عنه من خلال دلائل خارجية يمكن تقديرها ووزنها وفق لقواعد الأخلاق وفكرة العدالة
حسن النية من خلال إلى  الاتجاه الإرادي لشخص للتوصل لابد من البحث في الذات عن حقيقة

ويمكن تطبيق المعيار الذاتي لحسن النية في الالتزامات التي تعتمد في أساسها ، القرائن الدالة عليه
 .(131)فهمه الشخصي، أو إدراكهأو  تقديرهأو  على المحاكمة العقلية لشخص الملتزم

نية وقصد المتعاقدين فقد يكون الإنسان حسن  فحسن النية فكرة ذاتية قوامها البحث عن
ولا يتم التعرف عليه إلا من ، وهذا الأمر يكمن في دخلية الإنسان، وقد يكون عكس ذلك، النية

من خلال ما يقوم به هذا الشخص من تصرفات ، أو خلال تعاملك المتكرر مع هذا الشخص
 .(132)التّعاقدنية حقيقية في أي  لديهوهو ليس الآخر  الخارجية كالدخول في مفاوضات مع الطرف

على مبدأ حسن النية الذاتي ، (133)من ق.م.ج 141و 107، 105فقد نصت كل من المواد 
والتي يظهر من خلالها أن مبدأ حسن النية يخضع لمعيار ذاتي يختلف حسب الأشخاص 

                                                           
"مدى انسحاب ودور مبدأ حسن النية على مراحل ما قبل وأثناء وبعد تنفيذ العقود المدنية ، خليفاتعهود أحمد حسين  )131(

، 05المجلد  ،الأردن، جامعة العلوم الإسلامية العالميةكلية الحقوق، ، مجلة العلوم القانونية والاجتماعية، )دراسة تحليلية("
 .581، ص2020، 1العدد

مجلة كلية ، "المفاوضات وأثرها على التوازن العقدي )دراسة مقارنة("، المعطي الغيتاوي هاني عبد العاطي عبد  )132(
 .121، ص2019، 3العدد ، 34المجلد ، مصر، جامعة بنهاكلية الحقوق، ، الشريعة والقانون بطنطا

 مرجع سابق.، معدل ومتمم، المتضمن القانون المدني، 58-57الأمر رقم  )133(
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عتماد على وللقاضي سلطة التقدير في استنباط ما تحمله الواقعة من دلالة وذلك من خلال الا
 .(134)والاستناد على الظواهر الخارجية للاستدلال على حقيقة نية الفاعل، الوقائع الثابتة أمامه

ذاتية أو  وعلى هذا يكون المعيار الذاتي هو المعيار الذي يعتمد أساسا على أمور شخصية
من  وعلى هذا الأساس فإن المعيار الذاتي مستمد أصلا، يراعي في تطبيقها حالات نفسية

 .(135)لأن الانحراف على المعيار الذاتي يكون إنحراف في السلوك، المسؤولية الأخلاقية

مطلق تقدير قاضي الموضوع دون رقابة على ذلك إلى  الجدير بالذكر أن حسن النية يخضع
من المحكمة حيث بعد استخلاص حسن النية من مسائل الواقع التي تختص بها قاضي 

 .(136)الموضوع

يعد المعيار الذاتي معيار متصل بشخصية الإنسان بنفسيته ويخضع للسلطة وفي الأخير 
 التقديرية للقاضي وفق معطيات خارجية.

 ثانيا: المعيار الموضوعي 
يقصد بالمعيار الموضوعي لحسن النية مجموعة القواعد التي يريدها المشرع قابلة للتغيير 

والانحراف على مستوى المعيار ، كوسط السلو مشتقة من الملاحظة العامة والمجردة لمت، والتأكيد
الموضوعي يتمثل إنحراف في السلوك على مستوى الاجتماعي المألوف المتخذ كنمط نموذجي في 
مجل معين ولغرض معين ولم يشكل هذا السلوك في حد ذاته إنحراف مألوف من وجهة نظر 

 .(137)أخلاقية

                                                           
تخصص قانون ، مذكرة لنيل شهادة الماستر في الحقوق ، مبدأ حسن النية في العقد، ملاس شعيب، بالعربي بشير )134(

 .24-23، ص.ص2019، الجزائر، جامعة غرداية، كلية الحقوق والعلوم السياسية، خاص
الحقوق كلية ، مجلة دراسات وابحاث، "المعيار الذاتي والموضوعي في القانون المدني الجزائري"، بن عمارة محمد )135(

 .51، ص2013، 11العدد ، 5المجلد ، الجزائر، جامعة تيارت، والعلوم السياسية
، مذكرة لنيل شهادة الماجستير في العلوم، أثر مبدأ حسن النية على أحكام وعقد التامين، جاسم مجبل الماضي القعود )136(

 .15، ص2011، عمان، جامعة العربية، كلية القانون ، تخصص قانون الخاص
 .56، صمرجع سابق، بن عمارة محمد )137(
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وضوعي في الوقت الحاضر أصبحت يمكن القول إن فكرة المعيار الم، على هذا الأساس
يزيحه أو  تشريعي وفقهيا وقضاءا على قواعد المسؤولية المدنية إلا أنه لا يحل محل المعيار الذاتي

تقدير أو  ويمكن تطبيق المعيار الموضوعي لحسن النية في حالات لا يمكن لنا فيها قياس، بالمرة
، أو محدّدةالالتزام مثلا الالتزام بنتيجة  فإذا كان محل، الالتزام المترتب على طرف بشكل ذاتي

فإن المعيار الموضوعي هو الذي يتوجب لأن مثل هذه الأمور ، يتعلق بكفاءة وقدرة أجهزة ومواد
 .(138)يمكن قياسها وتقديرها بشكل موضوعي محظ

المسلك المألوف للشخص إلى  ومنه وفق هذا المعيار فإنه يجري تقدير مسلك المدين بالنظر
يجب أن يقاس إليه ، وبما أن حسن النية يتكون فكرة موضوعية فهو يمثل نموذجا مجردا، المعتاد

، ويرتبط حسن النية في هذا الصدد بالعناية التي يبذلها الشخص العادي، التّفاوضتنفيذ التزامات 
العادي بل يكون معيار ماديا مؤداه قياس بمسلك المدين ، وبهذا لا يقتضي البحث في نفس المدين

بالتالي فإن هذا يستلزم من المتفاوض أن يكون يقظا حريصا ، المتوسط في درجة اليقظة والتبصر
حسن ق والعدالة كما لا تقر الأضرار بذلك أن قواعد الأخلا، لا يضر بالآخرينحتّى  في تصرفاته

 .(139)سوء نية الموضوعيأي  النية الذاتي ولا تقر كذلك الإهمال والتقصير

ذلك أن القول بأنه معيار ، معيار حسن النية في حقيقته هو معيار ذاتي موضوعي معا 
صعوبة إلى  وهو أمر يشير التّفاوضذاتي محظ يتطلب الوقوف عند نية الطرفين الباطنية وقت 

لذلك فعادة ما يستعير القاضي للوصول لهذه النية ، الكشف عن النية واستحالة إسقاطها أحيانا
فبالتالي يقاس حسن النية في العقود ، مادية كالصدق ونزاهة التعامل والالتزام بقواعد المهنةبمعايير 

التصرف ويلجأ إليه عند أو  موضوع العقدإلى  يرجع، موضوعي، بمعيارين مكملين لبعضهما

                                                           
كلية ، تخصص قانون العقود المدنية، مذكرة لنيل شهادة الماجستير، مبدأ حسن النية في العقود، بن يوب هدى )138(

 .77، ص2013، الجزائر، أم البواقي، جامعة العربي بن مهيدي، الحقوق والعلوم السياسية
المجلة العلمية لجامعة جيهان ، دراسة مقارنة"، ن النية في تنفيذ العقد"حس، يونس عثمان علي، شيرزاد عزيز سليمان )139(

  .51، ص2021، 01العدد ، 05المجلد ، العراق، جامعة صلاح الدينوالعلوم السياسية،  كلية القانون ، السليمانية
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نية المتعاقد وقصده الداخلي الذي إلى  وذاتيا يرجع فيه، العجز عن معرفة حقيقة نية الطرف الآخر
 .(140)يجب الرجوع إليه

على  الاعتمادومنه نستنتج أن لمبدأ حسن النية معيارين موضوعي وذاتي وذلك من الأحسن 
من المعيار الموضوعي لأن هذا الأخير يتميز بالصدق والأمانة عكس المعيار الذاتي الذي لا يك

رة ة الإنسان قادلأنه يتعلق بذاتية الشخص وكما نعرف أن نفسيالآخر  أن نتعرف على نية الطرف
 وقت.أي  على التغير في

 المطلب الثاني
 الالتزامات المتفرعة لمبدأ النية 

ث حي التّفاوضي عد مبدأ حسن النية مجموعة من الالتزامات التي تعتبر جد هامة في مرحلة 
ع )الفر  ون التّعاوالالتزام ب، )الفرع الأول(لا يمكن الاستغناء عنها ومن بينها الالتزام بالسرية 

 .ع(رع الراب)الفوالالتزام بحظر المفاوضات الموازية ، )الفرع الثالث(الالتزام ببث الثقة ، الثاني(

 

 الفرع الأول
 الالتزام بسرية المعلومات

حيث يخفي أحد الطرفين ، الاتفاق بين الأطراف المتباينةأثر  يعتبر الالتزام بالسرية بأنه
وبالتالي يعتبر التزام مهم ، (141)التّفاوضالمعلومات التي حصل عليها بسبب العقد التجاري قيد 

 .(142)أم لا التّعاقدإلى  يحرص عليه الطرفين سواء أدت المفاوضات

الكيماوية التي علم بها أو  الهندسيةأو  عدم إعلان المعلومات الفنية، وتعني بالسرية
ويفرض هذا الالتزام على المتفاوض الامتناع عن إفشاء هذه المعلومات للغير الذي قد ، المتفاوض

                                                           
 .582-581 ، ص.صمرجع سابق، عهود أحمد حسين خليفات )140(
 .62، ص2021، سوريا، دمشق، د.د.نخاصّة، جامعة الشام ال، 1طالدّولية، الوجيز في العقود ، جاسم محمد زكريا )141(
كلية الحقوق والعلوم ، مجلة الباحث للدراسات الأكاديمية، "الالتزام بالسرية في المفاوضات العقدية"، حساني لامية )142(

 .507، ص2013، 1العدد ، 10المجلد ، الجزائر، جامعة تلمسان، السياسية
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ولا يقصد بالسرية أن تجرى المفاوضات بسر بين الأطراف ، (143)يستغلها لمنفعتهأو  يستفيد منها
فأي ، ولكن المقصود هو السرية التقنية الكامنة في حقوق المعرفة، دون علانية في مواجهة الغير

فالسر مثلا قد يكمن في ، نولوجيا تحتوي على جزء سري هو ما يهدف إليه طالب التكنولوجياتك
غير ذلك من أو  طريقة التبريدأو  طريقة استعمالهأو  تصميم الجهازأو  طريقة تركيب المادة

 .(144)الأسرار المرتبطة بالتكنولوجيا محل العقد

وقع عليه المتفاوض أم لا إلتزام ا  سواء كانفإن الالتزام بالمحافظة على السرية ، على العموم
فإن كان الالتزام عقديا وجب على المدين به أن ينفذ التزامه هذا ، فإنه من مقتضيات حسن النية

أما إذا كان هذا الالتزام عاما وغير ، بحسن نية بحسب ما أوردته كثير من التشريعات الوضعية
 .(145)قيام أحد الأطراف بإفشاء الأسرار التي يطلع عليهافإنه يتنافى مع حسن النية ، محدد المعالم

اتفاق الالتزام  التّفاوضطرفي  إبرام تقنية الدّوليفلضمان تنفيذ هذا الالتزام أقر العمل 
وهكذا في حال ، حيث يتم تحديد المعلومات التي يجب أن يلتزم كل طرف بعدم إفشاءها، بالسرية

كما تبرز أهمية اتفاق الالتزام بالسرية في توفير ، ذا الاخلالالإخلال بهذا الالتزام يسهل اثبات ه
في الأحوال التي تكون فيها هذه المعلومات محلا لحقوق الملكية  خاصّةالحماية العقدية للمعلومات 

ومنه يلتزم بموجبه المفضي إليه بضمان سرية ما تم الكشف عنه من ، (146)الفكرية بحسب طبيعتها
 .(147)مقدارهاأو  النظر عن طبيعتهامعلومات وبيانات بغض 

                                                           
كلية الحقوق ، مجلة المنار للبحوث والدراسات القانونية والسياسية، "مرحلة المفاوضات لتعاقدية"، حليس لخضر )143(

 .170، ص2017، 1العدد ، 1المجلد ، الجزائر، المدية، جامعة يحي فارس، والعلوم السياسية
، 1محمد بن سعود الإسلامية، ط جامعة الإمام، أصول المفاوضات في عقود نقل التكنولوجيا، رضا متولي وهدان )144(

 .38، ص2010، السعودية، الرياض، ند.د.
 .321-320، مرجع سابق، ص.صنبيل إسماعيل الشبلاق )145(
المجلة العربية في العلوم ، مجلة دراسات والأبحاث، "الدّوليةفي العقود  التّفاوض"القيمة القانونية لعدالة ، قارون سهام )146(

، 12مجلد  ،الجزائر، سوق أهراس، جامعة محمد الشريف مساعديه، كلية الحقوق والعلوم السياسية، والاجتماعيةالإنسانية 
 . 578ص، 2020، 3العدد 

، الحقوقية نشورات الحلبيم، 1ط.، الدول الناميةإلى  المشاكل القانونية في عقود النقل التكنولوجي، فلحوط وفاء مزيد )147(
 .79، ص2008، لبنان، بيروت
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 سواء مسائل عدت يثير، المفاوضات مرحلة في بالسرية الالتزام مصير فإن ذلكإلى  إضافة
حيث أن في حالة فشل المفاوضات يوجه الأطراف عدت  المفاوضات فشلأو  نجاح حالة في

والذي يعد كجزء من على السرية نزاعات منها النزاع حول المقابل المدفوع من أجل المحافظة 
المقابل الإجمالي الخاص بهذه المعرفة وهذا ما يثير التساؤل حول ما إذا يرد المتفاوض المقابل 

ولكنه في هذه ، الإجمالي الخاص بهذه المعرفة أم يحتفظ ما أفضح به من أسرار معرفته الفنية
اس المسؤولية بين أس لاختلافنظرا ، هالحالة يصعب إثبات الضرر وتقدير التعويض الخاص ب

فالمسؤولية تكون عقدية في الحالة التي تعتبر المفاوضات  ابتدائيالمفاوضات بمثابة عقد  اعتبار
مسؤولا عن المسؤولية التقصيرية على الفعل الضار معه مجرد تمهيد للعقد هنا يكون المتفاوض 

عقد الترخيص  أما في حالة نجاح المفاوضات وتم توقيع .(148)في حالة الكشف عن الأضرار
عقديا وبالتالي يمتنع إلتزام ا  بالضرورة الالتزامبين المتفاوض والمتفاوض معه فيصبح هذا  النّهائي

كتابية وأي إخلال من طرف المتفاوض معه أو  سر من هذه الأسرار سواءا شفاهيةأي  عن إفشاء
 .(149)المسؤولية العقديةإلى  سوف يعرضه بالضرورة

 الفرع الثاني
 التّعاون ب الالتزام

راضه يعمل من خلاله المتفاوض بتحديد أغ، هو التزام أساسي التّعاون يعتبر الالتزام ب
ن اقتضى الأمر تعيين خبيرحتّى  بوضوح التّعاقدوأهدافه من  الاستعانة بالشركات أو  وا 
، النية لتفاعل الاجتماعي ويفرضه مبدأ حسنفيعتبر هذا الالتزام أحد مظاهر ا، (150)المتخصصة

                                                           
 .123-122، ص.صمرجع سابق، زواوي لورية )148(
 .123، صمرجع سابق، زواوي لورية )149(
جامعة ، كلية الحقوق والعلوم السياسية، مجلة صوت القانون ، "المفاوضات العقدية الإلكترونية"، نور الدين موزالي )150(

 .1020ص، 2022، 1العدد ، 9المجلد ، الجزائر، خميس مليانة
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بسبب الآخر  ها أحد الطرفين لمساعدة الطرفيوتبدو أهمية هذا الالتزام في العقود التي يحتاج ف
 .(151)الإلكترونية التّجارةوهذا ما يسري في عقود ، تفاوت الخبرة

ولا  وجودةالنتيجة المإلى  بغية الوصول التّفاوضقائما طوال مرحلة  التّعاون يظل الالتزام ب
مثل ، فهو لازم، التّفاوضيةفكل ما يحتاجه سير العملية ، تحت حصر التّعاون يندرج صور 

 .(152)والجدية في مناقشة العروض المقدمة التّفاوضالمواظبة على مواعيد 

تحديد الهدف والغاية إلى  فإن ذلك يؤدي، فيما بينهما التّعاون فمن خلال التزام الطرفان ب
كما يساهم  التّعاقدوبيان الاحتياجات الفعلية المباشرة من محل ، هإبراممن العقد المزمع  محدّدةال

ومدى قدرته على ، وبالسماح لكل منهما بدراسة ظروف الطرف الأخر التّعاون التزام الأطراف ب
 .(153)التّعاقدإتمام 

يراد به أن يكون كل طرف ذا فائدة الطرف الذي  التّفاوضفي مرحلة إعادة  التّعاون فالالتزام ب
، وعدم تنفيذه، وذلك بأن يعرض له كل المساعدات والتوضيحات، التّفاوضه في عملية سيشارك

الترفع إلى  مما يؤدي، الضيقة والتعسف في استعمال الحق الشّخصيةوالتزمت في مراعاة المصالح 
 .(154)ية بشكل عامالتّعاقدعن فكرة التعارض في المصالح التي تسود العملية 

 التّعاون حول العقد هو ضرورة  التّفاوضفي مرحلة  التّعاون بالالتزام بوعلى هذا فالمراد 
بما يكفل الوصول ، الوثيق والمستثمر بين الأطراف المتفاوضة، الترتيب المتبادل، البناء

                                                           
مجلة الأستاذ الباحث للدراسات القانونية ، الإلكتروني كمرحلة سابقة للتعاقد )دراسة مقارنة(" التّفاوض"، معزوز دليلة )151(

، 2020 ،1العدد ، 5المجلد ، الجزائر، البويرة، جامعة أكلي أمحند أولحاج، كلية الحقوق والعلوم السياسية، السياسية
 .292ص

 .58، صمرجع سابق، محمد حسين منصور )152(
مجلة القانون ، أقصاصي عبد القادر، النظام القانوني للمفاوضات في عقود التّجارة الالكترونية، بلاوي عبد القادر )153(

 .164كلية الحقوق والعلوم السياسية، جامعة احمد دراية أدرار، الجزائر، ص، والمجتمع
، دار الجامعة الجديدة للنشر والتوزيع، ط، دالدّولية،  التّجارةفي عقود  التّفاوضشرط إعادة ، عبد حمادي الجبوري  )154(

 .680، ص2017، مصر، الإسكندرية
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ما يقضي النظر عنه  التّفاوضالعقد محل  إبرام اما، نهاية منطقية ومرضيةإلى  بالمفاوضات وا 
 .(155)والتصرف في سلام وبدون مشاكل وخصوصيات كليه

البناء الوطيد  التّعاون هو ، على العقد التّفاوضفي مرحلة  التّعاون إن المغزى من الالتزام ب
تحت حصر فكل ما يحتاجه  التّعاون ه ولا تندرج صور إبراموالمستمر بين أطراف العقد المراد 

 .(156)فهو لازم التّفاوضيةالسير الأمثل للعملية 

يتجسد الصادق بين الأطراف و  التّعاون دعمه يبحسن النية  الالتزاموفي الأخير يتبين لنا أن 
 أساسا بحفظ كل طرف أسرار الطرف الآخر.

 

 الفرع الثالث
 الالتزام ببث الثقة 

الثقة مبادرة لإزالة مراكز القلق وعدم بث الآمال الزائفة التي تحلق ثقة  يعتبر الالتزام ببث
إجراء في هذا الصدد بسبب أي  في جدية المفاوضات والامتناع عنالآخر  الطرفمفرطة لدى 

وهو أحد الركائز الأساسية ، التّفاوضالثقة المتبادلة بين الأطراف المتفاوضة حول العقد موضوع 
والمفاوضات في العقود بصفة عامة وأن طمأنة الطرفين ، الدّولية التّجارةالتي تقوم عليها عقود 

هذا أن العنصران ، قدرتها في المستقبل على الوفاء بالتزاماتها يعد من أهم مظاهر نشر الثقةحول 
يعتمد كلا الطرفين في مرحلة ، الحديثة منها خاصّةلهما أهمية كبيرة في مفاوضات العقود و 

المفاوضات على مبدأ حسن نية المتفاوض معه ومدى ثقته في وضعه الاقتصادي في موضوع 

                                                           
دار ، 1ط، والمقارن ، في ضوء القانون المدني الجزائري ، النظام القانوني لمرحلة المفاوضات العقدية، بلحاج العربي )155(

 .176، ص2019، الجزائر، هومة للطباعة والنشر والتوزيع
، 2016، مصر، القاهرة، د.د.ن، 1ط، المسؤولية عن قطع المفاوضات )دراسة مقارنة(، محمد شاكر محمود محمد )156(

 .61ص
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الطرف  اتجاهه وحرصا على نتائج المفاوضات قد تثار لدى الأطراف شكوك إبرامعم العقد المز 
 .(157)الثاني مما يدفعه لطلب ضمانات إضافية تدعم ما قدمه من مظاهر لهذه الثقة

 الفرع الرابع
 الالتزام بحظر المفاوضات الموازية 

أن تطرح ، التي يكون أحد أطرافها من اشخاص القانون العام الدّولية التّجارةالغالب في عقود 
الأكثر دراية وخبرة فنية الآخر  بهدف الوصول للمتعاقد، مناقصات عامة على نطاق دولي واسع

 .(158)وبما يحقق أهداف مشروعاتهم ويوسع من أنشطتها، في المجال المطلوب

 

 التّجارةكل من طرفي المفاوضات في عقود  التزامبحظر المفاوضات الموازية  بالالتزاميقصد 
نفس العقد الذي يتفاوضون  إبرام من أجل، مع طرف ثالث أخرى  بعدم إجراء مفاوضات الدّولية
 .(159)حوله

وبهذا لا ، يةالتّعاقدأن المفاوضات الموازية جائزة ومشروعة عملا بمبدأ الحرية ، كقاعدة عامة
بموجب شرط خاص تتفق عليه الأطراف صراحة وهو يمكن حظر أجواء مفاوضات موازية إلا 

المبدأ العام الذي يحكم المفاوضات وحسن النية إلى  الأسبق أنه لا يصح الاستنادأو  شرط القصر
وعلى ذلك أنهم يرون أنه لكي يتم الحظر لا بدا ، لحظر إجراء مفاوضات موازية مع طرف ثالث

حديد الدقيق للمدة المحضورة خلالها إجراء المفاوضات أن يتم الاتفاق عليه بين الطرفين وأن يتم الت
 .(160)الموازي  التّفاوضالموازية وكذلك الموضوع الذي يحظر فيه 

                                                           
مجلة كلية الدراسات الإسلامية ، إطار القانوني وأثره في الإلتزام"، يالتّعاقد التّفاوض"، بري أحمد السيد البهى الشو  )157(

سعودية، عربية الكليات بريدة، القصيم، المملكة ال والإنسانيةقسم الحقوق كلية العلوم الإدارية ، العربية للبنات بدمنهور
 .1194، ص2019، 1العدد ، 04المجلد 

 .864، صمرجع سابق، حمدي بارود )158(
 .400، صمرجع سابق، الفهد أحمد بن فهد بن حمدين )159(
 .211، صمرجع سابق، يسري عوض عبد الله )160(
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ولعل هذا ما يساعد على تفادي الأطراف لمصالح الطرفين واستبدال واجب الصدق وحسن 
زم صاحبه خلال فترة كما أن فائدة كتابة الالتزام بمنع المفاوضات الموازية بنص خاص يل، المعاملة
وربما تكون ، الذي يعتبر مرجع منعه من المفاوضات الموازية التي الزم نفسه بها طواعية، التّفاوض

من أهم التطبيقات القضائية في مجال إلزام منع المفاوضات الموازية في أحد الشركات الفرنسية 
( وعلى كل حال فإن Alvatدخلت مع إحدى الشركات البلجيكية المسماة ) (callay)المسماة 

مضمون الشرط وجواز الإخلال به يحدده قانون إرادة الأطراف باعتباره اتفاقا خاصا له قانونه 
 .(161)جاز إخضاعه للقانون الذي يحكم ذلك العقد التّفاوضفإن كان قد ورد في بنود ، المختار

ع م التّعاقدمن خلال ما سبق نستنتج أن الالتزام بحظر المفاوضات الموازية يقصد به عدم 
 إبرام عند خاصّةمتفاوض آخر في نفس الصفقة دون علم الطرف الآخر لأن هذا يعتبر غير جائز 

 ن النيةومن ثم فان التزام بحظر مفاوضات موازية يعد من بين مقتضيات حس، الدّولية التّجارةعقود 
اف الواجب على الأطراف المتعاقدة التحلي به وعلى العموم يمكن القول انه في حالة علم الأطر 

 بوجود مفاوضات موازية لا يعد ذلك اخلال بمبدأ حسن النية.

  

                                                           
مذكرة لنيل شهادة ماستر في القانون الدّولية، النظام القانوني للمفاوضات في العقود ، عبلة محيرش، عبد النور قيراط )161(

، جيجل، جامعة محمد الصديق بن يحي، كلية الحقوق والعلوم السياسية، تخصص قانون دولي وعلاقات دولية، العام
 .32، ص2016، الجزائر
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 خلاصة الفصل
المرحلة السابقة للتعاقد تفرض على أطرافها مجموعة من  من خلال ما سبق يتبين لنا أنّ 

بحسن النية التزامين أساسيين  التّفاوضوالالتزام ب التّفاوضحيث الالتزام بالدخول في ، الالتزامات
منع الخداع والتضليل الذي قد يلحق بأحد إلى  بالإضافة، حماية الأطراف المتفاوضةإلى  يهدفان

ح نجاإلى  الالتزامين يؤدي نذيومن ثم فإن التزام الأطراف به، في هذه المرحلة خاصّةالمتعاقدين 
أما في حالة خروج الطرفين عن نطاق هذين الالتزامين ، النّهائيوبالتالي يبرم العقد ، المفاوضات

  .النّهائيالعقد  إبرام عدمإلى  فشل المفاوضات والذي يؤدي بدورهإلى  ه سوف يؤدي بالتأكيدفإنّ 
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صفة ب الدّولية التّجاريةعقود بصفة عامة وفي  الدّوليةقود عتبر موضوع المفاوضات في العي
ن ملكل  استكشافيةوأنها مرحلة  خاصّةامة التي تستحق البحث والدراسة و من المواضيع اله خاصّة

 عا لذلكوتب، هإبرامبالنسبة لجوانب العقد المزعم حتّى  أو المتفاوضين سواء بالنسبة لبعضهم البعض
 لكن لاو لالها للمفاوضات ة باختلاف الزاوية التي ينظر من خاختلفت التعاريف المقدمة لهذه المرحل

ا حول موضوع العقد النظر بين أطرافه تخرج المفاوضات عن كونها أداة لتبادل وتقريب وجهات
 .هإبرامإلى  المراد الوصول

 جاريةالتّ  الدّوليةتتضح أهمية هذه المرحلة أنها ضرورية في العديد من العقود  أخرى  من جهة
قد كذلك عو ، ضائعللب الدّوليوعقد البيع ، ذات الأهمية الاقتصادية للدول مثل عقد النقل التكنولوجيا

 .الامتياز التجاري 

شترط يراء ومناقشات شفوية انما لبست مجرد تبادل الآ الدّولية التّجارةالمفاوضات في عقود 
 لتدخلأن تجرى وفق عقد واضح المعالم يرتب العديد من الآثار على المتفاوضين أهمها الالتزام با

ب حاالانسأو  بدأ المفاوضات مع ضرورة الالتزام بالاستمرار فيها دون قطعهاأو  في المفاوضات
 بدون مبرر مشروع.

 لا تقل أهمية عن الأولى تتمحور أخرى  ما سبق يرتب عقد المفاوضات التزاماتإلى  إضافة
جسد حول التزام المتفاوض بالإعلام والمحافظة على سرية ما يتلقاه من غيره من معلومات وهو يت

 ضف، يالنّهائالعقد  إبرام الغاية المرجوة وهيإلى  المشترك لأجل الوصول التّعاون بالتحلي بروح 
، دمفاوضات موازية للمفاوضات محل العقأي  ذلك التزام المتفاوض بالامتناع عن الدخول فيإلى 

اد نجاح عد عموالالتزام بهذه الآثار كلها يستلزم الوفاء بها بناء على التحلي بمبدأ حسن النية الذي ي
 .عقدأي  المفاوضات في

 

 

تجلت لدينا مجموعة من النتائج  الدّولية التّجارةبعد البحث في موضوع المفاوضات في عقود 
 :همهاأ 
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تنوع في  وجودإلى  موحد لمرحلة المفاوضات مما أدى تعريف عدم استقرار الفقهاء على -
 .ريف الاصطلاحية والفقهيةاالتع
يئة منها مرحلة الاعداد والته بالعديد من المراحل التي تتخذها أن مرحلة المفاوضات تمر -

م مرحلة تقوي، مرحلة تنفيذ الاتفاق، الاتفاق إبرام مرحلة، مرحلة اجراء المفاوضات، للتفاوض
 .التّفاوض

 ضافةيتميز بمجموعة من الخصائص تميزه عن غيره من القوانين بالإ الدّولية التّجارةقانون  -
قد ع، وتظهر في تعدد عقودها منها عقد نقل التكنولوجيا أنه يحتوي على العديد من النماذجإلى 
 عقد الامتياز.، للبضائع الدّوليالبيع 

لنجاح المفاوضات لابد على المتفاوضين التحلي بصفات المتفاوض الناجح منها عدم  -
 عدم كشف كل الأوراق.، اتقان فن الاستماع، التسرع

حلة لهما أهمية في مر  التزامينالنية بحسن  بتفاوض والالتزام التّفاوضب الالتزاميعتبر  -
 حظرب زامالالت، بالسرية الالتزامنجد ، المتفرعة عن مبدأ حسن النية الالتزاماتالمفاوضات ومن بين 

 المشترك. التّعاون ب الالتزام، ببث الثقة الالتزام، المفاوضات
، يةالتّجار المعاملات  استقرارتمثل المفاوضات أهمية بارزة في الحياة العملية وتعكس في  -

 كما تعكس في مساعدة القاضي في كشف الغموض حول بنود العقد.
مجموعة من ل توصلنا، الدراسة هذه التي توصلنا إليها من خلالالسالفة الذكر لنتائج ل قاوف

 والتوصيات ومن بينها: الاقتراحات

العقد وذلك  إبرام المشترك لتحقيق غاية من المفاوضات وهي التّعاون حرص الأطراف على  -
 .بالوفاء بكل الالتزامات

 لة المفاوضاتالمترتبة عن مرح بالالتزاماتضرورة إفراد نصوص عقابية تتعلق بالإخلال  -
 العقود. إبرام في وذلك نظرا لأهميتها

 .بما فيها ما يتعلق بالمفاوضات الدّولية التّجاريةوجوب السعي لتوحيد مبادئ العقود  -
 في صياغة العقود ومستلزماتها بدقة مراعاة الحيطة والدقة -
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ه المرحلة في ضرورة تكثيف الجهود الداخلية للدول لوضع تنظيم محكم ودقيق لهذ -
 .تشريعاتها الداخلية



 

 
 

قائمة المراجع



 قائمة المراجع
 

74 
 

 بالغة العربية :أولا
I. المعاجم 
، قاهرةال، للنشر والتوزيع الدّوليةمكتبة الشروق ، 4ط.، العربية اللغّةمجمع ، المعجم الوسيط .1

 2007، مصر
 .2000، جمهورية مصر، عجم الوجيزالم، العربية اللغّةمجمع  .2
 

II. الكتب 
 .2014، د.ب.ن، د.د.ن، 2ط.، عقد نقل التكنولوجيا، إبراهيم المنجي .1
المكتبة ، 2ج.، المصباح المنير في غريب الشرح الكبير قاموس، أحمد بن علي الفيومي .2

 .2009، لبنان، بيروت، العلمية
 ،مصر، القاهرة، الحرية للنشر والتوزيع، د.ط، علم وفن التّفاوض، أيمن محمد عبد الواحد .3

2007. 
 .2013، مصر، القاهرة، دار الخلود للنشر والتوزيع، 1ط.، هات وخذ التّفاوض، إيهاب كمال .4
 .2008، د.ب.ن، دار البراق للنشر والتوزيع، 1ط.، التّفاوضفن ، خالد الطيارةبسام  .5
، د.ب.ن، دار اليازوري العلمية للنشر والتوزيع، 1ط.، التّفاوضإدارة ، بشير عباس العلاق .6

2009. 
 ،جزائري في ضوء القانون المدني ال، النظام القانوني لمرحلة المفاوضات العقدية، بلحاج العربي .7
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ة جامع، كلية الحقوق والعلوم السياسية، تخصص القانون العام للأعمال، الماجستير في القانون 
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 . مذكرات الماستر2ب.
هادة مذكرة لنيل ش، الدّولية التّجارةالإطار القانوني لمفاوضات عقود ، الدين بعلولإسلام  .1
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 .2019، الجزائر، أم البواقي، مهيدي

لنيل شهادة الماستر في مذكرة ، مبدأ حسن النية في العقد، ملاس شعيب، بالعربي بشير .2
 .2019، الجزائر، جامعة غرداية، كلية الحقوق والعلوم السياسية، تخصص قانون خاص، الحقوق 

ة الماستر مذكرة تخرج لنيل شهاد، والعولمة الدّولية التّجارةقانون ، مسعودي مراد، بقاوي صونية .3
، يةالحقوق والعلوم السياس كلية، تخصص قانون العام للأعمال، شعبة قانون الأعمال، في الحقوق 

 .2014، الجزائر، بجاية، جامعة عبد الرحمان ميرة، قسم قانون الأعمال
نيل لمذكرة ، الدّوليةالنظام القانوني للمفاوضات في العقود ، عبلة محيرش، عبد النور قيراط .4
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مذكرة لنيل شهادة الماستر في ، الدّولية التّجارةشروط صياغة عقود ، وناس فخر الدين .5
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 التّجارةالنظام القانوني للمفاوضات في عقود ، أقصاصي عبد القادر، بلاوي عبد القادر .3
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، 10المجلد ، الجزائر، سعيدة، مولايجامعة الطاهر ، كلية الحقوق والعلوم السياسية، السياسية
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 .212-180صص.، 2022، 02العدد ، 07المجلد ، الجزائر
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 .522-505صص.
 للبحوث والدراسات القانونيةمجلة المنار ، "مرحلة المفاوضات لتعاقدية"، حليس لخضر .11

العدد  ،1المجلد ، الجزائر، المدية، جامعة يحي فارس، كلية الحقوق والعلوم السياسية، والسياسية
 .173-162صص.، 2017، 1
ون لنقل التكنولوجيا ومضم الدّوليةفي العقود  التّفاوضالمبادئ التي تحكم "، حمدي بارود .12

، ق الحقو  كلية، مجلة الجامعة الإسلامية، "الالتزام بمبدأ حسن النية ومقتضياته )دراسة تأصيلية(
 .876-441صص.، 2008، 01العدد ، 17المجلد ، فلسطين، جامعة الأزهر

 ةالمجلة الجزائري، "نقل التكنولوجيا عن طريق عقد ترخيص براءة الإختراع"، حواس فتيحة .13
العدد ، 60د المجل، 01جامعة الجزائر ، كلية الحقوق والعلوم السياسية، للعلوم القانونية والسياسية

 .98-78.صص، 2023، 02



 قائمة المراجع
 

82 
 

جلد م، مجلة الدراسات القانونية والاقتصادية، "المفاوضات في عقد التأمين"، راضية مشري  .14
، 2022، الجزائر، قالمة، 1945ماي  8جامعة ، كلية الحقوق والعلوم السياسية، 01العدد ، 05
 .1005-983صص.

ة روح مجل، "الدّولية التّجاريةتغير الظروف على العقود "أثر ، سالم بن سلام بن حميد الفليتي .15
-2.صص، 2019، 88العدد ، 02المجلد ، سلطنة عمان، جامعة طنطا، كلية الحقوق ، القوانين
120. 

لة المج، "دراسة مقارنة، في تنفيذ العقدحسن النية "، يونس عثمان علي، اد عزيز سليمانشيرز  .16
العدد ، 50المجلد ، العراق، جامعة صلاح الدين، كلية القانون ، السليمانية، العلمية لجامعة جيهان

 .60-40صص.، 2021، 01
 مجلة، "التزامات الأطراف في المرحلة السابقة للتعاقد"، عمراني مراد، عبد المجيد قادري  .17

، لجزائرا، عنابة، جامعة مختار، كلية الحقوق والعلوم السياسية، والسياسيةالدراسات القانونية 
 .808-782صص.، 2020، 02العدد ، 04المجلد 

 دّوليالفي تجديد الالتزامات أطراف عقد البيع  الدّولية التّجارة"دور مصطلحات ، عبدلي نزار .18
معة جا، والعلوم السياسيةكلية الحقوق ، مجلة البحوث في العقود وقانون الأعمال، للبضائع"

 .521-501.صص، 2022، 02العدد ، 07المجلد ، الجزائر، الطارف، الشادلي بن جديد
"مدى انسحاب ودور مبدأ حسن النية على مراحل ما قبل وأثناء ، عهود أحمد حسين خليفات .19

، حقوق لية الك، مجلة العلوم القانونية والاجتماعية، وبعد تنفيذ العقود المدنية )دراسة تحليلية("
 .598-569صص.، 2020، 1العدد، 05المجلد ، الأردن، جامعة العلوم الإسلامية العالمية

، "التّعاقدأساس المسؤولية المدنية المترتبة عن المفاوضات قبل "، فطيمة زهرة عبد العزيز .20
، جزائرال، بن خدة، جامعة بن يوسف، كلية الحقوق ، مجلة الرسالة للدراسات والبحوث الإنسانية

 .36-25صص.، 2012، 01العدد ، 6المجلد 
لجمعية مجلة ا، ")دراسة فقهية( الدّولية التّجارةمفاوضات عقود "، الفهد أحمد بن فهد بن حمين .21

، وديةالسع، جامعة الإمام محمد بن سعود الإسلامية، كلية العلوم الإسلامية، الفقهية السعودية
 .445-338صص.، 2017، 33العدد ، 17المجلد 



 قائمة المراجع
 

83 
 

 ،الأبحاثمجلة دراسات و ، "الدّوليةفي العقود  التّفاوضالقيمة القانونية لعدالة "، قارون سهام .22
حمد مجامعة ، كلية الحقوق والعلوم السياسية، المجلة العربية في العلوم الإنسانية والاجتماعية

 .582-573.صص، 2020، 3العدد ، 12مجلد ، الجزائر، سوق أهراس، الشريف مساعديه
كر مجلة الف، مبدأ حسن النية وجزاء الاخلال به في القانون المدني الجزائري ، لعجال مداني .23

د المجل، رالاغواط الجزائ، جامعة عمار ثليجي، كلية الحقوق والعلوم السياسية، القانوني والسياسي
 .208-176.صص، 2022، 02العدد، 06
 131-2016وفق الأحكام الأمر  التّفاوض"مبدأ حسن النية في مرحلة ، محمد حميداني .24

ة كلي، حوليات جامعة قالمة للعلوم الاجتماعية والإنسانية، المعدل القانون المدني الفرنسي"
، 2019، 1العدد، 13المجلد ، الجزائر، قالمة، 1945ماي  8جامعة ، الحقوق والعلوم السياسية

 .314-299ص.ص
تشريع الإلكتروني على ضوء ال الدّولي"الإطار القانوني الناظم للعقد ، محمد نائل أبو قلبين .25

، معةجا، كلية الحقوق والعلوم السياسية، مجلة البحوث في العقود وقانون الأعمال، الأردني"
 .86-64صص.، 2021، 03العدد ، 06مجلد ، الأردن

تاذ مجلة الأس، قارنة("الإلكتروني كمرحلة سابقة للتعاقد )دراسة م التّفاوض"، معزوز دليلة .26
، حاجحند أولجامعة أكلي أم، كلية الحقوق والعلوم السياسية، الباحث للدراسات القانونية السياسية

 302-281.صص، 2020، 1العدد ، 5المجلد ، الجزائر، البويرة
دراسة الطبيعة القانونية لمسؤولية الأطراف في مرحلة ما قبل العقد )، نبيل إسماعيل الشبلاق .27

لية ك، مجلة جامعة دمشق للعلوم الاقتصادية والسياسية، لنقل التكنولوجيا( الدّوليةفي العقود 
 .336-299صص.، 2013، 02العدد ، 29المجلد ، سوريا، جامعة دمشق، الحقوق 

ق كلية الحقو ، مجلة صوت القانون ، لإلكترونية""المفاوضات العقدية ا، نور الدين موزالي .28
-1010ص.ص، 2022، 1العدد ، 9المجلد ، ائرالجز ، جامعة خميس مليانة، والعلوم السياسية

1029. 
 ثرها على التوازن العقدي )دراسةأ"المفاوضات و ، هاني عبد العاطي عبد المعطي الغيتاوي  .29

، 34 المجلد، مصر، جامعة بنها، كلية الحقوق ، مجلة كلية الشريعة والقانون بطنطا، مقارنة("
 .149-100ص.ص، 2019، 3العدد 



 قائمة المراجع
 

84 
 

ونية المجلة القان، "حماية رضا المستهلك عن طريق الإعلام )الوسم والإشهار("، واعمر جبالي .30
، وتيزي وز ، جامعة مولود معمري ، كلية الحقوق والعلوم السياسية، للحقوق والعلوم السياسية

 .58-5ص.ص، 2006، 02العدد ، 01المجلد ، الجزائر
 
 محاضرات .ب
ولى مطبوعة موجهة لطلبة السنة أ، محاضرات في مقياس العقود المدنية المعمقة، بوخاتم اسية .1

، دجامعة أبو بكر بلقاي، كلية الحقوق والعلوم السياسية، قسم الحقوق ، ماستر تخصص قانون خاص
 .2021، الجزائر، تلمسان

ية مطبوعة موجهة لطلبة السنة الأولى ماستر مال، الدّولي التّفاوضمحاضرات ، جعيجم نبيلة .2
حمد مجامعة ، التّسييروعلوم  التّجاريةكلية العلوم الاقتصادية و ، التّجاريةقسم العلوم ، وتجارة دولية

 .2012، الجزائر، مسيلة، بوضياف
سنة الثالثة تجارة عة موجهة لطلبة المطبو ، وليالدّ  ضالتّفاو محاضرات تقنيات ، ـــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ .3

محمد  جامعة، التّسييروعلوم  التّجاريةكلية العلوم الاقتصادية و ، التّجاريةقسم العلوم ، دولية
 .2017، الجزائر، المسيلة، يافبوض
 

V. النصوص القانونية 
متمم معدل و ، ون المدنيالمتضمن القان، 1975سبتمبر  26المؤرخ في ، 58-75أمر رقم  .1

 26الصادر بتاريخ ، 44العدد ، ج.ر.ج.ج، 2005يوليو  20لمؤرخ في ا 10-05بالأمر رقم 
 .2005يوليو 

عدد ، ج.ر.ج.ج، المتعلق ببراءة الإختراع، 2003يوليو  19رخ في المؤ  07-03أمر رقم  .2
 .2003يوليو  23الصادر بتاريخ ، 44
، ة المستهلك وقمع الغشيتعلق بحماي، 2009فيفري  25في  مؤرخ، 03-09قانون رقم  .3

 10مؤرخ في ، 09-18معدل ومتمم بموجب قانون رقم ، 2009صادر في ، 15عدد ، ج.ر.ج.ج
 .2018جوان  13صادرة في  35عدد ، جوان ج.ر.ج.ج

 



 قائمة المراجع
 

85 
 

VI.  الدّوليةالإتفاقية 
 .1980لسنة  للبضائع الدّوليبشأن البيع  الأمم المتحدة  اتفاقية

 

VII. الالكترونيةمواقع ال 
المجلة القانونية المتوفر على ، دراسة تحليلية مقارنة، أثر مبدأ حسن النية في إنهاء عقود المدة .1

على الساعة  2023ماي  30تم الإطلاع عليه ، https://jlaw.journals.ebb.egالموقع: 
23:00 . 

المتوفر على الموقع:  الدّولية التّجارةفي مفاوضات عقود  الالتزام بالإعلام .2
https ://alwatanews.net ،18:00على الساعة ، 2023ماي  31طلاع عليه تم الا. 

تم الاطلاع عليه يوم ، .http ://Arab.ency.com.syالمتوفر على الموقع: ، الدّوليةالعقود  .3
 .18:00على الساعة  2023ماي  23
تم ، /https ://earbi.com/lowالمتوفر على الموقع: ، وأهميتها الدّولية التّجارةماهية  .4

 .17:30على الساعة  2023ماي  23الاطلاع عليه يوم 
 بالغة الفرنسية ثانيا:

Ouvrages 

1. DANIEL Maainguy, contrats spèciayx, 7eme Edition, Dalloz, paris, 

2010. 

2. Larrounie (C), L’action de la nature nécessairement contractuelle et la 

responsabilité civil dons les ensembles contractuelle, Paris, 1988. 

3. LYOEN-Caen, De l’évolution de la notion de bonne foi, R.T.D, CIV, 

Paris, 1946. 

https://jlaw.journals.ebb.eg/


 

 
 

الفهرس



 الفهرس
 

87 
 

 شكر وتقدير
 الإهداء

 قائمة المختصرات
 1 ...................................................................................... مقدمة

 الفصل الأول
 الدّولية التّجارةالإطار المفاهيمي لمرحلة المفاوضات وعقود 

 7 ........................................................... مفهوم المفاوضات :المبحث الأول
 7 ........................................................... تعريف المفاوضات :المطلب الأول
 8 .................................... الدّولية التّجاريةفي العقود  التّفاوضالمقصود ب :الفرع الأول

 8 ................................................................ للتفاوض اللغّوي أولا: المعنى 
 8 ......................................................... ثانيا: المعنى الاصطلاحي للتفاوض

 10 ............................... الدّولية التّجارةفي عقود  التّفاوضخصائص عقد  :الفرع الثاني
 10 ..................................................... عبارة عن عقد التّفاوضأولا: اثبات أن 

 11 ............................................................ عقد مؤقت التّفاوضثانيا: عقد 
 11 ........................................................... عقد رضائي التّفاوضثالثا: عقد 
 11 .......................................................... عقد احتمالي التّفاوضرابعا: عقد 

 12 ........................................................... عقد غائي التّفاوضخامسا: عقد 
 13 .............................. وتمييزه عن النظم المشابهة له التّفاوضمراحل  :المطلب الثاني

 13 .............................................................. التّفاوضمراحل  :الفرع الأول
 13 .......................................................أولا: مرحلة الإعداد والتهيئة للتفاوض

 14 ............................................................. ثانيا: مرحلة إجراء المفاوضات
 15 .................................................................. الاتفاق إبرام ثالثا: مرحلة

 15 ................................................................. رابعا: مرحلة تنفيذ الاتفاق
 15 .............................................................. التّفاوضخامسا: مرحلة تقويم 

 16 ........................................ عن النظام المشابهة له التّفاوضتمييز  :الفرع الثاني



 الفهرس
 

88 
 

 16 ................................................ عن التشاور )المشاورة( التّفاوضأولا: تمييز 
 17 ........................................................ عن المساومة التّفاوضثانيا: تمييز 
 19 ................ العقد( برامالاحق لإ التّفاوض) التّفاوضعن شرط إعادة  التّفاوضثالثا: تمييز 

 21 ................................................. الدّولية التّجارةمفهوم عقود  :المبحث الثاني
 21 ................................................. الدّولية التّجارةتعريف عقود  :المطلب الأول
 22 ................................................. الدّولية التّجارةالمقصود بعقود  :الفرع الأول

 22 ................................................................. الدّولية التّجارةأولا: تعريف 
 22 .................................................................. الدّوليثانيا: تعريف العقد 

 23 ................................................ الدّولية التّجارةخصائص قانون  :الفرع الثاني
 23 ......................................................................... أولا: قانون حديث
 24 ......................................................................... ثانيا: قانون سريع

 24 ..................................................................... ون موضوعيثالثا: قان
 25 ................................................................ رابعا: قانون تطبيقي واقعي

 25 ............................................................... خامسا: قانون نوعي وطائفي
 26 ...................................................................... سادسا: قانون نظامي
 26 ..................................................................... سابعا: قانون تطويري 

 26 .......................................................... الدّولية التّجارةأهمية  :الفرع الثالث
 27 ...................................................................... أولا: أهمية اقتصادية
 27 ....................................................................... ثانيا: أهمية سياسية

 27 ...................................................................... أهمية اجتماعيةثالثا: 
 28 ............................................. الدّولية التّجارةنماذج عن عقود  :المطلب الثاني

 28 .......................................................... عقود نقل التكنولوجيا :الفرع الأول
 29 ........................................................ أولا: خصائص عقد نقل التكنولوجيا

 32 ........................................................... ثانيا: صور عقد نقل التكنولوجيا
 33 ..................................................... للبضائع الدّوليعقد البيع  :الفرع الثاني



 الفهرس
 

89 
 

 35 ......................................................... عقد الامتياز التجاري  :الفرع الرابع
 37 ........................................................................... خلاصة الفصل

 
 38 ....................................................... التّفاوضآثار مرحلة  :الفصل الثاني
 40 .......................................................... التّفاوضالالتزام ب :المبحث الأول
 40 ......................................... والاستمرار به التّفاوضالالتزام ببدأ  :المطلب الأول
 41 .......................................................... التّفاوضالالتزام ببدأ  :الفرع الأول
 42 ............................................... التّفاوضالالتزام بالاستمرار في  :الفرع الثاني

 43 ........................................................... الالتزام بالإعلام :المطلب الثاني
 43 ....................................................... تعريف الالتزام بالإعلام :الفرع الأول
 48 ............................................. الطبيعة القانونية للالتزام بالإعلام :الفرع الثاني

 48 ..................................................... أولا: الالتزام بالإعلام التزام ببذل عناية
 49 .................................................. ثانيا: الالتزام بالإعلام التزام بتحقيق نتيجة
 50 ................................................... ثالثا: الالتزام بالإعلام ذو طبيعة مزدوجة

 51 ..................................................... الالتزام بالإعلاممضمون  :الفرع الثالث
 51 .................................................. أولا: الالتزام بالإدلاء بالمعلومات والبيانات

 52 ..................................................................... ثانيا: الالتزام بالتحذير
 53 ................................................................ ثالثا: الالتزام بتقديم نصيحة

 55 .............................................. بحسن النية التّفاوضالالتزام ب :المبحث الثاني
 55 ..................................................... مفهوم مبدأ حسن النية :المطلب الأول
 55 ....................................................... تعريف مبدأ حسن النية :الفرع الأول

 55 ................................................ أولا: التعريف الاصطلاحي لمبدأ حسن النية
 57 .................................................... ثانيا: التعريف القانوني لمبدأ حسن النية

 58 ....................................................... معايير مبدأ حسن النية :الفرع الثاني
 58 ........................................................................ أولا: المعيار الذاتي



 الفهرس
 

90 
 

 59 .................................................................. ثانيا: المعيار الموضوعي
 61 .............................................. الالتزامات المتفرعة لمبدأ النية :لب الثانيالمط

 61 ...................................................... الالتزام بسرية المعلومات :الفرع الأول
 63 .............................................................. التّعاون الالتزام ب :الفرع الثاني
 65 ............................................................. الالتزام ببث الثقة :الفرع الثالث
 66 ............................................. الالتزام بحظر المفاوضات الموازية :الفرع الرابع

 68 ........................................................................... خلاصة الفصل
 69 .................................................................................... خاتمة

 73 .............................................................................قائمة المراجع
 86 .................................................................................. الفهرس



 الّدولية التجّاريةمرحلة المفاوضات في العقود 

 
 

 ملخص

وذلك  يةالدّول التّجارةلمفاهيمي لمرحلة المفاوضات وعقود ا طارلإتبيان اإلى  هدفت هذه الدراسة
 حيث تعد مرحلة المفاوضات من أهم، الدّولية التّجارةمن خلال دراسة مفهوم المفاوضات وعقود 

ضات ان المفاو ف الدّولية التّجاريةونظرا لكثرة المبادلات ، الدّولية التّجارةالمراحل التي تمر بها عقود 
، للبضائع ليالدّو عقد البيع ، اتكنولوجيالعقد نقل مثل  الدّولية التّجارةعقود  إبرام يتشكل دور فعال ف

 .عقد الامتياز التجاري 

 مجموعة من الأثار على الأطراف المتفاوضة تتمحور حول الالتزام ببدأ التّفاوضيفرض عقد 
ثناء تقديمها للمتفاوضين اوالالتزام بالإعلام حول المعلومات الواجب ، والاستمرار فيه التّفاوض

 تّفاوضاليفرض التزام آخر يتمثل بالالتزام ب التّفاوضجانب هذه الالتزامات فان عقد إلى  المفاوضات
آخيرا و ثقة وبث ال التّعاون بحسن النية والذي تتفرع عنه مجموعة من الالتزامات منها الالتزام بالسرية و 

 الالتزام بحظر المفاوضات الموازية.

 .لالتزاما، حسن النية، الدّولية، عقود، التّجارة، المفاوضات المفتاحية: الكلمات

Résume  

Cette étude visait à illustrer le cadre conceptuel de la phase de 

négociation des contrats commerciaux internationaux, ou la phase de 

négociation est l’une des étapes les plus importantes de la conclusion des 

contrats commerciaux internationaux, comptent tenu de l’abondance du 

commerce international, les négociations jouent un rôle déterminant dans la 

conclusion de contrats commerciaux internationaux tels qu’un contrat de 

transfert de technologie, un contrat de vent internationale de marchandises et 

un contrat de concession commercial. 

Le contrat de négociation impose un ensemble d’implications aux parties 

à la négociation, centrées sur l’engagement de commercer et de poursuivre la 

négociation, l’obligation d’informer sur les informations à fournir aux 

supérieurs lors des négociations ainsi que cet engagement, le contrat de 

négociations impose une autre obligation, soit celle de négocier de bonne foi. 
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